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Avvertenze

SEGNI CONVENZIONALI

Nelle tavole statistiche sono adoperati i seguenti segni convenzionali:

Linea (-) a) quando il fenomeno non esiste;

b) quando il fenomeno esiste e viene rilevato, ma i casi non si sono

verificati.

Quattro puntini (....)  Quando il fenomeno esiste, ma i dati non si conoscono per qualsiasi

ragione.

Due puntini ( .. ) Per i numeri che non raggiungono la meta della cifra relativa all'ordine

minimo considerato.

Asterisco (*) Per i dati oscurati in quanto tutelati da segreto statistico.

COMPOSIZIONI PERCENTUALI

Le composizioni percentuali sono arrotondate automaticamente alla prima cifra decimale.

I totale dei valori percentuali cosi calcolati pud risultare non uguale a 100.

EUROLIRE

Si riferisce ai valori monetari precedenti il 1999, quando 'euro non esisteva in quanto divisa. Sono

ottenuti convertendo in euro gli importi in lire, secondo la parita fissata (1 euro = 1.936,27 lire).

RIPARTIZIONI GEOGRAFICHE

Nord-ovest Piemonte, Valle d’Aosta, Lombardia, Liguria
Nord-est Trentino-Alto Adige, Veneto, Friuli-Venezia Giulia, Emilia-Romagna
Centro Toscana, Umbria, Marche, Lazio

Mezzogiorno
Sud Abruzzo, Molise, Campania, Puglia, Basilicata, Calabria
Isole Sicilia, Sardegna
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SIGLE E ABBREVIAZIONI UTILIZZATE

Acp Analisi in componenti principali

Afd Analisi fattoriale dinamica

Aiscat Associazione italiana societd concessionarie autostrade e trafori

Ap Pubblica amministrazione

Apat Agenzia per la protezione dell’ambiente e per i servizi tecnici

Asia Archivio statistico delle imprese attive

Asl Azienda sanitaria locale

Atc Agreement on textiles and clothing (Accordo sui prodotti tessili e
dell’abbigliamento)

Ateco 91 Classificazione delle attivita economiche 1991

Ateco 2002 Classificazione delle attivitd economiche 2002

Atm Automated teller machine (Macchina di cassiere automatico)

Bcee Banca centrale europea

Cciaa Camere di commercio, industria, artigianato e agricoltura

Ccfl Contratto di formazione e lavoro

Cif Cost insurance freight

Cig Cassa integrazione guadagni

Cil Contratto di inserimento lavorativo

Cis Censimento generale dell'industria e dei servizi

Clup Costo del lavoro per unita di prodotto

Cmfb Comitato monetario finanziario e di bilancia dei pagamenti

Cnipa Centro nazionale per I'informatica nella pubblica amministrazione

€0.€0.coO. Collaboratori coordinati e coordinativi

Cpa Classificazione centrale dei prodotti secondo l'attivita economica di
origine

CpAteco 2002 Raccordo tra la nomenclatura dei prodotti e 'Ateco 2002 attraverso
la Cpa

Csi Comunita degli stati indipendenti

Csr-Sc Corporate social responsability — Social commitment (Responsabilita
sociale d’'impresa — Commissione sociale)

Cv Coefficiente di variazione

d.l Decreto legge

d.lgs. Decreto legislativo

d.m. Decreto ministeriale

d.p.r. Decreto del Presidente della Repubblica

Dpef Documento di programmazione economica e finanziaria

Eda Economie dinamiche dell’Asia (Singapore, Taiwan, Corea del Sud,
Hong Kong, Malesia, Tailandia)

Efta European free trade association (Associazione europea di libero
scambio)

Epo European patent office

Eulfs European union labour force survey

Eurostat Istituto statistico dell’'Unione europea

Fip Fondo immobiliare privato

Fmi/Imf Fondo monetario internazionale

Foi Indice dei prezzi al consumo per le famiglie di operai ed impiegati
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Fob Free on board

Gatt General agreement on tariffs and trade

Grtn Gestore della rete di trasmissione nazionale

Ici Imposta comunale sugli immobili

Ict Information and communication technologies (Tecnologie dell'infor-
mazione e della comunicazione)

Ide Investimenti diretti esteri

Ilo International labour organization

Inail Istituto nazionale per I'assicurazione contro gli infortuni sul lavoro

Inpdap Istituto nazionale di previdenza per i dipendenti dell’amministrazione
pubblica

Inps Istituto nazionale previdenza sociale

Ipca Indice armonizzato europeo dei prezzi al consumo

Irap Imposta regionale sulle attivita produttive

Irc Indice mensile delle retribuzioni contrattuali

Irci Indice di rotazione degli impieghi

Ire Imposta sul reddito

Irpef Imposta sul reddito delle persone fisiche

Irpeg Imposta sul reddito delle persone giuridiche

Isae Istituto di studi e analisi economica

Ise Indicatore della situazione economica

Isced-96 International standard classification of education, 1996

Isco-88 International standard classification of occupations, 1988

Iva Imposta sul valore aggiunto

L. Legge

Lcs Labour cost survey

Mercosur Mercato comune dell’America del Sud (Brasile, Paraguay, Uruguay e
Argentina)

Mfa Multifibre arrangement (Accordo multifibre)

Miur Ministero dell’istruzione, dell’'universita e della ricerca

Mol Margine operativo lordo

Mpi Ministero della pubblica istruzione

Mtep Milioni di tep (tonnellata equivalente di petrolio)

Nace Nomenclatura delle attivita economiche nelle comunita europee

Nc Nomenclatura combinata

Nic Indice dei prezzi al consumo per I'intera collettivita nazionale

Npm Nuovi paesi membri dell'Unione europea

Ocse/Ocde/Oecd Organizzazione per la cooperazione e lo sviluppo economico

Omc-Wto Organisation mondiale du commerce-World trade organization

Opec Organization of petroleum exporting countries (Organizzazione dei
paesi esportatori di petrolio)

Oros Rilevazione su occupazione, retribuzioni e oneri sociali

Pdm Prezzi di mercato

Pil Ppa Prodotto interno lordo a parita di potere d’acquisto

Pil Pdm Prodotto interno lordo ai prezzi di mercato

Pos Point of sale

Ppa Parita di potere d’acquisto

p.r. Persona di riferimento
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Xll

Prodcom
R&S
Rca
Rea
Rlen
Roe
Roi
Ros
Rsi

Sas
Sau
Ses
Sna 93
Snc
Sec95
Sifim
Sitc

SpA
Spa
Srtl
tep
Ttr
Tip
Uba
Ue
Uel5
Ue25
Uem
Ula
Unctad
Uspto

v.m.u.

Nomenclatura comunitaria dei prodotti industriali
Ricerca e sviluppo

Retribuzioni contrattuali annue

Risultati economici delle aziende

Retribuzioni lorde di contabilita nazionale

Return on equity (Redditivita del capitale proprio)
Return on investment (Redditivita del capitale investito)
Return on sale (Risultato operativo su fatturato)
Responsabilita sociale d’impresa

Societa in accomandita semplice

Superficie agricola utilizzata

Structure of earnings survey

System of national accounts 1993

Societa in nome collettivo

Sistema europeo dei conti 1995

Servizi di intermediazione finanziaria indirettamente misurati
Standard international trade classification (Classificazione standard
del commercio internazionale)

Societa per azioni

Standard di potere d’acquisto

Societa a responsabilita limitata

Tonnellata equivalente di petrolio

Trattamento di fine rapporto

Tasso di inflazione programmata

Unita equivalenti di bovino adulto

Unione europea

Unione europea a 15 paesi

Unione europea a 25 paesi

Unione economica monetaria

Unita di lavoro equivalenti a tempo pieno

United nations conference trade and development
United states patent and trademark office

Valori medi unitari



Sintesi

Dare risposte ai cambiamenti

Llstituto nazionale di statistica ha il compito di produrre e diffondere infor-
mazioni statistiche ufficiali affidabili, imparziali, trasparenti, accessibili e perti-
nenti. Poiché devono offrire un supporto alle decisioni dei governi, delle am-
ministrazioni pubbliche, degli operatori economici, delle parti sociali e di tutti
i cittadini, le informazioni devono essere capaci di descrivere le condizioni so-
ciali, economiche, demografiche e ambientali del Paese e i cambiamenti che av-
vengono. A questo fine 'Istat diffonde, attraverso pubblicazioni a stampa e il
suo sito web, una quantita notevole di dati ufficiali ben noti agli specialisti, ma
anche ai cittadini pit attenti.

Il Rapporto annuale ha I'obiettivo di integrare le informazioni disponibili,
analizzandole in dettaglio ed effettuando approfondimenti, per riflettere, in
modo documentato, sulle principali trasformazioni strutturali e di comporta-
mento e sul modo con il quale queste incidono sullo sviluppo del Paese, segna-
lando i problemi e le opportunita anche in confronto con la situazione e le ten-
denze degli altri.

Pertanto, pur non trascurando l'attualitd e i fenomeni emergenti nel corso
dell’anno, si ¢ ritenuto opportuno cercare di capire quanto e come la situazione
attuale — certamente difficile — sia determinata dai cambiamenti avvenuti nel
passato ed, eventualmente, dal persistere di elementi che gli attori in gioco non
sono riusciti a “governare” adeguatamente o dei quali non hanno colto segnali
e rischi per lo sviluppo economico e sociale del Paese e per la qualita della vita
dei cittadini.

In una linea di continuita con gli anni scorsi, in questo Rapporto si svilup-
pano le analisi sulle trasformazioni strutturali che sono avvenute e stanno avve-
nendo all'interno dei sistemi delle imprese, del mercato del lavoro e delle fami-
glie, che sono frequentemente oggetto di politiche pubbliche di intervento. E
per questa ragione che abbiamo privilegiato una chiave di lettura riferita al me-
dio-lungo periodo e a gruppi di soggetti economici e di famiglie pitt omogenei
rispetto a eventuali interventi di policy.

Le analisi riguardanti i mutamenti della struttura produttiva e 'evoluzione
delle condizioni competitive delle imprese, in termini sia di produttivita e di
redditivitd, sia di penetrazione nei mercati esteri, hanno pertanto cercato di
mettere in evidenza quali sono i comparti produttivi e i tipi di imprese (per di-
mensione e settore) che si sono adeguati ai cambiamenti e alla globalizzazione
dell’economia ottenendo successi o che invece, non adeguandosi a tali cambia-
menti, sono in difficolta.

X
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A ritmi
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lespansione
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invece il tasso
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di crescita

nell’Uem

Lo studio della segmentazione del mercato del lavoro, che ¢ il secondo
grande tema affrontato in questo Rapporto, ¢ stato finalizzato a cogliere
aspetti importanti della partecipazione o della mancata partecipazione al la-
voro. E stata effettuata analisi dei tratti distintivi della sottoccupazione, del-
la disoccupazione, dell’inattivita, e delle loro reciproche relazioni, in modo da
verificare 'esistenza di aree “deboli” di individui, o quando possibile, di fa-
miglie, per mettere in evidenza le eventuali situazioni di disagio su cui agire.

Infine, le trasformazioni demografiche e sociali degli ultimi decenni, che
hanno modificato profondamente le famiglie, sono state oggetto di nuove in-
dagini statistiche. Esse ci hanno consentito di verificare i cambiamenti nelle
tipologie e nei contesti familiari nelle varie fasi della vita, nonché lo sviluppo
di nuove forme di vita familiare che esprimono bisogni emergenti di beni e di
servizi, spesso non soddisfatti. Inoltre, alcuni importanti gruppi necessitano
di aiuti: Pesame delle reti sociali e delle reti di aiuto informali esistenti ha con-
sentito di far luce su queste situazioni di difficolta e di reciprocita.

In questa sintesi illustriamo, in modo necessariamente semplificato, i prin-
cipali risultati delle analisi e forniamo alcuni spunti per possibili interventi,
ma soltanto la lettura dei singoli capitoli del Rapporto consentira di ap-
profondire le varie e complesse problematiche.

La congiuntura economica nel 2004

Nel 2004 la ripresa dell’economia internazionale ha assunto un ritmo de-
cisamente elevato. Il prodotto lordo mondiale misurato ai prezzi di mercato ¢
cresciuto, secondo le prime stime del Fondo monetario internazionale, del 4
per cento; tale risultato ¢ assai migliore di quello del 2003 (2,7 per cento) ed
¢ analogo a quello del 2000, anno di picco della precedente fase di espansio-
ne ciclica. Lo sviluppo ¢ stato sostenuto dal forte aumento del volume degli
scambi internazionali di beni e servizi, aumentato di quasi il 10 per cento.

La ripresa ciclica ha coinvolto tutte le aree, ma con intensita molto diversa
tra le maggiori economie avanzate: da un lato gli Stati Uniti e, in parte, il Re-
gno Unito hanno mantenuto una crescita robusta, dall’altro la ripresa ¢ risul-
tata discontinua e complessivamente ancora modesta per il Giappone e per
I'Uem. Le altre economie avanzate e quelle di nuova industrializzazione,
emergenti e in via di sviluppo hanno invece quasi tutte conseguito risultati
molto positivi, con tassi di crescita particolarmente elevati in Cina (+9,5 per
cento), India e Russia.

La congiuntura internazionale ha mantenuto un’intonazione positiva lun-
go tutto il 2004 subendo, tuttavia, una progressiva decelerazione nella secon-
da meta dell’anno. A determinare il rallentamento hanno contribuito, tra I'al-
tro, gli effetti della marcata risalita del prezzo del petrolio, passato da un va-
lore medio di poco meno di 29 dollari al barile nel 2003 a quasi 38 nel 2004,
superando la barriera dei 50 dollari nell’autunno.

Leconomia dell’'Uem ¢ riuscita a beneficiare soltanto in parte della ripresa
internazionale, segnando nel 2004 un tasso di crescita moderato (2,1 per cen-
to), ancorché in netta accelerazione rispetto a quello, modestissimo, dell’an-
no precedente. Lespansione, iniziata nella seconda meta del 2003, ¢ prose-
guita a ritmi relativamente elevati nella prima parte del 2004, perdendo poi
gradualmente di slancio.
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Levoluzione dell’attivita ha riflesso essenzialmente quella della domanda
interna, caratterizzata da una dinamica dei consumi discontinua, da un di-
screto recupero degli investimenti e da un consistente contributo provenien-
te dalla ricostituzione delle scorte. La crescita delle esportazioni di beni e ser-
vizi ha assunto solo in una prima fase un ruolo di stimolo dell’attivita, ma ¢
stata poi controbilanciata dall’accelerazione delle importazioni; nella seconda
parte dell’anno ha segnato una progressiva attenuazione risentendo dell’ap-
prezzamento dell’euro.

Nel 2004 il Pil ¢ cresciuto in Italia dell’1,2 per cento, un risultato netta-
mente migliore di quello dei due anni precedenti (0,4 per cento nel 2002 e 0,3
per cento nel 2003), ma inferiore a quello dell’insieme dei paesi dell’area Uem.
Lespansione del Pil ha ripreso vigore dall'inizio del 2004, mantenendo sino al
terzo trimestre un profilo congiunturale piuttosto simile a quello dell'Uem,
seppure con ritmi di sviluppo leggermente pili contenuti. Nel quarto trimestre
del 2004 I'economia italiana ha, perd, subito una significativa contrazione
congiunturale (-0,4 per cento al netto della stagionalita e dell’effetto del diver-
so numero di giorni lavorativi).

I consumi interni delle famiglie hanno mantenuto un ritmo di sviluppo
pari all'1,2 per cento (analogo a quello del 2003) che ha riguardato in modo
particolare gli acquisti di beni durevoli, mentre le spese per beni non durevo-
li sono diminuite in termini reali dello 0,8 per cento. Negli ultimi anni, co-
munque, la quota di spesa destinata all’acquisto dei beni alimentari e all’abi-
tazione ¢ aumentata consistentemente, in particolare per le famiglie con bas-
si livelli di spesa. Nel corso del 2004 la dinamica dei consumi ¢ rimasta, in
media, al di sotto di quella del reddito disponibile che ¢ cresciuto, in termini
reali, dell’1,8 per cento, beneficiando di un robusto aumento dei redditi deri-
vanti dal lavoro autonomo e dalla gestione delle piccole imprese, nonché del
contributo proveniente dagli utili delle societa di persone. Tali componenti
hanno pit che compensato il rallentamento delle retribuzioni lorde dei lavo-
ratori dipendenti, sui bilanci dei quali hanno, tra Ialtro, inciso i consistenti
aumenti dei prezzi di alcuni beni e servizi. Le scelte di spesa delle famiglie si
sono quindi mantenute particolarmente caute (la propensione media al con-
sumo ¢ scesa dall’87,2 per cento del 2003 all’86,4 per cento), risentendo ve-
rosimilmente del persistere di un elevato grado di incertezza sulle prospettive
di evoluzione del reddito. I consumi collettivi hanno subito un marcato ral-
lentamento, con un incremento, limitato allo 0,7 per cento, che riflette le mi-
sure di contenimento della spesa.

Il ciclo degli investimenti ¢ tornato ad assumere nel 2004 una tendenza
espansiva (+2,1 per cento); la crescita ¢ stata in linea con quella registrata per
il complesso dei paesi Uem. Alla ripresa degli investimenti hanno contribuito,
soprattutto, la componente delle costruzioni e gli acquisti di macchine e at-
trezzature; la ripresa si ¢ pero interrotta intorno alla meta dell’anno, a causa di
un peggioramento delle aspettative e del conseguente ridimensionamento dei
programmi di accumulazione delle imprese.

Il rafforzamento della crescita economica registrato nel 2004 ¢ derivato
principalmente dal netto miglioramento del saldo dell’interscambio con Ieste-
ro, il cui contributo, marcatamente negativo nei due anni precedenti, ¢ torna-
to positivo per 0,2 punti.

Entrambe le componenti dell'interscambio con I'estero hanno registrato il

Aumento del
Pil italiano,
ma sempre al

di sotto della

media Uem

La ripresa
degli

investimenti. ..

XV
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ritorno a una dinamica positiva, pur con ritmi di crescita inferiori rispetto a
quelli riscontrati nei principali paesi Uem. Le esportazioni di beni e servizi so-
no aumentate del 3,2 per cento, invertendo la marcata tendenza negativa dei
due anni precedenti. La crescita delle esportazioni si ¢ arrestata nel quarto tri-
mestre, quando l'accentuarsi dell’apprezzamento dell’euro ha penalizzato le
vendite sui mercati extra Ue. Le importazioni hanno segnato un incremento
del 2,5 per cento, mettendo in evidenza una discreta tenuta dell’offerta nazio-
nale rispetto alla concorrenza estera. Nella media dell’anno la bilancia com-
merciale ha subito un peggioramento di circa 3 miliardi di euro, attribuibile
quasi esclusivamente all'ampliamento del disavanzo energetico; per la prima
volta dal 1992, il saldo ¢ risultato in deficit (per circa 1,5 miliardi di euro). I
peggioramento ¢ imputabile all’allargamento dei disavanzi nel commercio con
la Cina, 'Opec e I’'Ue, compensato solo in parte dall’'aumento dell’attivo con
gli altri paesi europei, gli Stati Uniti e i paesi candidati.

Nel 2004 il moderato recupero di dinamismo dell’attivita produttiva ha ri-
guardato tutti i principali settori. Il comparto agricolo ha segnato una marca-
ta ripresa e anche I'industria delle costruzioni ¢ cresciuta a ritmo sostenuto.
Lattivita produttiva dell’industria in senso stretto ha mostrato una modesta ri-
salita dopo tre anni di risultati negativi. Uindice della produzione industriale,
misurato in termini grezzi, ha registrato nella media del 2004 un aumento del-
lo 0,5 per cento, che costituisce il primo recupero dopo le diminuzioni dei due
anni precedenti. Il valore aggiunto prodotto nel settore dei servizi ¢ cresciuto
dell’'1,2 per cento, con un risultato lievemente migliore di quello del 2003
(+0,9 per cento).

Nel 2004 si ¢ assistito a una significativa differenziazione della dinamica dei
prezzi nelle diverse fasi di commercializzazione dei prodotti. A fronte di un si-
gnificativo impulso inflazionistico proveniente dall’esterno, tensioni di rilievo
si sono scaricate sui prezzi all'origine dei prodotti industriali venduti sul mer-
cato interno. Linflazione al consumo, invece, ha segnato un graduale rallenta-
mento, passando in media d’anno dal 2,7 per cento del 2003 al 2,2 per cento.
Gli indici elementari per territorio e per tipo di beni e servizi continuano pero
a presentare una forte variabilita, incidendo cosi in maniera differenziata sui
bilanci dei vari gruppi di popolazione e tipologie di famiglie.

Le spinte provenienti dagli aumenti del costo degli input sono state in par-
te frenate dall’andamento pitt moderato del costo del lavoro per unita di pro-
dotto. Al rallentamento di quest’ultimo ha contribuito un recupero di produt-
tivita (valore aggiunto per unita di lavoro), che ¢ stato modesto nel complesso
dell’economia e invece pari allo 0,7 per cento nel settore industriale, allentan-
do la pressione dei costi salariali nell'industria e in alcuni comparti dei servizi.
Inoltre, un forte contributo disinflazionistico ¢ giunto dal settore dei prodotti
alimentari, soprattutto nella componente di quelli freschi. La dinamica dei
prezzi dei servizi ha invece mantenuto un notevole grado di inerzia, con un
sensibile allargamento del differenziale inflazionistico rispetto ai beni.

Il divario tra la dinamica inflazionistica nazionale e quella del resto dei pae-
si dell’'Unione monetaria, che dall’introduzione dell’euro si era progressiva-
mente accresciuto, raggiungendo un valore massimo di 0,9 punti percentuali
nel 2003, si ¢ poi fortemente ridotto, scendendo a 0,2 punti percentuali nella
media del 2004.

Il prolungarsi della fase di modesta crescita dell’attivita produttiva si ¢ rifles-
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so sul mercato del lavoro, che ha manifestato tendenze meno favorevoli di quel-
le prevalse negli anni precedenti. Il numero di occupati, stimato dalla rilevazio-
ne continua sulle forze di lavoro, ¢ comunque aumentato dello 0,7 per cento ri-  Crescita degli
spetto al 2003. Si ¢ peraltro ampliato il divario territoriale: agli incrementi del-  occupati...
la ripartizione centro-settentrionale si ¢ contrapposta una nuova riduzione del-
la base occupazionale nel Mezzogiorno. Il rallentamento della crescita dell’oc-
cupazione ¢ stato pitt marcato per le posizioni lavorative dipendenti che per
quelle indipendenti. Con riferimento al lavoro subordinato, 'incremento del-
I'occupazione permanente a tempo pieno ha pit che compensato il calo della
componente a termine. Alla crescita della prima ha concorso il nuovo marcato
aumento degli occupati di etd compresa tra 50 e 59 anni, derivante anche dalla
tendenza a ritardare il pensionamento.

All'aumento dell’occupazione ha fatto riscontro una rilevante riduzione dei
disoccupati. Il tasso di disoccupazione ¢ passato dall’8,4 per cento del 2003
all’8,0 per cento nella media del 2004, valore di 0,8 punti percentuali inferio-
re a quello registrato nell’area dell’euro. Lofferta di lavoro ha pero manifestato

un netto rallentamento che, a fronte di un pill consistente incremento della  ...ma calo
popolazione residente, ha determinato, per la prima volta dal 1995, un calo del  de tasso di
tasso di attivita (0,4 punti percentuali nella classe di eta tra 15 e 64 anni). attivita

La dinamica delle retribuzioni ha registrato una lieve decelerazione. Nel totale
dell’economia le retribuzioni lorde per unita di lavoro hanno segnato un aumento
del 3,0 per cento: 'evoluzione aggregata ¢ la risultante di dinamiche retributive set-
toriali divaricate in relazione agli aumenti stabiliti dai contratti collettivi nazionali
di lavoro rinnovati nel corso del 2004, che hanno, tra I'altro, incorporato mecca-
nismi di recupero del differenziale tra inflazione effettiva e programmata.

Il Conto economico consolidato delle Amministrazioni pubbliche, nella 1 conti delle
versione provvisoria relativa all’anno 2004, ha registrato un leggero peggiora-  amministrazioni
mento dell’incidenza dell’indebitamento netto sul Pil, salito al 3,0 per cento  pubbliche
dal 2,9 dell’anno precedente.

Il saldo primario (indebitamento al netto della spesa per interessi) ¢ risulta-
to positivo e pari al 2,0 per cento del Pil. Pur avendo fatto registrare un’ulte-
riore riduzione rispetto all’anno precedente, esso si ¢ comunque mantenuto
nettamente superiore a quello della media dell'Uem. Il saldo delle partite cor-
renti, che aveva registrato un passivo nel 2003, ¢ tornato positivo nel 2004.

Sui dati dell'indebitamento del 2004 e su quelli dei tre anni precedenti ha
influito la riclassificazione degli apporti di capitale al Gruppo Ferrovie dello
Stato tra i trasferimenti in conto capitale alle imprese, sulla base delle recenti
decisioni di Eurostat. Leffetto ¢ stato quello di un peggioramento del deficit
dello 0,2 per cento del Pil nel 2004 e dello 0,3 per cento in ciascuno degli an-
ni precedenti.

Nel 2004 I'incidenza dello stock complessivo del debito pubblico sul Pil ¢
ulteriormente diminuita (105,8 per cento rispetto al 106,3 per cento del
2003), consentendo di ridurre di un punto la distanza dalla media dei paesi
dell’area dell’euro (il rapporto debito/Pil dell’'Uem ¢ risultato pari, lo scorso
anno, al 71,3 per cento).

La pressione fiscale si ¢ ridotta nel 2004 di un punto percentuale, passando
al 41,8 per cento del Pil dal 42,8 del 2003. La diminuzione ¢ da ascrivere qua-
si esclusivamente alla contrazione delle imposte in conto capitale, che 'anno
precedente erano aumentate per effetto dei condoni.
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Le stime dell'indebitamento e del debito saranno ulteriormente riviste a se-
guito delle decisioni di Eurostat sulla classificazione di alcune operazioni effet-
tuate negli anni passati dall’Italia.

Come ¢ noto, nei primi mesi del 2005 i segnali sull’andamento dell’econo-
mia sono risultati poco favorevoli, confermando il prolungarsi del rallenta-
mento congiunturale. Nel primo trimestre il Pil del’'Uem ¢ comunque au-
mentato in termini congiunturali dello 0,5 per cento, grazie a un forte recupe-
ro della Germania che ha compensato 'andamento stagnante o negativo di
buona parte degli altri paesi dell’area.

In Italia la produzione industriale ¢ di nuovo diminuita. Anche il Pil, sulla
base della stima preliminare, nel primo trimestre di quest’anno ha continuato
a diminuire come nel quarto trimestre del 2004, con intensitd quasi analoga
(-0,5 per cento). Le informazioni disponibili al presente non permettono di
caratterizzare in maniera univoca 'andamento dal punto di vista della defini-
zione delle fasi cicliche. Certo, i segnali congiunturali sono in gran parte de-
ludenti, con una evidente fase di stagnazione, e questa evoluzione segna gli ul-
timi anni come uno dei pitt lunghi periodi di bassa crescita della recente sto-
ria italiana. Inoltre determina un progressivo ampliamento del differenziale
negativo di sviluppo rispetto all'Uem.

Si deve, tuttavia, rilevare che I'evoluzione ciclica dei grandi paesi apparte-
nenti all’area dell’euro ha presentato negli anni recenti un elevato grado di sin-
cronizzazione, evidenziando, allo stesso tempo, alcune differenze di rilievo nel-
le tendenze della crescita economica di lungo periodo.

Forse 'unica cosa che si puo dire ¢ che quelle che ci appaiono difficolta con-
giunturali sono imputabili all’emergere di movimenti di lungo periodo, che
maturano da almeno un decennio e che derivano da situazioni strutturali che
non sono state affrontate adeguatamente.

L’inerzia del sistema produttivo

Quanto sopra affermato si puo verificare nell’'ambito del sistema delle im-
prese, anche attraverso ampi e sistematici confronti internazionali. Le tenden-
ze evolutive in atto e le performance economiche del passato piti o0 meno re-
cente portano in primo piano alcune debolezze del modello di specializzazione
italiano in rapporto ai mutamenti dello scenario internazionale.

Il numero elevato delle imprese (circa 4,2 milioni), per il 95 per cento sot-
to la soglia dei dieci addetti, e la dimensione media piu bassa in ambito euro-
peo (3,8 addetti per impresa a fronte dei 6,4 della Ue25) restano i tratti pil ca-
ratteristici del sistema produttivo italiano. La dimensione media delle imprese
¢ leggermente cresciuta, pur trattandosi di un’evoluzione che procede con
estrema lentezza, anche per la consistenza dello stock.

Dal momento che i livelli di redditivita e produttivita appaiono strettamen-
te correlati alla dimensione d’impresa, la struttura dimensionale del nostro si-
stema produttivo, fortemente sbilanciata verso le imprese di minori dimensio-
ni, condiziona anche il profilo dei principali indicatori di performance.

Con riferimento ai dati del 2002, nel complesso dell’industria e dei servizi
(al netto del settore del credito), le grandi imprese raggiungono i livelli piu al-
ti di redditivita, grazie a un’elevata produttivita del lavoro (circa 57 mila euro
di valore aggiunto per addetto, rispetto a una media di 37 mila), che compen-
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sa ampiamente i differenziali di costo del lavoro. Le grandi imprese si caratte-
rizzano anche per P'elevata intensita degli investimenti (circa 13 mila euro per
addetto, contro una media di circa 7 mila).

I differenziali di produttivita e di redditivita crescono regolarmente al cre-
scere della dimensione aziendale, almeno nell'industria in senso stretto: il va-
lore aggiunto per addetto varia tra i 26 mila euro delle microimprese e i 67
mila delle grandi, mentre la quota dei profitti sul valore aggiunto varia tra il
25 per cento delle microimprese e il 41 per cento delle grandi. Questo legame
tra performance e dimensione d’impresa ¢ invece leggermente pitt debole nei
servizi.

E perd importante sottolineare che, mentre la produttivita delle microim-
prese ¢ di 42 punti percentuali al di sotto della media e di 90 punti al di sotto
di quella delle grandi, la redditivita ¢ pit bassa soltanto di 31 e di 42 punti, ri-
spettivamente. Poiché la crescita dimensionale ha costi e rischi non trascurabi-
li, questa considerazione serve a spiegare la scarsa propensione a ingrandirsi
delle microimprese italiane. Per rimuovere questi ostacoli alla crescita appare
importante riflettere su misure di sistema che si facciano carico almeno in par-
te degli investimenti e delle incognite della crescita.

D’altra parte, un focus sui conti economici delle grandi imprese tra il 1998
e il 2002 mostra una tendenza al peggioramento, testimoniata da una riduzio-
ne della redditivita, dell’intensita degli investimenti e della produttivita del la-
voro. Al tempo stesso rimane stabile, su valori elevati, I'indice di indebitamen-  Lindebitamento
to, a segnalare una difficolta delle grandi imprese nella gestione finanziaria.  delle grandi
Nelle attivita manifatturiere, invece, alla sostanziale tenuta dei profili di reddi-  imprese
tivitd e produttivita delle industrie tradizionali (che hanno una minore pro-
duttivita relativa ma una gestione finanziaria pil solida) si contrappongono
squilibri particolarmente ampi nei settori ad alta intensita tecnologica, che si
trovano in una situazione di rischio finanziario relativamente alto.

Alla performance dell'industria manifatturiera italiana e al suo posiziona-
mento nel contesto dell’Europa allargata il Rapporto dedica, come di consue-
to, un’attenzione particolare.

La quota della manifattura italiana sul totale dell’'Unione a 25 ¢ del 15 per
cento in termini di addetti e del 13,5 per cento in termini di valore aggiunto.
Nei limiti impliciti nei confronti internazionali, rispetto alla media Ue25, le
nostre imprese manifatturiere conseguono livelli di redditivita e d’intensita de-
gli investimenti piu elevati, ma differenziali di produttivita del lavoro negativi.
Il riferimento al complesso della manifattura nasconde, pero, differenti posi-
zioni relative dell’Italia nei diversi comparti. In particolare, il posizionamento
competitivo delle industrie italiane nei confronti delle loro omologhe europee
vede la persistenza di un modello di specializzazione orientato a settori tradi-
zionali, nei quali 'Ttalia mantiene buone performance rispetto ai piu diretti
concorrenti europei. Anche in questi casi, tuttavia, si colgono segnali preoccu-
panti in termini di prospettiva, soprattutto perché si tratta dei settori pit espo-
sti alla concorrenza dei paesi emergenti, a basso costo del lavoro.

Le difficolta strutturali del sistema delle imprese si ripercuotono sulla com-
petitivita e sull’andamento delle esportazioni. Durante gli anni Novanta, la
quota complessiva degli scambi italiani sui mercati mondiali ¢ dapprima salita
fino al picco del 4,7 per cento nel 1996, ma ¢ successivamente diminuita con
regolarita fino al 3,9 per cento nel 2003 e al 3,7 per cento nel 2004.
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Su questa tendenza hanno senz’altro influito dapprima I'andamento del tas-
so di cambio della lira e la difficile convergenza nei prezzi coi paesi pitt virtuo-
si dell'Uem e, dalla seconda meta del 2001, 'apprezzamento dell’euro. D’altro
canto, la performance delle esportazioni italiane ¢ stata debole anche a con-
fronto con gli altri partner dell’'Unione monetaria e I'erosione delle quote ita-
liane sull’export mondiale nell’'ultimo decennio ha interessato quasi tutti i
gruppi di prodotti, anche se con un impatto differenziato tra i settori, in ra-
gione dei diversi andamenti della domanda mondiale.

Il pitt importante e ampio raggruppamento in termini di esportazioni per
il nostro Paese ¢ quello delle produzioni “tradizionali”, che comprende le fi-
liere tipiche del made in Italy (alimentazione, abbigliamento e calzature, arre-
damento), pit alcune industrie minori. Nel 1996 questo raggruppamento
rappresentava poco meno del 45 per cento delle esportazioni manifatturiere
italiane e I'Italia deteneva una quota del 7,6 per cento sull’export mondiale.
Nel 2002, il peso di questo raggruppamento era diminuito di circa 2 punti
percentuali nella composizione delle esportazioni manifatturiere italiane e la
quota dell'Italia sul commercio mondiale era scesa al 6,7 per cento. Nello
stesso periodo, I'incidenza di questi prodotti sull’export mondiale si era ab-
bassata dal 31,9 al 28,5 per cento.

Levoluzione della domanda mondiale ha parzialmente penalizzato anche le
industrie a offerta specializzata, e in particolare il settore della meccanica stru-
mentale, la cui incidenza sull’export mondiale ¢ passata dall’8,9 al 7,5 per cen-
to tra il 1996 e il 2002, mentre la presenza italiana in questo settore ¢ passata
dal 10,3 al 9,4 per cento.

La perdita di quote ha riguardato in misura comparativamente pill cospicua
le industrie con economie di scala, e ancora di pitl quelle a elevata intensita di
ricerca e sviluppo (R&S), entrambe caratterizzate da un andamento favorevo-
le della domanda mondiale. La quota italiana sull’export mondiale ¢ scesa dal
3,2 al 2,0 per cento nel comparto automobilistico e dal 2,4 al 2,1 per cento per
le produzioni a elevata intensita di R&S.

In conclusione, nel periodo dal 1996 al 2002 le esportazioni manifatturie-
re italiane sono rimaste sostanzialmente stabili, mentre quelle mondiali sono
cresciute di circa il 20 per cento. Il differenziale negativo di crescita va attri-
buito per circa un quarto a effetti di specializzazione e per tre quarti a effetti
di competitivita. Nelle industrie tradizionali questi effetti sono entrambi ne-
gativi, ragguardevoli per dimensione e in gran parte imputabili alla filiera tes-
sile-abbigliamento; lo stesso avviene nei settori a offerta specializzata, anche
se con intensita inferiore. Al contrario, nei settori caratterizzati da economie
di scala e, in primo luogo, nel settore automobilistico, un lieve effetto positi-
vo di specializzazione ¢ pitt che compensato da un forte effetto negativo di
competitivitd, come accade anche per il comparto delle tecnologie dell’infor-
mazione e delle comunicazioni.

Nel 2004, tuttavia, in concomitanza con una robusta ripresa della doman-
da internazionale di beni, le esportazioni italiane hanno segnato una progres-
siva accelerazione, concentrata soprattutto in alcuni importanti settori dell’of-
ferta specializzata. Il grado di concentrazione delle esportazioni ¢ notevolmen-
te aumentato, indicando la presenza di rilevanti processi di selezione all’inter-
no del sistema delle imprese esportatrici. Le imprese di medie e grandi dimen-
sioni hanno beneficiato piu delle altre di questo aumento, che sembra aver
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coinvolto solo marginalmente le piccole imprese; queste hanno visto, anche
nella fase di ripresa, diminuire ulteriormente la loro quota sul totale delle im-
prese esportatrici.
Il confronto con le altre grandi economie avanzate delinea dunque, nell’ul-
timo decennio, una performance relativamente modesta del sistema produtti-
vo italiano, su cui pesano con forza sempre maggiore due nodi strutturali tra
loro collegati: la stagnazione della produttivitd — da cui deriva una tendenza
del cambio reale ad apprezzarsi pur in presenza di spinte salariali contenute —
e la crescente difficolta a competere sui mercati esteri. Rispetto a periodi pre-
cedenti di rallentamento della crescita, e a confronto con I'andamento negli al-
tri paesi, 'attuale stasi della produttivita italiana si caratterizza per essere asso-
ciata a una continua crescita dell’occupazione. Peraltro, tale crescita si ¢ ac-
compagnata — nel quadriennio pit recente — a una ricomposizione settoriale
del valore aggiunto pil intensa rispetto ai periodi 1993-1996 ¢ 1997-2000,
con una perdita molto accentuata di posti di lavoro in quasi tutti i comparti
della manifattura a vantaggio delle attivita dei servizi.
Un’analisi della capacita di diversificazione delle imprese mette in luce un
ulteriore aspetto delle difficolta competitive dell'industria italiana. In proposi-  Le difficolta
to, ¢ opportuno distinguere tra diversificazione produttiva, intesa come possi-  competitive
bilita di realizzare produzioni in settori diversi, e differenziazione di prodotto,  dell'industria
che fa riferimento, invece, alla capacit di effettuare produzioni diverse nel-  italiana...
Pambito dello stesso settore. Le imprese dellindustria presentano un grado di
diversificazione molto limitato: meno dell’8 per cento realizza produzioni in

settori diversi. Piu significativi sono i livelli di differenziazione produttiva: il  ...sopratturto
47 per cento delle imprese ha una gamma di due o pit prodotti. Le industrie  per la limitata
tradizionali del made in Italy sono tra le pit differenziate. differenziazione

In una societd “opulenta” la crescita non pud essere soltanto quantitativa, produttiva
poiché la domanda quantitativamente insoddisfatta ¢ scarsa. La crescita non
puo che essere qualitativa, imperniata sull'introduzione di “nuovi” prodotti
(beni e servizi), adatti anche alle esigenze dei vari gruppi di soggetti (di cui par-
leremo tra poco), ottenuti secondo modalita che salvaguardino i “beni comu-
ni” (si veda il riquadro “La responsabilita sociale nelle imprese di media e gran-
de dimensione”). Accrescere le capacita di differenziazione e diversificazione
delle imprese passa dunque attraverso un insieme di “comportamenti virtuosi’:
la promozione dell'innovazione di prodotto, di organizzazione e di mercato,
ancora piut di quella di processo; 'incoraggiamento dello spin-off, cio¢ dello
scorporo imprenditoriale di divisioni aziendali o di gruppi di lavoratori, sulla
base di progetti e business plan incentrati su prodotti innovativi.
Anche 'esame della produzione industriale italiana classificata secondo I'in-
tensita tecnologica conferma chiaramente che il nostro sistema tarda ad orien-
tarsi verso produzioni a elevato contenuto tecnologico. Il peso relativo dei set-
tori ad alta e medio-alta intensita tecnologica nel 2002 ¢ pari al 37 per cento. 1/ ritardo
Resta grande la distanza che ci separa dai partner europei: nella media Uel5 la  italiano nelle
quota ¢ del 43 per cento, e raggiunge il 54 per cento in Germania. produzioni
Lincidenza di manufatti high-tech sul totale delle produzioni ¢ aumentata  high-tech
negli ultimi quattro anni, ma si attesta ancora al 5 per cento. Nella media, sol-
tanto la meta dei prodotti delle industrie ad alta intensita tecnologica corri-
sponde a manufatti effettivamente high-tech.
Le carenze del modello di specializzazione e della capacitd competitiva del
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nostro sistema rinviano a specifiche debolezze e peculiarita anche riguardo ai
processi di applicazione e diffusione delle conoscenze: rispetto ai dati medi eu-
ropei, sono piu bassi in Italia sia il peso della spesa per ricerca e sviluppo sul
Pil, sia soprattutto la quota di spesa sostenuta dal settore privato. Risulta infe-
riore alla media europea, inoltre, la percentuale di imprese innovatrici, anche
se emergono segnali positivi per quanto riguarda la capacita delle piccole di in-
trodurre innovazioni di prodotto e di processo. Occorre, infine, ricordare i
problemi legati all'investimento in istruzione e formazione: ridotta incidenza
della spesa pubblica per istruzione e bassa percentuale di laureati in discipline
scientifiche e tecnologiche, in confronto al resto d’Europa. Sono aspetti chiave
per la competitivita delle imprese, che devono poter contare e investire su una
crescita qualitativa del capitale umano.

La segmentazione del mercato del lavoro

La crescita dell’occupazione nell’'ultimo decennio ha consentito solo in pic-
cola parte di colmare la distanza ancora notevole che separa il nostro Paese da-
gli standard richiesti dall’'Unione europea. Da un lato, il divario in termini di
tasso di occupazione ¢ talmente ampio che, quand’anche il sistema produttivo
fosse in grado di assorbire tutta 'offerta di lavoro che non incontra la doman-
da, gli obiettivi non potrebbero comunque essere raggiunti. Quindi, oltre a in-
crementare le opportunita lavorative, ¢ indispensabile aumentare la partecipa-
zione di quanti attualmente rimangono fuori dal mercato del lavoro regolare,
accrescere 'occupabilita delle fasce deboli dell’offerta e far entrare nel mercato
regolare il cosiddetto lavoro “sommerso” o irregolare. Dall’altro lato, la disoc-
cupazione italiana e le fasce deboli dell’offerta presentano caratteristiche strut-
turali tali da rendere insufficienti politiche di stimolo della domanda aggrega-
ta. Da questo punto di vista, dunque, lo studio dei tratti distintivi della sot-
toccupazione, della disoccupazione, dell'inattivita e delle loro relazioni reci-
proche diviene strategico per individuare le aree su cui agire per accelerare il
processo di convergenza con gli obiettivi europei.

Il fenomeno della sottoccupazione nel 2004 ha riguardato quasi un milione
di persone ed ¢ per oltre la meta di natura strutturale. I tassi di sottoccupazio-
ne piu alti si registrano in contesti, come il Mezzogiorno, che presentano tassi
di disoccupazione elevati e di occupazione pitt bassi. La debolezza dell’appara-
to produttivo non genera soltanto barriere all’ingresso nell’occupazione, ma
anche la sottoutilizzazione delle potenzialita produttive degli occupati. Circa
meta dei sottoccupati si considera tale in modo abituale, mentre sarebbe di-
sponibile e interessata a lavorare di pit.

Le caratteristiche individuali dei disoccupati mettono in risalto situazioni
piu critiche per le donne, per i giovani, per i meno istruiti e per chi si pone per
la prima volta alla ricerca di un lavoro. Lanalisi sul territorio mette in luce
modelli talmente distanti da configurare diversi mercati del lavoro: il tasso di
disoccupazione, pur essendo molto diminuito, ¢ nel Mezzogiorno (15 per cen-
to) circa il triplo di quello del resto d’Italia. Inoltre, il contesto familiare dei di-
soccupati consente di cogliere elementi di difficolta che sfuggono all’analisi
delle situazioni individuali. Non trova conferma la lettura tradizionale di una
disoccupazione essenzialmente giovanile inserita in un contesto familiare che
aiuta ad affrontare i problemi connessi a questa condizione: la maggior parte
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dei disoccupati (oltre un milione e 100 mila persone) vive in famiglie con dif-
ficolta economiche, come testimoniano le condizioni lavorative degli altri
membri presenti in famiglia. E per di pit I'incidenza sul totale dei disoccupati
con responsabilita familiari ¢ pari a circa il 44 per cento.

Nel 2004 i disoccupati di lunga durata in Italia sono 935 mila, quasi il 50
per cento del complesso dei disoccupati. E un fenomeno fortemente differen-
ziato tra i soggetti e sul territorio; il tasso di disoccupazione di lunga durata ¢
del 3,8 per cento, ma arriva al 5,3 per cento per le donne e all’8,2 per cento nel
Mezzogiorno e tende inoltre ad aumentare al crescere dell’eta.

Nell’ambito dell’inattivita ¢ possibile distinguere due segmenti di popola-
zione che presentano diversi livelli di contiguita con il mercato del lavoro: co-
loro che se ne collocano decisamente al di fuori e coloro che presentano ele-
menti di prossimita con I'area della disoccupazione, in relazione a comporta-
menti di ricerca del lavoro e di disponibilita a lavorare. In termini di potenzia-
le partecipazione al mercato del lavoro, la rilevanza di questa “zona grigia” ri-
salta gia a partire dalla sua consistenza: oltre due milioni e mezzo di persone,
cio¢ piu dei disoccupati.

Inoltre, la presenza nell’area della inattivita di un gran numero di studenti
suggerisce due considerazioni: nell'immediato contribuisce in misura signifi-
cativa allo stock degli inattivi che non cercano lavoro e non sono disponibili;
nel medio periodo, il consolidarsi di strategie di investimento in formazione
puo preludere a un innalzamento delle competenze a disposizione del mercato
del lavoro.

La situazione dei laureati a tre anni di distanza dal conseguimento del tito-
lo fa pero sorgere interrogativi sulla capacita del sistema di assorbire le compe-
tenze maturate nel corso degli studi. Infatti, dopo il conseguimento del titolo,
soltanto la meta dei giovani trova sbocchi professionali coerenti con il livello di
competenze acquisito, con responsabilita che verosimilmente sono da attribui-
re sia alla organizzazione dell’offerta formativa universitaria (che pero ¢ stata
recentemente modificata e ampliata), sia alla mancanza di una chiara doman-
da da parte delle imprese.

Nell'ultimo anno la riduzione della disoccupazione, che si ¢ manifestata di
pari passo con il rallentamento della dinamica espansiva dell’occupazione, ¢ da
ricondurre principalmente all’'uscita dal mercato del lavoro delle classi di eta
pitt giovani e della componente femminile del Mezzogiorno, con conseguente
incremento dell’area dell’inattivita. Le difficolta del mercato del lavoro, legate
al limitato tasso di crescita dell’economia, hanno quindi avuto ripercussioni
negative soprattutto sulle categorie pitt vulnerabili.

Come ¢ noto, la crescita occupazionale complessiva dell’ultimo biennio ¢ da
ricondurre principalmente al crescente inserimento di lavoratori extracomuni-
tari, che ha avuto una forte accelerazione per effetto della regolarizzazione dei
rapporti di lavoro subordinato instaurati dalle imprese con extracomunitari
privi di permesso di soggiorno. La crescita si concentra nel settore delle co-
struzioni, ma anche in alcuni settori dei servizi (imprese di pulizia eccetera).
Lincremento ¢ leggermente inferiore nell’industria in senso stretto, che perd
continua a essere il settore che assorbe la quota maggiore. Il lavoro degli extra-
comunitari si caratterizza anche per I'elevata mobilita: il tasso di permanenza
dei regolarizzati nel posto per il quale ¢ stata presentata la domanda di regola-
rizzazione ¢ molto basso (circa il 38 per cento a dicembre 2003). Inoltre, le re-
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tribuzioni pro capite dei lavoratori extracomunitari risultano inferiori a quelle
del totale dei dipendenti; il differenziale, peraltro, si amplia nel 2003.

Lanalisi qui presentata mette in risalto 'esistenza di un vasto potenziale di
lavoro inutilizzato o sottoutilizzato. Alla luce della nuova documentazione of-
ferta nel Rapporto, emergono due fenomeni diversi: la presenza di aree e seg-
menti di piena occupazione accanto ad altri in cui la disoccupazione si con-
centra; 'esistenza di una vasta area di “inattivitd” che verosimilmente nascon-
de nella bassa partecipazione fenomeni di disoccupazione “occulta”.

Appaiono necessari servizi per 'integrazione e la qualificazione dei lavora-
tori extracomunitari. Essi costituiscono una componente importante della cre-
scita occupazionale dell’'ultimo periodo, ma sono prevalentemente impiegati
in posti a forte intensita di lavoro, basse qualifiche, lavorazioni rischiose e no-
cive; retribuiti meno dei lavoratori italiani; piti soggetti a precarietd quanto al-
la durata dei contratti e alla permanenza nel posto di lavoro. Inoltre, la stabi-
lizzazione delle famiglie degli immigrati richiede politiche di integrazione e di
istruzione, rivolte soprattutto ai loro figli.

Un'ulteriore indicazione riguarda gli ammortizzatori sociali. Lanalisi del con-
testo familiare dei disoccupati rivela che, accanto ai “giovani disoccupati” che an-
cora vivono in famiglie che li sostengono, esiste pit di un milione di disoccupa-
ti con responsabilita familiari o che vive in famiglie con difficolta economiche.

La considerevole segmentazione del mercato del lavoro trova infine confer-
me nell’analisi della remunerazione dei dipendenti. Le differenze fra le retri-
buzioni lorde individuali del settore privato extragricolo nel 2002 riflettono la
diversa produttivita delle imprese e dei posti di lavoro, nonché le caratteristi-
che degli individui (quali il livello di istruzione). A parita di altre condizioni,
vi sono comunque elevate differenze territoriali (i dipendenti del Mezzogiorno
sono retribuiti circa il 10 per cento in meno di quelli del Centro-nord), tra i la-
voratori con contratto a tempo determinato e a tempo indeterminato (pur
avendo contratti di lavoro che formalmente dovrebbero garantire loro la stessa
remunerazione) e di genere (con un trattamento sfavorevole per le donne, in
media di circa I'11 per cento, a parita di posto di lavoro). Nonostante 'obiet-
tivo dell’Ue di ridurre drasticamente il differenziale di trattamento economico
tra uomini e donne, questa rimane una caratteristica sistematica dei mercati
del lavoro di quasi tutti i paesi.

Le trasformazioni familiari

I mutamenti sociali e demografici degli ultimi due decenni hanno cambia-
to profondamente le famiglie. Le fasi del ciclo di vita si dilatano e si trasfor-
mano, determinando di conseguenza cambiamenti nelle strutture, nelle rela-
zioni e nelle reti delle famiglie. Soggetti sociali nuovi o per lo meno differenti
vanno prendendo consistenza.

Non ¢ soltanto diminuita la dimensione media delle famiglie, in relazione
alla bassissima fecondita. Il miglioramento delle condizioni di salute negli
adulti e negli anziani ha modificato i tempi e i modi della transizione alla vec-
chiaia, conferendo agli individui maggiori opportunita per ridefinire scelte,
ruoli, rapporti e percorsi di vita. La maggiore partecipazione delle donne al
mercato del lavoro ha portato a nuovi modelli di relazioni familiari, a rappor-
ti meno gerarchici del passato e a nuovi bisogni, in gran parte ancora insoddi-
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sfatti. I cambiamenti vanno di pari passo con il generale processo di semplifi-
cazione delle strutture familiari, che vede ridursi il peso delle famiglie con pit
generazioni (quelle, ad esempio, in cui sono presenti almeno un figlio e un ge-
nitore, oppure un nonno e un nipote): tra il 1993 e il 2003 diminuiscono, in
particolare, le coppie con figli (dal 48 al 42 per cento) e aumentano le persone
sole (dal 21 al 26 per cento).

Il miglioramento dei livelli di sopravvivenza fa si, inoltre, che le persone che
vivono in coppia condividano una parte sempre pit lunga della vita: gli anzia-
ni tra i 74 e gli 85 anni che vivono ancora in coppia sono passati dal 40 al 48
per cento negli ultimi dieci anni.

Il modello tradizionale di coppia coniugata con figli perde terreno, mentre
crescono di importanza nuove forme familiari: single e genitori soli non vedo-
vi, coppie di fatto di celibi e nubili, coppie in cui almeno uno dei partner pro-
viene da una precedente esperienza coniugale. Si tratta, nel 2003, di oltre 5 mi-
lioni di famiglie (circa il 23 per cento del totale), con un incremento di 5 pun-
ti percentuali rispetto a dieci anni prima. I single non vedovi sono pit di 3 mi-
lioni: in maggioranza (oltre il 53 per cento) sono uomini con un’eta media di
46 anni (contro i 52 delle donne); tra gli uomini in questa condizione preval-
gono i giovani (25-44 anni), tra le donne le anziane (65-74 anni).

I genitori soli (celibi, nubili, separati o divorziati) sono circa 930 mila (era-
no 623 mila dieci anni prima); in nove casi su dieci si tratta di madri sole, per
lo pit1 separate o divorziate. Per effetto di una crescente precocita delle separa-
zioni coniugali, i nuclei di genitori soli con figli minori aumentano, passando
da 360 mila a 563 mila.

Tra i fenomeni emergenti vi ¢ 'aumento delle unioni di fatto, cioe delle
coppie non coniugate, che sono passate da 227 mila del 1993 a 555 mila nel
2003. Aumenta in particolare la quota di unioni costituita da celibi e nubili
(sono il 48 per cento nel 2003 contro il 30 per cento di dieci anni prima). E
una scelta fatta sempre pit spesso da giovani: il 44 per cento delle donne e il
33 per cento degli uomini, infatti, ha meno di 35 anni. LItalia si avvicina co-
st sempre pit al modello europeo di convivenza, dove la componente giovani-
le ha un peso fondamentale. Inoltre, la convivenza in libera unione, che in Ita-
lia si caratterizzava in passato prevalentemente come fase preparatoria al ma-
trimonio, rappresenta oggi anche una alternativa al matrimonio. Negli ultimi
cinque anni diminuisce, dal 42 al 32 per cento, la quota di coppie in libera
unione in cui i partner sono decisi a sposarsi, mentre aumenta, dal 18 al 25 per
cento, quella di chi non prevede il matrimonio.

Le famiglie ricostituite (quelle in cui almeno uno dei partner proviene da
un precedente matrimonio) sono 724 mila nel 2003. Il 44 per cento ¢ senza fi-
gli e il 35 per cento ha solamente figli in comune. Cresce inoltre (dal 66 al 72
per cento) la quota di famiglie ricostituite in cui ¢ presente almeno un separa-
to o divorziato.

Un ulteriore elemento di cambiamento riguarda la crescente presenza di fa-
miglie straniere, dovuta, oltre che all’intensificarsi dei flussi migratori, alla sta-
bilizzazione della popolazione immigrata. Le famiglie con almeno un compo-
nente straniero sono quasi triplicate nel decennio intercensuario 1991-2001
(passando da 235 mila a 672 mila) e sono aumentate sia per effetto dei ricon-
giungimenti familiari, sia per la costituzione di nuovi nuclei nel nostro Paese.
E aumentata in misura rilevante (dal 44 del 1991 al 55 per cento del 2001) la
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quota di famiglie costituite da un solo nucleo (coppie con o senza figli o nu-
cleo monogenitore).

Le trasformazioni delle strutture familiari si intrecciano con quelle, altret-
tanto importanti, dei comportamenti e dei ruoli nelle diverse eta della vita, sia
all'interno della famiglia, sia nell'ambito della rete di relazioni interfamiliari.

I giovani celibi e nubili tra i 25 e i 34 anni che vivono ancora nella fami-
glia di origine passano dal 26 al 35 per cento in dieci anni, superando ormai
la quota dei loro coetanei che vivono in coppia con figli (che diminuiscono
dal 42 al 28 per cento). Questa prolungata permanenza dei figli adulti, celibi
e nubili, all’interno della famiglia ¢ stata favorita dall’allungamento dei tem-
pi formativi e da rapporti tra le generazioni sempre piu paritari. In tempi re-
centi a questi fattori sembrano aggiungersi, come in un piu lontano passato,
la difficolta di ingresso nel mondo del lavoro, la dilatazione dei tempi neces-
sari al conseguimento di una posizione lavorativa stabile e i problemi legati al-
la disponibilita di un’abitazione autonoma. Tuttavia, il fenomeno sta rallen-
tando e, soprattutto, stanno cambiando le motivazioni: sono in calo i giovani
che dichiarano di stare bene in famiglia; mentre sono in aumento quelli che
attribuiscono la permanenza in famiglia a problemi di ordine economico (dif-
ficolta di trovare un lavoro stabile, di acquistare o affittare un’abitazione). In-
fine aumenta, ancorché in misura contenuta, il gruppo di coloro che non in-
tendono rinunciare ai vantaggi (materiali e immateriali) che derivano dallo
stare in famiglia.

Cambia anche il modello di condivisione degli impegni familiari, ma piu
lentamente di quanto non stia avvenendo sul piano delle strutture, e per effet-
to dei comportamenti delle donne, pit che di quelli degli uomini. Secondo
indagine multiscopo sull’'uso del tempo, condotta a distanza di 14 anni dalla
precedente, le donne, soprattutto quelle con figli, continuano a essere forte-
mente gravate dal lavoro familiare. Per le donne in coppia di 25-44 anni il
tempo complessivamente dedicato al lavoro familiare si comprime un po’ ri-
spetto a 14 anni prima, e si osserva una redistribuzione interna: considerando
solo le attivita prevalenti, dedicano pili tempo ai figli piccoli (28 minuti in
pitr), che tuttavia sono meno numerosi che in passato, e riducono I'impegno
nei servizi domestici (51 minuti in meno).

La riduzione del tempo di lavoro familiare da parte delle donne ¢ una ten-
denza generalizzata. Nonostante cido permane un forte carico di lavoro fami-
liare su quelle che lavorano, in particolare quelle con figli piccoli. Le occupa-
te di 25-44 anni che vivono in coppia dedicano al lavoro extradomestico sei
ore e mezza (circa due ore in meno degli uomini occupati), al lavoro familia-
re cinque ore (quasi tre ore in pil) e al tempo libero due ore e mezza (quasi
un’ora in meno). L'assenza di un partner, inoltre, consente alle madri sole di
risparmiare una parte non trascurabile di lavoro domestico, mediamente qua-
si due ore in meno rispetto alle donne in coppia con figli anche a parita del
numero di figli.

Qualche cambiamento, seppure di minore entita, si osserva anche nell’u-
niverso maschile. Aumenta la partecipazione degli uomini al lavoro familiare
(dal 72 al 77 per cento), soprattutto se la donna lavora e in presenza di un fi-
glio piccolo, e cresce anche la durata media delle attivita, anche se soltanto di
16 minuti.

In generale cresce il tempo dedicato al lavoro extradomestico e, in partico-
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lare, quello dedicato agli spostamenti sia per gli uomini che per le donne  Pii tempo
(complessivamente di circa 50 minuti al giorno), mentre diminuisce per en-  speso per gli
trambi il tempo libero (di circa mezz ora). spostamenti

In sintesi, il 77 per cento del tempo dedicato al lavoro familiare ¢ ancora a
carico della donna (contro I'85 per cento del 1988-1989) mostrando il persi-
stere di una significativa disuguaglianza di genere, pur con qualche segnale di
riequilibrio. Quando la donna lavora, la condivisione dei carichi di lavoro fa-
miliare ¢ solo leggermente meno sbilanciata.

Mutamenti importanti interessano anche le reti sociali in cui la famiglia ¢
inserita, alle quali le famiglie fanno riferimento, specie nei momenti di diffi-
colta. Con I'evolversi del ciclo di vita la rete dei parenti o dei contatti invec-  Invecchiano le
chia, si assottiglia e si diradano le relazioni con altre figure di parenti, oltre ai  rezi familiari
figli, ai fratelli e ai nipoti. Di conseguenza, alcuni segmenti di popolazione di-
ventano pit vulnerabili: in particolare le madri sole (la loro rete familiare ¢ cir-
ca la meta di quella delle coniugate), gli anziani celibi e nubili e separati o di-
vorziati che vivono soli.

Gli anziani soli (celibi e nubili) possono contare in media su appena due pa-
renti e addirittura oltre il 50 per cento non ha parenti su cui contare. Tra gli
anziani vedovi di 75 anni e pit il rapporto con i figli rappresenta la risorsa piu
importante, in maggior misura per le donne.

Il modello italiano di welfare continua a basarsi sulla disponibilita della fa-  Lziuzo delle
miglia nei confronti dei segmenti pitt deboli di popolazione. I forti legami di  famiglie alla
solidarietd continuano a concretizzarsi in aiuti per assistere gli anziani (19 per  base del
cento) e i bambini (25 per cento), fare compagnia, accompagnare o dare ospi-  welfare
talita (28 per cento), fornire aiuti domestici (23 per cento), dare un sostegno  italiano
economico (18 per cento), effettuare prestazioni sanitarie (12 per cento), aiu-
tare nello studio (10 per cento) o nel lavoro (11 per cento).

Il numero di individui coinvolti attivamente nelle reti di aiuto informale ¢
andato crescendo nel corso degli ultimi venti anni, con un ovvio marcato in-
vecchiamento dell’etd media dei care giver e con una prevalenza di donne. So-
no aumentate le persone che forniscono aiuto, soprattutto nella classe di eta
65-74 anni, tra le persone con titolo di studio piu elevato e tra quelle che oc-
cupano posizioni professionali piti alte (forniscono aiuto gratuito il 34 per cen-
to dei dirigenti, imprenditori e liberi professionisti, il 28 per cento degli im-
piegati e il 19 per cento degli operai). Si organizza nell’ambito delle associa-
zioni di volontariato '8 per cento delle persone che forniscono questi aiuti
(erano meno del 6 per cento nel 1998).

Nonostante 'aumento dei care giver, le famiglie aiutate sono diminuite, Aumentano i
passando dal 23 per cento del 1983 al 17 del 2003. La riduzione ¢ generalizza-  care giver ma
ta, con I'eccezione delle famiglie con persone con gravi problemi di autonomia  diminuiscono
e di quelle con madre occupata. Al contrario tra le famiglie con anziani quelle  /le famiglie
aiutate diminuiscono considerevolmente (dal 29 al 18 per cento in venti anni). — aiutate

Il sostegno rivolto agli anziani proviene da una rete piu articolata che in
passato, e vede la condivisione del carico tra pil attori (rete informale, opera-
tori pubblici e privati). Questa dinamica, gia evidente tra il 1983 e il 1998, ¢
proseguita anche negli ultimi cinque anni con un incremento per i servizi of-
ferti dalle istituzioni pubbliche, che oggi riguardano circa un quarto del tota-
le delle famiglie con anziani aiutate (rispetto al 17 per cento del 1998), con-
tro il 36 per cento degli aiuti privati e il 67 per cento della rete informale.
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Anche le famiglie con bambini ricevono aiuti da una pluralita di attori: i ser-
vizi pubblici (12 per cento dei casi, in aumento rispetto al passato), quelli pri-
vati (25 per cento) e la rete informale (77 per cento). Una funzione fondamen-
tale ¢ svolta dai nonni non coabitanti, ai quali viene affidato il 36 per cento dei
bambini con meno di 13 anni. Accanto al sostegno della rete, per le famiglie
con bambini con meno di 2 anni, sono gli asili nido a svolgere una funzione
sempre pit importante. Negli ultimi cinque anni i bambini che frequentano il
nido sono aumentati da 140 mila a 240 mila. Il nido ¢ sempre pitt spesso con-
siderato dai genitori una esperienza educativa, ma la quota di bambini che van-
no al nido ¢ ancora al di sotto del 20 per cento e nel 43 per cento dei casi si trat-
ta di un nido privato. Lincremento della domanda del servizio di asilo nido ¢
stato dunque soddisfatto prevalentemente dalle strutture private, con costi piut-
tosto elevati (in media 273 euro al mese a fronte di 145 per i nidi pubblici).

E importante ricordare che, secondo i risultati della rilevazione continua sul-
le forze di lavoro, una capillare diffusione di strutture e servizi a sostegno delle
famiglie potrebbe influenzare la disponibilita di 724 mila donne (il 3,8 per cen-
to della popolazione femminile tra 15 e 64 anni) a modificare la propria condi-
zione nel mercato del lavoro, passando, tra le occupate, da un regime orario
part-time a uno full-time (160 mila), oppure muovendosi da una situazione di
inattivita a una di ricerca di occupazione (564 mila).

Considerazioni conclusive

Negli anni scorsi abbiamo messo in evidenza che, pur essendo un grande Pae-
se e pur avendo un buon posizionamento in Europa, I'Italia presenta prospettive
di sviluppo fortemente condizionate da vincoli strutturali, che per essere allenta-
ti richiedono interventi di ampio respiro.

Il nostro Paese, abbiamo sostenuto, attraversa un fase di perdurante stagnazio-
ne economica che fa aumentare le “incertezze” sul futuro e il clima di sfiducia.

Complessivamente I'Italia sembra ancora non saper guardare oltre le sfere in-
dividuali e avere una scarsa propensione a fare sistema.

Quest’anno le analisi presentate nel Rapporto mettono in evidenza che le
trasformazioni strutturali del sistema delle imprese, del mercato del lavoro e
delle famiglie vengono da lontano ed erano gia state segnalate (anche nel Rap-
porto del 1999). Pubblici amministratori, imprenditori e cittadini, evidente-
mente, non sono stati in grado di affrontare seriamente questi elementi di
preoccupazione, e di “governarli” con interventi tesi a eliminare i punti di de-
bolezza e a valorizzare quelli di forza. Si ¢ dunque portati a ritenere che i segna-
li sui possibili rischi per lo sviluppo economico e sociale del Paese e per la qua-
lita della vita dei cittadini non siano stati colti nella loro reale portata.

Le analisi sulla performance delle imprese confermano la persistenza, da oltre
un decennio, di incrementi di produttivitd modesti. D’altra parte, la maggioran-
za delle imprese, comprese le pitt piccole, persegue efficacemente, ma singolar-
mente, i propri obiettivi di redditivita, anche attraverso le politiche di prezzo at-
tuate in mercati con debole concorrenza. Cosi, le scelte degli operatori economi-
ci, guidate inevitabilmente da stringenti criteri di ottimizzazione, non sempre
concorrono a dare spazio e respiro alla crescita complessiva, mettendo a rischio
la competitivita del Paese. Appare chiaro che il rapporto costi/benefici del rischio
di innovare o cambiare ¢, nel contesto italiano di oggi, troppo alto per indurre
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una sempre pitt ampia base di operatori e famiglie a scommettere sul futuro.

Lo studio della segmentazione del mercato del lavoro ha consentito di mette-
re in evidenza le situazioni positive e quelle di precarieta, sia a livello individua-
le che per gruppi di famiglie disagiate. Le profonde trasformazioni delle famiglie
e la diffusione di nuovi modelli familiari rappresentano forti cambiamenti socia-
li, che perd non sono stati compresi e interpretati adeguatamente dai policy
maker, dalle istituzioni e dalle imprese. I nuovi attori sociali e le nuove forme fa-
miliari esprimono infatti in gran parte domande e bisogni inediti, che richiedo-
no risposte anch’esse inedite e innovative. Laffidamento alle reti familiari e la
spinta a maggiori consumi e incrementi di reddito non possono costituire le uni-
che risposte. Meno che mai possono essere sufficienti a sollevare individui e fa-
miglie dall’incertezza e dalla sfiducia.

Occorre offrire un quadro di orizzonti individuali sufficientemente certi, ab-
bassare i costi del cambiamento e il rapporto costi/benefici del rischio di innova-
re, fornire prospettive di crescita valide e credibili per tutti, per le ragazze e i ra-
gazzi, per le giovani coppie, per le donne e le madri lavoratrici, per i lavoratori
extracomunitari, per gli imprenditori, per le nuove tipologie di famiglie.

La statistica ufficiale italiana sta facendo la sua parte. La notevole mole di
informazioni statistiche diffuse e le analisi contenute nel Rapporto sono state rac-
colte ed effettuate con criteri scientifici stabiliti a livello internazionale, con obiet-
tivi di massima affidabilita e, certamente, con imparzialita. Esse contengono in-
dicazioni e stimoli per i policy maker, ma anche per le parti sociali, per gli opera-
tori economici e per tutta la collettivitd. Uno dei compiti della statistica ufficiale
¢ di rendere i segnali pit chiari e trasparenti. Le informazioni statistiche ufficiali
le analisi che presentiamo devono rappresentare, in una societd democratica, un
servizio per il dibattito documentato, e non le armi della contesa politica.

Proprio per questo ¢ assolutamente necessario rafforzare la statistica ufficiale,
inserendone un esplicito richiamo nella nostra Costituzione, cosi come ¢ stato
fatto nell’ambito della Costituzione europea.
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Capitolo 1

La congiuntura economica nel 2004

1.1 Quadro macroeconomico internazionale

Per il complesso dell’economia mondiale, il 2004 ¢ stato un anno di crescita vi-
gorosa: secondo le prime stime del Fondo monetario internazionale, il prodotto ai
prezzi di mercato ¢ aumentato del 4 per cento come nel 2000, all’apice della prece-
dente fase d’espansione ciclica (nel 2003 era cresciuto del 2,7 per cento). La misu-
ra del Pil a parita di potere d’acquisto, che enfatizza il peso delle economie emer-
genti e in via di sviluppo, indica una crescita ancora piti elevata (pari al 5,1 per cen-
to), segnando il risultato migliore dal 1976". Lo sviluppo ¢ stato sostenuto dal for-
te aumento del volume degli scambi internazionali di beni e servizi (+9,9 per cen-
to, rispetto al +4,9 per cento nel 2003), e da una domanda per investimenti che ha
raggiunto il 24,6 per cento del prodotto, livello record dal 1988 (Figura 1.1).

Figura 1.1 - Andamento del Pil, del commercio internazionale di beni e servizi e
degli investimenti nel mondo - Anni 1984-2004 (variazioni e quote
percentuali)
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Fonte: Fmi, World economic outlook database (aprile 2005)

! La differenza tra le due grandezze e nei rispettivi andamenti origina dalla correzione del valore del
Pil ai prezzi di mercato (Pdm) di ciascun paese espresso ai tassi di cambio correnti — e quindi del suo
peso nella composizione del prodotto mondiale — per tenere conto delle differenze di potere d’acqui-
sto. Salvo eccezioni, le economie emergenti e in via di sviluppo sono caratterizzate da livelli assoluti
dei prezzi inferiori e da tassi di crescita pili elevati rispetto alle economie avanzate. Pertanto, quando
il prodotto ¢ espresso a parita di potere d’acquisto (Ppa), queste vengono ad avere un peso maggiore,
che a sua volta si riflette in un differenziale positivo tra andamento del prodotto Ppa e Pdm che, come
puo vedersi nella figura 1.1, ¢ andato crescendo nel tempo.

La crescita piu
sostenuta degli
ultimi quattro anni
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Ampie differenze
tra le economie
avanzate

Rallentamento
della crescita
in chiusura d’anno

Lespansione delle componenti della domanda privata ¢ stata favorita dal perdura-
re di condizioni creditizie vantaggiose, mentre I'inflazione ¢ rimasta moderata (3,7
per cento), come nel biennio precedente.

La ripresa ciclica, seppure diffusa a tutte le aree geoeconomiche, ha presentato in-
tensita molto diverse nel caso delle maggiori economie avanzate, approfondendo il di-
vario emerso negli anni precedenti. Infatti, come si vedra piti oltre e nel paragrafo 1.2,
al rinnovato dinamismo dell’economia degli Stati Uniti e del Regno Unito ¢ corri-
sposta una crescita pitt debole e discontinua in Giappone e nell'Uem, con ampie dif-
ferenze tra i grandi paesi dell’'Unione; le altre economie avanzate e quelle di nuova in-
dustrializzazione, emergenti e in via di sviluppo, hanno invece quasi tutte conseguito
risultati di crescita molto positivi (Tavola 1.1). In particolare, I'espansione ¢ prosegui-
ta a ritmi sostenuti nelle economie continentali di Cina (+9,5 per cento), India (+7,3
per cento), Russia (+7,1 per cento) e negli altri paesi della Comunita degli stati indi-
pendenti (+10,5 per cento) che hanno beneficiato della crescita dei prezzi dell’energia,
come l'insieme degli esportatori di petrolio (+6,9 per cento). Il buon andamento nei
corsi delle materie prime e le condizioni favorevoli sui mercati dei capitali hanno fa-
vorito il ritorno di tassi di sviluppo elevati nei paesi a basso reddito fortemente inde-
bitati (+6,5 per cento) e nel complesso dei paesi africani (+5,1 per cento), stimolando
anche la ripresa delle economie latino-americane, con un’accelerazione del ritmo di
crescita dal 2,2 del 2003 al 5,7 per cento.

La dinamica dell’economia mondiale si ¢ mantenuta positiva lungo tutto il
2004 ma, dopo l'accelerazione iniziata nel 2003 e proseguita nel primo trimestre,
Pespansione ¢ divenuta pilt moderata, con una netta decelerazione in chiusura
d’anno. A determinare questo rallentamento hanno contribuito alcuni elementi di
tensione, derivanti in primo luogo dalla marcata tendenza all’aumento del prezzo
del petrolio nel corso del 2004 e nei primi mesi del 2005. Il prezzo spor del barile,
spinto dalla forte crescita della domanda (+3,4 per cento) ¢ passato da un valore
medio di poco meno di 29 dollari nel 2003 a 37,8 nel 2004, superando la barrie-
ra dei 50 dollari nell’autunno e, dopo una temporanea discesa, di nuovo alla fine
dell'inverno. Uimpatto sull’economia mondiale ¢ stato relativamente modesto, in-
fluenzando in misura contenuta i primi stadi di formazione dei prezzi, senza
diffondersi sull’inflazione al consumo oltre il gruppo dei prodotti energetici. L'in-

Tavola 1.1 - Crescita del Pil a prezzi costanti per area geoeconomica e in alcuni paesi
- Anni 2001-2004 (variazioni percentuali)

Prodotto interno lordo

PAESI

2001 2002 2003 2004
Mondo (a) 1,4 1,8 2,7 4,0
Economie avanzate 1,2 1,6 2,0 3,4
Uem 1,6 0,9 0,5 2,1
Stati Uniti 0,8 1,9 3,0 4,4
Giappone 0,2 -0,3 1,4 2,7
Paesi asiatici di nuova industrializzazione 1,3 53 3,1 55
Altre 1,5 3,8 2,5 4,4
Paesi in via di sviluppo 4,2 4,7 6,4 7,2
Africa 4,0 3,6 4,6 51
Europa centrale e dell'est 0,2 4,4 4,6 6,1
Comunita degli stati indipendenti (Csi) 6,4 54 7.9 8,2
- Russia 51 4,7 7,3 7,1
Paesi asiatici in via di sviluppo 58 6,5 8,1 8,2
- Cina 7.5 8,3 9,3 9,56
- India 4,8 4,4 7.5 7,3
Medio Oriente 33 4,1 58 55
America latina 0,5 -0,1 2,2 5,7

Fonte: Fmi, World economic outlook database (aprile 2005)
(a) Variazioni del Pil reale misurate a tassi di cambio correnti.
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tensita dello shock ¢ stata diversificata a seconda dell’area valutaria di appartenen-  Dollaro ancora
za; in particolare, il deprezzamento del dollaro ha parzialmente protetto le econo- i1 flessionee
mie dell’'Uem. Il tasso di cambio del dollaro rispetto all’euro, che si era indebolito rincaro del petrolio...
sino a un livello di 1,2 gia nel 2003, ha oscillato intorno a quel valore fino ad ago-
sto 2004, per poi deprezzarsi fino a 1,36 a dicembre, attestandosi a 1,3 dollari per
euro nei primi mesi del 2005; nella media del 2004, il dollaro ha perso il 10 per
cento del suo valore rispetto all’euro.
Gli impulsi inflazionistici derivanti dall’'ulteriore impennata delle quotazioni
petrolifere e dall’evoluzione del cambio hanno contribuito a modificare il segno
della politica monetaria statunitense, divenuta meno espansiva. Tra giugno 2004 ¢ ...ma l'impatto
maggio 2005, il tasso d’interesse sui fondi federali ¢ stato ritoccato in aumento per Ul prezzi.
otto volte (dall’1,0 al 3,0 per cento); nonostante tale rialzo, i tassi reali a breve si é circoscritto
sono mantenuti prossimi allo zero, e quelli nominali di lungo periodo sono rima-
sti intorno al quattro per cento.
La fase di rafforzamento della ripresa dell’economia statunitense, iniziata nel
secondo trimestre del 2003, ¢ proseguita per tutto il 2004, portando la variazio-
ne media annua del Pil dal 3,0 al 4,4 per cento (Figura 1.2). Il contributo piu
consistente alla crescita del Pil (2,7 punti percentuali) ¢ venuto dai consumi del-
le famiglie che, trainati dall’'andamento positivo del reddito disponibile (+3,5 in
termini reali) sono aumentati del 3,8 per cento, con un dinamismo che non si ri-
scontrava dal 2000. A cio si ¢ aggiunta la marcata espansione degli investimenti
(+10,3 per cento) che ha dato luogo a un contributo alla crescita del prodotto di ~ Usa:
1,6 punti percentuali — piti che raddoppiato rispetto al 2003 — e 'apporto posi- ~ crescita record
tivo per quasi mezzo punto percentuale (da leggermente negativo nel 2003) del da domanda interna
processo di ricostituzione delle scorte, proseguito lungo tutto il corso dell’anno.
Si ¢ invece attenuata la dinamica dei consumi collettivi, che ha fornito un con-
tributo di 0,4 punti percentuali al’aumento del Pil, come nel biennio preceden-
te, quasi interamente spiegato dalle spese per la difesa, che in termini reali sono
cresciute del 7,3 per cento.
Nel 2004, come in tutto 'ultimo decennio, il saldo netto dei flussi commerciali con
P'estero ¢ stato negativo, sottraendo 0,6 punti percentuali alla crescita (-0,4 nell’anno
precedente). Il peggioramento del saldo ¢ stato la risultante di un ritmo di espansione
delle importazioni superiore a quello, pur molto vivace, delle esportazioni. A partire

Figura 1.2 - Pil a prezzi costanti nell’'Uem, nel Giappone e negli Stati Uniti - Anni
1994-2004 (variazioni percentuali rispetto al corrispondente trimestre
dell’anno precedente)

.| | /\V/J \
\ AN

34
1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004

Uem Giappone Stati Uniti

Fonte: Eurostat
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Ancora in aumento il
deficit commerciale

Giappone:
crescita incerta

dalla seconda meta del 2003 le esportazioni di beni e servizi hanno reagito positiva-
mente al deprezzamento del cambio: nel 2004 sono cresciute dell’8,6 per cento, su-
perando per la prima volta il livello registrato nel 2000. La forte dinamica della do-
manda interna ha perod continuato a trainare le importazioni, che sono aumentate
del 9,9 per cento. In presenza di un peggioramento delle ragioni di scambio, tale an-
damento ha determinato un nuovo allargamento del deficit commerciale, che tra il
primo e I'ultimo trimestre del 2004 ¢ passato dal 6,2 per cento al 6,8 per cento del
Pil. Il deprezzamento relativo del dollaro non ¢ stato, quindi, sufficiente a ridurre lo
sbilancio negli scambi statunitensi con I'estero, che resta uno dei principali fattori di
squilibrio dell'economia internazionale.

La ripresa ciclica si ¢ estesa al settore industriale con un forte recupero della pro-
duzione, che nel 2004 ¢ aumentata del 4,1 per cento tornando ai livelli del 2000; la
tendenza positiva ¢ proseguita nei primi mesi del 2005. Anche I'occupazione nel
2004 e nel primo trimestre del 2005 ¢ cresciuta costantemente, ma il recupero ri-
spetto alla situazione precedente la fase recessiva ¢ stato assai lento: solo nel gennaio
di questanno ¢ stato superato il livello di febbraio 2001. Analogamente, il tasso di
disoccupazione ¢ sceso in misura modesta, riducendosi di mezzo punto percentuale
nella media del 2004 (al 5,5 per cento) e risultando ancora a marzo 2005 superiore
di quasi un punto percentuale rispetto al minimo del 2000.

Nel primo trimestre di quest'anno, il ritmo di espansione dell’economia statuni-
tense ha segnato un ulteriore, lieve, rallentamento: sulla base della stima prelimina-
re, il Pil ha segnato un incremento congiunturale dello 0,8 per cento (il 3,6 per cen-
to rispetto al primo trimestre del 2004). A contenere il dinamismo della crescita han-
no contribuito la limitata decelerazione dei consumi privati e il peggioramento del
saldo netto degli scambi con l'estero. Contemporaneamente, si sono rafforzati i se-
gnali di tensione sui prezzi alla produzione (+0,7 per cento a marzo rispetto a feb-
braio) e sulla componente di fondo dell'inflazione al consumo.

La situazione dell’economia giapponese ¢ stata caratterizzata nel 2004 da svilup-
pi molto incerti. Il tasso di crescita medio annuo, relativamente elevato (+2,7 per
cento nel 2004), ¢ interamente attribuibile all’eccellente performance del primo tri-
mestre (+1,5 per cento in termini congiunturali), realizzata grazie all'accelerazione di
tutte le componenti di domanda, e all’effetto di trascinamento dall’anno precedente
(pari, da solo, a 1,4 punti percentuali). La brusca contrazione degli investimenti e il
lieve calo dei consumi hanno determinato una diminuzione del Pil dello 0,6 per cen-
to nell’arco dei due trimestri centrali dell’anno, e una variazione pressoché nulla nel-
'ultimo trimestre. Le uniche componenti della domanda che hanno fornito un so-
stegno costante all’attivitd sono state, come negli anni precedenti, i consumi collet-
tivi (con un contributo alla crescita del Pil di 0,5 punti percentuali) e le esportazio-
ni nette (per 0,8 punti percentuali). Le esportazioni, beneficiando dell'integrazione
crescente con le economie in rapido sviluppo della regione, nel 2004 sono aumenta-
te del 14,3 per cento (+9,1 per cento I'anno precedente), trainando il recupero della
produzione industriale, tornata ai livelli del 2000. Nel 2004 ¢ proseguito il processo
di riequilibrio strutturale del sistema produttivo: anche grazie ai guadagni di pro-
duttivita degli anni precedenti, ¢ migliorata la profittabilita delle imprese e si sono ri-
dotte notevolmente sia I'esposizione creditizia, sia le sofferenze e i fallimenti; cio si ¢
riflesso positivamente sul settore bancario, che ha potuto allentare il razionamento
del credito. In questo scenario, si ¢ determinato per la prima volta dal 1997 un re-
cupero, pur modesto dell’occupazione (+0,2 per cento). Nei primi mesi del 2005 vi
¢ stato un rallentamento dell’attivitd manifatturiera, con una leggera diminuzione
della produzione industriale a febbraio e marzo, legata al decumulo di scorte.

Per 'economia dell’'Uem, il 2004 si ¢ caratterizzato come un anno di ripresa mo-
derata dell’attivitd produttiva: il ritmo di crescita del Pil ¢ salito al 2,1 per cento dal-
lo 0,5 per cento dell’anno precedente. Laccelerazione dell’attivita iniziata nel se-
condo semestre del 2003 ha pero lasciato il passo, nel corso del 2004, a un gradua-
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le rallentamento dell’espansione. Dopo una variazione congiunturale del Pil dello
0,7 per cento nel primo trimestre dell’anno, derivante dalla spinta dei consumi pri-
vati e delle esportazioni nette, il tasso di crescita si ¢ progressivamente indebolito si-  Uem:
no a scendere allo 0,2 per cento nel quarto, risentendo della perdita di dinamismo  ripresa moderata
generalizzata delle diverse componenti della domanda. Per quel che riguarda gli ~ per debolezza
scambi con Pestero, la ripresa delle esportazioni di beni e servizi & stata controbi- ~ domandainterna
lanciata dall’accelerazione delle importazioni gia in primavera; successivamente la
crescita delle esportazioni si ¢ progressivamente attenuata, risentendo dell’apprez-
zamento dell’euro, ed ¢ restata al disotto di quella delle importazioni. In media
d’anno il contributo del commercio estero alla crescita del Pil ¢ cosi risultato nullo,
con un miglioramento soltanto parziale rispetto al 2003, quando era stato negativo
per 0,6 punti percentuali.
I consumi delle famiglie hanno risentito di vari fattori, tra i quali la debolezza del-
la crescita occupazionale e salariale, 'impegno di quote crescenti di reddito per mu-
tui e affitti legato alle condizioni di tensione del mercato immobiliare, I'effetto ne-
gativo sulle attese dell'aumento di prezzo dei prodotti energetici: la dinamica ¢ ri-
masta stagnante, per tutta la parte centrale dell'anno, segnando un recupero solo nel-
Pultimo trimestre, con un incremento annuo dell’1,2 per cento; il contributo alla
crescita del prodotto ¢ stato pari a 0,7 punti percentuali, superiore di appena un de-
cimale rispetto al 2003. Analogamente, i consumi collettivi, vincolati dalle esigenze
di contenimento del deficit pubblico, sono aumentati come nell'anno precedente
dell’1,6 per cento fornendo un contributo alla crescita di 0,3 punti percentuali. No-
nostante le buone condizioni di profittabilita delle imprese, I'incertezza sulle pro-
spettive di medio termine sembra avere operato da freno alla ripresa ciclica dell’ac-
cumulazione, che ha mantenuto un ritmo assai contenuto. Dopo tre anni consecu-  Dopo tre anni
tivi di contrazione, nel 2004 gli investimenti sono cresciuti del 2,1 per cento, for- ~ dinuovo
nendo un apporto all'incremento del Pil di 0,4 punti percentuali. In corrisponden- Seegn(;/[i)r?\/sgg;ﬁnen i
za con l'indebolimento delle altre componenti della domanda, ¢ emerso un consi- perg
stente accumulo di scorte, che in media d’anno ha fornito un contributo alla cresci-
ta pari a 0,5 punti percentuali.
Nei primi mesi del 2005, contrassegnati dai nuovi aumenti delle quotazioni pe-
trolifere, non pitt compensati dall’apprezzamento dell’euro, i segnali sull’andamento
dell’economia sono risultati nel complesso negativi: la produzione industriale ¢ ri-
masta pressoché stagnante mentre gli ordinativi dell’'industria e le esportazioni han-
no segnato un arretramento; al contempo ¢ emerso un peggioramento del clima di
fiducia sia dei consumatori sia delle imprese.
Levoluzione del mercato del lavoro nel 2004 ¢ stata caratterizzata da una discre-
ta ripresa dell’occupazione (+0,6 per cento in media d’anno), che ha reagito abba-
stanza rapidamente al recupero dell’attivitd economica. Il tasso di disoccupazione,
invece, in corso d’anno ¢ rimasto stabile a un livello dell’8,8 per cento (dall’8,7 del
2003), salendo all’8,9 per cento nei primi mesi del 2005, in associazione col rallen-
tamento della crescita occupazionale.
Linflazione ¢ rimasta stabile al 2,1 per cento in media d’anno, risentendo degli au-  Stabile I'inflazione
menti delle imposte indirette e dei prezzi amministrati (soprattutto per tabacco, far-
maci e cure sanitarie), da un lato, e dei prodotti energetici, dall’altro; queste compo-
nenti, insieme, hanno contribuito per circa un punto percentuale all’aumento del-
I'indice armonizzato dei prezzi al consumo nel 2004. Lapprezzamento dell’euro, il re-
cupero della produttivita del lavoro, la moderazione salariale e il permanere di una
forte pressione competitiva, di converso, hanno limitato la diffusione delle spinte de-
rivanti dai rialzi dei prezzi di materie prime. Landamento congiunturale dei prezzi al
consumo ¢ stato caratterizzato da aumenti elevati in primavera e, nuovamente, in ot-
tobre, per poi rallentare a cavallo del nuovo anno; le variazioni tendenziali, salite
dall'1,7 per cento del primo trimestre al 2,3 in quelli successivi, sono invece rimaste
stabilmente al 2,1 per cento nei primi tre mesi del 2005.
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Secondo i dati ancora preliminari disponibili, 'indebitamento netto della pub-
blica amministrazione nel 2004 ¢ leggermente diminuito, portandosi al 2,7 per
Ancora fragile  cento del Pil dal 2,8 dell’anno precedente, in virtti dell’ulteriore discesa delle spe-
Ilquadro di se per interessi da 3,5 a 3,3 punti percentuali del Pil, mentre il saldo primario & ri-
finanza pubblica .- .o allo 0,6 per cento del Pil come nel 2003 (in diminuzione dall’1,2 per cento
nel 2002). Candamento aggregato dei saldi finanziari ¢ la risultante di un miglio-
ramento nei paesi con i deficit pit elevati (Francia, Germania, Grecia) e di un peg-
gioramento in quasi tutti gli altri. In ragione del permanere di un deficit relativa-
mente elevato, per il terzo anno consecutivo nel 2004 il rapporto tra stock del de-

bito pubblico e Pil ¢ aumentato, portandosi al 71,3 per cento dal 70,8 del 2003.
Per I'Unione europea nel suo complesso, i risultati di crescita sono stati legger-
mente migliori che per 'Uem: il Pil ¢ aumentato del 2,4 per cento, grazie al con-
tributo del Regno Unito e del gruppo dei nuovi stati membri (Tavola 1.2). Questi
ultimi hanno segnato, nell’aggregato, un rafforzamento dello sviluppo lungo il
sentiero di convergenza col resto dell'Ue, con un incremento del Pil del 4,9 per

cento in media d’anno (dal 3,8 per cento del 2003).

Tavola 1.2 - Pil a prezzi costanti, tasso di disoccupazione, inflazione nei paesi
dell’Unione europea, nel Giappone e negli Stati Uniti - Anni 2001-2004

PAES| Prodotto interno lordo (a) Tassi di disoccupazione (b) Prezzi al consumo (c)
2001 2002 2003 2004 2001 2002 2003 2004 2001 2002 2003 2004
Italia 1,8 0,4 0,3 1,2 9,1 8,6 8,4 8,0 2,3 2,6 2,8 2,3
Austria 0,7 1,2 0,8 2,0 3,6 4,2 4,3 4,5 2,3 1,7 1,3 2,0
Belgio 0,7 0,9 1,3 2,9 6,7 73 8,0 78 2,4 1,6 1,5 1,9
Finlandia 1,1 2,2 2,4 3,7 9,1 9,1 9,0 8,8 2,7 2,0 1,3 0,1
Francia 2,1 1,2 05 25 8,4 8,9 9,5 9,6 1,8 19 22 2,3
Germania 0,8 0,1 -0,1 1,6 74 8,2 9,0 9,5 1,9 1,3 1,0 1,8
Grecia 43 3,8 4,7 4,2 10,8 10,3 9,7 105 3,7 3,9 34 3,0
Irlanda 6,0 6,1 3,7 5,4 3,9 4,3 4,6 4,5 4,0 4,7 4,0 2,3
Lussemburgo 1,5 2,5 2,9 4,2 2,1 2,8 3,7 4,2 2,4 21 2,5 3,2
Paesi Bassi 1,4 06 -09 1,4 2,2 2,8 3,7 4,6 5,1 3,9 2,2 1,4
Portogallo 1,7 04 11 1,0 4,0 5,0 6,3 6,7 4,4 3,7 3,3 2,5
Spagna 2,8 2,2 2,5 2,7 106 11,3 11,3 108 2,8 3,6 3,1 3,1
Uem 1,6 0,9 0,5 2,1 7,8 8,2 8,7 8,8 2,4 2,3 2,1 2,1
Danimarca 1,3 0,5 0,7 2,4 43 4,6 5,6 54 2,3 2,4 2,0 0,9
Regno Unito 2,3 1,8 2,2 3,1 5,0 5,1 4,9 4,7 1,2 1,3 1,4 1,3
Svezia 1,0 2,0 1,5 3,5 4,9 4,9 5,6 6,3 2,7 2,0 2,3 1,0
Ue15 1,7 1,0 0,8 2,3 7,2 7,6 7,9 8,0 2,2 2,1 2,0 2,0
Cipro 4,1 2,1 1,9 3,6 44 3,9 4,5 5,0 2,0 2,8 4,0 1,9
Estonia 6,4 7,2 5,1 6,2 11,8 95 10,2 9,2 5,6 3,6 1,4 3,0
Lettonia 8,0 6,4 7,5 8,5 129 126 104 9,8 2,5 2,0 2,9 6,2
Lituania 6,4 6,8 9,7 6,7 164 135 127 108 1,3 04 -1, 1,1
Malta -1,7 22 -18 1,5 7,7 7,7 8,0 7,3 2,5 2,6 1,9 2,7
Polonia 1,0 1,4 3,8 53 185 198 192 188 53 1,9 0,7 3,6
Repubblica Ceca 2,6 1,5 3,7 4,0 8,0 7,3 7,8 8,3 4,5 14 01 2,6
Slovacchia 3,8 4,6 4,5 55 194 187 175 18,0 7,2 3,5 8,5 7,4
Slovenia 2,7 3,3 2,5 4,6 58 6,1 6,5 6,0 8,4 7,5 57 3,6
Ungheria 3,8 3,5 3,0 4,0 5,6 5,6 5,8 5,9 9,1 52 4,7 6,8
Unione europea 1,7 11 0,9 2,4 8,4 8,7 8,9 9,0 2,5 2,1 1,9 2,1
Giappone 02 -03 1,4 2,7 5,0 54 53 47 -06 -09 -03 0,0
Stati Uniti 0,8 1,9 3,0 4,4 4,8 58 6,0 55 2,8 1,6 2,3 2,7

Fonte: Eurostat, Commissione europea (Previsioni di primavera 2005)

(a) Variazioni percentuali.

(b) Tassi armonizzati, Eurostat.

(c) Per paesi Ue: indice armonizzato; per Giappone e Stati Uniti: indice generale.



1. LA CONGIUNTURA ECONOMICA NEL 2004

1.2 Economia italiana nell’area dell’euro
1.2.1 Prodotto lordo e componenti della domanda

Nel 2004 il Pil ¢ cresciuto in Italia dell’1,2 per cento (Tavola 1.3), un risultato
migliore di quelli registrati nel biennio 2002-2003 (+0,4 e +0,3 per cento rispetti-
vamente), ma decisamente inferiore a quello dell’insieme dei paesi dell'area Uem
(+2,1 per cento). Il permanere di un ritmo di sviluppo molto modesto caratteriz-
za l'ultimo triennio come uno dei pili lunghi periodi di bassa crescita della recen-
te storia italiana.

Il moderato rafforzamento della crescita ¢ derivato dal parziale recupero di  La crescita del Pil
dinamismo della domanda interna che, al netto delle variazione delle scorte, ha italiano tra le piu
contribuito nella misura di 1,1 punti percentuali all'incremento del Pil (a fron- ~ basse del'Uem
te di 0,9 punti nel 2003). Anche l'interscambio con I'estero ha fornito un ap-
porto positivo che, seppure molto limitato (+0,2 punti), ha segnato un’inversio-
ne di tendenza rispetto al precedente biennio, quando la domanda estera netta
aveva frenato la crescita in misura significativa (-0,8 punti nel 2002 ¢ -0,9 pun-
ti nel 2003). All'opposto, il contributo della variazione delle scorte ¢ stato nega-
tivo per un decimale di punto, mentre era risultato significativamente positivo
nei due anni precedenti.

Landamento congiunturale del Pil, al netto della stagionalita e dell’effetto del
diverso numero di giorni lavorativi’, ha mostrato una crescita nei primi trimestri
dell’anno (+0,5 nel primo trimestre e +0,4 nel secondo e nel terzo), seguita nel
quarto da una marcata flessione (-0,4 per cento) derivante dal sovrapporsi di una
dinamica congiunturale negativa delle esportazioni e degli investimenti. Tale evo-
luzione ¢ risultata piuttosto simile a quella del complesso dei paesi Uem nella pri-
ma parte dell’anno, mentre se ne ¢ discostata significativamente nel quarto trime-
stre, caratterizzato nell'Uem da una variazione del Pil modesta ma positiva.

Tavola 1.3 - Conto economico delle risorse e degli impieghi a prezzi 1995 - Anni 2001-
2004 (variazioni percentuali rispetto all'anno precedente)

AGGREGATI 2001 2002 2003 2004
Prodotto interno lordo ai prezzi di mercato 1,8 0,4 0,3 1,2
Importazioni di beni e servizi (Fob) 0,5 -0,5 1,3 2,5
Totale risorse 1,5 0,2 0,5 1,5
Consumi finali nazionali 1,5 0,7 1,6 0,9
Spesa delle famiglie residenti 0,8 0,4 1,4 1,0
Spesa sul territorio economico 0,7 0,0 1,1 1,2
Acquisti all'estero dei residenti (+) -5,6 7,1 51 -6,8
Acquisti sul territorio dei non residenti (-) -5,5 -5,3 -4,6 1,0
Spesa delle amministrazioni pubbliche e delle istituzioni senza

scopo di lucro al servizio delle famiglie 3,8 1,9 2,3 0,7
Investimenti fissi lordi 1,9 1,2 -1,8 2,1
Costruzioni 3,0 32 1,7 3,1
Macchine e attrezzature -0,4 -0,2 -4,2 2,7
Mezzi di trasporto 5,8 -0,4 -6,1 -2,9
Beni immateriali 2,9 0,3 0,8 -0,8
Variazione delle scorte e oggetti di valore (a) -0,1 0,3 0,6 0,5
Esportazioni di beni e servizi (Fob) 1,6 -3,2 -1,9 3,2
Domanda interna 1,4 1,2 1,2 1,0
Domanda interna netto scorte 1,6 0,8 0,9 1,1

Fonte: Istat, Conti economici nazionali
(a) In percentuale del Pil.

Per I'analisi congiunturale si € scelto di utilizzare i dati corretti per le giornate lavorative, in grado
di cogliere maggiormente i mutamenti del ciclo economico. Al contrario, le variazioni annuali ripor-
tate non tengono conto del diverso numero di giornate lavorative nell’anno.
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La ripresa tedesca
sostenuta
dall’export

Figura 1.3 - Pil a prezzi 1995 nei principali paesi dell’lUem e differenziale di crescita
dell'ltalia rispetto all’area - Anni 2001-2004 (variazioni percentuali rispetto
al corrispondente trimestre dell'anno precedente e differenze percentuali)
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Fonte: Eurostat

Il differenziale negativo di crescita dell'Italia rispetto all’'Uem si ¢ ampliato nel-
la media del 2004 a 0,9 punti percentuali dagli 0,2 punti dell’anno precedente
(Figura 1.3). II migliore risultato registrato nel complesso dell’area ¢ derivato so-
prattutto dal maggiore contributo delle componenti di domanda interna (+2,0
punti percentuali rispetto a +1,0 punti in Italia), in larga parte attribuibile al di-
verso comportamento della variazione delle scorte (+0,5 punti percentuali rispet-
to a -0,1 punti in Italia).

Dopo due anni consecutivi di stagnazione, in Germania il Pil ¢ aumentato
dell'1,6 per cento (Tavola 1.4), mantenendo comunque un tasso di crescita inferio-
re a quello dell’'Uem. La ripresa dell’economia tedesca ¢ stata sospinta dalla forte
espansione delle esportazioni, che ha determinato un notevole contributo (+1,1
punti percentuali) della domanda estera netta alla crescita; un ampio apporto posi-
tivo (0,7 punti) ¢ giunto anche dall'incremento del livello delle scorte. All'opposto,
le altre componenti interne della domanda hanno registrato un andamento sfavo-
revole. Gli investimenti fissi lordi, a causa del perdurare di una contrazione della
componente delle costruzioni, hanno mantenuto una tendenza negativa (con un
calo dello 0,9 per cento), seppure meno accentuata che nel biennio precedente. An-
che i consumi, penalizzati da un clima di aspettative delle famiglie molto incerto,
hanno registrato per il terzo anno consecutivo una modesta caduta (-0,4 per cento).

Tavola 1.4 - Contributi delle componenti della domanda alla crescita del Pil nei princi-
pali paesi dell’'lUem - Anno 2004 (valori percentuali)

AGGREGATI Italia Francia Germania Spagna Uem
Consumi finali 0,7 2,0 -0,2 3,0 1,0
Investimenti fissi lordi 0,4 0,8 -0,2 11 0,4
Domanda interna al netto delle scorte 1,1 2,8 -0,3 41 1,5
Variazione delle scorte e oggetti di valore -0,1 11 0,7 0,2 0,5
Domanda interna 1,0 3,8 0,4 4,4 2,0
Domanda estera netta 0,2 -1,2 1.1 -17 0,1
Prodotto interno lordo 1,2 2,6 1,6 2,7 21

Fonte: Elaborazioni su dati Istat, Conti economici nazionali; Eurostat
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In Francia lattivita economica ¢ cresciuta del 2,6 per cento, per effetto di

una significativa accelerazione di tutte le componenti della domanda interna.

La principale spinta ¢ derivata dalla spesa per consumi finali che ha contribui-

to per 2,0 punti percentuali all'incremento del Pil. Cespansione degli investi-

menti, che ha riguardato sia le costruzioni, sia la spesa in beni strumentali, ha

fornito un apporto positivo di 0,8 punti percentuali, mentre ancora pitt ampio

(1,1 punti percentuali) ¢ stato quello derivante dall’accumulo di scorte. La vi-  Domanda interna
vace dinamica della domanda interna ha trainato le importazioni, che sono cre- ~ traino del’economia
sciute a ritmo assai superiore a quello delle esportazioni; di conseguenza la do- 7 Franciae Spagna
manda estera netta ha agito da freno per il terzo anno consecutivo, sottraendo

1,2 punti percentuali all'incremento del Pil.

La Spagna ha mantenuto anche nel 2004 un ritmo di crescita del Pil relati-
vamente sostenuto (2,7 per cento). Tuttavia "accelerazione ¢ stata limitata e il
differenziale positivo di sviluppo rispetto all'Uem si ¢ ristretto. Anche in Spa-
gna sono state le componenti interne della domanda che hanno sospinto la cre-
scita. In particolare la spesa per consumi finali ha fornito un apporto positivo
di 3,0 punti percentuali e gli investimenti fissi lordi dell’1,1 per cento. All'op-
posto, le esportazioni nette hanno continuato a frenare la crescita del Pil, con
un contributo negativo particolarmente ampio (-1,7 punti percentuali) causa-
to dalla robusta accelerazione delle importazioni.

Nel nostro Paese entrambe le componenti dell’'interscambio con I'estero han-
no registrato il ritorno a una dinamica positiva, pur con ritmi di crescita infe-  Jtalia:
riori rispetto a quelli riscontrati nei principali paesi Uem. Beneficiando, seppu-  ripartono gii scambi
re in misura limitata, della ripresa internazionale, le esportazioni di beni e servi- " estero
zi sono aumentate del 3,2 per cento, invertendo la marcata tendenza negativa
dei due anni precedenti (-3,2 per cento nel 2002 e -1,9 per cento nel 2003); la
crescita ¢ stata leggermente maggiore per la componente dei beni rispetto a quel-
la dei servizi. La dinamica delle importazioni ¢ stata frenata dalla relativa debo-
lezza della domanda interna, segnando un’accelerazione modesta (da +1,3 a +2,5
per cento) e assai inferiore a quella dell’area Uem. La crescita degli acquisti dal-
Iestero ha riguardato essenzialmente la componente dei beni (+3,2 per cento),
mentre quella dei servizi ha segnato un incremento quasi nullo.

Il profilo congiunturale delle esportazioni ha manifestato una marcata cre-
scita nei trimestri centrali dell’anno (+3,7 per cento e +4,8 per cento rispetti-
vamente), seguita da una brusca caduta nel quarto (-4,7 per cento). Le impor-
tazioni hanno registrato un profilo simile a quello dell’export, ma con tassi di
incremento molto piti contenuti nei trimestri centrali e una variazione presso-
ché nulla nell’ultimo del 2004.

Nella media dello scorso anno la spesa per consumi finali ¢ aumentata dello
0,9 per cento, segnando un aumento inferiore a quello del 2003 (+1,6 per cen-
t0). Nel suo ambito i consumi delle famiglie sono cresciuti dell’1,0 per cento
(+1,4 per cento nel 2003), mentre la spesa delle amministrazioni pubbliche e
delle istituzioni senza scopo di lucro al servizio delle famiglie ha registrato un
incremento dello 0,7 per cento, in netta decelerazione rispetto al 2003 (+2,3
per cento).

La spesa delle famiglie sul territorio economico ¢ aumentata dell’l,2 per
cento (+1,1 per cento nel 2003), segnando, in controtendenza con I'esperienza
degli ultimi anni, una dinamica leggermente superiore a quella dei consumi
privati nazionali. Tale risultato deriva dal fatto che, dopo un biennio di forte
espansione, le spese all’estero dei residenti nel 2004 si sono fortemente con-
tratte (-6,8 per cento), mentre gli acquisti sul territorio dei non residenti sono
cresciuti dell’1,0 per cento, interrompendo la caduta dei tre anni precedenti.

La dinamica della spesa per consumo delle famiglie ¢ rimasta al di sotto di
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Famiglie caute sulla
spesa

Pit beni durevoli
di fascia alta...

...meno alimentari
vestiario e calzature
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quella del reddito disponibile che nel 2004 ¢ cresciuto, in termini reali, dell’1,8
per cento, con una lieve accentuazione rispetto al +1,6 per cento dell’anno pre-
cedente. A tale evoluzione ¢ corrisposta una riduzione della propensione media
al consumo, scesa dall’87,2 per cento del 2003 all’86,4 per cento. Le scelte di
spesa delle famiglie si sono quindi mantenute particolarmente caute, risenten-
do verosimilmente del persistere di un elevato grado di incertezza sulle pro-
spettive di evoluzione del reddito. Ne ¢ una conferma I'ulteriore discesa del-
I'indice del clima di fiducia dei consumatori, che nel corso dell’anno ha tocca-
to i valori minimi dal 1993.

La crescita dei consumi ha riguardato in modo particolare gli acquisti di be-
ni durevoli (Figura 1.4), che in termini reali sono aumentati dell’8,0 per cento
anche grazie al maggior ricorso a forme di credito al consumo. La spesa per te-
lefoni e altri articoli di telefonia ha mostrato un incremento annuo del 47,7 per
cento, favorita dalla forte contrazione dei prezzi dei beni a elevato contenuto
tecnologico. Gli acquisti di autovetture da parte delle famiglie sono tornati a
crescere (+6,2 per cento) dopo la contrazione del 2003: a fronte di una sostan-
ziale stazionarieta delle immatricolazioni, cid ha corrisposto a un maggiore
orientamento dei consumatori verso modelli di fascia alta.

Le spese per beni non durevoli, invece, sono diminuite in complesso dello
0,8 per cento. La contrazione ha riguardato la quasi totalita delle voci, a parti-
re da quelle dei beni alimentari, scese dello 0,4 per cento, e del vestiario e cal-
zature (-0,3 per cento). In forte calo sono risultati i consumi per combustibili
(-3,4 per cento), penalizzati dall’aumento dei prezzi.

La spesa per servizi ¢ cresciuta con lo stesso ritmo registrato nel 2003 (+1,3
per cento). Gli incrementi maggiori hanno riguardato i servizi postali e telefo-
nici (+5,9 per cento) e quelli ricreativi (+6,8 per cento), mentre le spese relati-
ve ad alberghi e pubblici esercizi hanno subito, in termini reali, una flessione
dello 0,8 per cento.

Lincremento dei consumi interni registrato in media d’anno ¢ stato il risul-
tato di un profilo temporale caratterizzato da un marcato rimbalzo nel primo
trimestre (+1,2 per cento in termini congiunturali), cui ha fatto seguito una
stagnazione, con una lievissima flessione nel secondo e nel terzo trimestre e un
altrettanto limitato recupero in chiusura d’anno. Levoluzione della spesa per

Figura 1.4 - Consumi delle famiglie a prezzi 1995 - Anni 2001-2004 (numeri indice
base 2000=100)
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Fonte: Istat, Conti economici nazionali
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consumi delle amministrazioni pubbliche ha parzialmente controbilanciato
quella dei consumi delle famiglie: dopo una flessione nel primo trimestre (-0,3
per cento) si ¢ registrata una moderata espansione, con un ritmo di crescita del-
lo 0,2 per cento nei restanti trimestri dell’anno.

Il processo di accumulazione del capitale fisso ¢ tornato ad assumere nella
media del 2004 una tendenza espansiva (+2,1 per cento), superando I'episodio
di caduta che aveva caratterizzato I'anno precedente (-1,8 per cento). La cresci-
ta della spesa per beni di investimento ¢ stata in linea con quella registrata per
il complesso dei paesi Uem (+2,1 per cento), dove peraltro la contrazione del
2003 era risultata pili contenuta.

La ripresa degli investimenti ¢ la sintesi di andamenti positivi del settore del-  Investimenti
le costruzioni e della componente di spesa per beni strumentali, mentre quella 1 crescita soltanto
relativa ai mezzi di trasporto ha mantenuto una tendenza sfavorevole. Gli inve- "¢/ P1imo semestre
stimenti in costruzioni hanno proseguito la fase di robusta espansione iniziata
nel 1999 e che aveva segnato nel 2003 un temporaneo rallentamento: il tasso di
crescita, pari all'l,7 per cento nel 2003, ¢ risalito lo scorso anno al 3,1 per cen-
to, beneficiando della vivacita del mercato immobiliare e delle agevolazioni fi-
scali per il recupero del patrimonio abitativo. Gli acquisti di macchine e attrez-
zature hanno segnato una parziale ma significativa ripresa (+2,7 per cento) ri-
spetto alla pesante caduta dell’anno precedente (-4,2 per cento); questa era, pe-
raltro, giunta dopo un biennio di assoluta stagnazione degli investimenti in be-
ni strumentali. La spesa per mezzi di trasporto ha, invece, esercitato ancora un
effetto frenante sul ciclo dell’accumulazione, registrando un’ulteriore flessione
del 2,9 per cento dopo quella, assai piti marcata, dell’anno precedente.

Lespansione della spesa per investimento si ¢ concentrata nella prima meta
dell’anno, con incrementi congiunturali del 2,3 e dell'1,1 per cento nel primo
e nel secondo trimestre, subendo poi una netta battuta d’arresto, con cali con-
sistenti nel terzo e nel quarto (rispettivamente -1,2 e -1,7 per cento). Linver-
sione di tendenza ha assunto intensita e tempi diversi per le tre componenti de-
gli investimenti (Figura 1.5). Quella relativa alle costruzioni ha mantenuto una
dinamica positiva sino al terzo trimestre, segnando nel quarto una diminuzio-
ne relativamente contenuta. Gli acquisti di macchine, attrezzature e altri pro-
dotti sono stati caratterizzati da una significativa ripresa nei primi due trimestri

Figura 1.5 - Investimenti fissi lordi a prezzi 1995 - Anni 2001-2004 (numeri indice
base 2000=100)
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Il reddito disponibile delle famiglie italiane

Nel 2004 il reddito disponibile delle famiglie ita-
liane ha segnato, in termini nominali, un incremento
del 4,1 per cento, del tutto analogo a quello sperimen-
tato nel 2003 (1awvola 1.5). La crescita del potere dac-
quisto, misurata depurando leffetto della variazione
dei prezzi, si é lievemente rafforzata passando dall’l,6
per cento dell anno precedente all’1,8 per cento.

Gli andamenti delle componenti del reddito pri-
mario sono rimasti differenziati. La crescita delle re-
tribuzioni lorde ha subito un rallentamento e i red-
diti da capitale connessi a investimenti finanziari
hanno registrato un lievissimo recupero dopo tre an-
ni di marcata contrazione. Particolarmente favore-
vole é stata, invece, la dinamica dei redditi derivan-
1 dal lavoro autonomo e dalla gestione delle piccole
imprese classificate nel settore, cosi come positivo é
stato il contributo degli utili delle societi di persone e
dei compensi attribuiti agli amministratori e sindaci
delle societa di capitali.

Linsieme delle operazioni di redistribuzione ha
svolto un ruolo quasi neutrale e il reddito disponibile
é cresciuto in linea con quello primario; lincidenza
delle imposte correnti sul reddito é rimasta sostanzial-
mente stabile, mentre il carico fiscale complessivo, che
include anche le imposte classificate in conto capitale,
si & ridotto a seguito del ridimensionamento dei prov-
vedimenti di sanatoria rispetto al 2003.

La spesa per consumi finali ha segnato un tasso di

crescita del 3,2 per cento, inferiore a quello del reddi-
to disponibile; ne é derivata una sostenuta crescita del
risparmio (+9,3 per cento) e una ulteriore risalita
della propensione al risparmio, che si é portata dal
13,7 per cento del 2003 al 14,4 per cento del 2004.
1 reddito primario é cresciuto del 4,2, contro il
3,6 per cento dell’anno precedente. In presenza di
un incremento dello 0,5 per cento dell occupazione
dipendente, misurata in termini di unita di lavoro,
i redditi da lavoro sono aumentati del 3,6 per cen-
to, con una decelerazione rispetto al 2003 (+4,3
per cento). Le retribuzioni lorde, che sono la com-
ponente del reddito da lavoro che contribuisce effer-
tivamente al reddito disponibile delle famiglie,
hanno presentato un incremento del 3,7 per cento
(3,8 per cento nel 2003). I contributi sociali, che
sono riversati agli enti di previdenza, sono cresciuti
in misura pitt contenuta (+3,2 per cento) dopo il for-
te incremento del 2003, dovuto agli effetti dell emer-
sione dei lavoratori irregolari. Il risultato dell atti-
vita svolta dalle famiglie nella loro veste di produtto-
vi per il mercato, ossia in quanto lavoratori autono-
mi, titolari di societa semplici e imprese individuali
con non pin di cinque addetti dipendenti, ha segna-
to un ulteriore rafforzamento della crescita. Sia il
reddito misto, sia lammontare prelevato dalle fami-
glie consumatrici sono aumentati del 7,7 per cento, il
ritmo pity alto dal 1996, fornendo un impulso di ri-

Tavola 1.5 - Formazione, distribuzione e impieghi del reddito disponibile delle famiglie consumatrici -
Anni 2000-2004 (variazioni percentuali rispetto all'anno precedente)

2000 2001 2002 2003 2004 2000-2004
Risultato lordo di gestione (+) 6,3 6,1 7.9 59 6,4 6,6
Redditi da lavoro dipendente (+) 5,0 55 4,2 4,3 3,6 4.4
Quota di reddito misto trasferita (+) 2,9 4.3 4.1 6,4 7,7 5,6
Redditi da capitale (+) 9,1 -3,2 -10,3 -5,5 0,4 -4,7
Interessi netti 8,4 -1,3 -14,1 -10,1 -5,9 -8,0
Dividendi 20,0 -1,1 3,4 -1,4 6,0 1,7
Altri redditi da capitale 52 -11,9 -3,7 8,9 16,3 1,8
Altri utili distribuiti dalle societa e dalle quasi societa (+) 6,4 55 1,3 0,6 2,5 2,5
(=) Reddito primario lordo 5,3 4,6 3,0 3,6 4,2 3,9
Imposte correnti sul reddito e sul patrimonio (-) 4,8 1,4 1,1 0,9 3,6 1,7
Contributi sociali netti (-) 5,0 4,2 4,7 4,7 3,7 4,3
Prestazioni sociali nette (+) 3,0 3,8 6,0 5,0 4,2 4,7
Altri trasferimenti netti (+) 21,7 34,6 -11,3 18,4 62,0 23,0
(=) Reddito disponibile lordo 4,7 5,0 3,9 41 41 4,3
Rettifica per variazione dei diritti netti delle famiglie sulle
riserve dei fondi pensione (+) 13,0 1,2 3,9 -0,1 -0,1 1,2
Spesa per consumi finali (-) 57 3,6 3,5 4,0 3,2 3,6
(=) Risparmio lordo -1,6 14,7 6,2 5,0 9,3 8,7
Imposte in conto capitale -6,5 -5,2 122,3 411,8 -43,7 57,0

Fonte: Istat, Conti economici nazionali
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lievo alla crescita del reddito delle famiglie.

1 redditi che derivano dal contributo imprendito-
riale delle famiglie all attivita delle societi e quasi-
societds, che nel 2003 avevano segnato il passo, han-
10 mostrato un recupero, crescendo del 2,5 per cento.

Nel 2004 si ¢ registrata una interruzione della
tendenza negativa dei redditi derivanti dal rendi-
mento delle attivita finanziarie nette, i quali sono
aumentati dello 0,4 per cento. Tale risultato riflette
essenzialmente il positivo andamento dei dividendi
(+6 per cento) e dei rendimenti delle riserve delle as-
sicurazgioni sulla vita, che vengono figurativamente
imputati al reddito delle famiglie. Gli interessi net-
ti hanno, invece, subito una ulteriore contrazione (-
5,9 per cento), seppure meno ampia che nel 2003. A
seguito della riduzione dei rendimenti, i flussi di in-
teressi percepiti dalle famiglie sono diminuiti del
3,6 per cento (-7,7 per cento nel 2003). Contempo-
raneamente, sono tornati ad aumentare gli interessi
passivi (+2,3 per cento a fronte del -1,4 per cento
del 2003), a seguito dell aumento del ricorso a fi-
nanzgiamenti bancari a medio e lungo termine per
lacquisto e la ristrutturazione di abitazioni e del-
Uincremento dei crediti al consumo per periodi supe-
riori al breve termine.

Nel 2004 la quota di reddito primario lordo sot-
tratta dalle operazioni di redistribuzione é rimasta
sostanzialmente stabile attorno al 10 per cento. Le
imposte correnti sul reddito e sul patrimonio a carico
delle famiglie, dopo un triennio di crescita molto
contenuta, hanno segnato un auwmento piti marcato,
pari al 3,6 per cento, a sintesi di un incremento del
3,8 per cento dei tributi versati alle amministrazio-
ni pubbliche e di una riduzione delle imposte versa-
te dai residenti al resto del mondo. All ampliamento
del prelievo fiscale ha contribuito essenzialmente
Landamento dellTrpef, il cui gettito a carico delle fa-
miglie é cresciuto del 3,8 per cento; le imposte sui

reddditi da capitale si sono ridotte, mentre si é verifi-
cato un aumento di quelle sui capital gain.

Lincidenza delle imposte correnti sul reddito
disponibile delle famiglie si é mantenuta pressoché
inalterata, passando dal 14,0 per cento nel 2003 al
13,9 per cento nel 2004 (1avola 1.6).

Daltro canto, le imposte in conto capitale, che
non incidono sul reddito, ma sulla ricchezza delle fa-
miglie, si sono ridotte, per effetto del ridimensiona-
mento dei prelievi straordinari connessi a provvedi-
menti di condono che, pur restando di ammontare
elevaro, sono risultati quasi dimezzati rispetto all an-
no precedente. Nel 2003, infatti, le famiglie avevano
subito un esborso di circa 11 miliardi di euro, con-
nesso al condono fiscale e alla emersione delle attivita
detenute all’estero (scudo fiscale); nel 2004 il flusso
corrispondente é sceso a circa 4 miliardi, mentre si so-
no aggiunti circa 2 miliardi relativi al condono edili-
gio. Di conseguenza, lincidenza del carico fiscale
complessivo sul reddito delle famiglie é scesa al 14,3
per cento dal 14,9 del 2003.

Se alle imposte correnti pagate dalle famiglie si
aggiungono i contributi sociali, sia effettivi sia fi-
gurativi, cresciuti del 3,7 per cento (+4,7 per cento
nel 2003), il carico fiscale e contributivo corrente
sulle famiglie lo scorso anno si é attestato al 27,8

er cento, invariato rispetto al 2003.

Nell'ambito dei trasferimenti, infine, si é atte-
nuata la dinamica delle prestazioni sociali, au-
mentate nel 2004 del 4,2 per cento (+5,0 per cen-
to lanno precedente): in particolare, le pensioni e
rendite di tipo previdenziale sono cresciute del 4,4
per cento e quelle di tipo assistenziale dell’l,8 per
cento (+7,7 per cento nel 2003); l'incremento degli
ammortizzatori sociali (cassa integrazione guada-
gni e indennita di disoccupazione) é stato del 10,3
per cento. La quota delle prestazioni sociali sul red-
dito primario é rimasta stabile al 25,1 per cento.

Tavola 1.6 - Potere d’acquisto, carico fiscale, propensione al risparmio e al consumo delle famiglie -
Anni 2000-2004 (variazioni e valori percentuali)

2000 2001 2002 2003 2004 2000-2004
Potere d'acquisto del reddito disponibile (a) 1,8 2,1 0,7 1,6 1,8 1,6
Carico fiscale corrente (b) 15,2 14,7 14,4 14,0 13,9 14,4
Carico fiscale complessivo (c) 15,3 14,8 14,6 14,9 14,4 14,8
Carico fiscale e contributivo corrente (d) 28,6 28,2 28,1 27,8 27,8 28,1
Propensione al risparmio (e) 12,2 13,3 13,6 13,7 14,4 13,5
Propensione al consumo (f) 88,8 87,6 87,3 87,2 86,4 87,5

Fonte: Istat, Conti economici nazionali
a) Variazioni percentuali.

(
(b) Incidenza sul reddito imponibile delle imposte correnti sul reddito e sul patrimonio.

(c) Incidenza sul reddito imponibile delle imposte correnti sul reddito e sul patrimonio e delle imposte in conto capitale.

(d) Incidenza sul reddito imponibile delle imposte correnti sul reddito e sul patrimonio e dei contributi sociali effettivi e figurativi.
(e)

(

Risparmio lordo su reddito lordo disponibile.

f) La somma delle propensioni al risparmio e al consumo & superiore a 100 a causa dell'incidenza sul risparmio della variazione dei diritti netti delle

famiglie sulle riserve tecniche dei fondi pensione.
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Forte accelerazione

del commercio
mondiale di merci

Chimica e meccanica

ampliano

['attivo commerciale
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dell'Uem

e da un calo di intensita pressoché analoga nei due successivi. Tale componen-
te, pit direttamente connessa con le decisioni di investimento delle imprese, ha
probabilmente risentito della progressiva revisione al ribasso delle attese di cre-
scita, che ha condotto a un ridimensionamento in corso d’anno dei piani di ac-
cumulazione. Infine, la spesa in mezzi di trasporto ¢ cresciuta notevolmente nel
primo trimestre, ma ha poi registrato una marcata contrazione, risultando nel
quarto trimestre inferiore di quasi il 10 per cento rispetto a un anno prima.

1.2.2 Commercio con I’'estero

Trainato dalla robusta ripresa dell’attivita economica, il volume dell’inter-
scambio mondiale di beni nel 2004 ¢ aumentato del 10,7 per cento, segnando
una forte accelerazione (+5,3 per cento nel 2003). Il ritmo di espansione ¢ sta-
to particolarmente elevato per le economie emergenti e in via di sviluppo asia-
tiche (vicino al 20 per cento) e per i nuovi paesi membri dell’'Unione europea e
i candidati (+16,0 per cento). Per le economie dell’area dell’euro, che insieme
pesano per circa il 30 per cento sul valore del commercio internazionale (circa
il 15 per cento al netto dei flussi interni all’area), gli scambi sono cresciuti del
7,7 per cento, dopo I'1,0 per cento dell’anno precedente. Lattivo commerciale
dell’'Uem si ¢ ampliato leggermente, passando da poco meno di 123 miliardi di
euro nel 2003 a circa 130 miliardi nel 2004. Il miglioramento ¢ stato determi-
nato soprattutto dallincremento del surplus nei settori chimico e meccanico,
mentre ¢ cresciuto sensibilmente anche il deficit della bilancia energetica (da
118 a 142 miliardi di euro), in connessione con 'aumento delle quotazioni pe-
trolifere e, in misura pitt modesta, dei consumi.

Nel 2004, 'andamento del valore dei flussi commerciali del’Uem ¢ stato ca-
ratterizzato da una forte crescita sia delle esportazioni sia delle importazioni
nella parte centrale dell’anno, cui ¢ seguito un rallentamento nell’'ultimo tri-
mestre (Figura 1.6). Tale evoluzione ¢ stata influenzata dal nuovo apprezza-

Figura 1.6 - Importazioni ed esportazioni totali dell’'Uem - Anni 2001-2004 (variazioni
percentuali sul trimestre precedente su dati destagionalizzati)

2001 2002 2003 2004

O Importazioni B Esportazioni

Fonte: Elaborazioni su dati Eurostat
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mento dell’euro nell’ultima parte del 2004, che ha peggiorato ulteriormente la
posizione competitiva delle merci prodotte nell’area. In media d’anno, il tasso
di cambio reale effettivo dell’euro, che tiene conto anche dei movimenti relati-
vi dei prezzi alla produzione, si ¢ ulteriormente rivalutato di circa il 3 per cen-
to dopo il forte apprezzamento (oltre I'11 per cento) registrato nel 2003 (Figu-
ra 1.7). Inoltre, il profilo temporale delle importazioni ¢ stato influenzato dal-
le oscillazioni del prezzo del petrolio, aumentato fino a ottobre, e diminuito ne-
gli ultimi mesi dell’anno.
Per quanto riguarda I'Italia, dopo una contrazione dell’l,7 per cento nel
2003, I'anno scorso il valore delle esportazioni di merci ¢ cresciuto di poco piu
del 6 per cento; le importazioni, che nel 2003 erano rimaste stazionarie (+0,7
per cento), hanno invece registrato una crescita del 7,3 per cento. La bilancia  Per la prima volta
commerciale & peggiorata per circa 3 miliardi euro, risultando in deficit per la 9@/ 7992 Ia bilancia
. . T commerciale italiana
prima volta dal 1992 per circa 1,5 miliardi di euro. in rosso
Per quel che riguarda il profilo congiunturale, entrambi i flussi commerciali
in valore hanno evidenziato, dopo un inizio di anno incerto, una robusta espan-
sione nella parte centrale del 2004 e un netto rallentamento nell’ultimo trime-
stre. Le esportazioni, ancora in calo nel primo trimestre, hanno segnato una cre-
scita congiunturale particolarmente sostenuta nel secondo (+5,5 per cento), trai-
nata dalla componente extra Ue; 'espansione ¢ rimasta significativa, seppure in
rallentamento, nel terzo trimestre e si ¢ arrestata nel quarto (-0,1 per cento), in
corrispondenza di un calo delle vendite sui mercati extra Ue. Le importazioni
hanno mantenuto un profilo piu regolare, con una dinamica in progressiva ac-
celerazione sino al secondo trimestre, quando I'incremento congiunturale ¢ sta-
to del 5,3 per cento, e una graduale frenata nella seconda parte dell’anno.
Poiché la ripresa delle esportazioni ¢ stata relativamente debole rispetto agli
altri paesi, nel 2004 ¢ proseguita 'erosione delle quote di mercato dell’Italia (si
veda anche il paragrafo 2.2.1). Nel confronto tra i paesi dell'Uem, la perdita di

Figura 1.7 - Tasso di cambio effettivo reale dell’euro deflazionato con gli indici dei
prezzi alla produzione dei tredici piu importanti partner commerciali
dell’area - Anni 1999-2004 (numeri indice base primo trimestre 1999=100)

110 4
105 4
100 +
95 -
90 -

85 -

80 T T T T T
1999 2000 2001 2002 2003 2004

Valori medi mensili =====Medie annuali

Fonte: Banca centrale europea

15



ISTAT - RAPPORTO ANNUALE 2004

Le dinamiche territoriali
delle esportazioni nel 2004

La ripresa del valore delle esportazioni italiane
di beni nel 2004 ¢ stata diffusa in tutte le riparti-
zioni territoriali ma con forti differenze tra regio-
ni. A fronte di un incremento medio nazionale
del 6,1 per cento, le esportazioni sono cresciute
dell’8,9 per cento nel Mezzogiorno, del 7,8 per
cento nel Nord-est, del 5,7 per cento nell'ltalia

centrale e del 4,4 per cento in quella nord-occi-
dentale (Tavola 1.7).

Conseguentemente, rispetto al 2003 linciden-
za del Nord-ovest sull’export nazionale si é ridot-
ta di 0,6 punti percentuali, scendendo al 40,4 per
cento; la quota relativa all’ltalia centrale é rima-
sta stabile al 15,7 per cento, e sono aumentate

Tavola 1.7 - Esportazioni per ripartizione geografica e regione - Anni 2003-2004 (a)

2003 2004 2004/2003

RIPARTIZIONI GEOGRAFICHE
REGIONI Valori in Composizione Valori in Composizione Variazioni
milioni di euro % milioni di euro % %
NORD-CENTRO 232.151 87,7 245.738 87,5 5,9
Nord-ovest 108.580 41,0 113.363 40,4 4,4
Piemonte 29.705 11,2 30.964 11,0 4,2
Valle d'Aosta 394 0,1 471 0,2 19,6
Lombardia 74.912 28,3 78.347 27,9 4,6
Liguria 3.568 1,3 3.580 1,3 0,3
Nord-est 81.900 31,0 88.313 31,5 7,8
Trentino-Alto Adige 4.599 1,7 4.971 1,8 8,1
Bolzano-Bozen 2.360 0,9 2.557 0,9 8,4
Trento 2.239 0,8 2.414 0,9 7,8
Veneto 37.743 14,3 39.316 14,0 4,2
Friuli-Venezia Giulia 8.222 3,1 9.836 3,5 19,6
Emilia-Romagna 31.336 11,8 34.190 12,2 9,1
Centro 41.672 15,7 44.063 15,7 5,7
Toscana 20.163 7,6 21.561 7,7 6,9
Umbria 2.381 0,9 2.595 0,9 9,0
Marche 8.683 3,3 8.883 3,2 2,3
Lazio 10.446 3,9 11.024 3,9 55
MEZZOGIORNO 27.620 10,4 30.066 10,7 8,9
Sud 20.130 7,6 21.682 7,7 7,7
Abruzzo 5.345 2,0 6.061 2,2 13,4
Molise 516 0,2 534 0,2 3,5
Campania 6.848 2,6 7.109 2,5 3,8
Puglia 5.603 21 6.373 2,3 13,7
Basilicata 1.516 0,6 1.260 0,4 -16,9
Calabria 303 0,1 345 0,1 13,7
Isole 7.490 2,8 8.384 3,0 11,9
Sicilia 5.055 1,9 5.541 2,0 9,6
Sardegna 2.435 0,9 2.843 1,0 16,7
Province diverse e non specificate 4.844 1,8 4.888 1,7 0,9
ITALIA 264.616 100,0 280.692 100,0 6,1

Fonte: Istat, Statistiche del commercio con I'estero

(a) Nella rilevazione mensile del commercio con I'estero le merci destinate all’esportazione sono classificate secondo la provincia in cui sono
state prodotte od ottenute a seguito di lavorazione, trasformazione e riparazione di prodotti temporaneamente importati. | valori riferiti a
province diverse e non specificate comprendono oltre ai dati trimestrali e annuali anche quelli relativi a prodotti provenienti da piu pro-

vince o per i quali non & stato possibile determinare l'origine.
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quelle della ripartizione nord-orientale (dal 31,0
al 31,5 per cento) e del Mezzogiorno (dal 10,4 al
10,7 per cento).

Per quanto riguarda la ripartizione Nord-
occidentale, 'aumento delle esportazioni é staro
del 6,1 per cento verso i mercati extra Ue e del 3,3
per cento verso quelli dell’ Unione europea. I mag-
giori aumenti si sono verificati in particolare ver-
50 la Russia, i paesi del Mercosur e la Cina, men-
tre riduzioni hanno riguardato il Giappone, gli
Stati Uniti e gli Altri paesi. Considerando le di-
namiche regionali, la Lombardia registra un au-
mento delle vendite (+4,2 per cento) inferiore sia
a quello medio della ripartizione sia a quello na-
zionale, con una diminuzione della propria quo-
ta dal 28,3 al 27,9 per cento.

Nel Nord-est, le esportazioni sono aumentate
dell’l 1,4 per cento verso i mercati extraeuropei, e
del 5,4 per cento verso I'Ue; in particolare, sono
cresciute le vendite verso la Turchia, la Russia, gli
Altri paesi e quelli dellOpec, e sono diminuite
verso il Giappone. All'interno della ripartizione,
la crescita delle esportazioni del Veneto é stata re-
lativamente modesta, mentre spiccano gli incre-
menti registrati in Friuli-Venezia Giulia (+19,6
per cento) ed Emilia-Romagna (+9,1 per cento).
La quota del Veneto sul totale nazionale é scesa al
14,0 per cento, mentre quella dell’ Emilia-Roma-
gna é salita al 12,2 per cento e quella del Friuli-
Venezia Giulia al 3,5 per cento.

Per quanto riguarda Ultalia centrale, l'aumen-
to delle vendite della ripartizione é interamente
imputabile ai flussi verso i paesi extraeuropei
(+12,9 per cento), e in particolare verso i paesi
Efta e del Mercosur, la Russia e la Turchia; le ven-
dite verso i paesi Ue hanno registrano una sostan-
ziale stazionarieta (+0,1 per cento). A livello re-
gionale, é da sottolineare l'aumento delle esporta-
zioni rilevato per 'Umbria (+9 per cento) e la To-
scana (+6,9 per cento).

Infine, nel Mezzogiorno le esportazioni verso
i mercati extra Ue sono cresciute dell’11,9 per
cento e quelle verso i mercati Ue del 7 per cento,
nettamente al di sopra della media nazionale. I
maggiori aumenti si sono avuti verso la Turchia,
gli Altri paesi, il Regno Unito e la Russia e ['u-
nica diminuzione ha riguardato i paesi
Efta. Alla buona performance esportatrice della
ripartizione hanno contribuito soprattutto gli
incrementi della Puglia (+13,7 per cento) e del-

le Isole; la Basilicata, all’'opposto, ha subito una
forte diminuzione.

Levoluzione territoriale delle esportazioni os-
servata é la risultante delle specificita regionali in
termini di struttura produttiva, e di un complesso
di fattori competitivi, quali la qualita dei prodot-
ti, livelli e dinamica dei prezzi, orientamento geo-
grafico dell’export.

Per valutare limpatto di questi diversi ele-
menti si & operato un esercizio di scomposizione
della variazione dell'export di ciascuna regione
nel 2004 attraverso la metodologia shift-share.
La dinamica é ricondotta alla somma di tre com-
ponenti che rappresentano, rispettivamente: le
tendenze generali che hanno influenzato la do-
manda estera, colte dalla crescita complessiva del-
le esportazioni italiane; la specializzazione, misu-
rata dall’effetro delle differenze tra la struttura
settoriale delle esportazioni di ciascuna regione e
quella dell’ltalia; una componente residuale, che
include leffetto di competitivita territoriale risul-
tante da un mix di ulteriori fattori non identifi-
cabili singolarmente.

I rvisultati dell’esercizio mostrano che la dina-
mica territoriale delle esportazioni nel 2004 ¢é sta-
ta influenzata proporzionalmente in misura mag-
giore — in senso sia positivo che negativo — dai fat-
tori competitivi locali (I'effetto territoriale), ri-
spetto alla struttura settoriale dell'export regionale
(effetro specializzazione) (Tavola 1.8).

Per quanto riguarda le ripartizioni, leffetto
specializzazione risulta positivo per [Ttalia insu-
lare (+5,2 per cento) e per le regioni nord-occi-
dentali (+0,9 per cento), dove quindi la specifica
struttura settoriale delle esportazioni ha giocato
un ruolo di sostegno della dinamica delle vendite
all’estero. Leffetto é, invece, negativo nelle altre ri-
partizioni, e soprattutto nellltalia centrale. Lef-
fetto di competitivita territoriale risulta positivo
in tutte le ripartizioni ad accezione di quella
nord-occidentale (-2,6 per cento). Limpatto mag-
giore é stimato per ['ltalia meridionale (+2,6 per
cento) e per l'area nord-orientale (+2,3 per cento).

Esaminando i risultati relativi alle singole
regioni, in Lombardia e in Piemonte apporto
positivo della struttura settoriale si contrappone
all’influenza negativa di un mix di fattori loca-
li riguardanti, in particolare, il settore metal-
meccanico e dei prodotti chimici e fibre sinteti-
che e artificiali.
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Tavola 1.8 - Scomposizione della variazione (a) delle esportazioni (b) per ripartizione geografica e regione

- Anno 2004
Variazioni Componenti della variazione

RIPARTIZIONI GEOGRAFICHE 2004/2003
REGIONI © Componente Effetto Effetto

nazionale specializzazione territoriale
Nord-ovest 4.4 6,1 0,9 -2,6
Piemonte 4,2 6,1 0,5 -2,4
Valle d'Aosta 19,6 6,1 8,3 52
Lombardia 4,6 6,1 1,0 -2,5
Liguria 0,3 6,1 0,2 -6,0
Nord-est 7,8 6,1 -0,6 2,3
Trentino-Alto Adige 8,1 6,1 -1,0 3,0
Veneto 4,2 6,1 -11 -0,8
Friuli-Venezia Giulia 19,6 6,1 0,6 12,9
Emilia-Romagna 9,1 6,1 0,0 3,0
Centro 5,7 6,1 -1,4 1,0
Toscana 6,9 6,1 -2,6 3,4
Umbria 9,0 6,1 2,6 0,3
Marche 2,3 6,1 -1,2 -2,6
Lazio 55 6,1 -0,1 -0,5
Sud 7,7 6,1 -1,0 2,6
Abruzzo 13,4 6,1 0,0 7,3
Molise 3,5 6,1 -4,2 1,6
Campania 3,8 6,1 -1,3 -1,0
Puglia 13,7 6,1 -1,3 8,9
Basilicata -16,9 6,1 -0,2 -22,8
Calabria 13,7 6,1 -2,9 10,5
Isole 11,9 6,1 5,2 0,6
Sicilia 9,6 6,1 4.1 -0,6
Sardegna 16,7 6,1 7,3 3,3
ITALIA 6,1

Fonte: Istat, Statistiche del commercio con I'estero

(a) La metodologia shift-share scompone la variazione delle esportazioni di ciascuna regione in una componente che da conto della diver-
sa composizione settoriale delle esportazioni della singola regione (“effetto specializzazione”) e in una componente che, a parita di tutti
gli altri elementi (prezzo, qualita eccetera), da conto delle differenze di performance (“effetto territoriale”).

(b) | settori considerati corrispondono alle seguenti sezioni della CPA: 1) Agricoltura, caccia e pesca; 2) Alimentari, bevande e tabacco; 3)
Tessili e abbigliamento; 4) Cuoio; 5) Legno; 6) Carta; 7) Prodotti petroliferi raffinati; 8) Chimica e farmaceutica; 9) Gomma e fibre sinteti-
che; 10) Minerali non metalliferi; 11) Metalli e prodotti in metallo; 12) Macchine e apparecchi meccanici; 13) Apparecchi elettrici, ottici e

di precisione; 14) Mezzi di trasporto; 15) Altri prodotti manifatturieri.

(c) Variazioni percentuali sull'anno precedente.

Allinterno della ripartizione nord-orientale,
leffetto specializzazione é positivo solo in Friuli-
Venezia Giulia, mentre i fattori locali contribui-
scono alla crescita delle esportazioni in tutte le re-
gioni a eccezione del Veneto, penalizzato da una
perdita di competitivita per il settore delle mac-
chine e apparecchi meccanici, e dalla specializza-
zione nei settori in sofferenza strutturale del tessi-
le e dell'abbigliamento e dei prodotti in cuoio.

Nell'Ttalia centrale, la Toscana é caratterizza-
ta da un effetto di competitivita locale molto posi-
tivo, che compensa parte dell’impatto negativo

della specializzazione; le Marche (e in misura mi-
nore il Lazio) sono invece penalizzate da entram-
bi i fattori, e solo 'Umbria beneficia di un effetto
specializzazione positivo. Infine, per quanto ri-
guarda il Mezzogiorno, la struttura settoriale del-
le esportazioni regionali ha esercitato un impatto
positivo sulla crescita delle esportazioni solo in
Sicilia e Sardegna. Cio é riconducibile alla specia-
lizzazione di queste regioni nei prodotti petrolife-
ri raffinati, il cui valore é fortemente cresciuto nel
2004. Limpatto dei fattori locali é invece positivo
soprattutto in Calabria, Puglia e Abruzzo.
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posizioni dell'Italia nell’'ultimo quinquennio (Tavola 1.9) ¢ stata rilevante so-
prattutto per le esportazioni interne all’area dell’euro, con una diminuzione
della quota italiana dall’11,6 al 10,7 per cento. In particolare, nel 2004, le ces-
sioni interne all’area nel complesso sono aumentate del 6,8 per cento, e quelle
provenienti dall'Italia del 4,2 per cento. Per quanto riguarda le esportazioni
verso i paesi extra Uem, tra il 2000 e il 2004 la quota dell'Italia ¢ passata dal
13,9 al 13,4 per cento; nell’'ultimo anno la crescita delle vendite ¢ stata del 7,7
per cento per I'Italia, mentre ha raggiunto I'8,5 per cento per il complesso dei
paesi Uem. Tra gli altri maggiori paesi dell’'Unione, anche la Francia ha subito
un’erosione delle proprie quote sulle esportazioni, mentre la quota della Ger-
mania ¢ cresciuta sia per i flussi all'interno dell’'Uem (dal 25,3 per cento del
2000 al 26,9 del 2004), sia per quelli verso l'esterno (dal 33,2 al 36,1 per cento).

Le esportazioni dell’Italia presentano un orientamento verso I'esterno dell’a-
rea relativamente piu elevato rispetto alla media dei paesi dell’'Uem (per il 2004,
il 55 contro il 49 per cento). Nel periodo 2000-2004, il nostro Paese ha aumen-
tato la propria specializzazione geografica verso I’Africa e, in misura minore, ver-
so I'Asia, e 'ha ridotta verso il continente americano, pur rimanendo maggior-
mente specializzato verso quest’area rispetto all’'Uem nel suo complesso.

Sia la performance relativa, sia 'orientamento geografico delle esportazioni ita-
liane sono collegate con le peculiarita della loro struttura settoriale, che vede una
specializzazione relativamente maggiore nelle produzioni del tessile-abbigliamento

Tavola 1.9 - Esportazioni dei paesi Uem verso I’esterno e I'interno dell’area - Anni 2000-2004 (quote e variazioni

percentuali)
2000 2001 2002 2003 2004

PAESI

Quote % Variazioni % Quote % Variazioni % Quote % Variazioni % Quote % Variazioni % Quote % Variazioni %

ESPORTAZIONI VERSO | PAESI EXTRA UEM
Italia 13,9 23,2 14,0 6,8 13,6 -0,3 13,5 -2,9 13,4 7.7
Austria 3,3 22,3 34 8,5 3,5 5,9 3,7 2,8 3,8 13,8
Belgio 7,7 27,0 7.4 1,4 8,2 13,4 7.9 -6,3 7.8 8,0
Finlandia 3,3 28,2 3,0 -1,0 3,0 -0,9 3,0 -1,2 3,0 8,9
Francia 17,7 16,9 17,3 3,9 16,4 -3,6 16,0 -4,8 15,5 5,6
Germania 33,2 18,7 34,2 9,1 34,6 3,3 35,5 0,2 36,1 10,3
Grecia 0,8 37,5 0,7 -0,1 0,6 -10,4 0,7 6,4 0,7 1,0
Irlanda 5,0 27,6 54 15,4 5,3 -1,1 4,6 -15,2 4,2 0,5
Lussemburgo 0,2 21,3 0,3 20,5 0,3 -2,4 0,3 9,9 0,3 5,9
Paesi Bassi 9,1 26,3 8,7 1,4 8,8 34 9,0 -0,2 9,3 12,8
Portogallo 0,9 19,5 0,8 1,3 0,8 2,5 0,9 1,3 0,8 2.1
Spagna 4,9 29,5 4,8 3,5 4,9 3,8 5,1 1,7 5,0 6,2
Uem 100,0 21,7 100,0 6,1 100,0 2,0 100,0 -2,2 100,0 8,5
ESPORTAZIONI VERSO | PAESI UEM

Italia 11,6 12,2 11,6 2,6 11,2 2,7 10,9 -0,1 10,7 4,2
Austria 3,9 15,2 4,0 7.2 4,2 4,8 4,2 3,6 4,2 6,7
Belgio 12,1 18,1 12,4 5,9 12,9 4,1 12,9 2.1 13,2 9,7
Finlandia 1,7 22,0 1,5 -7,5 1,5 -1,5 1,4 -2,3 1,3 -3,3
Francia 16,9 15,4 16,4 -0,3 16,0 -2,0 16,0 2,5 15,3 2,3
Germania 25,3 15,2 25,5 4,0 25,5 0,3 26,0 4,5 26,9 10,5
Grecia 0,5 4,3 0,3 -26,1 0,4 8,8 0,4 171 0,4 1,6
Irlanda 3,2 22,4 3,2 3,0 34 4,2 3,0 7.4 3,0 4,9
Lussemburgo 0,6 16,7 0,7 20,0 0,7 -0,2 0,8 8,5 0,8 12,4
Paesi Bassi 15,4 21,4 15,3 2,5 15,1 -1,7 15,0 2,3 15,2 8,3
Portogallo 1,7 12,2 1,7 4,7 1,7 3,0 1,7 -0,8 1,6 2,5
Spagna 7.2 26,0 7.3 5,0 7.4 0,9 7.6 5,3 7.3 2,4
Uem 100,0 17,1 100,0 3,0 100,0 0,1 100,0 2,5 100,0 6,8

Fonte: Elaborazioni su dati Eurostat
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Continua il declino
dei settori
tradizionalli...

...mentre recupera
la metalmeccanica
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e delle calzature e, per quel che riguarda i beni d’investimento, nella produzione di
macchine utensili. Tra il 2000 e il 2004 la struttura dell’export si ¢ modificata so-
lo leggermente, con i cambiamenti pit rilevanti nel corso dell’ultimo anno, e pro-
prio per i due poli di specializzazione ora ricordati, che sono stati influenzati in
maniera diversa dall’evoluzione del commercio mondiale (Tavola 1.10). Nell’'am-
bito delle industrie tradizionali, il comparto del tessile e dell’abbigliamento e quel-
lo dei prodotti in cuoio hanno subito la concorrenza delle economie emergenti: le
quote di questi due settori sull’export manifatturiero si sono ridotte, rispettiva-
mente, dal 10,5 al 9,6 per cento, e dal 5,2 al 4,6 per cento; ¢ invece cresciuta I'in-
cidenza delle esportazioni del comparto alimentare, aumentata nel periodo dal 5,1
al 5,7 per cento, nonostante una ripresa relativamente lenta nel 2004.

All'interno dei beni d’investimento e intermedi le modifiche pitt marcate del-
le quote settoriali hanno riguardato, in positivo, le esportazioni di prodotti in
metallo e di macchine e apparecchi meccanici e, in negativo, quelle degli appa-
recchi elettrici e di precisione. Lincidenza dei prodotti in metallo ¢ passata
dall’8,3 per cento del 2000 al 10,0 per cento nel 2004, ma gran parte dell'incre-
mento si ¢ concentrato nell’'ultimo anno (+1,4 punti percentuali). Per le macchi-
ne e apparecchi meccanici si osserva un aumento progressivo, con una quota cre-
sciuta dal 19,9 al 21,2 per cento. All'opposto, I'incidenza delle vendite di appa-
recchi elettrici e di precisione ¢ scesa nel medesimo periodo di un punto percen-
tuale, portandosi al 9,4 per cento.

Tavola 1.10 - Esportazioni dei prodotti trasformati e manufatti dell’ltalia per settore di
attivita economica - Anni 2000-2004 (composizioni percentuali)

SETTORI 2000 2001 2002 2003 2004 (a)
Prodotti alimentari, bevande e tabacco 5,1 53 57 5,9 57
Prodotti dell'industria tessile e dell'abbigliamento 10,5 10,8 10,6 10,3 9,6
Cuoio e prodotti in cuoio 52 55 52 5,0 4.6
Legno e prodotti in legno 0,6 0,6 0,6 0,5 0,5
Carta e prodotti di carta, stampe ed editoria 2,3 2,3 2,4 2,4 2,3
Prodotti petroliferi raffinati 2,0 1,9 1,7 2,1 2,3
Prodotti chimici e fibre sintetiche e artificiali 9,5 9,7 10,3 10,2 10,0
Articoli in gomma e in materie plastiche 3,7 3,6 3,8 3,9 3,9
Prodotti della lavorazione di minerali non metalliferi 3,6 3,5 3,5 3,4 3,3
Metalli e prodotti in metallo 8,3 8,3 8,3 8,6 10,0
Macchine e apparecchi meccanici 19,9 20,3 20,3 20,9 21,2
Apparecchi elettrici e di precisione 10,4 10,4 9,6 9,3 94
Mezzi di trasporto 11,9 11,2 11,7 11,5 11,6
Altri prodotti dell'industria manifatturiera 6,9 6,6 6,5 6,0 5,6
di cui: Mobili 3,6 36 3,5 34 32
Prodotti trasformati e manufatti 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Fonte: Istat, Statistiche del commercio con I'estero
(a) Dati provvisori.

Per quel che riguarda I'evoluzione registrata nel 2004, la dinamica positiva delle
vendite all'estero puo essere ricondotta (Tavola 1.11) alla crescita delle esportazioni nei
gia citati comparti dei prodotti in metallo (+23,3 per cento, dovuto in misura uguale
all’aumento dei volumi e dei prezzi unitari) e delle macchine e apparecchi meccanici
(+7,5 per cento), a cui si aggiungono i mezzi di trasporto (+7,8 per cento, quasi inte-
ramente per 'aumento dei volumi) e di apparecchiature elettroniche (+7,5 per cento,
essenzialmente per 'aumento di valori medi unitari). Il comparto dei prodotti in me-
tallo ¢ stato il pitt dinamico pure dal lato delle importazioni (+22,1 per cento), segui-
to dai mobili (+16 per cento) e dai minerali energetici (+14,7 per cento, essenzial-
mente per aumento dei valori medi unitari), mentre incrementi pitt contenuti han-
no riguardato le macchine e apparecchi meccanici e gli apparecchi elettronici.
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Tavola 1.11 - Commercio estero dell’ltalia per settore di attivita economica - Anno 2004 (a) (valori in milioni di
euro e variazioni percentuali rispetto all'anno precedente)

Esportazioni Importazioni Saldi
SETTORI Valori  Variazioni Valori  Variazioni 2003 2004
assoluti % assoluti %
Prodotti dell'agricoltura e della pesca 3.763 -9,2 9.166 -1,4 -5.148 -5.403
Prodotti delle miniere e delle cave 779 13,4 31.506 14,7 -26.770  -30.727
Minerali energetici 285 11,3 29.377 14,7 -25.366  -29.092
Minerali non energetici 495 14,8 2.129 16,0 -1.404 -1.634
Prodotti trasformati e manufatti 270.780 6,4 233.504 71 36.451 37.276
Prodotti alimentari, bevande e tabacco 156.525 4,2 19.360 37 -3.767 -3.835
Prodotti dell'industria tessile e dell'abbigliamento 25.958 -1,1 14.441 4,1 12.385 11.517
Cuoio e prodotti in cuoio 12.479 -1,7 6.124 -1,5 6.478 6.355
Legno e prodotti in legno (esclusi i mobili) 1.359 2,5 3.461 2,1 -2.064 -2.102
Carta e prodotti di carta, stampe ed editoria 6.136 2,0 6.246 -0,4 -254 -110
Prodotti petroliferi raffinati 6.266 16,7 4.704 -0,7 636 1.562
Prodotti chimici e fibre sintetiche e artificiali 27.172 4,3 38.064 6,3 -9.765  -10.892
Articoli in gomma e in materie plastiche 10.526 6,9 5.943 6,8 4.279 4.583
Prodotti della lavorazione di minerali non metalliferi 8.977 3,1 2.992 3,9 5.830 5.985
Metalli e prodotti in metallo 26.990 23,3 29.357 22,1 -2.145 -2.367
Macchine e apparecchi meccanici 57.334 7,5 20.947 53 33.424 36.387
Apparecchiature elettriche, elettroniche e di precisione 25.545 7,5 37.100 10,4 -9.839  -11.555
Mezzi di trasporto 31.436 7,8 40.140 3,1 -9.766 -8.704
Altri prodotti dell'industria manifatturiera compresi i mobili 15.076 -0,9 4.629 10,4 11.021 10.447
- di cui: Mobili 8.709 0,2 1.282 16,0 7.583 7.427
Energia elettrica, gas e acqua 58 190 1.785 -0,6 -1.776 -1.727
Altri prodotti n.c.a. 5.312 1,7 6.243 -1,9 -1.139 -931
Totale 280.692 6,1 282.205 7,3 1.618 -1.513
Totale al netto dei prodotti energetici 274.083 5,8 246.339 6,7 28.123 27.744

Fonte: Istat, Statistiche del commercio con I'estero
(a) Dati provvisori.

Il peggioramento del saldo del commercio estero segnato nel 2004 ¢ per circail ~ Bilancia energetica
90 per cento imputabile all'ampliamento del disavanzo energetico. La lieve ridu- ~ Prima responsabile
zione dell’avanzo al netto dei prodotti energetici ¢ la risultante di un allargamento del deficit
del deficit nella chimica e nelle apparecchiature elettriche ed elettroniche, com-
pensato solo parzialmente dai miglioramenti nei saldi delle macchine e apparecchi
meccanici e dalla leggera riduzione del disavanzo nei mezzi di trasporto.

In termini di destinazione geografica, nel 2004 la quota delle esportazioni
italiane di merci dirette verso i paesi Ue ¢ diminuita di oltre un punto percen-
tuale, scendendo al 59,3 per cento. La crescita delle cessioni dell'Italia verso
I'Unione europea (+3,8 per cento) ¢ stata inferiore a quella degli acquisti (+4,7
per cento), determinando un ampliamento del deficit degli scambi comunitari
da 1,3 a 2,8 miliardi di euro (Tavola 1.12). Lincremento del valore delle espor-
tazioni ¢ stato particolarmente rilevante verso Spagna e Francia. Dal lato delle
importazioni, il maggior contributo alla crescita ha riguardato gli acquisti dal-
la Germania, con particolare riferimento ai prodotti del settore meccanico e di
quello chimico. Nel caso dei paesi extra Ue, si ¢ registrata una riduzione dell’a-
vanzo con un incremento delle importazioni dell’'11,5 per cento, superiore a
quello delle esportazioni, pari al 9,6 per cento. Particolarmente dinamiche so-
no state le esportazioni verso la Russia, la Turchia, i paesi Mercosur (grazie alla
ripresa dell’Argentina) e la Cina; in tali paesi i risultati migliori si sono manife-
stati nei comparti della meccanica, della chimica, del tessile e, limitatamente al-
la Cina, del settore calzaturiero. Cina, Turchia e Russia, insieme alle economie
dell’Opec e a quelle dinamiche dell’Asia, sono anche i paesi per i quali si ¢ ve-
rificata la maggior crescita delle importazioni italiane. Dal punto di vista setto-
riale emerge I'espansione delle importazioni di prodotti meccanici, tessili e del-
I'abbigliamento dalla Cina, di mezzi di trasporto e di prodotti tessili e dell’ab-
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Tavola 1.12 - Commercio estero dell’ltalia per area geoeconomica e paese - Anno 2004
(a) (valori in milioni di euro e variazioni percentuali rispetto all'anno precedente)

Esportazioni Importazioni Saldi
AREE GEOECONOMICHE Valori  Variazioni Valori  Variazioni 2003 2004
assoluti % assoluti %
Unione europea 166.336 3,8 169.136 4,7 -1.331 -2.800
Uem 126.255 4,2 140.564 4,8 -12.953 -14.309
Russia 4.964 29,0 9.691 17,8 -4.383 -4.727
Paesi candidati Ue (b) 13.250 13,7 10.435 1,4 2.287 2.815
Turchia 5.696 20,7 3.967 19,0 1.386 1.729
Altri paesi europei 16.706 16,5 14.500 3,6 346 2.206
Paesi Opec (c) 11.055 8,4 19.275 14,8 -6.591 -8.220
Usa 22.374 1,8 9.993 -2,7 11.698 12.381
Paesi Mercosur (d) 2.483 16,1 3.857 15,7 -1.196 -1.374
Cina 4.445 15,5 11.827 23,8 -5.703 -7.382
Giappone 4.334 . 5.520 4.5 -948 -1.186
Economie dinamiche dell'Asia (e) 8.974 4,4 7.427 16,1 2.201 1.547
Altri paesi 25.771 9,9 20.544 12,8 5.238 5.227
Totale 280.692 6,1 282.205 7,3 1.618 -1.513

Fonte: Istat, Statistiche del commercio con I'estero

(a) Dati provvisori.

(b) Paesi candidati Ue: Bulgaria, Croazia, Romania e Turchia.

(c) Opec: Emirati arabi uniti, Algeria, Indonesia, Irag, Repubblica islamica dell'lran, Kuwait, Libia, Nigeria, Qatar,
Arabia Saudita, Venezuela.

(d) Mercosur: Argentina, Brasile, Paraguay, Uruguay.

(e) Economie dinamiche dell’Asia: Hong Kong, Repubblica di Korea, Malaysia, Singapore, Thailandia, Taiwan.

bigliamento dalla Turchia, e di minerali energetici da Opec e Russia.

I peggioramento del saldo commerciale ¢ imputabile in misura simile al-
I'ampliamento dei disavanzi nel commercio con la Cina, I'Opec e 'Ue, com-
pensato solo in parte dall’aumento dell’attivo con gli altri paesi europei, gli Sta-
ti Uniti e i paesi candidati all'Ue.

La scomposizione della dinamica dei flussi commerciali italiani in termini
di quantita scambiate e relativi valori medi unitari (Tavola 1.13) indica che gli
incrementi del valore delle vendite all’estero e delle importazioni nel 2004 so-
no da attribuire soprattutto all’incremento dei valori medi unitari (+4,2 e +4,8
per cento rispettivamente) e solo in misura ridotta all’aumento dei volumi
scambiati (+1,8 e +2,4 per cento). Linterazione di elementi quali la composi-
zione settoriale e la presenza o meno di effetti di cambio si ¢ riflessa in anda-
menti notevolmente differenziati tra il commercio intra ed extra Ue (Figure
1.8 ¢ 1.9). La crescita del valore degli scambi intracomunitari ¢ quasi intera-
mente spiegata dall'incremento dei valori medi unitari (del 4,7 per cento per
Pexport, e del 4,0 per cento per 'import), mentre le quantita sono aumentate

Tavola 1.13 - Indici dei valori medi unitari e dei volumi - Anni 2001-2004 (base 2000=100)

ANNI 2001 2002 2003 2004 (a)
V.m.u. Var.% Volumi Var.% V.m.u. Var.% Volumi Var.% V.m.u. Var.% Volumi Var.% V.m.u. Var.% Volumi Var. %
ESPORTAZIONI
Ue 103,1 3,1 1004 04 1048 1,6 96,9 -3,5 106,0 1,1 96,3 -06 111,0 47 955 -0,8
Extra Ue 104,5 45 102,22 22 1058 1,2 100,1 -2,1 106,0 0,2 95,2 -49 1101 3,9 1004 55
Mondo 103,6 36 101,2 1,2 105,0 1,4 98,4 -2,8 1059 0,9 96,0 25 1104 4,2 97,6 1,8
IMPORTAZIONI
Ue 104,8 4,8 98,2 -1,8  105,6 0,8 97,7 -0,5 106,3 0,7 98,4 0,7 110,6 4,0 99,0 0,6
Extra Ue 99,3 -0,7 1014 1,4 96,9 -2,4  101,0 -0,4 94,9 -2,1 1027 1,7 100,6 6,0 108,0 52
Mondo 102,7 2,7 99,3 -0,7 1022 -0,5 98,9 -0,5 1019 -0,3 99,8 1,0 106,8 48 1022 2,4

Fonte: Istat, Statistiche del commercio con I'estero

(a) Dati provvisori.
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lievemente per le importazioni (+0,6 per cento) e sono diminuite per le vendi-
te (-0,8 per cento). La crescita pit robusta del valore dei flussi con i paesi extra
Ue incorpora, invece, una maggiore dinamica dei volumi. Nel caso delle im-
portazioni, 'aumento del prezzo dei prodotti energetici ha spinto la dinamica

dei valori medi unitari, aumentati del 6
del 5,2 per cento. Per le esportazioni ext
stata il risultato di un aumento del 3,9 p
5,5 per cento dei volumi.

per cento; le quantitd sono cresciute
ra Ue la robusta crescita del valore &
er cento dei valori medi unitari e del
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Primi effetti della liberalizzazione
commerciale del settore tessile
e abbigliamento sulle importazioni italiane

1] 1° gennaio 2005, il commercio internazio-
nale di prodotti tessili e dell'abbigliamento é sta-
to liberalizzato e 'intero comparto é stato inte-
gralmente assoggettato alle regole del General
agreement on tariffs and trade (Gazz). Nell'am-
bito del Gatt, fin dagli anni Sessanta, la libera-
lizzazione del settore dei prodotti tessili e dell’ab-
bigliamento é stato regolamentato attraverso ac-
cordi transitori che miravano alla difesa delle in-
dustrie locali, consentendo ai paesi industrializ-
zati di imporre limiti quantitativi alle importa-
gioni provenienti dai paesi in via di sviluppo.

1 primi accordi in materia, siglati anche dal-
I’Unione europea, sono stati lo Short term cot-
ton arrangement (1961) ¢ i/ Long term cotton
arrangement (1962-1973). Nel 1974, ¢ stato
siglato il Multifibre arrangement (Mfa) che, ri-
negoziato per quattro volte, é rimasto in vigore
fino al 1994. Pur con lobiettivo dichiarato di
favorire la progressiva liberalizzazione del com-
mercio di prodotti tessili, anche I"Accordo multi-
fibre é staro di fatto utilizzaro dai paesi indu-
strializzati come strumento di protezione per
Uindustria locale.

In considerazione delle discriminazioni che
[’Accordo multifibre comportava per le esporta-
zioni dei paesi in via di sviluppo, a partire dal
1° gennaio 1995 esso é stato sostituito con I’A-
greement on textiles and clothing (Azc), che
prevede la progressiva eliminazione dei vincoli
quantitativi alle importazioni, attraverso quat-
tro fasi successive, con scadenze nel 1995, 1998,
2002 ¢ 2005.

Nel 1993 il Consiglio europeo ha adotrato il
regolamento (Ce) n. 3030/93 che prevedeva ['im-
posizione di vincoli quantitativi alle importazio-
ni nel territorio comunitario di prodotti tessili e
dell’abbigliamento (specificati da opportuni co-
dici merceologici) originari da un insieme di pae-
si terzi con i quali la Comuniti aveva concluso
accordi bilaterali o protocolli commerciali.

Lelenco di paesi sottoposti a restrizioni quan-
titative per le importazioni comunitarie nel corso
degli anni é variato in funzione degli accordi
commerciali sottoscritti fra I"Unione e i diversi
paesi terzi; inoltre, sono anche variate le quote di
contingentamento per ottemperare all’obbligo
previsto di progressiva eliminazione di qualsiasi
forma di restrizione commerciale.

Il 13 dicembre 2004 ["Unione europea ha
adottato il regolamento (Ce) n. 2200/2004 del
Consiglio che sancisce, a partire dal 1° gennaio
2005, l'abolizione delle quote per turti i paesi
appartenenti all Organizzazione mondiale del
commercio (Ome-Wro) e per la maggior parte
dei paesi esterni a tale organizzazione; infatti, il
regolamento prevede vincoli quantitativi alle
importazgioni limitati a soli due paesi: Bielorus-
sia e Vietnam.

Nel periodo 2001-2004, a fronte di un incre-
mento delle importazioni italiane di prodotti tes-
sili e dell’abbigliamento provenienti dai paesi ex-
tracomunitari pari al 15,2 per cento, gli acquisti
dai paesi sottoposti a limitazioni quantitative per
il mercato Ue sono aumentati del 27,8 per cento
(Tavola 1.14).

In particolare, é a partire dal 2003 che la cre-
scita delle importazioni italiane provenienti dai
paesi sottoposti alle restrizioni é stata piil dina-
mica di quella complessiva dei paesi non comuni-
tari. Per il 2004, gli acquisti del comparto tessi-
le-abbigliamento sono aumentati soprattutto dai
paesi asiatici, con incrementi del 16 per cento da
Hong Kong, superiori al 13 per cento da Cina e
India, e pari al 16,5 per cento dal Pakistan.

[ dati relativi al primo trimestre del 2005
mettono in evidenza che la crescita delle impor-
tazioni di prodotti tessili e dell’abbigliamento
dai paesi per i quali sono state abolite le quote
all’import, é stata notevole (+18,0 per cento) e
decisamente superiore rispetto a quella relativa
all’insieme dei paesi non comunitari (+5,9 per
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cento). Nell'anno 2004 ['aumento era stato
dell’11,2 per cento a fronte del 6,7 per cento per
il complesso dei paesi extra Ue. Landamento
dell’import dai singoli paesi del gruppo, d'altro

canto é stato molto differenziato: tra il primo

esportazgioni cinesi di settore verso ['ltalia. Con-
siderando le importazioni dai paesi sottoposti a
restrizioni, tra il 2001 e il 2004, questa é au-
mentata dal 49,5 al 57,5 per cento, e nel primo
trimestre di questanno ha raggiunto il 59,9 per

trimestre 2005 e il corrispondente periodo del
2004, emerge un incremento molto marcato per
Cina (+31,7 per cento) e India (+17,1 per cen-
to) e pii contenuto per il Pakistan (+5,4 per
cento). All'opposto, si registra una forte flessione
dell’import da alcuni partner minori, in parti-
colare Corea del Sud (15,0 per cento), Hong
Kong (-13,9 per cento) e Indonesia (-12,3 per
cento). La performance dei primi mesi del 2005
ha ampliato ulteriormente lincidenza delle

cento. Parallelamente, la quota cinese sul totale
dell’import di settore dall’insieme dei paesi ex-
tracomunitari é cresciuta dal 19 per cento del
2001 al 24,5 nel 2004 ¢ al 27,4 per cento all’i-
nizio di questanno. Infine, rispetto al complesso
delle importazioni italiane di prodotti tessili e
dell'abbigliamento, la quota della Cina fra il
2001 e il 2004 é passata dall’l1,3 al 16 per
cento.

Tavola 1.14 - Importazioni di prodotti tessili e dell’abbigliamento dai paesi sottoposti fino al 2004 a limi-
tazioni sulle importazioni del comparto - Anni 2001-2005 (valori in milioni di euro e variazioni

percentuali)
2001 2002 2003 2004 (a) | trimestre 2005 (a)

PAESI Valori Variaz. Valori Variaz. Valori Variaz. Valori Variaz. Valori Variaz.

assoluti % assoluti % assoluti % assoluti % assoluti % (b)
Paesi sottoposti a limitazioni 3.145 13 3.263 37 3615 108 4021 112 1.163 18,0
Argentina 32 182 41 286 38 67 27 -283 7 -193
Brasile 25 145 23 -46 2 55 22 -06 7 82
Cina 1.556 54 1.737 11,6 2038 17,3 2310 133 697 317
Corea del Sud 156 -4,6 154 0,7 115  -258 102 -10,7 22 150
Filippine 13 116 11 -17.3 16 47,6 21 342 6 19,9
Hong Kong 91 -17,9 92 0,7 107 158 124 15,9 23 -13,9
India 574 35 546  -4,8 575 54 654 137 218 17,1
Indonesia 211 -30 188  -11,0 177 -56 174 -20 0 123
Macao 19 164 16 -186 18 130 19 7.7 4 -20,9
Malaysia 44 180 2 44 36 -14,9 36 0,9 8 19,8
Pakistan 179 17,4 190 63 228 20,0 266 16,5 62 54
Perd 22 158 18  -168 19 45 24 257 7 5,0
Singapore 7 -249 5 -30,3 3 -31,2 3 -169 1 -53,3
Sri Lanka 31 7.4 28 -83 50 741 69 395 19 11,8
Taiwan 85 222 79 71 70 -114 64  -97 13 -33,1
Thailandia 101 -18,2 91 92 103 12,8 107 37 29 11,9
Totale paesi extra Ue 8180 12,6 8.483 37 8.830 4,1 9.422 6,7 2.547 59

Fonte: Istat, Statistiche del commercio con I'estero
(a) Dati provvisori.
(b) Calcolate rispetto al corrispondente periodo del 2004.
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Moderata ripresa
dell’attivita
produttiva

dopo due anni
di stagnazione

Forte recupero
dell'agricoltura

1.2.3 Attivita produttiva settoriale

Nel 2004 l'attivita produttiva ha segnato un moderato recupero di dinamismo,
superando la fase di stagnazione che aveva caratterizzato il precedente biennio. La
crescita del valore aggiunto a prezzi base ha subito un’accelerazione, passando, dallo
0,3 per cento dell’anno precedente, all'1,3 (Tavola 1.15). La ripresa dell’attivita pro-
duttiva ha riguardato tutti i principali settori. Il comparto agricolo ha segnato una
marcata ripresa, dopo un quadriennio di forte difficoltd, e anche I'industria delle co-
struzioni ¢ cresciuta a un ritmo sostenuto, segnando il sesto anno consecutivo di
espansione. Lattivita produttiva dell'industria in senso stretto ha mostrato una mo-
destissima risalita dopo tre anni di risultati negativi, mentre la crescita del settore dei
servizi si ¢ mantenuta moderata, con un lieve rafforzamento rispetto al 2003.

Nel 2004, dopo quattro annate caratterizzate da eventi climatici avversi, il setto-
re dell’agricoltura, silvicoltura e pesca ha realizzato una consistente ripresa produtti-
va (+7,9 per cento) e del valore aggiunto (+10,8 per cento), fornendo un contributo
di 0,3 punti percentuali alla crescita del Pil e riavvicinandosi ai livelli del 1999. Que-
sto dato aggregato ¢ la risultante di andamenti differenziati tra i comparti (Tavola
1.16): negativi o modesti per la silvicoltura, la zootecnia e la pesca, eccellenti per le
produzioni agrarie in genere. Per queste ultime, I'evoluzione si ¢ diversificata per ti-
pologia di coltura e, di conseguenza, per ripartizione territoriale. Infatti, le condizio-
ni climatiche favorevoli (temperatura, piovosita anche nel Mezzogiorno) e la scarsa
incidenza delle patologie hanno favorito il recupero della produzione, in particolare
nel Centro (+15,5 per cento), nel Sud (+10,3 per cento), e nel Nord-est (+9,5 per
cento); un miglioramento piu limitato ¢ emerso nelle Isole (+4,8 per cento) e nel

Tavola 1.15 - Valore aggiunto a prezzi base 1995 in Italia e nell’lUem per settore di atti-
vita economica - Anni 2001-2004 (variazioni percentuali rispetto all’anno

precedente)
SETTORI 2001 2002 2003 2004
ITALIA
Agricoltura -0,5 -3,9 -5,2 10,8
Industria in senso stretto -0,2 -0,3 -1,0 0,3
Costruzioni 3,1 2,6 2,3 2,7
Servizi 2,8 1,0 0,9 1,2
di cui:
Commercio, riparazione di autoveicoli e beni per la casa,
alberghi e ristoranti, trasporti e comunicazioni 35 -0,1 0,2 1,5
Intermediazione monetaria e finanziaria; attivita immobiliari,
noleggio e attivita professionali e imprenditoriali 2,8 1,9 1,5 -0,3
Altre attivita di servizi 2,1 1,2 0,9 2,7
Totale (a) 2,0 0,6 0,3 1,3
UEM
Agricoltura -2,4 0,6 -3,8 5,2
Industria in senso stretto 0,5 0,2 0,1 2,9
Costruzioni 0,0 -0,5 -0,5 0,7
Servizi 2,6 1,3 0,9 1,8
di cui:
Commercio, riparazione di autoveicoli e beni per la casa,
alberghi e ristoranti, trasporti e comunicazioni 3,2 1,2 0,5 2,7
Intermediazione monetaria e finanziaria; attivita immobiliari,
noleggio e attivita professionali e imprenditoriali 29 0,8 1,4 1,6
Altre attivita di servizi 1,8 2,2 0,6 1,2
Totale (a) 1,9 1,0 0,5 2,1

Fonte: Istat, Conti economici nazionali; Eurostat
(a) Al lordo dei servizi di intermediazione finanziaria indirettamente misurati. La valutazione a prezzi base & al netto
delle imposte sui prodotti e al lordo dei contributi ai prodotti.
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Tavola 1.16 - Produzione, consumi intermedi e valore aggiunto dell’agricoltura, silvi-
coltura e pesca - Anni 2002-2004 (variazioni percentuali rispetto all'anno

precedente)

AGGREGATI Quantita Prezzi Valori
GRUPPI DI PRODOTTI 2002 2003 2004 2002 2003 2004 2002 2003 2004
AGRICOLTURA
Produzione a prezzi base -1,9 -4,4 8,3 1,8 54 -4,2 -0,1 0,8 3,8
Erbacee -0,5 -7,8 139 4,1 9,0 -8,3 36 0,5 4,4
Legnose -6,8 -3,7 154 6,5 4,0 -3,1 -0,7 02 11,8
Foraggere -26 -16,5 6,9 2,2 65 -131 -0,5 -11,1 -7,1
Allevamenti -1,0 -0,2 0,2 -3,4 3,6 -1,6 -4,4 3,4 -1,4
Servizi annessi 6,2 -1,9 0,6 2,1 2,1 36 8,4 0,2 4,2
Consumi intermedi 2,0 -1,8 2,3 0,4 2,5 2,5 2,4 0,7 4,9
Valore aggiunto a prezzi base -3,7 -5,7 11,5 2,5 7,0 -7,4 -1,3 0,9 3,2
SILVICOLTURA
Produzione a prezzi base 4,2 8,1 -104 -1,4 7.3 -3,1 2,7 16,0 -13,2
Consumi intermedi 1,5 1,5 -4,5 -1,5 1,2 1,9 0,0 2,7 -2,7
Valore aggiunto a prezzi base 47 9,2 -11,3 -1,2 8,9 -4,3 3,4 18,9 -151
PESCA
Produzione a prezzi base -10,0 3,2 2,0 11,6 6,4 23 0,4 9,8 43
Consumi intermedi -4,1 1,3 1,6 4,9 1,7 2,7 0,6 3,0 43
Valore aggiunto a prezzi base -11,8 3,8 2,1 13,7 7,7 2,2 0,3 11,8 43

AGRICOLTURA, SILVICOLTURA E PESCA

Produzione a prezzi base -2,1 -4,1 7.9 2,1 55 -4,0 0,0 1,2 3,6
Consumi intermedi 1,8 -1,7 2,2 0,5 2,4 2,5 2,3 0,7 4.8
Valore aggiunto a prezzi base -3,9 -5,2 10,8 2,8 71 -7,0 1,2 1,5 3,0

Fonte: Istat, Conti economici nazionali

Nord-ovest (+3,2 per cento). Al buon andamento produttivo ha corrisposto una
modesta ripresa occupazionale (+0,4 per cento in termini di unita di lavoro). D’al-
tro canto, 'aumento delle quantita offerte si ¢ tradotto in un ribasso del 4,0 per cen-
to dei prezzi alla produzione, che ha penalizzato in maniera particolare le produzio-
ni ortive e, in termini geograﬁci, il Mezzogiorno.
Il livello di attivita dell'industria in senso stretto ha registrato nel 2004 un incre-
mento dello 0,3 per cento, che, seppure molto lieve, ha interrotto la tendenza nega-
tiva emersa a partire dal 2001 e accentuatasi nel 2003 (-1,0 per cento). Tuttavia, il ri-
sultato positivo ¢ stato determinato esclusivamente dal marcato rimbalzo del settore  Settore energetico
energetico (+4,1 per cento), che ha pili che compensato il contributo negativo pro- ~ sostiene
veniente dall’attivita estrattiva, diminuita del 3,6 per cento. La dinamica del com- 56%56%98 t%:am/ca
parto manifatturiero, che in termini di valore aggiunto rappresenta circa il 90 per
cento del settore, ¢ invece risultata nulla. Nonostante il lieve incremento segnato in
media annua, 'evoluzione dell’attivitd dell’industria in senso stretto ha mantenuto
un profilo sfavorevole: dopo il recupero della seconda meta del 2003, la dinamica si
¢ pressoché azzerata nei primi due trimestri del 2004, ha registrato un calo limitato
nel terzo trimestre e pitt marcato nel quarto. Alla fine dell’anno il livello di attivita
del settore ha cosi toccato uno dei valori pit bassi della prolungata fase di ristagno
iniziata nel 2001.
Il modesto incremento annuo del valore aggiunto del settore industriale si ¢ asso-
ciato a una contenuta diminuzione dell'input di lavoro (Tavola 1.17). Ne ¢ derivata  In recupero
una crescita dello 0,7 per cento della produttivita del lavoro, misurata in termini di ~ /@ produttivita
valore aggiunto per unita di lavoro, che ha segnato una prima inversione della ten- del lavoro
denza negativa prevalsa nel biennio precedente.
Riguardo 'andamento dell’indice della produzione industriale, si osservano
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Tavola 1.17 - Aggregati di contabilita nazionale per settore di attivita economica - Anno 2004 (quote e variazioni
percentuali rispetto all'anno precedente)

Quota % sul Valore Valore Reddito Unita di lavoro Deflatore
valore aggiunto aggiunto aggiunto da lavoro del valore
SETTORI aprezzibase aprezzibase a prezzibase dipendente Totali Dipen- Indipen- aggiunto
a prezzi correnti aprezzi aprezzi 1995 per addetto denti denti a
(a) del 1995 per addetto prezzi base
Agricoltura, silvicoltura e pesca 2,5 10,8 10,4 3.1 0,4 2,6 -1,0 -71
Industria in senso stretto 21,4 0,3 0,7 3,0 -0,4 -0,7 0,9 2,6
Trasformazione industriale 18,5 0,1 0,4 3,2 -0,3 -0,6 0,9 2,8
Energia 2,5 2,2 55 0,4 -3,1 -3,1  -10,0 1,5
Estrazione di minerali 0,4 -3,6 -1,6 2,5 -2,1 -3,1 8,3 0,5
Attivita manifatturiera 18,8 0,0 0,3 3,2 -0,3 -0,6 0,9 3,3
Produzione e distribuzione di energia
elettrica, di gas, di vapore e acqua
calda 2,2 4,1 8,3 -0,1 -3,8 -3,8  -14,3 -2,0
Costruzioni 52 2,7 -0,7 3,6 3,4 34 35 41
Servizi 70,9 1,2 0,2 2,5 0,9 0,6 1,7 2,5
Commercio, riparazioni, alberghi e
ristoranti, trasporti e comunicazioni 23,2 1,5 1,2 2,7 0,3 0,0 0,6 0,9
Intermediazione monetaria e
finanziaria; attivita immobiliari e
imprenditoriali 27,7 -0,3 -3,4 1,2 3,2 3,2 3,3 53
Altre attivita di servizi 20,0 2,7 2,3 2,9 04 0,0 2,8 0,7
Totale (lordo Sifim) 100,0 1,3 0,5 2,6 0,8 0,5 1,5 2,3

Fonte: Istat, Conti economici nazionali
(a) Al lordo dei servizi di intermediazione finanziaria indirettamente misurati. La valutazione a prezzi base e al netto delle imposte sui prodotti e al
lordo dei contributi ai prodotti.

differenze significative, sia nel segno sia nell'intensita della variazione media an-
nua, a seconda che si prendano in considerazione i dati corretti per il diverso nu-
mero di giorni lavorativi che compongono i due anni e quelli grezzi, cio¢ non de-
purati di tali effetti di calendario. Lindice della produzione industriale ha registra-
to a consuntivo nella media del 2004 un aumento dello 0,5 per cento, che costi-
tuisce il primo recupero dopo le diminuzioni dell’1,6 nel 2002 e dell’1,0 per cen-
Cinque giornate  to nel 2003. Poiché lo scorso anno il numero di giorni lavorativi ¢ risultato assai
lavorative in piu- superiore (con 5 giorni in pil1) a quello del 2003, il confronto operato sull’indice
nel 2004 . rretto per gli effetti di calendario fornisce un'indicazione di segno differente,
con una flessione annua dello 0,7 per cento che prolunga la dinamica discenden-
te degli anni precedenti. Si deve sottolineare che 'indicatore grezzo fornisce la mi-
sura pil fedele della produzione effettivamente realizzata dalle imprese e immessa
nel sistema economico nell’arco dell'intero anno, mentre quello corretto per il di-
verso numero di giorni lavorativi isola, con opportune tecniche statistiche, il con-
tribuito degli effetti di calendario ed ¢, per questo, pili adatto a cogliere, nel con-
fronto mensile o trimestrale, 'andamento congiunturale della produzione. Pro-
prio riguardo a questo secondo aspetto, I'indice destagionalizzato (che depura an-
che dell’effetto derivante dal numero di giorni lavorativi) segnala che l'attivita in-
dustriale, dopo il recupero della seconda parte del 2003, ha manifestato un anda-
mento stagnante nella prima parte del 2004 e un calo nella seconda, registrando,
in particolare, una marcata caduta congiunturale nel quarto trimestre (-1,3 per
cento) (Figura 1.10).

Lattivitd industriale ha presentato nel 2004 una dinamica assai meno favore-
vole nel nostro Paese rispetto all’area dell’euro, dove si ¢ manifestata, dopo tre an-
ni di debolezza ciclica, una ripresa significativa della produzione. In media d’anno,
I'indice generale (misurato al netto degli effetti di calendario) ¢ aumentato dell’1,9
per cento nell'Uem, del 3,0 per cento in Germania, dell’l,7 in Francia e dell’'1,6
in Spagna. La crescita della produzione ¢ stata particolarmente marcata nella pri-
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Figura 1.10 - Indici della produzione industriale per raggruppamenti principali di indu-
strie - Anni 2001-2005 (dati mensili destagionalizzati, base 2000=100)

115 1

112 ~

109 +

106 -

103 ~

100 +

97 1

94 -

91 A

88

2001 2002 2003 2004 2005

== |talia - Indice generale =====ltalia - Beni strumentali Italia - Beni intermedi

Italia - Beni di consumo Italia - Energia

Fonte: Istat, Indagine mensile sulla produzione industriale

ma parte dell’anno, con una accelerazione della ripresa emersa nell’'ultimo seme-
stre del 2003, e ha poi segnato un secco rallentamento nella seconda meta dell’an-
no. Tale andamento ¢ corrisposto a un ulteriore allargamento del differenziale ne-
gativo di crescita dell'Italia rispetto all’'Uem, gia ampliatosi in maniera significati-
va nel 2003 (Figura 1.11).

La componente pit dinamica della produzione industriale nel nostro Paese ¢
stata quella relativa ai prodotti energetici, il cui ritmo di espansione (pari all'l,8
per cento sui dati grezzi) ha subito tuttavia una forte attenuazione rispetto al pre-
cedente biennio. Lattivitd produttiva di quasi tutti gli altri raggruppamenti prin-
cipali di industrie ha segnato incrementi limitati, con aumenti dello 0,9 per cento
per i beni di consumo durevoli, dello 0,8 per i beni intermedi e dello 0,2 per quel-
li di consumo non durevoli; i beni strumentali hanno registrato, invece, una lieve
flessione (-0,3 per cento).

Tra i comparti per i quali ¢ proseguito 'andamento negativo che aveva gia ca-
ratterizzato gli anni precedenti si devono segnalare le industrie delle pelli e delle
calzature (-10,9 per cento nella media del 2004), i settori degli apparecchi elettri-
ci e di precisione (4,7 per cento) e delle industrie tessili e dell’abbigliamento (-2,1
per cento). Nel settore dei mezzi di trasporto si ¢ arrestata, dopo tre anni, la cadu-
ta della produzione, mentre per la produzione di macchine e apparecchi meccani-
ci vi ¢ stato un limitato recupero (+0,8 per cento) rispetto al calo del 2003. I ri-
sultati piti favorevoli hanno riguardato alcuni comparti in cui ¢ proseguita la ten-
denza espansiva gid manifestatasi in precedenza: il settore della carta stampa edi-
toria (+6,3 per cento nel 2004), quello del legno e dei prodotti in legno (+3,5 per
cento) e il settore dei metalli e prodotti in metallo (+2,8 per cento).

Le prime indicazioni relative all'inizio del 2005 non mostrano segnali di recu-
pero: nei mesi di gennaio e febbraio la dinamica congiunturale dell’indice desta-
gionalizzato della produzione industriale ¢ risultata stagnante (variazione nulla in
gennaio e +0,1 per cento in febbraio). D’altro canto, le indicazioni sull’evoluzione
a breve termine dell'industria provenienti dai risultati delle inchieste mensili Isae,
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Si rafforza
la crescita
nelle costruzioni

Figura 1.11 - Indice della produzione industriale nell’lUem e nei principali paesi
- Anni 2001-2005 (dati mensili destagionalizzati, base 2000=100)
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segnalano il perdurare di tendenze sfavorevoli: nel primo scorcio del 2005 le valu-
tazioni degli operatori sull’'andamento degli ordini e sulle tendenze della produ-
zione hanno evidenziato un forte peggioramento e I'indice destagionalizzato del
clima di fiducia ¢ sceso, a marzo 2005, ai minimi dal luglio 2003. Analogamente,
le inchieste condotte dalla Commissione europea presso le imprese industriali del-
I'Uem hanno segnalato, nei primi tre mesi del 2005, il protrarsi della tendenza sfa-
vorevole emersa negli ultimi mesi del 2004.

112004 ¢ stato caratterizzato da un rafforzamento della tendenza all’espansione
del comparto delle costruzioni che prosegue dall’inizio del decennio: il valore ag-
giunto ha segnato un aumento del 2,7 per cento, superiore a quello del 2003 (+2,3
per cento). Poiché tale sviluppo ha corrisposto a un’'ulteriore accentuazione del
ritmo di aumento dell’occupazione del settore, si ¢ registrato un nuovo calo della
produttivita del lavoro (-0,7 per cento la variazione del valore aggiunto per unita
di lavoro) che ¢ diminuita per il quarto anno consecutivo. Levoluzione congiun-
turale dell’attivitd, misurata dal nuovo indice di produzione delle costruzioni, ha
segnato nei primi tre trimestri del 2004 un ritmo di sviluppo sostenuto, seppure
in leggera decelerazione: al netto della stagionalita, gli incrementi congiunturali
sono scesi dal 2,1 per cento del primo trimestre all’l,5 per cento nel terzo. Nel
quarto trimestre si ¢ osservata, invece, una battuta d’arresto della dinamica espan-
siva, con un calo della produzione dello 0,8 per cento.

La crescita robusta del settore delle costruzioni ¢ rimasta una peculiarita del no-
stro Paese, mentre nel complesso dell’area Uem il valore aggiunto del settore ha re-
gistrato nel 2004 solo un modesto recupero (+0,7 per cento) che ¢ giunto dopo un
triennio di contrazione dell’attivita.

Il valore aggiunto prodotto nel settore dei servizi nel 2004 ¢ cresciuto dell’1,2
per cento, segnando un risultato lievemente migliore di quello del 2003 (+0,9 per
cento). Nel complesso dell’area Uem I'accelerazione della dinamica del terziario ¢
stata significativamente pill marcata, fornendo un contributo decisivo al recupero
di dinamismo dell’economia: il relativo tasso di crescita ¢ raddoppiato rispetto al
2003, salendo all’1,8 per cento.
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In Italia, la dinamica del settore dei servizi aveva registrato nella seconda parte
del 2003, per la prima volta dalla meta degli anni Novanta, una contrazione si-
gnificativa (con un calo dello 0,4 per cento nel quarto trimestre). All'inizio del
2004 il valore aggiunto ha manifestato un netto recupero (+0,7 per cento in ter-  Andamento
mini congiunturali) che ¢ poi proseguito nei trimestri successivi a un ritmo pro-  conirastato
gressivamente pitt moderato. Nel quarto trimestre, infine, Iattivita del settore ha ~ "7¢' ¢V
subito una nuova, seppur limitata, caduta.

Il maggior contributo alla crescita delle attivita terziarie ¢ venuto dal raggruppa-
mento che include le altre attivita dei servizi (pubblica amministrazione, istruzione,
sanita e altri servizi), il cui valore aggiunto ¢ aumentato del 2,7 per cento. All'inter-
no del settore hanno registrato una forte espansione gli altri servizi pubblici, sociali
e personali e la sanita e gli altri servizi sociali (rispettivamente +5,7 e +4,0 per cen-
to). Anche il raggruppamento che racchiude commercio e riparazioni, alberghi e ri-
storanti, trasporti e comunicazioni, il cui andamento nel precedente biennio era ri-
masto stagnante, ha segnato un significativo recupero (da +0,2 per cento del 2003 a
+1,5 nel 2004), determinato da un discreto dinamismo sia del settore del commer-
cio all'ingrosso, al dettaglio e delle riparazioni, sia di quello dei trasporti e comuni-
cazioni; i servizi di ricezione alberghiera e i pubblici esercizi hanno, invece, registra-
to il terzo anno consecutivo di contrazione dell’attivita. Un apporto negativo alla
crescita del settore dei servizi ¢ stato fornito, invece, dal raggruppamento che inclu-
de intermediazione monetaria e finanziaria e attivita immobiliari e imprenditoriali,
che ha segnato, dopo molti anni di sostenuta espansione, una lieve riduzione del va-
lore aggiunto (-0,3 per cento). Al suo interno, il settore delle attivitd immobiliari,
noleggio, attivit professionali e imprenditoriali ha segnato un’ulteriore decelerazio-
ne mentre ['intermediazione monetaria e finanziaria ha subito una pesante caduta
(-2,1 per cento).

Gli indicatori congiunturali relativi al settore dei servizi hanno mostrato anda-
menti differenziati, con un’evoluzione negativa di quelli relativi alla distribuzione
commerciale e al turismo e, all'opposto, segnali piti favorevoli dal lato dei traspor-
ti e delle comunicazioni.

Per quel che riguarda il commercio al dettaglio, I'indice generale delle vendite ha
registrato nella media del 2004 una diminuzione dello 0,4 per cento, segnando il ri-

Tavola 1.18 - Indici del valore delle vendite del commercio fisso al dettaglio a prezzi correnti per settore mer-
ceologico e forma distributiva - Anni 2003 e 2004 (variazioni percentuali rispetto allo stesso trime-
stre dell’anno precedente, base 2000=100)

Alimentari Non alimentari Totale
TRIMESTRI Grande Piccole  Totale Grande Piccole  Totale Grande Piccole  Totale
distribuzione superfici distribuzione superfici distribuzione superfici
(a) (b)
ANNO 2003
| trimestre 54 1,8 4,6 2,1 0,3 0,7 4,6 04 2,3
Il trimestre 7.1 4,0 6,4 3,8 0,7 11 6,4 1,1 3,2
Il trimestre 4,6 2,3 4,2 2,7 -0,2 0,1 4,3 0,1 1,8
IV trimestre 4,3 1,5 3,6 1,6 -1,2 -0,8 3,7 -0,8 0,9
Media annua 53 2,3 4,6 2,5 -0,2 0,2 4,7 0,1 2,0
ANNO 2004
| trimestre 3,6 -0,2 2,8 4,6 -0,6 0,1 3,8 -0,6 1,2
Il trimestre 0,8 -2,2 0,1 2,6 -0,9 -0,4 1,1 -1,0 -0,2
Il trimestre -1,3 -2,7 -1,6 2,4 -17 -1.1 -0,8 -1,9 -1,3
IV trimestre -0,7 -2,2 -1,0 0,9 -1,6 -1,2 -0,4 -17 -11
Media annua 0,5 -1,9 0,0 2,5 -1,2 -0,7 0,9 -1,3 -0,4

Fonte: Elaborazioni su dati Istat, Indagine mensile sulle vendite del commercio fisso al dettaglio
(a) Supermercati, ipermercati, hard discount, grandi magazzini, altre grandi superfici specializzate.
(b) Punti vendita con superficie inferiore ai 400 m? (200 m? per gli alimentari).
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Figura 1.12 - Presenze di italiani e stranieri negli esercizi ricettivi - Anni 2002-2004 (dati
destagionalizzati, variazioni percentuali rispetto al trimestre precedente)

2002 2003 2004

O Italiani | Stranieri B Totale

Fonte: Istat, Rilevazione sul movimento nelle strutture ricettive

sultato di gran lunga pit sfavorevole dal 1996, anno di avvio dell’attuale rilevazione.
Tale evoluzione corrisponde a una netta contrazione delle vendite in termini reali.

Anche nel 2004 ¢ proseguita la tendenza all'aumento delle quote di mercato del-
la distribuzione moderna rispetto a quella tradizionale: a fronte di una contrazione
(-1,3 per cento) delle vendite degli esercizi di piccola dimensione, quelle della gran-
de distribuzione sono cresciute dello 0,9 per cento (Tavola 1.18). Gli andamenti del
comparto alimentare e di quello non alimentare hanno presentato una differenza
pill contenuta rispetto al passato: il primo ha segnato una variazione nulla, che ha
interrotto la marcata tendenza espansiva prevalsa in precedenza, mentre il secondo,
gia in drastica decelerazione nel 2003, ha subito una flessione dello 0,7 per cento.

Levoluzione infrannuale dell'indicatore ¢ stata caratterizzata da un netto peg-
gioramento nella seconda parte dell’anno: il tasso di variazione tendenziale, an-
cora positivo nel primo trimestre, ¢ risultato lievemente negativo nel secondo, per
poi segnare una caduta marcata nel terzo e nel quarto trimestre (-1,3 e -1,1 per
cento rispettivamente). Nei primi due mesi del 2005 'andamento ¢ rimasto in-
certo ma dopo il marcato calo tendenziale di gennaio ¢ emerso un primo, parzia-
le, recupero in febbraio.

Nel settore del turismo ¢ proseguita nel 2004 la tendenza negativa dell’attivita
gia registrata nel biennio precedente (Figura 1.12). Nonostante un contenuto au-
mento degli arrivi, riguardante soprattutto la componente straniera, le giornate di
presenza negli alberghi e nelle strutture complementari operanti in Italia hanno se-
gnato, nella media dell’anno, un calo significativo (-2,6 per cento), determinato
dalla forte diminuzione della permanenza media della clientela. Al netto della sta-
gionalita, le presenze totali hanno segnato un netto rallentamento della crescita nel
primo trimestre, una forte contrazione nel secondo e una dinamica stagnante nel-
'ultima parte dell’anno.

Gli indici di fatturato relativi ad alcuni settori del terziario hanno mostrato lo
scorso anno una dinamica favorevole, con la sola eccezione del trasporto aereo. 1
settori delle telecomunicazioni e dei servizi postali hanno manifestato una marcata
accelerazione: il tasso di crescita annuale ¢ stato di poco inferiore al 6 per cento per
il primo e vicino al 5 per cento per il secondo, dove la crescita si ¢ ulteriormente
rafforzata a fine anno. Il settore dei trasporti marittimi, dopo le forti flessioni dei
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Tavola 1.19 - Indici di fatturato a prezzi correnti per alcune attivita economiche dei servizi - Anni 2002-2004
(variazioni percentuali rispetto al corrispondente periodo dell'anno precedente, base 2000=100)

Anni 2002 2003 2004

ATTIVITA ECONOMICHE Trimestri Trimestri Trimestri

2002 2003 2004 | 1l 1l \ | 1] n \Y | 1l 1l \%
Commercio all'ingrosso e
intermediari del commercio 0,8 09 27 -05 -04 1,1 2,8 2,5 1,3 08 -09 16 40 22 28
Trasporti marittimi 14 -09 4,3 -0,5 00 -29 -21 1,7 7,2 2,3 2,9 6,3 90 -04 3,8
Trasporti aerei -9,1 00 -27 -164 -149 -115 118 21 17 15 20 67 -33 -19 0,4
Servizi postali 2,4 1,5 48 2,5 36 09 24 1,9 12 27 05 2,0 52 45 71
Telecomunicazioni 7,5 3,7 57 8,0 10,6 9,0 3,1 4,9 2,5 3,8 3,6 9,3 6,4 3,4 4,2
Informatica 1,9 -04 1,3 1,0 29 23 7,3 -2,0 1,8 -03 -08 -0,6 3,9 1,2 1,0

Fonte: Istat, Indicatori del fatturato per alcune attivita dei servizi

due anni precedenti, ¢ risultato in vivace ripresa (+4,3 per cento nel 2004), con un
recupero molto accentuato nella prima parte dell'anno e una successiva decelera-
zione. Anche il fatturato dell’informatica, che nel 2003 si era lievemente ridotto, ha
mostrato nella media del 2004 un moderato incremento (+1,3 per cento nel 2004),
tornando a rallentare nella seconda meta dell’anno. Quello dei trasporti aerei, la cui
dinamica si era stabilizzata nel 2003, dopo la brusca contrazione del biennio prece-
dente, ha segnato un nuovo significativo calo (-2,7 per cento), con una caduta nel-
la prima parte dell’anno e un lieve recupero nella seconda.

Segnali relativamente positivi sono venuti dagli indicatori trimestrali del fat-
turato del commercio all'ingrosso e intermediari del commercio (Tavola 1.19): il
settore ha registrato nel 2004 una crescita del 2,7 per cento, assai superiore a
quella del biennio precedente. Si deve, tuttavia, considerare che tale dinamica in-
corpora il significativo aumento dei prezzi registrati ai primi stadi di commercia-
lizzazione dei beni.

1.2.4 Inflazione

Laspetto piu rilevante del quadro dell’inflazione nel 2004 ¢ rappresentato dal-
la differenziazione della dinamica dei prezzi nelle diverse fasi di commercializza-
zione dei prodotti. A fronte di un significativo impulso inflazionistico provenien-
te dall’esterno (un incremento di quasi il 5 per cento dei prezzi dei beni importa-
ti), tensioni di rilievo si sono scaricate sui prezzi all’origine dei prodotti industria-  Accelerano i prezzi
li venduti sul mercato interno (+2,7 per cento), mentre I'inflazione al consumo ha  @/la produzione
segnato un graduale rallentamento, passando in media d’anno dal 2,7 per cento ;a/z/fg;zzz;angue///
del 2003 al 2,2 per cento. Questa divaricazione corrisponde a comportamenti
piuttosto differenziati a livello settoriale, di specifici comparti merceologici e nel-
le diverse fasi di formazione dei prezzi. Limpatto dei rialzi di origine esterna si ¢
concentrato nei settori energetico e dei prodotti intermedi, mentre un effetto mo-
deratore ¢ venuto dall’evoluzione favorevole dei prezzi all'origine dei beni destina-
ti al consumo finale, sia di produzione nazionale sia di importazione. Inoltre, un
forte contributo disinflazionistico ¢ giunto dal comparto dei prodotti alimentari
che, soprattutto nella componente dei prodotti freschi ha registrato nel corso del-
'anno una discesa del livello dei prezzi. La dinamica dei prezzi dei servizi ha inve-
ce mantenuto un notevole grado di inerzia, con un sensibile allargamento del dif-
ferenziale inflazionistico rispetto ai beni.
I rincari dei prezzi delle materie prime industriali (soprattutto dei metalli) e, a
partire dal secondo trimestre, anche di quelle energetiche, hanno generato nel cor-
so del 2004 forti pressioni sui costi degli input intermedi di origine esterna. Tali
pressioni sono state parzialmente mitigate dall'apprezzamento della moneta unica
rispetto al dollaro, particolarmente significativo negli ultimi mesi dell’anno. Nella
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Tavola 1.20 - Indici dei valori medi unitari all'importazione e all’esportazione e dei prezzi
alla produzione - Anni 2002-2004 (variazioni percentuali rispetto all’anno
precedente, base 2000=100)

Valori medi unitari Prezzi alla produzione Valori medi unitari

RAGGRUPPAMENTI PRINCIPALI all'importazione all'esportazione
DI INDUSTRIE

2002 2003 2004 2002 2003 2004 2002 2003 2004
Beni di consumo -0,5 -1,5 1,9 1,9 1,7 1,0 2,7 -0,6 3,3
Beni di consumo durevoli 1,0 -2,6 3,6 1,7 0,7 1,3 2.4 -5,2 3,1
Beni di consumo non durevoli -0,8 -1,2 1,6 1,9 2,0 0,8 29 1,3 3,4
Beni strumentali 3,2 0,4 2,2 1,0 0,8 1,7 2,1 2,5 4,3
Beni intermedi 1,7 -1,2 7.8 0,3 1,5 5,0 -11 0,0 4,6
Energia -7,9 2,4 9,7 -4,0 2,5 2,5 9,2 6,8 17,6
Indice generale -0,5 -0,3 4.8 0,2 1,6 2,7 1,4 0,8 4,3

Fonte: Istat, Statistiche del commercio estero; Indagine sui prezzi alla produzione

media del 2004, i valori medi unitari alle importazioni hanno registrato, dopo due
anni di variazioni negative, un aumento del 4,8 per cento, con incrementi, rispetti-
vamente, del 9,7 e del 7,8 per cento per I'energia e i beni intermedi (Tavola 1.20).

Il ruolo degli impulsi di origine esterna e delle diverse componenti dei costi in-
terni nella formazione della dinamica dei prezzi possono essere colti attraverso
I'andamento degli indicatori relativi ai prezzi degli input di materie prime e servi-
zi e al costo del lavoro, valutati in parallelo a quello dei deflatori dell’output. Nel
2004, le spinte provenienti dagli aumenti del costo degli input, derivanti dai rin-
cari delle materie prime, sono state frenate solo in misura parziale dall'andamento
pitt moderato del costo del lavoro per unita di prodotto. Al rallentamento di que-
st'ultimo ha anche contribuito un recupero di produttivita, che nel complesso del-
Peconomia ¢ stato modesto ma che nell’'industria e in alcuni comparti dei servizi
ha consentito di allentare le pressioni sui costi salariali. In termini aggregati, i mar-
gini di profitto hanno segnato un’ulteriore, seppur limitatissima, riduzione atte-
nuando lievemente gli effetti della crescita dei costi.

Con riferimento al complesso dell'economia, alla forte accelerazione dei costi
degli input (+3,5 per cento), sospinti dalla componente importata, si ¢ associata
una dinamica del costo del lavoro per unita di prodotto (Clup) che, seppure in ral-
lentamento rispetto all’anno precedente, ha mantenuto un ritmo di crescita del 2,7
per cento (Tavola 1.21). Conseguentemente, si ¢ registrata una lieve accelerazione
dei costi variabili unitari, cresciuti nella media del 2004 del 3,0 per cento (2,6 'an-
no precedente). I margini unitari sono diminuiti dello 0,1 per cento, con una tra-
slazione quasi completa dell'aumento dei costi sulla dinamica dei prezzi dell'out-
put: questi sono cresciuti del 2,9 per cento, segnando un’ulteriore accelerazione ri-
spetto all'incremento del 2,5 per cento registrato nel 2003.

I quadro aggregato ¢ la sintesi di comportamenti settoriali eterogenei. Nell’in-
dustria in senso stretto, il rafforzamento della crescita dei costi variabili unitari
(+3,3 per cento da +1,8 del 2003) ¢ stato determinato principalmente dall’au-
mento dei costi degli input, in forte accelerazione rispetto al 2003; d’altra parte, ¢
rallentata la dinamica del costo del lavoro per unita di prodotto, grazie a un recu-
pero di produttivita (+0,6 per cento, dopo due anni di diminuzione) che ha par-
zialmente bilanciato la significativa crescita del costo del lavoro per dipendente
(+3,2 per cento). In presenza di un lievissimo incremento dei margini unitari di
profitto, la spinta dei costi unitari ha determinato un aumento del 3,4 per cento
del deflatore dell’output.

Per quel che riguarda i servizi, nell'aggregato del commercio, alberghi, traspor-
ti e comunicazioni si ¢ registrata una sensibile decelerazione dei costi variabili uni-
tari (+2,0 per cento nel 2004 rispetto al 3,5 per cento dell'anno precedente), do-
vuta principalmente al rallentamento del Clup, cui hanno contribuito I'attenua-
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Tavola 1.21 - Deflatori, costi variabili unitari e margini per settore di attivita economica
- Anni 2002-2004 (variazioni percentuali rispetto all'anno precedente)

Industria in senso stretto Commercio e riparazioni, alberghi,
COosTI trasporti € comunicazioni
MARGINI

2002 2003 2004 2002 2003 2004
Deflatore dell'input 0,2 1,3 3,6 2,9 3,1 2,3
Costi variabili unitari 0,8 1,8 3,3 3,2 3,5 2,0
Input di lavoro (Clup) 3,3 3,6 2,6 3,2 4.4 1,8
Costo del lavoro per dipendente 2,3 2,8 32 2,8 3,3 2,9
Produttivita -1,1 -0,7 0,6 -0,4 -1,0 1,2
Altri input 0,1 1,3 3,5 3,2 2,8 2,3
Deflatore dell'output 0,3 1,6 3,4 2,7 2,7 1,7
Margini unitari -0,4 -0,2 0,1 -0,5 -0,8 -0,3

Servizi finanziari, immobiliari, Totale economia

COSTI noleggio, informatica,
MARGINI servizi alle imprese

2002 2003 2004 2002 2003 2004
Deflatore dell'input 0,5 1,0 5,9 1,2 1,9 3,5
Costi variabili unitari 21 1,6 6,0 2,0 2,6 3,0
Input di lavoro (Clup) 3,4 2,0 54 3,3 3,7 2,7
Costo del lavoro per dipendente 1,2 1,7 1,4 2,6 3,6 2,9
Produttivita -2,1 -0,3 -3,8 -0,6 -0,2 0,1
Altri input 1,2 1,2 6,4 1,2 1,9 3,1
Deflatore dell'output 1,7 1,9 5,6 1,7 2,5 2,9
Margini unitari -0,4 0,4 -0,4 -0,3 -0,2 -0,1

Fonte: Istat, Conti economici nazionali

zione della crescita salariale, il significativo incremento della produttivita del lavo-
ro (+1,2 per cento) e la decelerazione dei costi degli input intermedi, specifica di
questo comparto; inoltre ¢ proseguita la tendenza al ridimensionamento dei mar-
gini di profitto (-0,3 per cento). Di conseguenza, il deflatore dell’output ha regi-
strato un significativo rallentamento, con un incremento limitato all'l,7 per cen-
to (+2,7 per cento nel 2003).

Viceversa, nel macrosettore dei servizi finanziari, immobiliari, informatici e dei
servizi alle imprese, si ¢ registrata una marcata accelerazione dei prezzi dell’output
(+5,6 per cento), spinta dal notevole incremento dei costi variabili unitari (+6,0
per cento). A tale evoluzione hanno contribuito i rincari degli input intermedi e
un’accelerazione del Clup (+5,4 per cento) dovuta essenzialmente alla pesante ca-
duta della produttivita del lavoro (-3,8 per cento).

Allaumento dei prezzi dell’output del settore industriale sembra avere contri-
buito pitt la componente di offerta destinata all’esportazione, che quella venduta sul
mercato nazionale. I valori medi unitari delle merci esportate sono aumentati nella
media del 2004 del 4,3 per cento, riflettendo probabilmente uno spostamento del-
export verso prodotti a pili alta qualitd. Lindice generale dei prezzi alla produzio-
ne dei prodotti venduti sul mercato interno ¢ cresciuto, invece, del 2,7 per cento
(Tavola 1.22); questo incremento ¢ spiegato per 1,7 punti percentuali dagli aumen-
ti del raggruppamento dei beni intermedi e per 0,4 punti da quello dell’energia.

Levoluzione congiunturale dei prezzi alla produzione, dopo essere stata ca-
ratterizzata da una fase di graduale decelerazione nella seconda parte del 2003 e
nei primi mesi del 2004, ha segnato a partire dalla primavera una marcata ten-
denza al rialzo. A causa della debolezza della domanda e della pressione compe-
titiva dei beni importati dalle aree emergenti, il tasso di crescita tendenziale del-
indice generale ¢ sceso allo 0,9 per cento nel quarto trimestre del 2003 e ha toc-
cato un minimo dello 0,1 per cento a febbraio 2004. A partire dal mese di mar-
z0, sotto la spinta dei rialzi dei prezzi delle materie prime sui mercati interna-

Forti rincari nei
servizi finanziari e
nei servizi alle
imprese
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Tavola 1.22 - Indici dei prezzi alla produzione dei prodotti industriali - Anni 2002-2005
(variazioni percentuali rispetto al corrispondente periodo dell’anno precedente,
base 2000=100)

. 2004 2005

RAGGRUPPAMENTI PRINCIPALI Anni . .
DI INDUSTRIE Trimestri

2002 2003 2004 | I n [\ Ott Nov Dic Gen Feb
Beni di consumo 19 17 1,0 1,2 12 08 05 05 05 07 05 0,7
Beni di consumo durevoli 1,7 07 1,3 05 14 15 15 1,4 1,7 1,6 1,9 20
Beni di consumo non durevoli 1,9 20 08 1,4 1,2 07 04 03 03 05 0,3 0,6
Beni strumentali 1,0 08 17 1,2 1,7 18 21 20 21 21 22 22
Beni intermedi 03 15 50 1,8 46 64 70 69 70 7,0 6,9 6,2
Energia 40 25 25 50 23 46 83 92 80 76 99 119
Indice generale 02 1,6 27 04 26 35 43 44 43 4,2 45 47

Fonte: Istat, Indagine sui prezzi alla produzione

zionali, la dinamica dell'indice generale ha segnato una progressiva accelerazio-
ne che ha portato il tasso di crescita tendenziale al 4,3 per cento nel quarto tri-
mestre. Tale tendenza ¢ proseguita anche nei primi mesi del 2005: I'incremento
del 4,7 per cento registrato in febbraio ¢ il pitl elevato dall’inizio del 2001.

Levoluzione dell'indice generale ha riflesso principalmente i forti aumenti
dei prezzi dei beni intermedi e dell’energia (Figura 1.13). Questi ultimi, dopo
avere segnato tassi di variazione tendenziale negativi nei primi mesi dell’anno,
hanno registrato dal secondo trimestre del 2004 una dinamica molto sostenuta
che, dopo una breve pausa, ¢ proseguita all’inizio di quest’anno, portando il
tasso di incremento tendenziale all’11,9 per cento in febbraio.

I rialzi si sono rapidamente trasferiti sui prezzi dei beni ad alto contenuto
energetico, quali i prodotti chimici di base e le materie plastiche primarie. Lac-
celerazione dei prezzi dei beni intermedi, il cui tasso di crescita tendenziale ¢ sa-
lito dall’1,2 per cento di gennaio al 7,0 per cento in dicembre, ¢ stata determi-

Figura 1.13 - Indici dei prezzi alla produzione per raggruppamenti principali di
industrie - Anni 2000-2005 (variazioni percentuali rispetto al corrispon-
dente mese dell’anno precedente, base 2000=100)
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Fonte: Istat, Indagine sui prezzi alla produzione
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nata anche dal forte impulso derivante dagli incrementi dei prezzi delle materie
prime connesse all’attivita della metallurgia, conseguenti alla persistente cresci-
ta della relativa domanda mondiale, in particolare dei paesi asiatici emergenti.
Le tensioni sui prezzi dei beni intermedi, in modesta attenuazione solo all’ini-
zio del 2005, hanno alimentato una moderata tendenza al rialzo dei prezzi dei
beni strumentali, il cui tasso di crescita su base annua ¢ salito dall’1,2 per cen-
to del primo trimestre del 2004 al 2,1 per cento dell’ultimo.
I prezzi all’origine dei beni di consumo hanno, invece, evidenziato una di-
namica molto modesta e in ulteriore rallentamento nella seconda parte del
2004. 11 tasso di variazione tendenziale ¢ sceso dall’l,2 per cento dei primi due
trimestri dell’anno allo 0,5 per cento nel quarto, per effetto della netta decele-
razione della componente dei non durevoli e, segnatamente, dei prodotti ali-
mentari e dei prodotti tessili e in cuoio, maggiormente esposti alla concorren-
za dei paesi emergenti. La componente dei beni di consumo durevoli ha, inve-
ce, risentito dei rincari degli input intermedi industriali, evidenziando una mo-
derata tendenza al rialzo nella seconda parte del 2004 (con incrementi tenden-
ziali dell’ordine dell’1,5 per cento) e un’ulteriore accelerazione all’inizio di que-
st’anno.
Nel 2004, la dinamica dei prezzi alla produzione ¢ risultata pil sostenuta in
Italia che nel complesso delle economie dell’area dell’euro; il differenziale, mi- ! prezzi alla
surato in termini di variazione media annua, ¢ risultato positivo per 0,6 punti ~ *" oduzione
. . . . . crescono piu che
percentuali (Tavola 1.23), superiore a quello registrato nei due anni preceden-  ,5(em
ti. In particolare, i rialzi sono stati comparativamente maggiori per i beni in-
termedi, per quelli strumentali e per i beni di consumo durevoli; all’opposto, i
prezzi dei beni di consumo non durevoli e quelli dell’energia, a eccezione degli
ultimi due mesi dell’anno, hanno mantenuto ritmi nettamente inferiori a quel-
li riscontrati nella media dei partner europei.
Nel 2004 il tasso di inflazione, misurato dall’indice nazionale dei prezzi al
consumo per I'intera collettivit, ¢ stato pari al 2,2 per cento, segnando una ri-
duzione di mezzo punto percentuale rispetto al 2003 (Tavola 1.24).
Levoluzione infrannuale dell’indice & stata caratterizzata da una fase di rela-
tiva stabilizzazione della dinamica nella prima meta del 2004 e da un significa-
tivo rallentamento nella seconda; il tasso tendenziale ¢ sceso dal 2,4 per cento
del secondo trimestre al 2,0 per cento nel quarto. Come conseguenza della de-

Tavola 1.23 - Indici dei prezzi alla produzione nei principali paesi dell’'Uem - Anni 2002-
2005 (variazioni percentuali rispetto al corrispondente periodo dell’anno pre-
cedente, base 2000=100)

) 2004 2005
Anni

PAESI Trimestri

2002 2003 2004 | Il 1 \% Ott Nov Dic Gen Feb
Italia 02 16 27 04 26 35 43 44 43 42 45 47
Francia 02 09 21 02 19 28 32 356 32 30 29 31
Germania 06 1,7 16 02 13 22 30 33 28 29 39 42
Uem (a) 01 1,5 22 02 20 31 37 41 3,7 35 39 42
Resto dell'Uem (b) 02 14 21 07 18 29 35 39 34 32 38 4,0

Differenziale Italia-Resto dell'Uem 04 02 06 -03 08 06 08 05 09 10 0,7 07

Fonte: Istat, Indagine sui prezzi alla produzione; Eurostat

(a) Le variazioni per il quarto trimestre 2004 e per i mesi di ottobre, novembre, dicembre 2004, gennaio e febbraio
2005 sono calcolate su dati provvisori o stimati da Eurostat.

(b) Le variazioni sono calcolate sull'indice ottenuto come media di quelli degli altri paesi Uem ponderati per le relati-
ve quote nella zona euro. | dati utilizzati per gli ultimi tre mesi del 2004 e per gennaio e febbraio 2005 sono prov-
visori o stimati da Eurostat.
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Tavola 1.24 - Indici dei prezzi al consumo per I'intera collettivita nazionale - Anni 2002-2005 (variazioni percen-
tuali rispetto allo stesso periodo dell’anno precedente, contributi alla variazione dell’indice
generale,base 1995=100)

Anni 2004 2005 Contributi Trascina- Inflazione Trascina-
nni - - alla mento ropria mento
CAPITOLI DI SPESA Trimestr |trim.  variazione dal 2003 P 2804 dal 2004

2002 2003 2004 | 1l 1l [\ 2004 al 2004 al 2005
Alimentari e bevande analcoliche 3,7 3,1 2,2 39 31 17 -01 -0,5 0,34 1,92 0,25 -0,57
Bevande alcoliche e tabacchi 2,1 6,9 8,0 94 72 70 82 8,9 0,22 2,91 4,94 5,47
Abbigliamento e calzature 2,9 3,0 2,3 25 23 23 19 1,7 0,23 1,37 0,87 0,94
Abitazione, acqua, elettricita e combustibili 0,3 3,3 2,0 1,7 13 20 29 3,6 0,18 0,55 1,41 1,47
Mobili, arredamento e servizi per la casa 1,9 21 1,9 20 20 20 20 1,8 0,20 0,85 1,09 0,91
Servizi sanitari e spese per la salute 1,6 0,3 1,2 1,5 19 16 -0,1 -1,2 0,09 0,49 0,74 -1,06
Trasporti 20 25 3.1 1,5 32 34 44 4,2 0,42 0,41 2,71 2,32
Comunicazione -14 1,7 64 -51 -71 -76 -57 -5,6 -0,20 -3,19 -3,30 -2,35
Ricreazione, spettacoli e cultura 3,0 1,5 1,7 1,7 18 23 11 0,9 0,14 0,69 1,03 0,00
Istruzione 29 28 23 20 20 18 35 3,6 0,02 1,14 1,13 2,39
Servizi ricettivi e di ristorazione 45 3,9 3,2 33 32 34 27 2,7 0,34 1,14 2,03 0,44
Beni e servizi vari 3,2 36 28 22 26 31 31 3,2 0,22 0,79 1,96 1,23
Indice generale 25 27 22 22 24 22 20 1,9 0,90 1,30 0,72

Fonte: Istat, Indagine sui prezzi al consumo

Prezzi al consumo:
dinamiche
differenziate

tra capitoli di spesa
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celerazione che ha segnato la parte finale del 2004, 'effetto di trascinamento’
dell'inflazione al 2005 risulta pari allo 0,72 per cento. La fase di rallentamento
si ¢ poi protratta nei primi mesi del 2005: nel primo trimestre, 'indice generale
dei prezzi al consumo ¢ risultato pitt elevato dell’1,9 per cento rispetto allo stes-
so periodo del 2004.

Con riferimento alla disaggregazione nei dodici capitoli di spesa, sono emerse
dinamiche piuttosto differenziate. Gli aumenti piu consistenti, in media d’anno,
hanno interessato, oltre al capitolo delle bevande alcoliche e dei tabacchi (8,0 per
cento), i servizi ricettivi e di ristorazione (3,2 per cento) e il capitolo dei trasporti
(3,1 per cento). Per contro, i prezzi del capitolo delle comunicazioni sono risulta-
ti in forte diminuzione (-6,4 per cento), mentre i tassi di crescita piti contenuti si
sono registrati per i capitoli dei servizi sanitari e spese per la salute (1,2 per cento),
della ricreazione, spettacoli e cultura (1,7 per cento) e per il quello dei mobili, ar-
redamento e servizi per la casa (1,9 per cento).

I profili infrannuali di alcuni importanti capitoli di spesa mettono in luce la
particolaritd dei comportamenti settoriali. Emerge, in primo luogo, I'inversione
del tasso di variazione tendenziale dei prezzi dei beni alimentari e delle bevande
analcoliche, che nel corso del 2004 ¢ passato dal +3,9 per cento del primo trime-
stre al -0,1 per cento del quarto, proseguendo poi la discesa anche nei primi mesi
del 2005. Un graduale rallentamento, seppure di moderata intensita, ha interessa-
to la dinamica dei prezzi dell’abbigliamento e calzature. Al contrario, un anda-
mento in controtendenza si ¢ registrato per il capitolo dei trasporti, a causa dell’a-
scesa delle quotazioni del petrolio: il tasso di crescita tendenziale ¢ salito dall’'l,5
per cento del primo trimestre del 2004 al 4,4 per cento nel quarto. I movimenti
dei prezzi dell’energia hanno influenzato anche il capitolo dell’abitazione, acqua,
elettricita e combustibili, con un significativo aumento del ritmo di crescita dei
prezzi nella seconda meta dell’anno. Una spinta inflazionistica ¢ giunta, infine, da-

® La distinzione tra “inflazione propria” e “trascinamento” deriva da una scomposizione della varia-
zione media dell'indice dei prezzi che consente di individuare la parte di aumento (o diminuzione) dovu-
ta alla dinamica dei prezzi che si manifesta nel corso dell'anno di riferimento e la parte dovuta, invece,
alla dinamica dell’anno precedente. Ad esempio, il trascinamento dell’inflazione dal 2003 al 2004 ¢ cal-
colato come variazione dell'indice dei prezzi intervenuta tra il dicembre e la media del 2003, mentre I'in-
flazione propria del 2004 ¢ ottenuta come rapporto tra la media del 2004 ¢ il dicembre del 2003.
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gli aumenti dei prezzi del capitolo dei beni e servizi vari, il cui tasso di variazione
¢ passato dal 2,2 per cento del primo trimestre del 2004 al 3,2 per cento del pri-
mo trimestre del 2005.

Riguardo alla distinzione tra le componenti dei beni e dei servizi, la prima ha 1 prezzi dei beni
registrato un incremento dei prezzi in media d’anno dell’l,7 per cento, contro il ~ ¢rescono meno
2,2 per cento del 2003 (Tavola 1.25). Il tasso di crescita dei prezzi dei servizi & ri- 96! Prez2/ dei servizi
masto significativamente piu elevato (pari al 3,1 per cento), sebbene in lieve ral-
lentamento rispetto all’anno precedente.

Il differenziale inflazionistico tra i due comparti, che aveva segnato in prece-
denza una significativa riduzione, nel corso del 2004 si ¢ progressivamente accre-
sciuto, riportandosi nei mesi pit recenti a circa due punti percentuali (Figura
1.14). La dinamica dei prezzi dei servizi, dopo aver toccato un minimo all’inizio
dell’anno ha segnato una accelerazione sino al terzo trimestre, con una lieve inver-
sione di tendenza solo a partire dai mesi finali del 2004. All'opposto, il comparto
dei beni ¢ stato caratterizzato da una marcata attenuazione delle tensioni inflazio-
nistiche: il tasso tendenziale di incremento dei prezzi ¢ sceso da circa il 2 per cen-
to all'inizio del 2004 all'l per cento nei primi mesi del 2005.

Considerando un maggior livello di dettaglio, il rallentamento della crescita dei  Alimentari
prezzi dei beni ¢ stato determinato principalmente dalla componente dei beni ali- zr‘;ggs//'i;oer i{g/ o
mentari (cpr\np.rese le bevande alcoliche), I:% cui dlnaml‘ca lnﬂam‘omstlca.nel corso "o d'anreo
del 2004 si ¢ ridotta di quasi quattro punti percentuali. In particolare, i prodotti
non lavorati del comparto alimentare hanno registrato una marcata flessione dei
prezzi: il tasso di variazione tendenziale ¢ passato dal +5,4 per cento del primo tri-
mestre del 2004, a -2,1 per cento nel quarto e nel primo trimestre del 2005. Nel-
lo stesso arco temporale si ¢ anche determinato un significativo rallentamento del-
la dinamica dei prezzi dei prodotti lavorati, il cui tasso di incremento ¢ sceso dal
2,7 all'1,0 per cento. Un andamento favorevole si ¢ registrato, inoltre, per i prezzi
degli altri beni (in special modo di quelli durevoli).

Lampio contributo disinflazionistico del’andamento dei prezzi di tali tipolo-
gie di beni ¢ stato parzialmente controbilanciato dalla crescita sostenuta dei prez-

Tavola 1.25 - Indici dei prezzi al consumo per I'intera collettivita nazionale: disaggregazione per tipologia di
prodotto - Anni 2002-2005 (variazioni percentuali rispetto allo stesso periodo dell’anno precedente e
contributi alla variazione dellindice generale)

) 2004 2005 Contributi  Trascina- Inflazione  Trascina-

TIPOLOGIE DI PRODOTTO Anni Trimestr alla  mento propria  mento
Itrim.  variazione dal 2003 2004  dal 2004

2002 2003 2004 | I 1 \% 2004 al 2004 al 2005

Beni alimentari 3,6 3,3 2,2 3,9 3,1 1,8 0,2 -0,2 0,37 1,83 0,33 -0,41
Alimentari lavorati 2,4 2,5 2,2 2,7 2,5 2,2 1,5 1,0 0,22 1,37 0,85 0,42
Alimentari non lavorati 52 4,2 2,0 54 3,8 1,1 -2,1 -2,1 0,14 2,54 -0,54 -1,79
Beni energetici -2,9 3,1 2,4 -1,1 1,4 3,4 5,8 6,0 0,13 -0,68 3,08 2,41
Energetici regolamentati -4,2 39 -1,8 05 -33 -29 -1,1 2,1 -0,04 -0,18 -1,60 0,81
Altri energetici -1,5 2,3 58 -2,2 55 87 11,7 9,2 0,17 -1,15 7,05 3,56
Tabacchi 1,9 8,3 9,9 11,8 8,7 88 105 11,5 0,19 3,38 6,26 7,17
Altri beni 1,9 1,5 0,8 1,1 0,9 0,7 0,5 0,3 0,26 0,51 0,25 0,17
Beni durevoli 1,3 08 -1,3 -06 -1,5 -17 -07 -0,5 -0,14 -0,63 -0,64 0,00
Beni non durevoli 1,6 0,3 1,0 1,4 1,6 1,3 -03 -1,2 0,08 0,59 0,42 -0,84
Beni semidurevoli 2,6 2,6 2,1 2,4 2,0 2,1 1,8 1,6 0,32 1,31 0,81 0,88
Beni 1,8 2,2 1,7 2,0 1,8 1,6 1,3 1,0 0,95 0,93 0,75 0,41
Servizi non regolamentati 3,7 3,5 32 3,1 33 34 3,0 3,0 1,12 1,15 2,05 1,19
Servizi regolamentati 2,5 1,6 24 1,2 1,9 34 32 2,7 0,13 0,35 2,07 0,93
Servizi 34 3,2 3,1 2,8 3,0 3,2 3,0 2,9 1,25 0,94 2,09 1,06
Componente di fondo 2,7 2,5 2,2 2,2 2,2 2,3 2,0 1,9 1,93 0,90 1,30 0,80
Indice generale 2,5 2,7 2,2 2,2 2,4 2,2 2,0 1,9 0,90 1,30 0,72

Fonte: Istat, Indagine sui prezzi al consumo
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| prezzi dei servizi
spinti dalla
componente

non regolamentata

Core inflation in linea
con l'indice generale
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Figura 1.14 - Indici dei prezzi al consumo per I'intera collettivita dei beni, dei servizi
e indice generale - Anni 2001-2005 (variazioni percentuali rispetto allo
stesso mese dell'anno precedente)

4,0
3,5
3,0 {4
2,5
2,0 |
1,5 1
1,0
0,5
0,0
_()’5 B
Gen-01 Lug-01 Gen-02 Lug-02 Gen-03 Lug-03 Gen-04 Lug-04 Gen-05
mmmm Differenziale Servizi - Beni  =====|ndice generale =====Beni Servizi
Fonte: Istat, Indagine sui prezzi al consumo

zi nel comparto energetico, il cui tasso di variazione tendenziale ¢ passato da -1,1
per cento nel primo trimestre del 2004 a +5,8 per cento nel quarto. Nei primi tre
mesi del 2005, il ritmo di crescita dei prezzi dei prodotti energetici ¢ ulterior-
mente salito (+6,0 per cento). Laccelerazione dei prezzi del comparto ha riflesso
il rapido incremento dei prezzi dei prodotti non soggetti a regolamentazione, in
primo luogo dei carburanti. I prezzi dei beni energetici regolamentati hanno, in-
vece, mantenuto variazioni tendenziali negative anche nella seconda parte del
2004. Il loro livello ha segnato perd una graduale risalita che ha condotto a un tas-
so di crescita del 2,1 per cento nel primo trimestre del 2005.

Per quanto riguarda 'aggregato dei servizi, la dinamica dei prezzi nel 2004 ¢
stata influenzata soprattutto dall’'andamento dei prezzi dei servizi non regolamen-
tati, cresciuti in media, del 3,2 per cento. Soltanto nell’'ultimo trimestre dell’anno
¢ emersa una lieve attenuazione delle spinte al rialzo, con una discesa del tasso ten-
denziale al 3,0 per cento. Contemporaneamente, gli adeguamenti tariffari hanno
causato una risalita del tasso di crescita tendenziale dei servizi regolamentati
dall’1,2 per cento nel primo trimestre al 3,2 per cento nel quarto.

Il confronto tra la dinamica dell’insieme dei prezzi al consumo e quella della
sua componente di fondo (core inflation) evidenzia un’evoluzione del tutto ana-
loga, con un differenziale tra i rispettivi tassi di variazione tendenziale pressoché
nullo. Tale andamento ¢ il risultato del controbilanciarsi dei movimenti dei
prezzi delle componenti volatili: al forte rallentamento registrato dai beni ali-
mentari freschi si ¢ contrapposta la marcata accelerazione che ha riguardato i be-
ni energetici.

Il divario tra la dinamica inflazionistica nazionale e quella del resto dei paesi
dell’'Unione monetaria, che dallintroduzione della moneta unica si era progressi-
vamente accresciuto, raggiungendo un valore massimo di 0,9 punti percentuali
nel 2003, nel corso del 2004 si & fortemente ridotto, scendendo in media d’anno
a 0,2 punti percentuali (Tavola 1.26). Nei due anni, I'Italia ¢ passata dall’ottavo
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Tavola 1.26 - Indici armonizzati dei prezzi al consumo dei paesi dell’lUem e indice dei
prezzi al consumo per l'intera area dell’euro - Anni 2002-2005 (variazioni
percentuali sullo stesso periodo dell’anno precedente)

2004 2005
Anni
PAESI Trimestri Mesi
| trim.

2002 2003 2004 | I n [\ Gen Feb Mar
ltalia 2,6 2,8 2,3 2,3 2,3 23 2,2 2,1 2,0 2,1 2,1
Austria 1,7 1,3 2,0 1,5 1,9 2,0 2,4 2,4 2,4 2,3 2,5
Belgio 1,6 1,5 1,9 1,2 2,0 2,0 2,3 2,4 2,0 23 2,8
Finlandia 2,0 1,3 0,1 0,3 -0,2 0,3 0,3 0,2 -0,2 0,0 0,9
Francia 1,9 2,2 2,3 2,0 2,6 2,4 2,3 1,9 1,6 1,9 2,1
Germania 1,3 1,0 1,8 1,0 1,8 2,0 2,1 1,7 1,6 1,8 1,7
Grecia 3,9 34 3,0 2,8 3,1 3,0 3,2 34 4,2 3,2 2,9
Irlanda 4,7 4,0 2,3 21 2,1 2,5 2,5 2,0 2,1 2,0 1,9
Lussemburgo 21 2,5 3,2 2,2 3,3 3,5 3,9 3,3 2,8 3,2 3,5
Paesi Bassi 3,9 2,2 1,4 1,3 1,6 1,2 1,4 1,4 1,2 1,5 1,5
Portogallo 3,7 3,3 2,5 2,2 2,9 2,4 2,5 2,1 2,0 2,1 2,3
Spagna 3,6 3,1 3,1 2,3 3,2 3,3 3,5 3,3 3,1 3,3 34
Uem 2,3 21 21 1,7 2,2 2,3 2,4 21 1,9 2,0 2,2
Resto dell'lUem 2,2 1,9 21 1,6 2,3 2,2 2,4 2,0 1,9 2,0 2,2
Differenziale Italia -
Resto dell'Uem 0,4 0,9 0,2 0,7 0,0 0,1 -0,2 0,1 0,1 0,1 -0,1

Fonte: Eurostat

posto nella graduatoria dei paesi dell’area dell’euro a pitt bassa dinamica dei prez-
zi, al sesto posto (insieme a Francia e Irlanda).
Linflazione al consumo, misurata in termini di tasso tendenziale, aveva ma-
nifestato fin dal secondo semestre del 2002 e per tutto I'anno successivo un an-  Si annulla il divario
damento piu sostenuto in Italia rispetto alla media degli altri paesi dell’ Uem gﬁf{g’;’ﬁ’m
(Figura 1.15).
A partire dal secondo trimestre del 2004, lo scarto tra il ritmo di crescita dei
prezzi al consumo in Italia e nel resto dell’'Unione monetaria si ¢ sostanzialmen-
te annullato. In particolare, nella prima meta del 2004, a fronte della stabilizza-

Figura 1.15 - Indici armonizzati dei prezzi al consumo nell’lUem e differenziale
dell’ltalia rispetto al resto dell’lUem - Anni 2002-2005 (variazioni per-
centuali rispetto allo stesso mese dell'anno precedente)

3,5 -
3,0
2,5 -
2,0 -
1,5
1,0 -
0,5 -
0,0 -
_0’5 i
Gen-02 Lug-02 Gen-03 Lug-03 Gen-04 Lug-04 Gen-05
mmmm Differenziale Italia - Resto del'lUem Uem Resto del'lUem Italia
Fonte: Eurostat
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La variabilita degli indici elementari dei
prezzi al consumo dal 1999 al 2004

Gli indici dei prezzi al consumo prodotti dal-
UIstat vengono calcolati a partire da circa 370 mi-
la quotazioni mensili raccolte in 87 capoluoghi di
provincia e relative ai circa 570 prodotti inclusi
nel paniere annuale. Di ciascun prodotto vengono
calcolati i numeri indici relativi a ogni singolo ca-
poluogo, i quali sono successivamente aggregati
per ottenere indice nazionale di prodotto. La me-
dia degli indici nazionali di prodotto, ponderata
con i pesi attribuiti alle componenti del paniere,
da luogo all’indice generale.

Gli indici nazionali di prodotto (d'ora in
avanti, indici elementari) sono ovviamente indi-
catori sintetici, la cui evoluzione ¢ frutto dell’ag-
gregazione attorno al loro valore medio della di-
namica di tutte le quotazioni rilevate sul territo-
rio nagionale. Da cio deriva che linvarianza di
un indice elementare nazionale puo sottintendere
una significativa variabiliti sia delle singole guo-
tazgioni di prezzo sia degli indici territoriali. Cio
premesso, di seguito vengono esposti i risultati
emersi dall analisi delle caratteristiche del com-
portamento di tutti gli indici elementari naziona-
li impiegati dal 1999 al 2004 per il calcolo del-
lindice generale dei prezzi al consumo®. E stata,
in primo luogo, esaminata l'evoluzione della fre-
quenza dei casi di variazione mensile (sia in au-
mento, sia in diminuzione)® degli indici elemen-
tari e della dimensione assoluta dei loro movi-
menti. Inoltre, é stato sviluppato un esercizio che
tiene anche conto di un insieme di misure del loro
grado di omogeneita e della loro dispersione attor-
no alla media generale. A partire dal 2001, si é
manifestata una significativa modifica delle ca-

ratteristiche di mobilita degli indici elementari,
con un persistente incremento della variabilita ri-
spetto al biennio precedente: in particolare, dal
2001 é cresciuta sia la frequenza degli eventi di
variazione degli indici, sia l'entita delle variazio-
ni (Tavola 1.27).

In particolare, fino al 2000, nell arco di dodi-
ci mesi gli indici elementari hanno manifestato
in media variazioni rispetto al mese precedente
in poco pis di sette mesi, rimanendo invece inva-
riati per poco meno di cinque mesi. Dal 2001 il
numero medio di mesi caratterizzati da movi-
menti si é portato attorno a otto su dodici, segna-
lando una discontinuita nelle caratteristiche di
mobilita che si é mantenuta fino al 2004. Com-
plessivamente, dal 1999 al 2004 la probabilita
che un indice nazionale di prezzo di uno specifi-
co prodotto manifesti, in un generico mese, una
variazione congiunturale é cresciuta dal 58,7 al
65,1 per cento.

Se si considera la frequenza dei soli casi di au-
mento, si osserva un significativo incremento nel
2000 che prosegue fino a un massimo nel 2001 e
nel 2002 e scende poi nell’ultimo biennio. La fre-
quenza delle diminuzioni degli indici elementari
dopo essere scesa nel 2000 é rimasta stabile sino al
2003, tornando a crescere nel 2004. Nell’ultimo
anno, il calo del tasso di inflazione annuo si é
dunque accompagnato a una intensificazione de-
gli eventi di riduzione dei prezzi. Rispetto a
quanto avvenuto nel 1999, anno anch'esso carat-
terizzato da un ritmo di crescita dei prezzi relati-
vamente basso, nel 2004 il comportamento degli
indici é stato pii polarizzato, con frequenza del-

* 1l riferimento va in particolare agli indici elementari utilizzati per il calcolo dell'indice Nic. Si tratta, per il comples-
so dei sei cicli annuali, di 3.411 traiettorie annuali di altrettanti indici elementari, corrispondenti a 648 posizioni rap-
presentative distinte, di cui 476 comuni a tutti gli anni. Dal 1999 lindice viene prodotto con una metodologia basata
sul concatenamento annuale e sull'aggiornamento annuale del paniere. Gli indici elementari per costruzione hanno un
ciclo annuale: posto pari a 100 il suo valore nel mese di dicembre dell’anno precedente, ciascun indice in base di calcolo
evolve nel corso dei dodici mesi successivi; nel mese di dicembre viene prodotto I'ultimo indice del ciclo dell’anno cor-
rente, e contestualmente alle modificazioni apportate al paniere, viene fissata la base per il calcolo degli indici dell'anno
successivo.

® Come tutti gli indici di prezzo prodotti dall’Istat, si tratta di indici arrotondati alla prima cifra decimale. Questo signi-
fica che i movimenti dell'indice sono “discreti” e corrispondono a un multiplo intero di una costante (pari a 0,1). La iden-
tificazione di un evento di variazione di un indice ha luogo pertanto sulla base di questo criterio “discreto”, la cui sensi-
bilitd per un indice pari a 100 ¢ pari all'l per mille.
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le diminuzioni, quasi doppia rispetto allanno
precedente. Questo quadro viene confermato e ul-
teriormente qualificato dall’esame dell’entiti del
movimento degli indici elementari. La media
ponderata annuale del totale delle variazioni
congiunturali assolute é cresciuta sensibilmente
nel biennio 2000-2001 (da 3,9 punti percentua-
li nel 1999 a 4,9), si é stabilizzata nei due anni
successivi ed é ancora cresciuta nel 2004. Nel
2004 la crescita della mobilita degli indici ha ri-
guardato essenzialmente le riduzioni: lampiezza
media annua (ponderata) delle variazioni asso-
lute degli indici elementari é stata pari a 5,4
punti, di cui 3,7 punti dovuti ad aumenti e 1,7
a diminuzioni.

Un'altra evidenza interessante riguarda le dif-
ferenze nel comportamento degli indicatori sem-
plici e ponderati. Le medie semplici delle frequen-
ze dei casi di variazione sono infatti sistematica-
mente pitl elevate di quelle ponderate: cio riflette
— in misura crescente fra il 2001 ¢ il 2003 — la

maggiore propensione al movimento degli indici
elementari relativi a prodotti che nel paniere han-
no un peso mediamente piix modesto. Protagoni-
sti, soprattutto nel 2001, dell’incremento genera-
lizzato di mobiliti sono stati infatti i capitoli dei
prodotti alimentari, delle bevande alcoliche e ra-
bacchi, degli alberghi e ristoranti e della ricrea-
zione e cultura, rappresentati nel paniere da un
elevato numero di prodotti con un peso indivi-
duale relativamente basso. Se si considera invece
lentita delle variazioni, le medie ponderate forni-
scono valori costantemente pin elevati: il fenome-
no é attribuibile alla natura pin sporadica ma di
maggiore impatto assoluto delle variazioni di al-
cuni indici con peso elevato, come quelli presenti
nei capitoli dei trasporti e dell'abitazione.

Per meglio individuare alcune regolariti nel
comportamento dei prezzi a livello molto disag-
gregato, Uinsieme delle informazioni disponibili
sulla variabilita degli indici elementar® sono sta-
te sintetizzate tramite unanalisi in componenti

Tavola 1.27 - Frequenza ed entitd media annuale delle variazioni degli indici elementari dei prezzi al
consumo per tipo di variazione - Anni 1999-2004 (a) (valori medi semplici e ponderati)

Variazione assoluta (b)

Variazione in aumento (b)

Variazione in diminuzione (b)

ANNI

Media semplice Media ponderata Media semplice Media ponderata Media semplice Media ponderata

FREQUENZA DEI CASI DI VARIAZIONE (c)
1999 7,0 6,6 5,6 54 1,4 1,2
2000 7,2 6,8 6,4 6,0 0,9 0,7
2001 8,0 7.3 7.2 6,3 0,9 11
2002 8,1 7.4 7.2 6,5 0,9 0,9
2003 7.9 7.3 6,9 6,4 0,9 0,9
2004 7.8 7.6 6,2 6,0 1,6 1,6
ENTITA DELLE VARIAZIONI (d)

1999 3,6 3,9 2,6 3,0 1,0 0,9
2000 3,7 4,2 2,9 3,5 0,8 0,7
2001 4,5 4,9 3,6 3,7 0,8 1,3
2002 4,7 5,0 3,7 3,9 1,0 11
2003 4,7 4,9 3,6 3,7 1.1 1,2
2004 4,9 54 3,3 3,7 1,6 1,7

Fonte: Istat, Indagine sui prezzi al consumo

(a) Per ciascun anno e stato considerato I'andamento di tutti gli indici nazionali di prodotto con base nel dicembre dell’anno precedente, al
netto delle operazioni di concatenamento. Sia gli indici che il sistema di ponderazione sono quelli utilizzati per il calcolo dell'indice Nic.

(b) Le variazioni assolute corrispondono alla media della somma delle variazioni congiunturali assolute registrate nei dodici mesi dell’anno.
Le variazioni in aumento (diminuzione) sono gli analoghi indicatori calcolati con riferimento ai soli casi di aumento (diminuzione) con-
giunturale degli indici. La differenza fra i valori medi ponderati delle variazioni in aumento e in diminuzione fornisce il valore della varia-
zione tendenziale dell'indice generale dei prezzi nel mese di dicembre di ciascun anno.

(c) Valore medio del numero dei mesi in cui ciascun indice & variato in valore assoluto di almeno 0,1 punti rispetto al mese precedente.

(d) Valore medio della somma dei valori assoluti delle variazioni mensili di ciascun indice.

6 .. . \ . . . 9. - . ..

Lanalisi fattoriale ¢ stata effettuata considerando per ciascun indice elementare un insieme di trasformazioni volte a
misurare i diversi aspetti della variabilita dei prezzi; oltre a quelle presentate nella tavola 1.27, sono state inserite misure
di dispersione, di ampiezza dei movimenti degli indici, di scostamento dall’indice generale.
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principali. Questa individua due indicatori sin-
tetici (fattori), che raccolgono oltre due terzi del
contenuto informativo della base dati. 1l primo
esprime la “dimensione assoluta dei movimenti”
degli indici elementari, ed é correlato positiva-
mente con la dimensione delle variazioni assolu-
te degli indici, con le misure di dispersione delle
variazgioni congiunturali, e con la misura dello
scostamento assoluto dall'indice generale. 1l se-
condo invece esprime la “frequenza degli eventi
di crescita’, ed ¢ correlata positivamente con la
[frequenza delle variazioni mensili, e negativa-
mente con le misure di concentrazione dell'entita
delle variazioni.

La rappresentazione sul piano fattoriale dei
valori medi relativi ai singoli anni dal 1999 al
2004 offre una conferma del mutamento nel com-
portamento degli indici e della persistenza della
tendenza all aumento della variabilita, pur in
presenza di una attenuazione dell’inflazione negli
ultimi due anni (Figura 1.16). In particolare, tra
il 1999 e il 2000 si manifesta un primo movi-
mento lungo il secondo fattore, che puo essere letto
come un incremento della propensione all aumen-
to e alla variazione degli indici. Con il 2001 si
assiste invece a un movimento molto marcato lun-
go lasse orizzontale, corrispondente a una crescita

della variabilita assoluta degli indici. I due anni
successivi presentano valori molto vicini a quelli
del 2001 e sembrano quindi mantenerne le mede-
sime caratteristiche. Il 2004 registra, invece, un
nuovo mutamento significativo, con un movi-
mento lungo entrambi gli assi che corrisponde a
un aumento della consistenza dei movimenti degli
indici, a una maggiore frequenza degli eventi di
movimento e a un aumento dell’entita degli sco-
stamenti negativi dall’indice generale.

In conclusione, il periodo 1999-2004 mette
in luce alcuni significativi mutamenti nelle ca-
ratteristiche di mobilita degli indici elementari,
che appaiono per piir aspetti svincolati dall evolu-
zione dell’indice generale. In particolare, emergo-
no tre sottoperiodi: il biennio 1999-2000, il
triennio 2001-2003, il 2004. 1l 2001 segna un
primo cambiamento nel quadro di variabilita
degli indici elementari di prezzo, con una cresci-
ta della frequenza delle variazioni al rialzo degli
indici e dell’entita dei movimenti. La seconda
modificazione si registra nel 2004, con un au-
mento contemporaneo della propensione alla ri-
duzione degli indici di prezzo e dell ampiezza
delle loro variazioni.

Figura 1.16 - Traiettorie sul piano fattoriale dei profili medi della variabilita degli indici elementari dei
prezzi al consumo - Anni 1999-2004 (valori ponderati)

0,3

0,2

0,1

2004

2003
2002

® 2001

2000 ¢

Secondo fattore - Frequenza dei movimenti

1999

-0,1

0 0,1 0,2 0,3

Primo fattore - Dimensione assoluta dei movimenti

Fonte: Istat, Elaborazione sull'lndagine sui prezzi al consumo
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Tavola 1.28 - Indici armonizzati dei prezzi al consumo dei dodici capitoli di spesa per I'ltalia e per I'area del-
I’euro - Anni 2004-2005 (variazioni percentuali sullo stesso periodo dell’anno precedente)

2004 Italia Unione monetaria
CAPITOLI DI SPESA . 2004 2005 2004 2005
ltalia  Uem

Itrim. [l trim. 1l trim. 1V trim. | trim. Itrim. Il trim. Nl trim. IV trim. | trim.
Alimentari e bevande analcoliche 2,1 1,0 3,8 3,1 1,6 -0,2 -0,5 1,9 1,6 0,5 0,0 0,5
Bevande alcoliche e tabacchi 7,9 7,5 9,4 7.1 7,0 8,2 8,9 6,7 8,2 8,1 7,0 6,3
Abbigliamento e calzature 1,9 0,7 1,6 2,3 1,5 2,0 0,7 0,4 0,9 0,7 0,7 0,1
Abitazione, acqua, elettricita e combustibili 2,0 25 1,7 1,4 2,1 2,9 3,7 1,5 2,2 2,6 3,5 4.1
Mobili, arredamento e servizi per la casa 2,1 0,9 2,1 2,2 2,2 1,9 1,7 0,9 0,8 0,9 0,8 0,9
Servizi sanitari e spese per la salute 3,3 7,9 2,7 2,9 3,6 4,0 3,5 7,2 7,8 8,3 8,3 3,0
Trasporti 3,3 3,1 1,5 3,3 3,5 4,5 4.4 0,7 3,5 3,9 4,6 3,6
Comunicazione -6,4 -2,0 -5,2 -7 -7,5 -5,7 -5,6 -1,1 -1,8 -2,4 -2,6 -1,8
Ricreazione, spettacoli e cultura 2,0 -0,1 1,9 2,0 2,6 1,3 1,0 -0,3 -0,1 0,0 -0,1 0,0
Istruzione 2,3 3,4 1,9 1,9 1,8 3,4 3,4 3,4 3,2 3,2 3,6 3,4
Servizi ricettivi e di ristorazione 3,0 2,8 3,2 3,0 3,1 2,8 2,7 2,7 2,9 2,9 2,7 2,7
Beni e servizi vari 2,8 2,2 2,3 2,6 3,0 3,1 2,7 2,3 2,2 2,2 2,0 1,8
Indice generale 2,3 21 2,3 2,3 2,3 2,2 21 1,7 2,2 2,3 2,4 21

Fonte: Eurostat; Istat, Indagine sui prezzi al consumo

zione della dinamica inflazionistica nel nostro Paese, si ¢ assistito a una signifi-
cativa accelerazione dei prezzi nella maggior parte dei paesi dell’area dell’euro.

La diversa evoluzione della dinamica dell’inflazione italiana rispetto a quella
media europea si deve principalmente a due fattori. Da un lato, gli impulsi in-
flazionistici di origine esterna hanno avuto in Italia un effetto minore, in quan-
to 'impatto ¢ stato attenuato dai meccanismi di fissazione dei prezzi ammini-
strati e, segnatamente, dell’energia elettrica. Dall’altro lato, nel nostro paese so-
no state pitt marcate le tendenze deflazionistiche che hanno interessato il com-
parto alimentare.

Con riferimento alla disaggregazione nei dodici capitoli di spesa, dal con-
fronto tra le variazioni tendenziali emerge la pit rapida discesa in Italia dei tas-
si di crescita dei prezzi al consumo dei beni alimentari e delle bevande analco-
liche rispetto alla media dei paesi dell’'Unione monetaria (Tavola 1.28). Il dif-
ferenziale, che nel primo trimestre del 2004 era risultato positivo per quasi due
punti percentuali, nell’'ultimo periodo dell’anno ¢ divenuto leggermente nega-
tivo, ampliandosi a meno un punto percentuale nel primo trimestre del 2005.
Per quanto riguarda il capitolo dei trasporti, il ritmo di crescita registrato in Ita-
lia si ¢ mantenuto leggermente al di sotto della media dell’'Uem dal secondo al
quarto trimestre del 2004; un’evoluzione analoga si ¢ manifestata per i prezzi
del capitolo abitazione, acqua, elettricita e combustibili. Al processo di conver-
genza dei tassi di inflazione nazionale e dei paesi dell’'Uem hanno contribuito,
inoltre, gli andamenti relativamente favorevoli dei prezzi del capitolo dei servi-
zi sanitari e spese per la salute e del capitolo delle comunicazioni. Al contrario,
il capitolo dei beni e servizi vari ha mostrato, in Italia, una tendenza della di-
namica dei prezzi significativamente pill elevata rispetto alla media dei paesi
dell’Unione monetaria.

1.2.5 Mercato del lavoro

Nel corso del 2004, nell’area dell’euro, si ¢ registrato un modesto miglioramento
delle condizioni del mercato del lavoro. In base alle stime della Banca centrale euro-
pea, dopo la stasi della seconda parte dell’anno precedente, per tutto il 2004 I'occu-
pazione ha mostrato, al netto della stagionalita, un profilo congiunturale moderata-
mente positivo. A tale risultato ha contribuito principalmente la dinamica espansiva
del settore terziario, mentre il settore primario e I'industria hanno manifestato un an-
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damento altalenante ma complessivamente negativo. Per quel che riguarda le grandi
economie dell’area, 'occupazione ¢ tornata a crescere, seppure in misura modesta, in
Germania (+0,3 per cento nella media del 2004), mentre nella prima meta dell'anno
¢ rimasta sostanzialmente invariata in Francia. In Spagna la dinamica della domanda
di lavoro ha mantenuto ritmi elevati, manifestando una nuova accelerazione.

In Italia, nel corso del 2004 il mercato del lavoro, pur proseguendo la dinamica
positiva, ha manifestato un’evoluzione meno favorevole di quella degli anni prece-
denti, risentendo del persistere di una crescita modesta dell’attivita produttiva. In ba-
se alle stime di contabilitd nazionale, il volume di lavoro assorbito dal sistema econo-
mico ¢ aumentato nel 2004 dello 0,8 per cento (pari a 191 mila unita di lavoro stan-
dard). Con la sola eccezione dell'industria in senso stretto che ha manifestato una
nuova riduzione dell'input di lavoro (-0,4 per cento), tutti i comparti dell'economia
hanno segnato incrementi: la crescita ¢ stata accentuata nelle costruzioni (3,4 per cen-
to), pill contenuta in agricoltura e nei servizi (rispettivamente 0,4 ¢ 0,9 per cento).

Nel 2004 il numero di occupati, stimato dalla Rilevazione continua sulle forze
di lavoro, ¢ aumentato rispetto al 2003 dello 0,7 per cento (163 mila persone in
pil), con un ritmo di sviluppo pari alla meta di quello dei due anni precedenti. La
crescita dell'occupazione riflette, tra I'altro, il consistente aumento della popola-
zione residente, dovuto principalmente all’'incremento dei cittadini stranieri regi-
strati in anagrafe a seguito dei provvedimenti di regolarizzazione previsti dalla leg-
ge n.189/2002 (Legge Bossi-Fini).

Si ¢ anche ampliato il divario territoriale nelle tendenze dell’occupazione, pro-
seguendo la tendenza manifestatasi 'anno precedente: agli incrementi della ripar-
tizione settentrionale (+0,7 per cento) e di quella centrale (+2,5 per cento), si ¢
contrapposta una nuova riduzione della base occupazionale del Mezzogiorno (-0,4
per cento). Il risultato complessivo del Nord ¢, a sua volta, la sintesi di una dina-
mica positiva nelle regioni del Nord-ovest (+1,2 per cento) e di un lieve calo (-0,1
per cento) in quelle del Nord-est. La dinamica occupazionale meno favorevole del-
le regioni meridionali potrebbe essere in parte spiegata da una minore presenza di
popolazione straniera regolarizzata.

Nel corso del 2004, I'evoluzione della domanda di lavoro & stata caratterizza-
ta da un profilo complessivamente positivo, con contenuti incrementi soltanto
nel secondo e nel quarto trimestre. Nel Nord, dopo un primo trimestre di cre-
scita, 'occupazione ¢ rimasta sostanzialmente invariata nella parte centrale del-
'anno, tornando ad aumentare nell’ultimo trimestre. Nel Centro si ¢ registrato
un incremento particolarmente robusto nel secondo trimestre, seguito da un an-
damento complessivamente stagnante nel terzo e nel quarto. Nel Mezzogiorno,
la consistente flessione di inizio d’anno ¢ stata in parte recuperata nel secondo
trimestre, ma I'occupazione si ¢ poi stabilizzata nel terzo trimestre ed ¢ tornata a
ridursi nel quarto.

Il contributo della componente femminile all'aumento dell’occupazione ¢ stato
nuovamente superiore a quello della componente maschile. La distanza tra il ritmo
di crescita dell'occupazione femminile (pari all'l per cento) e quello della compo-
nente maschile (0,6 per cento) si ¢ pero ridotta rispetto agli anni precedenti. La quo-
ta delle donne sul totale degli occupati ¢ cresciuta di appena un decimo di punto ri-
spetto al 2003, portandosi al 39,2 per cento. Lincidenza dell’occupazione femmini-
le nel nostro Paese resta pertanto significativamente inferiore rispetto a quella del-
I'Uel5 (43,3 per cento nel 2003).

Dopo otto anni di progressivo innalzamento, nel 2004 il tasso di occupazione del-
la popolazione tra 15 e 64 anni si ¢ stabilizzato al 57,4 per cento, confermando la di-
stanza dagli obiettivi fissati dalla Strategia europea per 'occupazione e mantenendosi
ampiamente al di sotto della media dell'Uel5 (64,4 per cento nel 2003). La quota di
popolazione italiana in eta attiva occupata ¢ diminuita nella componente maschile,
riguardando Nord-est e Mezzogiorno. Peraltro, anche gli obiettivi fissati per la com-
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ponente femminile del mercato del lavoro rimangono particolarmente distanti, no-
nostante il marginale progresso dell'indicatore specifico, che ha raggiunto il 45,2 per
cento (Figura 1.17).

Il rallentamento della crescita dell’occupazione ¢ stato pitt marcato per le posi-
zioni lavorative dipendenti, salite nel 2004 dello 0,5 per cento (78 mila individui),
rispetto a quelle indipendenti, aumentate nello stesso periodo dell’1,4 per cento
(86 mila unita).

Con riferimento al lavoro subordinato, all'incremento dell’occupazione per-  Piv occupati
manente a tempo pieno (0,8 per cento, pari a 103 mila unita) si ¢ contrapposto il @ tempo pieno
consistente calo della componente a termine (-3,1 per cento, pari a 61 mila unita). gfg?ﬂg%’gﬁlg\’/ jro
Alla crescita delle posizioni di lavoro standard, che ha ripreso vigore a partire dal 5 0ndenre
secondo trimestre del 2004, hanno concorso diversi fattori. Per un verso, vi ¢ il
nuovo marcato aumento degli occupati di etd compresa tra 50 e 59 anni, derivan-
te dalla tendenza a ritardare il pensionamento, emersa a partire dal 1999 a seguito  Tra gli occupati
dei provvedimenti normativi che hanno progressivamente innalzato i requisiti di ~ over 50 /aumento

\ . . . . s T . . . . pit marcato

eta e di contribuzione necessari per I'accesso alle pensioni di vecchiaia o di anzia-
nitd, oltre che dall’abolizione del divieto di cumulo. Un secondo rilevante contri-
buto proviene dall'incremento della popolazione straniera residente richiamato in
precedenza. Landamento positivo dell’occupazione permanente a tempo pieno
nel 2004 ha riguardato I'intero territorio nazionale, sebbene sia stato piu intenso
nelle regioni settentrionali (0,9 per cento, pari a 58 mila unitd) e in quelle centra-
li (1,4 per cento, pari a 33 mila unita) e pilt contenuto nel Mezzogiorno (0,3 per
cento, pari a 11 mila unitd).

La riduzione degli occupati a termine, particolarmente marcata nella parte cen-
trale dell’anno, ¢ verosimilmente da imputare al protrarsi della fase di bassa cresci-
ta del prodotto, che tende a penalizzare forme contrattuali meno vincolanti. Tale
riduzione ¢ risultata ampia nel Nord e nel Centro e pitt contenuta nelle regioni
meridionali; il calo ha riguardato quasi esclusivamente la componente maschile.

Lincidenza del lavoro a termine sul totale dei dipendenti ¢ scesa dal 12,3 del 2003
all'11,8 per cento nel 2004.

Per quel che riguarda 'occupazione indipendente, all'incremento registrato nel 1/ lavoro
2004 hanno contribuito soprattutto il settore delle costruzioni e, in misura piut li-  indipendente
mita’ta, quellq delle attivita terzia}rie. o . Z;?écgoss?ﬁj r;g;/,ﬁo

Loccupazione a tempo parziale si ¢ ridotta nella media del 2004 dello 0,9

Figura 1.17 - Tasso di occupazione 15-64 anni. Distanza dagli obiettivi della strategia
europea per I'occupazione - Anni 1999-2004 (valori percentuali)
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Fonte: Istat, Rilevazione continua sulle forze di lavoro
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per cento (25 mila unita in meno). All'aumento dell’1,3 per cento della com-
ponente subordinata (26 mila unitd) si ¢ contrapposta una riduzione del 5,8
per cento di quella indipendente (52 mila unita in meno). Il calo ha riguarda-
to esclusivamente gli uomini, sia per I'occupazione alle dipendenze sia, soprat-
tutto, per quella autonoma. Viceversa, I'area del lavoro part-time si ¢ allargata
per le donne. A livello territoriale, il calo ha interessato il Nord-est e il Mezzo-
giorno; viceversa, il numero di occupati a tempo parziale ¢ cresciuto nel Nord-
ovest e nel Centro.

Dal punto di vista degli andamenti settoriali, il rallentamento della crescita del-
la domanda di lavoro ¢ stato determinato dalla contrazione della base occupazio-
nale dell'industria in senso stretto (-0,9 per cento, pari a 44 mila persone) e dalla
brusca decelerazione del terziario, (cresciuto nel 2004 dello 0,6 per cento a fronte
di un incremento dell’1,6 per cento nel 2003) (Tavola 1.29). Landamento negati-
vo dell'industria in senso stretto ha riguardato sia il lavoro subordinato (-0,8 per
cento), sia le posizioni lavorative indipendenti (-1,4 per cento).

Le difficolta congiunturali del settore si sono riflesse sull’'input di lavoro anche
attraverso gli altri strumenti di gestione a disposizione delle imprese. Sulla base
della rilevazione su lavoro e retribuzioni nelle grandi imprese (quelle con 500 ad-
detti o pitt) le ore lavorate per occupato nel 2004 sono diminuite leggermente
(-0,2 per cento al netto degli effetti di calendario), anche a causa dell’'aumentato
ricorso alla cassa integrazione. Nell'insieme dellindustria le ore di cassa integra-
zione ordinaria autorizzate sono aumentate del 9,3 per cento (oltre 8 milioni di
ore in piu rispetto al 2003).

Con riferimento al settore dei servizi, il rallentamento della dinamica occupa-
zionale ha riguardato sia i dipendenti, cresciuti nel 2004 dello 0,5 per cento ri-

Tavola 1.29 - Occupati per ripartizione geografica, posizione e settore di attivita econo-
mica - Anno 2004 (valori assoluti in migliaia e variazioni percentuali rispetto
all'anno precedente)

Ripartizioni geografiche

ltalia

SETTORI Nord-ovest Nord-est Centro Mezzogiorno
Valori Var. Valori Var. Valori Var. Valori Var. Valori Var.
assoluti %  assoluti %  assoluti %  assoluti % assoluti %

TOTALE
Agricoltura 154 16,2 219 -1,9 133 8,7 483 -1,0 990 2,4
Industria 2.387 2,4 1.729 -1,4 1.224 1,7 1.529 -0,3 6.868 0,7
In senso stretto 1.881 1,3 1.358 -2,7 904 0,6 893 -3,9 5.036 -0,9
Costruzioni 506 6,5 371 37 320 5,0 636 52 1.833 52
Servizi 4.068 0,1 2.878 0,8 3.180 2,6 4.419 -0,3 14.546 0,6
Totale 6.609 1,2 4.827 -0,1 4.537 2,5 6.431 -0,4 22.404 0,7
DIPENDENTI
Agricoltura 38 32,7 52 1,3 44 7.1 282 1,7 416 4.4
Industria 1.891 1,6 1.375 -0,4 913 0,1 1.170 -1,6 5.350 0,1
In senso stretto 1.609 1,4 1.171 -1,6 735 -0,2 729 -4,5 4.244 -0,8
Costruzioni 282 24 204 7,4 179 1,7 441 3,6 1.106 37
Servizi 2.870 -0,2 2.017 1,2 2.267 1,5 3.197 0,0 10.351 0,5
Totale 4.799 0,7 3.445 0,6 3.224 1,2 4.649 -0,3 16.117 0,5
INDIPENDENTI

Agricoltura 116 11,7 167 -2,8 89 9,5 202 -4,7 574 0,9
Industria 496 55 354 -4,9 310 6,5 359 4,2 1.518 2,8
In senso stretto 272 0,5 187 -8,6 169 4,2 163 -1,0 791 -1,4
Costruzioni 224 12,2 167 -0,5 141 9,5 195 9,0 727 7,7
Servizi 1.198 0,9 861 -0,2 913 5.1 1.222 -1,2 4.194 1,0
Totale 1.810 2,8 1.382 -1,8 1.313 5,8 1.782 -0,6 6.287 1,4

Fonte: Istat, Rilevazione continua sulle forze di lavoro
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spetto all’anno precedente (1,5 per cento), sia gli indipendenti, il cui numero ¢ au-
mentato dell’1,0 per cento (2,0 nel 2003).

Per converso, le costruzioni hanno fornito un apporto determinante alla cresci-
ta occupazionale complessiva, segnando un incremento del 5,2 per cento (91 mi-
la unita), superiore a quello gia elevato del 2003. Lespansione ¢ risultata pitt mar-
cata per la componente autonoma (+7,7 per cento) che per quella del lavoro su-
bordinato (+3,7 per cento) e ha interessato in misura pressoché analoga tutte le
aree territoriali.

Nel 2004 I'allargamento della base occupazionale ha riguardato anche I'agri-
coltura, con una crescita del 2,4 per cento (ma solo lo 0,4 per cento in termini di
Ula) che segna un’inversione di tendenza rispetto ai due anni precedenti e che ¢ in
gran parte dovuto all’aumento del lavoro dipendente.

All’'aumento dell’occupazione ha fatto riscontro una riduzione del numero del-
le persone in cerca di lavoro, che nella media del 2004 sono diminuite di 88 mila
unita (-4,3 per cento). La contrazione dell’area della disoccupazione si ¢ concen-
trata soprattutto nelle regioni meridionali, con 105 mila individui in meno tra il
2003 e il 2004, e ha riguardato prevalentemente la componente femminile con
una riduzione di 77 mila unita, quasi tutte nel Mezzogiorno. La tipologia delle
componenti coinvolte nel calo della disoccupazione segnala fenomeni di scorag-
giamento corrispondenti alla rinuncia di parte dell’offerta a intraprendere concre-
te azioni di ricerca di un impiego. Il numero di disoccupati ha registrato una limi-
tata riduzione anche nella componente maschile (11 mila unitd), a seguito di un
significativo calo nel Mezzogiorno, compensato solo in parte dall’'aumento osser-
vato nell’area centro-settentrionale.

Nelle regioni del Nord, il numero dei disoccupati ¢ cresciuto, risentendo del-
I'incremento di popolazione dovuto alla registrazione in anagrafe di cittadini stra-
nieri e alla ripresa di fenomeni migratori interni, dalle regioni meridionali verso
quelle settentrionali. Uincidenza della disoccupazione di lunga durata ¢ salita di
2,9 punti percentuali rispetto all'anno precedente, attestandosi nel 2004 al 47,6
per cento della disoccupazione complessiva; 'aumento ha riguardato soprattutto
la componente femminile nel Nord e quella maschile nel Mezzogiorno.

Nell’area dell’euro, il tasso di disoccupazione ¢ leggermente aumentato nel
2004, portandosi all’8,8 dall’8,7 per cento dell’anno precedente. Nel nostro Pae-
se, la contrazione dell’area della ricerca di lavoro ha portato a una diminuzione
dell’indicatore, passato all’8,0 per cento nella media del 2004 dall’8,4 per cento
del 2003 (Tavola 1.30). In termini destagionalizzati, il tasso di disoccupazione ¢
sceso nel primo trimestre ed ¢ rimasto, poi, invariato. La modesta riduzione per la
componente maschile (pari a un decimo di punto), associata a quella decisamente
piu significativa per la componente femminile (otto decimi di punto), hanno in-
dotto un sensibile avvicinamento tra i tassi di disoccupazione specifici, pari nel
2004 rispettivamente al 6,4 e al 10,5 per cento e la cui distanza era invece rimasta
inalterata nel precedente biennio. Anche il divario territoriale tra il Mezzogiorno e
le restanti aree del Paese si ¢ ridotto, per effetto della discesa del tasso di disoccu-
pazione nelle regioni meridionali (-1,1 punti percentuali), a cui si ¢ associata quel-
la pitt moderata del Centro (-0,4 punti percentuali) e si ¢ contrapposto il lieve in-
cremento nel Nord (0,2 punti percentuali).

Il tasso di disoccupazione dei giovani in etd compresa tra 15 e 24 anni, benché
ancora molto elevato (23,5 per cento), ha segnato una modesta flessione (-0,2
punti percentuali), peraltro determinata dalla componente femminile del Mezzo-
giorno, pitt colpita dagli effetti di scoraggiamento citati in precedenza. Il tasso di
disoccupazione di lunga durata si ¢ ulteriormente accresciuto, seppur marginal-
mente, portandosi al 3,8 per cento.

A sintesi del rallentamento della dinamica dell’occupazione e del calo della di-
soccupazione, l'offerta di lavoro ha manifestato nel 2004 un’espansione pill con-

Diminuiscono
i senza lavoro
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la disoccupazione
di lunga durata

Al minimi il tasso
di disoccupazione
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Tavola 1.30 - Tasso di disoccupazione per ripartizione geografica e sesso - Anno 2004
(valori percentuali e variazioni percentuali rispetto all'anno precedente)

Ripartizioni geografiche

Italia
SESSO Nord-ovest Nord-est Centro Mezzogiorno
Valori Variazioni Valori Variazioni Valori Variazioni Valori Variazioni Valori Variazioni
% % % % % % % % % %
TOTALE
Maschi 3,4 0,1 2,5 0,2 49 0,2 11,9 -0,5 6,4 -0,1
Femmine 6,1 0,2 57 0,4 8,7 -1,1 20,5 -2,1 10,5 -0,8
Totale 4,5 0,2 3,9 0,3 6,5 -0,4 15,0 -1,1 8,0 -0,4
15-24 ANNI
Maschi 13,0 3,2 7,9 0,3 17,5 -2,9 32,8 -0,3 20,6 0,1
Femmine 15,3 0,2 13,9 1,5 25,9 3,7 44,6 -3,7 27,2 -0,4
Totale 141 1,9 10,6 0,8 21,4 0,1 37,6 -1,8 23,5 -0,2
DI LUNGA DURATA
Maschi 11 -0,1 0,6 0,0 2,0 0,1 6,0 0,3 2,8 0,1
Femmine 2,6 0,4 1,7 0,5 3,9 -0,3 12,2 -0,1 53 0,0
Totale 1,7 0,1 1,1 0,2 2,8 -0,1 8,2 0,1 3,8 0,1

Fonte: Istat, Rilevazione continua sulle forze di lavoro

tenuta rispetto a quella degli anni precedenti, crescendo dello 0,3 per cento. Il ral-
lentamento ha riflesso, da un lato, la decelerazione della componente maschile
(dallo 0,9 per cento del 2003 allo 0,5 per cento) e, dall’altro, la battuta d’arresto
della dinamica dell’offerta femminile, risultata pressoché nulla dopo un decennio
di crescita sostenuta. Lattenuazione della crescita ha riguardato sia il Nord sia il
Centro, mentre nelle regioni meridionali si ¢ accentuato il calo delle forze di lavo-
ro gia registrato 'anno precedente.

Il modesto ampliamento dell’offerta a fronte di un piti consistente incremen-
to della popolazione residente ha determinato, per la prima volta dal 1995, una
riduzione del tasso di partecipazione al mercato del lavoro. Nella classe di eta tra
15 e 64 anni il tasso di attivita ¢ diminuito di quattro decimi di punto, attestan-
dosi nella media del 2004 al 62,5 per cento. La flessione dell’indicatore ha ri-
guardato in modo pressoché analogo la componente maschile e quella femmini-
le. A livello territoriale, invece, il calo ha riguardato il Nord-est e, in misura mag-
giore, il Mezzogiorno; viceversa, la partecipazione ¢ leggermente aumentata nel
Nord-ovest e nel Centro. Di conseguenza, il divario tra il Mezzogiorno e le altre
regioni del Paese in termini di tasso di partecipazione al mercato del lavoro si ¢
ulteriormente allargato.

La dinamica delle retribuzioni (Figura 1.18) ha registrato lo scorso anno un lie-
ve rallentamento: nel totale dell'economia le retribuzioni lorde per unita di lavoro
(Ula), misurate nell’'ambito delle stime di contabilita nazionale, hanno segnato un
aumento annuo del 3,0 per cento, lievemente inferiore a quello del 2003 (pari al
3,3 per cento). Levoluzione aggregata del 2004 ¢ la risultante di dinamiche retri-
butive settoriali meno divaricate di quelle registrate 'anno precedente. Nell'indu-
stria in senso stretto le retribuzioni lorde per Ula sono aumentate del 3,2 per cen-
to, con una discreta accelerazione rispetto al 2003 (2,7 per cento). Anche il setto-
re delle costruzioni ha segnato un rafforzamento della dinamica, salita al 3,6 per
cento. Il ritmo di crescita delle retribuzioni ¢, invece, rimasto contenuto (2,3 per
cento) nell'insieme dei servizi privati (commercio, alberghi e pubblici esercizi, tra-
sporti e comunicazioni, intermediazione finanziaria e servizi alla imprese). All'op-
posto, il raggruppamento comprendente le attivita della pubblica amministrazio-
ne, listruzione, la sanita e gli altri servizi pubblici e privati si ¢ ancora caratterizza-
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Figura 1.18 - Retribuzioni lorde per Ula: totale economia - Anni 2002-2004 (varia-
zioni percentuali rispetto allo stesso trimestre dell'anno precedente)

2002 2003 2004

e Retribuzioni contrattuali

Retribuzioni di fatto

Fonte: Istat, Indagine sulle retribuzioni contrattuali; Conti economici nazionali

to per la dinamica piu elevata (+3,8 per cento), pur segnando un marcato rallen-
tamento rispetto al 2003, quando I'incremento aveva raggiunto il 5 per cento.
I comparti caratterizzati da una crescita salariale superiore alla media sono
quelli dove si sono concentrati gli aumenti stabiliti dai contratti collettivi nazionali
di lavoro rinnovati nel corso del 2004, che hanno, tra I'altro, incorporato mecca-
nismi di recupero del differenziale tra I'inflazione effettiva e quella programmata.
Lo scorso anno 'attivita negoziale ¢ stata intensa, con rinnovi che hanno riguar-
dato un insieme di dipendenti corrispondente a circa la meta del monte retributi-
vo complessivo. Gli accordi contrattuali pitt importanti nell'industria sono stati
quelli del “sistema moda”, del legno e quello dell’edilizia. Nel settore dei servizi
vanno segnalati, tra gli altri, i nuovi accordi del commercio (particolarmente rile-
vante in termini di numero dei dipendenti coinvolti) e degli autoferrotranvieri.
Nella pubblica amministrazione sono stati conclusi nel corso dell’anno numerosi
rinnovi riguardanti i contratti relativi al biennio economico 2002-2003 e che,
quindi, sono contestualmente scaduti; i principali riguardano agenzie fiscali, enti
locali e servizio sanitario nazionale.
Alla fine dell’anno, la quota di contratti vigenti (anch’essa espressa in termini di
monte retributivo), ¢ risultata pari al 71 per cento per I'intera economia, con un
picco del 99,3 per cento nell'industria e un valore del 76,5 per cento nei servizi ~ Elevata la quota
privati. Lunico settore che ha mantenuto un grado di copertura molto basso ¢  di contratti in vigore
quello delle attivita della pubblica amministrazione. La retribuzione contrattuale 4" che nelle Ap
media per dipendente ¢ cresciuta, nel complesso dell’economia del 2,9 per cento,
rispetto al 2,1 per cento dell’anno precedente. Nell’industria in senso stretto ha se-
gnato un incremento del 3,0 per cento e nelle costruzioni del 4,1 per cento. I ser-
vizi di mercato hanno registrato un aumento piu contenuto (2,5 per cento), men-
tre la retribuzione contrattuale media delle attivita della pubblica amministrazio-
ne ¢ cresciuta del 3,2 per cento per effetto dei contratti, sopra ricordati, relativi al
biennio precedente’.
Un quadro dell’evoluzione congiunturale delle retribuzioni di fatto dei dipen-
denti regolari occupati nel settore privato extragricolo dell’economia pud essere

" Si deve sottolineare che in presenza di rinnovi molto ritardati e che prevedono il pagamento di arre-
trati la misura della dinamica salariale pili adatta ¢ quella fornita dalle retribuzioni annue di competen-
za (si veda il riquadro Le principali fonti di informazione sulle retribuzioni prodotte dallIstat, che segue,
e 'Approfondimento “Retribuzioni contrattuali e di fatto nel pubblico impiego”, nel capitolo 3).
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Le principali fonti di informazione
sulle retribuzioni prodotte dall’lstat

Nell ambito del sistema informativo sul merca-
to del lavoro Ulstar produce diversi indicatori sulle
retribuzioni. Al fine di facilitarne la lettura e l'uti-
lizzo, di seguito vengono illustrate — limitatamente
a quelle rilevanti per lanalisi della congiuntura e i
conti economici nazionali — le loro principali ca-
ratteristiche definitorie e metodologiche.

Lindice mensile delle retribuzioni
contrattuali (Irc)

L'Irc misura la dinamica delle retribuzioni ta-
bellari previste dai contratti collettivi nazionali di
lavoro attribuibili agli occupati a tempo pz’mog.
Esso include: tutte le voci retributive aventi carat-
tere generale e continuativo; le mensilita aggiunti-
ve ¢ le altre erogazioni corrisposte soltanto in alcu-
ni periodi dell’anno; le poste generalizzate e conti-
nuative (indennita, premi fissi eccetera) che sono
quantificabili sulla base della contrattazione na-
zionale. Sono invece escluse le voci relative ad ar-
retrati ed erogazioni una tantum, oltre a quelle
relative a straordinari, come pure le riduzioni sa-
lariali per malattia e infortuni e le retribuzioni in
natura. Sono altresi escluse tutte le poste salariali
(premi, indennita di posizione, indennita varie)
individuate, ma non quantificate, dai contratti
nazionali, quelle non aventi carattere generale e
continuativo e quelle stabilite in accords collettivi
territoriali o aziendali (contrattazione di secondo
livello), accordi individuali o conferimenti unila-
terali da parte del datore di lavoro.

Llrc é un indice di “prezzo” (di tipo Laspey-
res) che misura le sole variazioni delle retribuzio-
ni tabellari attribuibili alla contrattazione na-
zionale, al netto degli effetti dovuti a mutamenti
nella struttura dell’occupazione per qualifica, li-

vello di inquadramento, regime orario (full-time,
part-time), anzianita, malattia, conflitti eccete-
ra. La base dell’indagine e, quindi, la struttura
dell’occupazione di riferimento vengono rinnova-
te ogni cinque anni; gli indici mensili attual-
mente prodotti considerano come base di riferi-
mento dicembre 2000.

Le retribuzioni contrattuali annue
di competenza (Rca)

Per consentire il confronto dei livelli delle re-
tribuzioni fissate dai diversi contratti nazionali,
UIstat produce i valori assoluti delle retribuzioni
contrattuali annue (Rea) attribuendo arretrati e
erogazioni una tantum, che I'lrc non comprende,
ai periodi di competenza®. Le Rea sono ottenute
ridistribuendo gli importi delle erogazioni una
tantum nei corvispettivi mesi di vacanza contrat-
tuale, assegnando gli importi degli arretrati ai
mesi e agli anni di competenza e aggiornando gli
importi delle mensilita aggiuntive e degli altri ele-
menti erogati non mensilmente (ad esempio la tre-
dicesima) sulla base delle nuove misure tabellari
previste dai contratti rinnovati. Gli importi di
competenza di ciascun livello di inquadramento
vengono aggregati secondo una struttura occupa-
zionale costante, che é la stessa dell’Irc e sono sog-
getti annualmente a revisioni, dovute alla stipula
di contratti che prevedono arretrati di competenza
degli anni precedenti.

Le retribuzioni lorde pro capite di
contabilitd nazionale (Rlcn)

Le retribuzioni lorde pro capite prodotte nel
quadro della Contabilita nazionale (Sec95) in-

cludono tutte le componenti della retribuzione di

8 Le misure tabellari su cui ¢ costruito I'Irc non corrispondono ai minimi iniziali, in quanto esse includono un’anzia-
nitd media convenzionale pari a otto anni. Lindice viene prodotto anche in termini orari (retribuzioni contrattuali ora-
rie), dividendo il monte retributivo per le ore di lavoro previste dagli stessi contratti nazionali monitorati.

° 11 calcolo delle retribuzioni annue di competenza, usualmente pubblicato dall'Istat nell’annuario Lavoro e retribuzio-
ni, fornisce un’'informazione complementare a quella dell’Irc, in quanto permette di cogliere la dinamica annua delle retri-
buzioni contrattuali al lordo degli eventuali importi previsti dai contratti nazionali a titolo di una tantum o di arretrati
corrisposti a copertura dei periodi pregressi di decorrenza dei nuovi contratti.
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fatto, e specificatamente: le componenti di base
corrisposte a intervalli regolari (comprese le men-
silita aggiuntive); le maggiorazioni per straordi-
nario, lavoro festivo elo in condizioni disagevoli;
gli effetti retributivi della contrattazione decen-
trata (aziendale o territoriale); le indennita di
missione (escluso il rimborso delle spese sostenu-
te); gli eventuali arretrati per aumenti contrat-
tuali fissati retroattivamente dai contratti collet-
tivi; gli eventuali importi una tantum; gli im-
porti dei contributi sociali e delle imposte sul red-
dito a carico dei dipendenti; i buoni pasto e men-
sa, cibi e bevande, i servizi di abitazione (e altre
forme minori di retribuzioni in natura). Le Rlcn
vengono registrate, secondo un principio di com-
petenza economica; tuttavia, le gratifiche, gli
esborsi eccezionali, la tredicesima mensilita, gli
aumenti contrattuali e gli arretrati per gli anni
pregressi, sono registrati nel momento in cui devo-
no essere pagati.

Le Rlcn sono valori medi, ottenuti rapportan-
do, in ciascun periodo di riferimento, l'ammon-
tare complessivo delle retribuzioni lorde all’occu-
pazione dipendente, misurata in termini di
unita di lavoro equivalenti a tempo pieno (Ula
regolari e non) si riferiscono a tutti i settori di at-
tivita economica. Per definizione le Rlen incor-
porano leffetto dei cambiamenti che intervengo-
no nella composizione occupazionale (per quali-
fica, per livello di inquadramento, per anzianita
di servizio eccetera).

Indici trimestrali su retribuzioni

lorde di fatto (Oros)

La rilevazione Oros (Occupazione, retribu-
zioni e oneri sociali) produce indicatori trime-
strali su retribuzioni lorde di fatto per Ula. Tali
indicatori includono: salari e stipendi; le maggio-
razioni per lavoro straordinario, festivo e per la-
voro in condizioni disagevoli; gli effetti retributi-
vi della contrattazione decentrata; gli eventuali
arretrati e importi una tantum; g/i importi dei
contributi sociali e delle imposte sul reddito a ca-
rico dei dipendenti.

Gli indicatori vengono stimati ricorrendo al-
lintegrazione dei dati amministrativi di fonte In-
ps con informazioni tratte dall’indagine mensile
su occupazione e retribuzioni nelle grandi impre-
se. La popolazione oggetto della rilevazione é co-
stituita da tutte le imprese, con almeno un dipen-

dente, che abbiano corrisposto nel trimestre di ri-
ferimento retribuzioni imponibili a fini contribu-
tivi e operino nell'industria e nei servizi (sezioni
di attivita economica da C a K della classificazio-
ne Ateco 2002). Tra i dipendenti sono inclusi gli
operai, gli impiegati e gli apprendisti a prescinde-
re dal tipo di contratto e dal tipo di prestazione la-
vorativa, mentre sono esclusi i dirigenti. Gli indi-
ci delle retribuzioni lorde sono indici di valore e
vengono calcolati come media trimestrale dei va-
lori assoluti dei monti retributivi mensili rappor-
tata al corrispondente numero di posizioni lavo-
rative dipendenti, misurate in termini di Ula (ot-
tenute riducendo le posizioni lavorative a tempo
parziale in equivalenti a tempo pieno). Tali indi-
ci misurano le variazioni delle retribuzioni di far-
to, incorporando anche leffetto dei mutamenti
nella composizione dell'occupazione.

Indici delle retribuzioni nelle
grandi imprese

La rilevazione mensile sull'occupazione, gli
orari di lavoro, le retribuzioni e il costo del lavoro
produce numeri indice delle retribuzioni lorde re-
lative alle imprese con almeno 500 addetti, che
svolgono la loro attivita economica nell’industria
e nei servizi (sezioni di attivita economica da C a
K della classificazione Ateco 2002).

La retribuzione lorda rilevata include, come
per Oros, la componente continuativa; le mensi-
lita  aggiuntive; le maggiorazioni per lavoro
straordinario, festivo e in condizioni disagevoli;
gli effetti retributivi della contrattazione decen-
trata; gli eventuali arretrati e importi una tan-
tum; gli importi dei contributi sociali e delle im-
poste sul reddito a carico dei dipendenti. Tiene
conto, in aggiunta, degli incentivi all’esodo e delle
provvidenze al personale.

Le retribuzioni sono al lordo delle ritenute pre-
videnziali e fiscali e al netto dei pagamenti effer-
tuati dalle imprese per conto degli istituti di pre-
videnza. Le retribuzioni sono rilevate secondo un
criterio di cassa, corrispondente cioé alle effettive
erogazioni mensili effettuate dalle imprese. Gli in-
dicatori, come nel caso di Ovros, sono indici di va-
lore, prodotti rapportando la retribuzione pro ca-
pite ponderata con i pesi riferiti al mese corrente
alla retribuzione pro capite ponderata con i pesi
riferiti alla media dell’anno base.
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tratto dall’esame degli indicatori prodotti dalla rilevazione Oros, basata sull’inte-
grazione dei dati amministrativi di fonte Inps con informazioni derivate dall’'inda-
gine mensile dell'Istat sul lavoro nelle grandi imprese. Lindice Oros delle retribu-
zioni per Ula nel complesso dell’'industria e dei servizi ¢ aumentato nella media del
2004 del 2,9 per cento, con un significativo rafforzamento rispetto all’anno pre-
cedente (+1,8 per cento). Levoluzione trimestrale indica, tuttavia, che, dopo 'ac-
celerazione della seconda parte del 2003, la dinamica si ¢ stabilizzata per buona
parte del 2004 intorno a un tasso di crescita tendenziale del 3 per cento ed ¢ poi
scesa al 2,3 per cento nel quarto trimestre.

Il settore industriale ¢ stato caratterizzato, soprattutto nella prima parte dell’an-
no, da aumenti delle retribuzioni di fatto piuttosto elevati: gli incrementi tendenzia-
li sono stati superiori al 4 per cento nella prima parte dell’anno, scendendo poi al 3,2
per cento nel quarto trimestre. Anche nel comparto delle costruzioni la crescita sala-
riale, ancora modesta nel primo trimestre del 2004, ha poi manifestato una marcata
accelerazione, dovuta all’erogazione di aumenti in applicazione del contratto nazio-
nale; a fine anno il tasso tendenziale ¢ risultato del 4,7 per cento. Nel complesso del
terziario di mercato la dinamica salariale si ¢, invece, mantenuta relativamente mo-
desta, con incrementi tendenziali che hanno fluttuato intorno al 2 per cento.

1.3 Finanza pubblica

Il Conto economico consolidato delle amministrazioni pubbliche'® (Ap), nella
versione provvisoria'* relativa all'anno 2004, ha registrato un leggero peggiora-
mento dell’incidenza dell'indebitamento netto sul Pil, salito al 3,0 per cento™? dal
2,9 per cento dell’anno precedente (Tavola 1.31). In valore assoluto, la stima del-
I'indebitamento netto ¢ aumentata, rispetto all’anno precedente, di 3.085 milioni
di euro, attestandosi sul livello di 40.877 milioni. Il saldo primario (indebitamen-
to netto al netto della spesa per interessi) ¢ risultato positivo e pari al 2,0 per cen-
to del Pil, in progressiva riduzione rispetto al 3,2 del 2002 e al 2,4 per cento del

1] Conto economico consolidato delle amministrazioni pubbliche, nell’'ambito dei conti nazio-
nali, ¢ elaborato dall'Istat in conformita alle regole fissate dal regolamento Ue n. 2223/96 (Sec95), dal
regolamento sugli obblighi di notifica alla Ue nell'ambito della procedura sui deficit eccessivi di cui
al protocollo annesso al Trattato di Maastricht n. 3605/93 (cosi come emendato dal regolamento Ce
n. 475/2000 e dal regolamento n. 351 del 25/2/2002), nonché sulla base del Manual on general
government deficit and debr. 11 regolamento n. 351/2002 stabilisce che le operazioni di swap di inte-
ressi e di forward rate agreement sono da considerare a tutti gli effetti interessi e incidono quindi sul
calcolo dell’indebitamento netto. Cio introduce uno scostamento rispetto al Sec95 recentemente revi-
sionato (v. reg. Ce n. 2558 del 3/12/2001) che ha invece riconosciuto, come lo Sna93 e il manuale
del Fondo monetario internazionale sulla Bilancia dei pagamenti, che tali operazioni sono da trattare
comunque come operazioni di carattere finanziario da classificare nella categoria degli strumenti
finanziari derivati. Tale situazione normativa comporta il calcolo di due distinte misure dell’'indebita-
mento netto; una al lordo e l'altra al netto degli swap e altri contratti simili. Nel testo, per evitare di
ingenerare confusione nel lettore, ¢ a meno che non sia espressamente indicato, si fa sempre riferi-
mento alla misura al lordo degli swap adottata ai fini della notifica.

' Per tener conto degli aggiornamenti intervenuti nelle fonti statistiche utilizzate nella costruzione
dei conti economici nazionali ogni anno, oltre alla stima provvisoria dell'anno precedente, vengono
presentate anche le revisioni relative al triennio precedente.

21 dati sul deficit e sul debito potrebbero cambiare a seguito delle decisioni di Eurostat sulla accet-
tazione o meno della classificazione di alcune operazioni effettuate negli anni passati dall'Italia. Il 18
marzo scorso, in occasione della pubblicazione dei dati sul deficit e il debito dei paesi membri dell’Ue,
corredati da note e commento di Eurostat, I'Istat, ha emesso un comunicato (disponibile su
www.istat.it) nel quale vengono forniti tutti i chiarimenti sulle operazioni ancora soggette alla deci-
sione di Eurostat. Nel documento sono anche descritte le fasi delle discussioni che intervengono tra
Istat ed Eurostat sulle varie classificazioni, insieme alla procedura necessaria per ottenere la consulta-
zione del Comitato delle statistiche monetarie, finanziarie e della bilancia dei pagamenti (Cmfb).
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Tavola 1.31 - Conto economico consolidato delle amministrazioni pubbliche (a) - Anni 2001-2004 (milioni di euro)

voC Anni Variazioni percentuali

2001 2002 2003 2004 2002/2001 2003/2002 2004/2003

USCITE
Spesa per consumi finali 229.518 238.921 253.035 260.063 41 5,9 2,8
Red(diti da lavoro dipendente 131.084 136.423 143.870 148.248 4,1 55 3,0
Consumi intermedi 62.338 63.411 66.978 66.755 1,7 56 -0,3
Prestazioni sociali in natura acquistate sul mercato 31.299 33.084 33.909 36.302 57 2,5 7,1
Ammortamenti 15.612 16.394 17.237 18.342 5,0 5,1 6,4
Imposte indirette 11.579 12.377 11.722 15.806 6,9 -5,3 34,8
Risultato netto di gestione 146 81 239 172 -44,5 195,1 -28,0
Produzione di servizi vendibili, produzione di beni e
servizi per uso proprio e vendite residuali (-) -22.540 -22.849 -20.920 -25.562 1,4 -8,4 22,2
Contributi alla produzione 14.670 13.641 14.194 14.471 -7,0 41 2,0
Imposte dirette - - - -
Prestazioni sociali in denaro 202.291 214.035 224.445 234.181 5,8 4,9 4,3
Trasferimenti a enti pubblici - - - -
Trasferimenti a istituzioni sociali private 3.227 3.842 4.259 4.274 19,1 10,9 0,4
Aiuti internazionali (compresa quarta risorsa) 6.478 8.598 10.307 11.157 32,7 19,9 8,2
Trasferimenti diversi a famiglie e imprese 4.631 4.390 5.148 5.139 -5,2 17,3 -0,2
Altre uscite correnti 605 668 754 866 10,4 12,9 14,9
Uscite correnti al netto degli interessi 461.420 484.095 512.142 530.151 4,9 5,8 3,5
Interessi passivi 79.570 72.547 69.275 67.911 -8,8 -4,5 -2,0
Totale uscite correnti 540.990 556.642 581.417 598.062 2,9 4,5 2,9
Investimenti e acquisti netti di altre attivita non finanziarie 30.476 24.049 34.138 34.927 211 42,0 2,3
Contributi agli investimenti 15.688 17.914 18.129 16.717 14,2 1,2 -7,8
di cui: A enti pubblici - - - -
Altri trasferimenti in c/capitale 5.302 5.571 5.239 3.520 5,1 -6,0 -32,8
Totale uscite in conto capitale 51.466 47.534 57.506 55.164 -7,6 21,0 -4,1
Totale uscite al netto degli interessi 512.886 531.629 569.648 585.315 3,7 7,2 2,8
Totale uscite complessive 592.456 604.176 638.923 653.226 2,0 5,8 2,2
ENTRATE

Risultato lordo di gestione 15.758 16.475 17.476 18.514 4,6 6,1 59
Interessi attivi 3.423 2.852 2.662 2.900 -16,7 -6,7 8,9
Imposte indirette 176.492 185.116 187.345 195.207 4,9 1,2 4,2
Imposte dirette 182.690 178.964 178.098 184.175 -2,0 -0,5 3,4
Contributi sociali effettivi 149.841 157.504 165.101 171.198 5,1 4,8 3,7
Contributi sociali figurativi 3.978 3.737 3.798 3.558 -6,1 1,6 -6,3
Trasferimenti da enti pubblici - - - -
Aiuti internazionali 613 546 1.146 1.803 -10,9 109,9 57,3
Trasferimenti diversi da famiglie e imprese 15.831 15.737 14.122 15.284 -0,6 -10,3 8,2
Altre entrate correnti 4.465 5.003 5.211 5.554 12,0 4,2 6,6
Totale entrate correnti 553.091 565.934 574.959 598.193 23 1,6 4,0
Contributi agli investimenti 1.208 1.483 3.394 2.689 22,8 128,9 -20,8
Imposte in conto capitale 1.065 2.986 21.926 10.721 180,4 634,3 -51,1
Altri trasferimenti in c/capitale 1.129 1.117 852 746 -1,1 -23,7 -12,4
Totale entrate in conto capitale 3.402 5.586 26.172 14.156 64,2 368,5 -45,9
Totale entrate complessive 556.493 571.520 601.131 612.349 2,7 5,2 1,9
Saldo corrente al netto interessi 91.671 81.839 62.817 68.042
Risparmio o disavanzo 12.101 9.292 -6.458 131
Saldo generale al netto interessi 43.607 39.891 31.483 27.034
Indebitamento (-) o accreditamento (+) -35.963 -32.656 -37.792 -40.877

Fonte: Istat, Conti economici nazionali
(a) Conto elaborato secondo il Sistema dei conti nazionali Sec95 nella versione semplificata a due sezioni.
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Diminuisce
la spesa pubblica
in rapporto al Pil

Figura 1.19 - Saldi di finanza pubblica - Anni 1996-2004 (valori percentuali sul Pil)

-8
1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004

e— |ndebitamento Saldo primario Saldo corrente === ===Saldo c/capitale

Fonte: Istat, Conti economici nazionali

2003 (Figura 1.19). I risparmio delle amministrazioni pubbliche, misurato dal
saldo delle partite correnti, ¢ risultato leggermente positivo e pari a 131 milioni di
euro, con un netto miglioramento rispetto al passivo di 6.458 milioni di euro re-
gistrato nel 2003.

Il consuntivo relativo al rapporto tra indebitamento e Pil (3,0 per cento) ¢ ri-
sultato leggermente inferiore (di un decimo di punto) all’obiettivo fissato nel Do-
cumento di programmazione economica e finanziaria (Dpef) del luglio 2004 e al-
la sua Nota di aggiornamento, in cui veniva formulata una previsione pari al 2,9
per cento. Il maggiore indebitamento rispetto alle previsioni ¢ imputabile alla ri-
classificazione tra i trasferimenti in conto capitale alle imprese degli apporti di ca-
pitale al Gruppo Ferrovie dello Stato, sulla base delle recenti decisioni di Eurostat
sul trattamento di tali operazioni. La riclassificazione ha influito sulla stima del-
indebitamento provvisorio del 2004 per lo 0,2 per cento del Pil. Ha portato,
inoltre, rettifiche in aumento dell'indebitamento anche per gli anni dal 2001 al
2003, pari allo 0,3 per cento del Pil in ciascun anno.

1.3.1 La dinamica degli impieghi

Nel 2004 la spesa pubblica complessiva ¢ cresciuta del 2,2 per cento, un tasso
pit basso di quello registrato nel 2003 (+5,8 per cento), con una diminuzione del-
lincidenza sul Pil dal 49,1 al 48,3 per cento (Figura 1.20).

A livello europeo, la spesa complessiva delle Ap in rapporto al Pil dell'Italia, ¢
risultata nel 2004 uguale alla media dei dodici paesi dell’area dell’euro, e superio-
re di 0,6 punti percentuali nei confronti della media complessiva dei 25 paesi del-
I'Ue (Tavola 1.32). Nel 2004 sono stati molti i paesi che hanno registrato una spe-
sa superiore al 50 per cento del Pil: Danimarca, Francia, Austria, Finlandia, Sve-
zia, Ungheria e Malta. Lincidenza pit bassa della spesa ¢ stata registrata da Irlan-
da (34,3 per cento) e Lituania (34,2 per cento). Tuttavia, al netto degli interessi
passivi, la spesa dell'Italia si ¢ mantenuta inferiore di 1,7 punti percentuali rispet-
to all’'Uem e di 1,5 rispetto all'insieme dell’Ue.

In Italia, Faumento del 2,2 per cento delle uscite complessive nel 2004 ¢ la ri-
sultante di andamenti divergenti delle principali componenti: un aumento delle
spese correnti al netto degli interessi del 3,5 per cento, una diminuzione degli in-
teressi passivi del 2,0 per cento e una consistente diminuzione delle uscite in con-
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Figura 1.20 - Entrate e uscite delle amministrazioni pubbliche - Anni 1996-2003
(valori percentuali sul Pil)
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Fonte: Istat, Conti economici nazionali

Tavola 1.32 - Spesa delle amministrazioni pubbliche nei paesi dell’Ue (a) - Anni 2001-
2004 (valori percentuali sul Pil)

PAESI Al lordo degli interessi passivi Al netto degli interessi passivi

2001 2002 2003 2004 2001 2002 2003 2004
ltalia 49,0 48,4 49,3 48,5 42,4 42,5 43,9 43,4
Austria 50,9 50,6 50,8 50,1 47,2 471 47,5 47,0
Belgio 49,4 50,2 51,0 49,6 42,8 442 45,6 448
Finlandia 49,2 50,0 50,9 50,7 46,4 47,8 48,8 48,5
Francia 52,5 53,4 54,6 54,5 49,4 50,4 51,7 51,6
Germania 48,3 48,7 48,8 47,5 45,0 45,6 457 445
Grecia 50,2 49,0 48,1 49,9 42,9 42,6 42,3 442
Irlanda 33,5 33,9 34,4 34,3 32,1 32,6 33,1 33,1
Lussemburgo 39,1 43,7 45,1 46,0 38,7 43,3 447 45,8
Olanda 46,7 47,8 49,0 48,0 43,3 44,8 46,1 45,1
Portogallo 46,3 46,0 47,8 46,7 431 42,9 44,8 43,8
Spagna 39,7 40,1 39,7 40,5 36,5 37,3 37,2 38,3
Uem 48,3 48,6 49,1 48,5 44,3 44,9 45,6 45,1
Cipro 38,9 40,6 454 43,7 35,5 37,4 41,9 40,3
Danimarca 54,3 55,1 55,5 55,2 51,1 52,1 52,8 52,7
Estonia 36,9 36,6 35,8 39,1 36,7 36,3 35,6 38,9
Lettonia 36,5 35,8 35,7 35,6 35,6 35,0 34,9 34,9
Lituania 35,0 34,3 34,2 34,2 33,4 33,0 32,9 33,2
Malta 447 46,2 51,5 54,6 41,0 42,2 47,6 50,5
Polonia 47,4 48,3 49,1 48,8 44,5 44,6 45,9 46,0
Regno Unito 40,9 417 43,4 43,6 38,5 39,6 41,3 415
Repubblica Ceca 45,0 46,9 53,2 457 44,0 454 51,9 44,4
Slovacchia 51,5 50,9 39,2 38,5 47,5 47,3 36,6 36,3
Slovenia 47,9 48,1 48,2 47,7 45,5 457 46,1 45,9
Svezia 57,0 58,4 58,7 57,1 53,9 55,1 56,3 55,1
Ungheria 48,7 52,7 50,7 52,0 44,0 48,5 46,6 47,7
Ue 47,2 47,7 48,5 47,9 43,6 44,4 45,3 44,9

Fonte: Commissione europea

(a) Secondo la versione del regolamento Ue n. 1500/2000, che definisce le uscite al lordo della produzione di beni e
servizi, al lordo delle imposte dirette pagate da amministrazioni pubbliche, al netto degli ammortamenti e al netto
delle imposte indirette sui prodotti a carico delle amministrazioni pubbliche. Inoltre gli interessi passivi sono con-
tabilizzati al lordo delle operazioni di swap.
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to capitale (-4,1 per cento) (Tavola 1.31). Determinanti per la contrazione delle
spese in conto capitale sono stati 'aumento contenuto (2,2 per cento) della spesa
per investimenti fissi lordi e la significativa diminuzione delle altre uscite in conto
capitale. La dinamica degli investimenti fissi lordi ¢ stata influenzata dalla dismis-
sione del patrimonio immobiliare pubblico, realizzata con il conferimento a un
fondo immobiliare privato (Fip) di uno stock di edifici pubblici non residenziali
per un valore di circa 3 miliardi di euro; al netto delle vendite di immobili, gli in-
vestimenti nel 2004 sarebbero cresciuti del 6,7 per cento, a fronte del 6,1 per cen-
to nel 2003. La diminuzione delle altre uscite in conto capitale ¢, invece, dovuta
principalmente al minor trasferimento di capitali al Gruppo Ferrovie dello Stato
(2.665 milioni di euro nel 2004 a fronte dei 3.934 milioni del 2003).

Le spese correnti, nel loro insieme, hanno registrato un tasso di crescita del 2,9
per cento, con ur’incidenza sul Pil pari al 44,2 per cento (lo 0,5 per cento in me-
no rispetto all’anno precedente). Nell'ambito delle uscite correnti, la componente
di costi diretti costituita dalle spese sostenute per la produzione dei servizi pubbli-
ci (spese per consumi finali) ha presentato una crescita pitt contenuta (+2,8 per
cento) rispetto a quella per operazioni di redistribuzione del reddito (prestazioni
sociali, contributi alla produzione, trasferimenti diversi).

Nell’ambito delle spese per consumi finali, in particolare, le spese di personale
sono aumentate del 3,0 per cento. Su questandamento hanno inciso i rinnovi
contrattuali dei comparti enti locali e sanita, mentre per le altre categorie i cui rin-
novi contrattuali sono avvenuti nel 2003 la variazione ¢ risultata di segno contra-
rio. I consumi intermedi, invece, sono diminuiti dello 0,3 per cento rispetto al-
P'anno precedente, quando erano aumentati del 5,6 per cento. A tale andamento
hanno contribuito 'uscita della Cassa depositi e prestiti dal settore delle ammini-
strazioni pubbliche e I'entrata in vigore del decreto legge n. 168/2004 contenente
diversi provvedimenti volti alla riduzione delle spese.

Le prestazioni sociali in natura, costituite prevalentemente da prestazioni sani-
tarie in convenzione, sono invece cresciute del 7,1 per cento, nonostante Ientrata
in vigore del decreto che ha imposto ai produttori uno sconto sui prezzi dei far-
maci, a causa dei rinnovi delle convenzioni stesse. La dinamica delle prestazioni
sociali in denaro ¢ stata del 4,3 per cento, pill contenuta rispetto all'anno prece-
dente (4,9 per cento). Anche i contributi alla produzione sono cresciuti in misura
pili contenuta (+2,0 per cento) rispetto al 2003 (+4,1 per cento).

Nel 2004, infine, ¢ continuata la riduzione degli interessi passivi, sia pure a un
ritmo inferiore all’anno precedente (-2,0 per cento nel 2004, dal -4,5 per cento del
2003); tra il 1993 e il 2004, il peso relativo di tale componente sul totale delle
uscite correnti ¢ sceso dal 24,5 per cento all'11,4 per cento. Alla contrazione degli
interessi passivi nel 2003 e nel 2004 hanno contribuito anche le operazioni di
swap, tra cui la sostituzione di titoli emessi a tassi elevati con titoli di nuova emis-
sione a tassi pilt bassi ma a durata pitt lunga. Tali operazioni sono ammontate a 0,6
miliardi di euro nel 2003 e a 1,0 miliardi nel 2004.

Lulteriore diminuzione registrata dallo stock complessivo del debito pubblico
in rapporto al Pil** (105,8 per cento nel 2004 rispetto al 106,3 per cento del 2003
e al 108,0 per cento del 2002) ha consentito di ridurre di un punto la distanza dal-
la media dell’'Uem, che rimane pero ancora pari a 34,5 punti percentuali. In valo-
re assoluto il debito pubblico ¢ ammontato nel 2004 a 1430 miliardi di euro, su-
periore di 46,8 miliardi di euro rispetto all'anno precedente (+45,5 miliardi di fab-
bisogno complessivo di cassa delle amministrazioni pubbliche, +2,6 miliardi di au-

1311 dato sul debito pubblico, elaborato dalla Banca d’Italia, ¢ costruito sulla base delle informa-
zioni desunte dalle rilevazioni della banca stessa sul sistema monetario e finanziario. Esso, secondo le
definizioni previste dai regolamenti comunitari, rappresenta lo stock del debito delle amministrazio-
ni pubbliche calcolato al valore nominale.



1. LA CONGIUNTURA ECONOMICA NEL 2004

mento dei depositi del Tesoro presso la Banca d’Italia, -0,3 miliardi di scarti di
emissione dei titoli di debito pubblico, -1,0 miliardi per controvalore in euro di
passivita in valuta del Tesoro).

A ostacolare una riduzione piu significativa del debito hanno concorso le mi-
nori dismissioni mobiliari rispetto al 2003 e la diminuzione del rapporto fra I'a-
vanzo primario e lo stock del debito, sceso dal 2,3 per cento del 2003 all'1,9 per
cento del 2004. Ha agito positivamente, invece, la riduzione del differenziale fra
costo medio reale del debito e crescita reale, passato dall’l,8 per cento nel 2003
allo 0,9 per cento nel 2004 (Figura 1.21).

Rispetto al resto d’Europa, il debito pubblico italiano continua a presentare il
livello assoluto pili elevato, mentre in rapporto al Pil ¢ superato solo dalla Grecia
(110,5 per cento). Il valore di riferimento del 60 per cento stabilito dal Trattato di
Maastricht ¢ superato anche da Belgio, Germania, Francia, Austria e Portogallo
nell’'Uem, e da Malta e Cipro tra gli altri paesi dell'Ue (Figura 1.22).

Figura 1.21 - Determinanti fondamentali del rapporto tra debito pubblico e prodot-
to interno lordo - Anni 1996-2004 (valori percentuali)
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Fonte: Banca d'ltalia; Istat, Conti economici nazionali

Figura 1.22 - Debito pubblico in rapporto al Pil nei paesi dell’'Ue - Anno 2004
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In calo
la pressione
fiscale...

...nonostante
la crescita delle
imposte correnti

1.3.2 La dinamica delle risorse

Nel 2004 le entrate totali sono aumentate dell’1,9 per cento; la loro incidenza sul
Pil (45,3 per cento) ¢ diminuita di quasi un punto percentuale rispetto all’'anno pre-
cedente. Questa diminuzione ¢ stata determinata soprattutto dal minor gettito delle
imposte in conto capitale corrispondenti all’estensione al 2004 dei condoni 2003 e
al nuovo condono edilizio (Figura 1.20).

Le entrate fiscali e parafiscali rappresentano la componente principale delle risor-
se complessive: nel 2004 esse hanno costituito oltre il 92 per cento di queste ultime.

Rispetto al 2003, la pressione fiscale (definita come il rapporto della somma di
imposte e contributi sociali rispetto al prodotto interno lordo) nel 2004 ¢ ritornata
a diminuire, scendendo dal 42,8 al 41,8 per cento. Al netto delle imposte in conto
capitale, invece, la pressione ¢ diminuita di un solo decimo di punto, scendendo al
41,0 per cento.

Rispetto agli altri paesi europeti la pressione fiscale delle amministrazioni pubbli-
che in Italia", per effetto delle imposte in conto capitale in cui figurano le sanatorie
fiscali, nel 2004 si ¢ collocata, come gia nell'anno precedente, su un livello legger-
mente superiore alla media dell’'Uem (41,6 per cento nel 2004) e della Ue (41,1 per
cento). Lincidenza del prelievo fiscale e parafiscale dell'Italia risulta inferiore a quel-
la della Francia, del Belgio, dell’Austria e dei Paesi scandinavi, i cui pili evoluti siste-
mi di welfare hanno storicamente richiesto un maggiore ricorso alla fiscalita genera-
le. I paesi a pitt bassa pressione fiscale sono risultati la Lituania (27,4 per cento), la
Lettonia (28,2 per cento), la Slovenia (30,0 per cento), I'Irlanda (31,2 per cento) e il
Regno Unito (36,0 per cento); I'incidenza pit alta ¢, invece, quella della Svezia (51,1
per cento) (Tavola 1.33).

Dal punto di vista della composizione del gettito, I'Ttalia mostra un peso supe-
riore alla media dell’'Uem delle imposte in conto capitale, delle imposte indirette e,
soprattutto, di quelle dirette, mentre I'incidenza dei contributi sociali effettivi risul-
ta nel nostro Paese sistematicamente inferiore, specie dopo 'abolizione dei contri-
buti sanitari avvenuta nel 1998.

Levoluzione della pressione fiscale italiana nel 2004 ¢ il risultato di una dinami-
ca diversificata delle componenti del prelievo obbligatorio, all'interno del quale so-
no aumentate sia le imposte dirette (+3,4 per cento), sia quelle indirette (+4,2 per
cento), sia i contributi sociali (+3,7 per cento). Sono, invece, fortemente diminuite
le imposte in conto capitale (-51,1 per cento) nelle quali, come gia accennato, sono
contabilizzate I'estensione delle sanatorie fiscali e le entrate derivanti dal condono
edilizio (Figura 1.23).

Alla crescita del gettito delle imposte indirette hanno contribuito in misura so-
stanziale gli aumenti dell'lva (+3,3 per cento), delle imposte sull’energia elettrica
(+1,1 per cento) e sui tabacchi (+8,7 per cento), dell'imposta di registro (+15,3 per
cento) e di bollo (+4,1 per cento), dell'imposta sul lotto e lotterie, piti che raddop-
piata rispetto all'anno precedente, e dell’Ici (+5,9 per cento). Di segno contrario so-
no state le variazioni dell'imposta sugli oli minerali e derivati (-0,2 per cento), sul gas
metano (-0,1 per cento) e dell'Irap (-2,3 per cento). Le restanti imposte indirette,
che pesano meno del 10 per cento del totale, sono aumentate dell’1,8 per cento.

Nell'ambito delle imposte dirette, alla crescita dell'Irpef (+3,6 per cento), delle
imposte sui capital gain (+16,4 per cento) e sulla rivalutazione dei beni aziendali
(+75,7 per cento), si ¢ contrapposta una riduzione dell'Irpeg (-3,0 per cento) e del-
'imposta sui redditi da capitale (-1,7 per cento). Le restanti imposte dirette, che pe-
sano meno del 2 per cento del totale, sono diminuite del 4,1 per cento.

“ A differenza dei dati riportati nella tavola 1.31 (Conto consolidato delle amministrazioni pub-

bliche) nei confronti internazionali i dati della pressione fiscale forniti da Eurostat sono non consoli-
dati, cio¢ al lordo delle imposte pagate allo Stato da altre amministrazioni pubbliche.
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Tavola 1.33 - Pressione fiscale nei paesi dell’lUnione europea (a) - Anni 2001-2004 (valori
percentuali sul Pil)

PAESI 2001 2002 2003 2004
Italia 42,3 42,0 42,8 41,9
Austria 45,8 44,9 443 43,9
Belgio 47,2 47,6 46,9 471
Finlandia 45,8 45,6 44.6 44,0
Francia 45,9 45,1 45,2 45,5
Germania 41,6 41,3 41,3 40,5
Grecia 38,6 39,9 39,2 39,6
Irlanda 30,8 29,9 31,0 32,0
Lussemburgo 41,2 41,9 419 41,3
Olanda 40,2 39,8 39,7 39,6
Portogallo 36,1 371 37,7 371
Spagna 35,7 36,4 36,6 371
Uem 421 41,8 41,9 41,6
Cipro 31,5 31,5 33,3 34,0
Danimarca 50,7 49,8 49,7 50,9
Estonia 31,6 32,4 33,4 32,9
Lettonia 29,1 28,9 29,1 28,2
Lituania 29,1 28,7 28,6 27,4
Malta 32,6 34,8 34,4 36,0
Polonia 36,6 36,1 36,4 35,3
Regno Unito 38,0 36,6 36,6 37,3
Repubblica Ceca 34,6 31,2 36,2 36,1
Slovacchia 32,9 33,1 31,2 30,0
Slovenia 39,4 39,8 40,4 40,0
Svezia 51,9 50,4 51,1 51,1
Ungheria 40,0 39,6 39,1 39,7
Ue 41,5 41,0 41,2 411

Fonte: Commissione europea

(a) Comprende: imposte dirette, indirette, in c/capitale, contributi sociali effettivi e contributi sociali figurativi in entra-
ta delle amministrazioni pubbliche. Gli ammontare delle imposte sono non consolidati, cioe al lordo delle eventuali
imposte pagate allo Stato da parte delle altre amministrazioni pubbliche.

Figura 1.23 - Imposte e contributi sociali - Anni 1996-2004 (valori percentuali sul Pil)
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Fonte: Istat, Conti economici nazionali

Le imposte in conto capitale nel 2004 sono ammontate a 10,7 miliardi di euro,
contro i 21,9 miliardi del 2003. La quasi totalita del gettito ¢ giunta dall’estensione
dei condoni fiscali relativa alle dichiarazioni di sanatoria presentate nel 2004 e dal
nuovo condono edilizio, i cui introiti sono stimati in circa 2,4 miliardi di euro.

I contributi sociali effettivi prelevati dal sistema della sicurezza sociale hanno
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Figura 1.24 - Decentramento del prelievo fiscale e grado di autofinanziamento delle
amministrazioni locali - Anni 1996-2004 (valori percentuali)
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Fonte: Istat, Conti economici nazionali

mostrato un leggero rallentamento della crescita (+3,7 per cento a fronte del
+4,8 per cento del 2003), restando costanti al 12,7 per cento in termini di inci-
denza sul Pil. Nell’analisi delle componenti, i contributi sociali relativi ai lavo-
ratori dipendenti sono cresciuti del 3,4 per cento. Pitt sostenuta (+5,7 per cen-
to) ¢ risultata la crescita dei contributi a carico dei lavoratori autonomi. In di-
minuzione sono risultati i contributi sociali figurativi (-6,3 per cento), per il
passaggio delle competenze del pagamento delle pensioni provvisorie dalle di-
verse amministrazioni all' Inpdap, con la conseguente progressiva riclassificazio-
ne, nel Conto delle amministrazioni pubbliche, da contributi sociali figurativi a
contributi sociali effettivi. E da ricordare che il gettito dei contributi sociali re-
gistrato nel Conto consolidato delle amministrazioni pubbliche, valutato per
competenza economica, non include i proventi derivanti dalla cartolarizzazione
dei crediti contributivi, poiché tali introiti rappresentano la trasformazione di
attivita finanziarie (i crediti maturati) in attivita liquide gia iscritte nel patrimo-
nio finanziario degli enti di previdenza.

In merito all'evoluzione della pressione fiscale, va segnalato il tendenziale sviluppo
del decentramento fiscale, inteso come la quota delle entrate fiscali a beneficio delle
amministrazioni locali (Figura 1.24). Tale quota nel corso degli anni Novanta ¢ anda-
ta progressivamente aumentando, grazie anche all'introduzione di imposte quali Ici e
Irap specificamente destinate alle amministrazioni locali; I'incidenza ¢ salita dal 5,5
per cento del 1990 al 16,2 per cento del 2003, per poi attestarsi al 16,1 per cento nel
2004. Inoltre, sono state destinate a queste amministrazioni anche le addizionali di
imposte erariali (Irpef, imposte sul consumo di energia elettrica) e, per legge, la parte
di introiti di queste imposte realizzata nel territorio delle regioni a statuto speciale.

Il grado di autonomia finanziaria delle amministrazioni locali, misurato dal cosid-
detto tasso di autofinanziamento (rapporto fra entrate fiscali ed entrate complessive),
¢ risultato pari al 46,0 per cento, inferiore di un punto percentuale al 2003, quando
si era registrato il valore piti alto dal 1990 (anno in cui era pari al 16,0 per cento).

1.3.3 Limpatto sui saldi

Il rapporto tra 'indebitamento netto ¢ il Pil dell'Ttalia nel 2004 ¢ risultato peggio-
re di tre decimi di punto rispetto alla media dell'Uem e di 0,4 rispetto a quella del-
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Tavola 1.34 - Indebitamento in rapporto al Pil nei paesi dell’Ue (a) - Anni 2001-2004
(valori percentuali)

PAESI 2001 2002 2003 2004
Italia -3,0 -2,6 -2,9 -3,0
Austria +0,3 -0,2 -1,1 -1,3
Belgio +0,6 +0,1 +0,4 +0,1
Finlandia +5,2 +4,3 +2,5 +2,1
Francia -1,5 -3,2 -4,2 -3,7
Germania -2,8 -3,7 -3,8 -3,7
Grecia -3,6 4.1 -5,2 -6,1
Irlanda +0,9 -0,4 +0,2 +1,3
Lussemburgo +6,2 +2,3 +0,5 -1,1
Olanda -0,1 -1,9 -3,2 -2,5
Portogallo -4,4 -2,7 -2,9 -2,9
Spagna -0,5 -0,3 +0,3 -0,3
Uem 1,7 -2,4 -2,8 -2,7
Danimarca +3,2 +1,7 +1,2 2,8
Regno Unito +0,7 -1,7 -3,4 -3,2
Svezia +2,5 -0,3 +0,2 +1,4
Ue15 -1,2 -2,3 -2,9 -2,6
Cipro -2,3 -4,5 -6,3 -4,2
Estonia +0,3 +1,4 +3,1 +1,8
Lettonia -2,1 -2,7 -1,5 -0,8
Lituania -2,0 -1,5 -1,9 -2,5
Malta -6,4 -5,9 -10,5 -5,2
Polonia -3,9 -3,6 -4,5 -4,8
Repubblica Ceca -5,9 -6,8 -11,7 -3,0
Slovacchia -6,0 -5,7 -3,7 -3,3
Slovenia -2,8 -2,4 -2,0 -1,9
Ungheria -3,7 -8,5 -6,2 -4,5
Ue -1,1 -2,2 -2,8 -2,6

Fonte: Eurostat, Euro-indicators,18 marzo 2005
(a) Dati desunti dalle notifiche alla Commissione europea del deficit e del debito pubblico del 1° marzo 2004. | dati
del deficit sono al netto delle operazioni di swap sugli interessi.

I'Ue. I saldi delle due aggregazioni europee sono risultati entrambi in miglioramento
rispetto all’anno precedente.

Nel 2004, diversi paesi europei hanno superato la soglia del 3,0 per cento nel rap-
porto tra indebitamento e Pil prevista dal Patto di stabilita e crescita: nell’ambito del-
I'Uem per il terzo anno consecutivo la Germania e la Francia (entrambe al 3,7 per
cento), e fin dal 2001 la Grecia (6,1 per cento nel 2004); tra gli altri paesi dell'Ue, Re-
gno Unito (3,2 per cento), Cipro (4,2), Ungheria (4,5), Malta (5,2) e Polonia (4,8).
Hanno, invece, registrato un surplus i bilanci di Danimarca (2,8 per cento), Finlan-
dia (2,1), Estonia (1,8), Svezia (1,4) e Irlanda (1,3) (Tavola 1.34).

Il leggero peggioramento dell’'indebitamento netto sul Pil rispetto all’anno pre-
cedente, nonostante la riduzione degli interessi passivi, ¢ stato determinato dalla
discesa del saldo primario, che, pur restando positivo, ¢ passato dal 2,4 per cento
del Pil nel 2003 al 2,0 per cento nel 2004 (Figura 1.19). Tale rapporto risulta co-
munque pitt elevato di quello della media Uem (+0,6 per cento) e, all'interno del-
larea, della Spagna (+1,9 per cento), della Germania (-0,6 per cento) e della Fran-
cia (-0,8 per cento). Considerando separatamente le operazioni correnti da quelle
in conto capitale si osserva nei saldi un andamento opposto. Il rapporto fra il sal-
do corrente (risparmio) e il Pil ¢ risultato nel 2004 prossimo allo zero, dopo avere
segnato un valore negativo nel 2003, mentre il saldo in conto capitale ¢ diminui-
to di sei decimi di punto rispetto all'anno precedente, a causa, come gia accenna-
to, della diminuzione delle imposte in conto capitale, solo parzialmente compen-
sata dalle nuove operazioni di vendita di immobili, attraverso il Fondo immobi-

liare pubblico.
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L'impatto redistributivo della
riforma dell’lrpef

Questo approfondimento si colloca in una linea di continuita con gli esercizi
effettuati negli anni precedenti, mirati a cercare di valutare alcuni provvedimenti
contenuti nelle leggi finanziarie. Nella legge finanziaria per il 2005 ha una certa ri-
levanza il cosiddetto “secondo modulo” della revisione dell'Irpef prevista dalla leg-
ge delega per la riforma del sistema fiscale (legge n. 80/2003). Il “primo modulo”,
introdotto dalla legge finanziaria per il 2003, aveva aumentato al 23 per cento 'a-
liquota del primo scaglione e sostituito le detrazioni da lavoro con una “deduzio-
ne per assicurare la progressivitd”. A regime, il completamento della riforma pre-
vede due sole aliquote, pari al 23 per cento e al 33 per cento, e la trasformazione
di tutte le detrazioni fiscali in deduzioni dal reddito complessivo: questa imposta
prenderebbe il nome di Ire.

La prima parte di questo approfondimento ¢ dedicata a un esercizio di valutazio-
ne ex ante dell'impatto del secondo modulo della riforma dell'Irpef sulla distribuzio-
ne del reddito tra le famiglie. Nella seconda parte, la valutazione ¢ estesa a entrambi i
moduli della riforma, in modo da offrire un primo bilancio degli effetti redistributivi
della revisione dell'Irpef avviata a partire dalla legge finanziaria per il 2003.

Lo strumento utilizzato per valutare 'impatto di queste misure ¢ il modello di
microsimulazione Mastrict dell’Istat. Esso ricostruisce i redditi lordi e imponibili, le
imposte dirette e i contributi a carico dei lavoratori e, da ultimo, il reddito disponi-
bile delle famiglie italiane nel 2005, a partire dalle singole componenti dei redditi
netti individuali rilevati dall'indagine della Banca d’Italia sui bilanci delle famiglie
nel 2002. 1l reddito disponibile include una stima microeconomica dell’evasione fi-
scale e la ricostruzione di alcuni trasferimenti non compresi nella base dati.

Limpatto del secondo modulo della riforma dell Trpef (2005)

Il “secondo modulo” riduce da 5 a 3 il numero delle aliquote Irpef, elevando
a 26 mila euro il limite superiore del primo scaglione con aliquota al 23 per cen-
to, fissando al 33 per cento I'aliquota successiva fino a 33.500 euro e mante-
nendo la sola aliquota del 39 per cento oltre questa soglia. Per i redditi superio-
ri a 100 mila euro viene introdotto un “contributo di solidarietd” del 4 per cen-
to: l'aliquota Irpef pitr alta, che era pari al 45 per cento, viene quindi sostituita
da un prelievo massimo del 43 per cento. Le detrazioni per carichi familiari so-
no trasformate in deduzioni dall'imponibile, con importi base di 3.200 euro per
il coniuge e 2.900 euro per i figli e gli altri familiari a carico, da dividere tra gli
aventi diritto. La percentuale di spettanza di queste deduzioni si riduce al cre-
scere del reddito imponibile del contribuente, fino ad annullarsi quando esso su-
pera i 78 mila euro (aumentati del valore delle deduzioni stesse). Infine, una
clausola di salvaguardia consente di calcolare I'Irpef sulla base delle norme vi-
genti nel 2002 o nel 2004, se piu favorevoli.
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Lanalisi dell'impatto di questi provvedimenti si basa sul confronto tra due di-
versi scenari di simulazione relativi al 2005:

- lo scenario base incorpora la legislazione vigente alla fine del 2004, esclusa la resti-
tuzione del drenaggio fiscale prevista dal d.1. n. 69/1989, ma disapplicata dal 2001;

- lo scenario alternativo considera le modifiche normative previste per il 2005 in te-
ma di Irpef, escludendo per mancanza di informazioni la deduzione delle spese
per 'assistenza personale dei soggetti non autosufficienti e la deduzione maggio-
rata per i figli a carico con disabilita.

Il confronto dello scenario alternativo con quello base offre una valutazione di
carattere parziale dell'impatto della legge finanziaria sui redditi delle famiglie. La
simulazione infatti riguarda solo alcune misure all’interno di una manovra che
puo avere molteplici effetti diretti e indiretti sui redditi familiari.

Secondo la stima del modello di microsimulazione (Tavola 1.35), nel 2005 il

Tavola 1.35 - Reddito disponibile familiare annuo e indici di diseguaglianza (a) per tipo-
logia familiare negli scenari di simulazione - Anno 2005 (valori assoluti in
euro e variazioni rispetto allo scenario base)

Legislazione vigente 2004 Secondo modulo riforma Irpef

TIPOLOGIE FAMILIARI (variazioni)
() Reddito  Indicedi Indice di Reddito  Indicedi Indice di

disponibile Gini  Atkinson (c) disponibile Gini  Atkinson (c)
P.r. lavoratore dipendente 30.915 30,9 15,2 302 0,1 0,1
di cui: Operaio 23.946 27,6 12,6 178 0,0 0,0
P.r. lavoratore indipendente 51.950 37,9 21,9 628 0,2 0,2
P.r. pensionato 25.244 31,1 14,8 155 0,2 0,1
1 percettore di reddito 17.657 36,3 33,1 159 0,1 0,1
di cui:
Da lavoro dipendente 18.237 32,3 16,3 196 0,0 0,1
Da pensione 14.952 30,6 14,4 79 0,2 0,1
2 percettori di reddito 35.187 33,6 17,5 340 0,2 0,2
3 o piu percettori 49.026 29,5 13,6 374 0,2 0,1
1 componente 15.935 33,6 28,6 88 0,3 0,2
2 componenti 28.402 35,8 23,4 223 0,2 0,2
3 0 4 componenti 38.443 33,9 21,1 389 0,1 0,1
5 o piu componenti 37.116 37,3 28,0 378 0,1 0,1
Senza figli 27.249 34,3 27,0 195 0,2 0,2
Un solo genitore 23.483 34,4 23,2 187 0,2 0,2
Entrambi i genitori 36.749 34,4 18,6 412 0,1 0,1
P.r. fino a 34 anni 25.346 36,8 39,0 247 0,1 0,1
P.r. 35-49 anni 33.598 35,5 25,9 355 0,1 0,1
P.r. 50-64 anni 38.318 34,5 22,0 358 0,1 0,1
P.r. 65 anni e piu 22.929 324 17,8 140 0,2 0,2
Nord-ovest 36.738 31,4 18,1 352 0,2 0,1
Nord-est 35.709 32,2 18,2 313 0,2 0,2
Centro 31.962 32,5 20,2 284 0,2 0,2
Mezzogiorno 22.139 34,2 27,9 192 0,2 0,1
Italia 30.680 34,8 24,2 277 0,2 0,1

Fonte: Elaborazioni Istat con il modello Mastrict su dati Banca d’ltalia. Anno 2002

(a) Si riferiscono al reddito familiare reso equivalente con la scala dell'Indicatore della situazione economica (Ise).
(b) P.r.= Persona di riferimento.

(c) Il grado di avversione alla disuguaglianza & posto pari a 1.
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Figura 1.25 - Reddito disponibile familiare per decile di reddito disponibile equivalen-
te (a) nello scenario alternativo: variazioni percentuali rispetto allo sce-
nario base - Anno 2005 (variazioni percentuali rispetto allo scenario base)

25 Secondo modulo riforma Irpef
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Fonte: Elaborazioni Istat con il modello Mastrict su dati Banca d'ltalia. Anno 2002
(a) Il reddito familiare & reso equivalente con la scala dell'Indicatore della situazione economica (Ise).

secondo modulo della riforma dell'Irpef aumenta in media il reddito disponibile
familiare rispetto alla legislazione precedente di 277 euro annui (+0,9 per cento).
Il costo complessivo della manovra sarebbe pari a 5.920 milioni di euro. Questa
stima ¢ molto vicina alla previsione di competenza contenuta nella relazione tec-
nica al provvedimento (5.902 milioni di euro, al netto dei dettagli esclusi dalla si-
mulazione)™.

Dal punto di vista distributivo, la diseguaglianza dei redditi per 'insieme delle
famiglie aumenta leggermente rispetto allo scenario base: I'indice di Gini mostra
un incremento di 2 decimi di punto percentuale della concentrazione del reddito.

Il secondo modulo della riforma comporta benefici variabili a seconda della
tipologia familiare e del livello di reddito. In termini assoluti, tra le tipologie
esaminate I'aumento piu consistente del reddito disponibile va ai nuclei con
persona di riferimento lavoratore indipendente, seguiti dalle famiglie con figli
in cui sono presenti entrambi i genitori (rispettivamente 628 e 412 euro in me-
dia). All'opposto, le famiglie monoreddito con reddito da pensione e quelle
monocomponente mostrano i guadagni piti ridotti (rispettivamente 79 e 88 eu-
ro in media). Nel complesso, il numero di componenti e la professione della
persona di riferimento appaiono le caratteristiche in grado di determinare gli
esiti pitt differenziati. All'interno delle tipologie analizzate, 'aumento della di-

15 . . . . . . . .n . .
Altri modelli di microsimulazione hanno ottenuto stime pilt lontane dalla relazione tecnica: per
esempio, I'Isae nella sua “Nota mensile” del gennaio 2005 ha stimato il costo del secondo modulo in
5 miliardi circa.
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seguaglianza ¢ generalizzato, con 'unica eccezione delle famiglie con persona di
riferimento operaio.

Le variazioni percentuali del reddito disponibile per decile di famiglie, ordina-
te in base al reddito familiare equivalente dello scenario base, mostrano un anda-
mento sinusoidale (Figura 1.25). I guadagni maggiori vanno alle famiglie pit ric-
che, in particolare a quelle dei due decili pit alti, mentre i due decili centrali della
distribuzione mostrano guadagni percentuali inferiori alle classi contigue. All'op-
posto il decile pitt povero ottiene un guadagno assai ridotto.

Su un totale di 21,4 milioni di famiglie, quelle che beneficiano dei provvedi-
menti simulati sarebbero circa 12,5 milioni, con un guadagno medio annuo pari a
472 euro (Tavola 1.36). D’altra parte, 8,8 milioni di famiglie non mostrano alcu-
na variazione di reddito rispetto alla legislazione del 2004. Non esistono invece fa-
miglie svantaggiate, grazie alla clausola di salvaguardia prevista dalla legge.

Il numero delle famiglie che guadagnano aumenta al crescere del reddito equi-
valente a partire dalle 100 mila unita del decile pit: povero, con ur’interruzione nei
decili centrali, fino a raggiungere la quasi totalitd nel decile piu ricco. Al di sotto
della mediana delle famiglie, il guadagno medio di quelle avvantaggiate oscilla, re-
stando al di sotto dei 300 euro annui. A partire dal sesto decile, il guadagno cresce
costantemente, fino a superare i mille euro all’anno per i piti ricchi. Nel comples-
so, ai tre decili piti benestanti andrebbero circa i due terzi dell’'ammontare com-
plessivo della manovra, pari a pit di 3,8 miliardi di euro, mentre il 70 per cento
delle famiglie si divide il resto.

Tavola 1.36 - Reddito disponibile familiare annuo per decile di reddito disponibile equivalente (a) e situazione
della famiglia nello scenario alternativo - Anno 2005 (variazioni medie rispetto allo scenario base in
euro e numero di famiglie in migliaia)

Secondo modulo riforma Irpef

Famiglie che guadagnano Famiglie che Famiglie senza Tutte le famiglie
DECILI perdono variazioni
Guadagno Numero % sul Numero Numero % sul  Guadagno Guadagno totale Numero
medio  (migliaia) totale (migliaia) (migliaia) totale medio Valori % sul  (migliaia)
di decile di decile in milioni totale
1° 286 105 4,9 0 2.028 95,1 14 30 0,5 2.133
2° 240 837 39,2 0 1.299 60,8 94 201 34 2.136
3° 245 1.095 51,3 0 1.038 48,7 126 268 4,5 2.133
4° 277 1.211 56,6 0 929 43,4 157 335 57 2.140
5° 270 1.233 57,8 0 901 42,2 156 333 5,6 2.134
6° 302 1.226 57,3 0 912 42,7 173 370 6,3 2.138
7° 382 1.320 61,8 0 816 38,2 236 504 8,5 2.136
8° 424 1.554 72,8 0 581 27,2 308 658 11,1 2.135
9° 511 1.865 87,6 0 263 12,4 448 953 16,1 2.128
10° 1.078 2.103 98,1 0 41 1,9 1.057 2.267 38,3 2.144
Totale 472 12.549 58,8 0 8.808 41,2 277 5.919 100,0 21.357

Fonte: Elaborazioni Istat con il modello Mastrict su dati Banca d’ltalia. Anno 2002
(a) Il reddito familiare & reso equivalente con la scala dell'Indicatore della situazione economica (Ise).
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Il numero delle famiglie non toccate dal secondo modulo della riforma ha un
andamento opposto, con un forte scalino tra il secondo decile ¢ il primo: nel deci-
le pit povero, oltre due milioni di nuclei non traggono alcun beneficio dalla ridu-
zione dell'Irpef. Si tratta delle famiglie con componenti che presentano reddito
nullo o inferiore al minimo imponibile, o che risultano “incapienti”. Le microsi-
mulazioni non possono registrare, in questi casi, alcuna variazione.

Limpatto degli effetti complessivi del primo e del secondo modulo (2003-2005)

Come si ¢ ricordato all'inizio, la legge finanziaria per il 2003 aveva aumentato al
23 per cento l'aliquota Irpef del primo scaglione e sostituito le detrazioni da lavoro
con una “deduzione per assicurare la progressivitd”. Gli importi della deduzione so-
no quelli tuttora vigenti: 3 mila euro per tutti i contribuenti, aumentati di 4.500 eu-
ro per i percettori di redditi da lavoro dipendente, 4 mila per i redditi da pensione
e 1.500 per quelli da lavoro autonomo o impresa. La percentuale di spettanza della
deduzione si riduce al crescere del reddito imponibile del contribuente, fino ad an-
nullarsi quando esso supera i 26 mila euro (aumentati del valore della deduzione
stessa). La deduzione ha sostituito il precedente sistema delle detrazioni da lavoro,
determinando un ampliamento dell’area dell’esenzione. Rispetto alla normativa del
2002, un’apposita clausola di salvaguardia garantiva I'assenza di penalizzazioni a li-
vello di imposta erariale; essa tuttavia non si applica ai redditi soggetti a tassazione
separata quali i tratctamenti di fine rapporto, potenzialmente penalizzati dall'incre-
mento dell’aliquota del primo scaglione, né all'addizionale regionale, che resta do-
vuta anche se I'Irpef viene azzerata in seguito all'applicazione della clausola.

Lo scenario base rispetto al quale valutare gli effetti complessivi dei due moduli
cambia rispetto a quello del paragrafo precedente: in questo caso il termine di para-
gone deve essere spostato indietro, alla legislazione vigente alla fine del 2002. Lo sce-
nario base simula quindi i redditi disponibili che gli individui e le famiglie avrebbe-
ro percepito nel 2005 sulla base dei redditi lordi simulati per quell’anno, se a parita
di altre condizioni la normativa Irpef fosse rimasta ferma al 2002. Lo scenario alter-
nativo ¢ invece identico a quello del paragrafo precedente, che incorpora la legisla-
zione attualmente in vigore in materia di Irpef (esclusi alcuni dettagli non simulabi-
li per mancanza di informazioni, come gia precisato).

Secondo la stima del modello di microsimulazione (Tavola 1.37), i due moduli
della riforma dell'Irpef fin qui realizzati aumentano in media di 524 euro annui il red-
dito disponibile familiare rispetto alla legislazione vigente nel 2002 (+1,7 per cento).
Il loro costo complessivo nel 2005 sarebbe pari a 11.200 milioni di euro.

Gli effetti distributivi mostrano una sostanziale compensazione tra gli effetti di se-
gno opposto dei due moduli. A seconda dell'indice di riferimento, la diseguaglianza
dei redditi per I'insieme delle famiglie resta stazionaria o diminuisce leggermente ri-
spetto alla legislazione precedente. Peraltro, il completamento della trasformazione
dellIrpef in Ire prevista dalla legge delega comporterebbe prevedibilmente un au-
mento della concentrazione del reddito, a causa della riduzione sostanziale delle ali-
quote a vantaggio dei contribuenti con redditi alti e medio-alti.

In termini assoluti, le tipologie di famiglie che mostrano i guadagni pit ridotti in
termini di reddito disponibile sono le stesse del paragrafo precedente: i nuclei mono-
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Tavola 1.37 - Reddito disponibile familiare annuo e indici di diseguaglianza (a) per tipo-
logia familiare negli scenari di simulazione - Anno 2005 (valori assoluti in
euro e variazioni rispetto allo scenario base)

Legislazione vigente 2004 Primo e secondo modulo riforma Irpef

TIPOLOGIE FAMILIARI (variazioni)
®) Reddito  Indicedi Indice di Reddito  Indicedi Indice di

disponibile Gini  Atkinson (c) disponibile Gini  Atkinson (c)
P.r. lavoratore dipendente 30.603 31,1 15,4 614 -0,2 -0,1
di cui: Operaio 23.608 27,7 12,6 516 -0,1 0,0
P.r. lavoratore indipendente 51.766 38,0 22,0 812 0,1 0,1
P.r. pensionato 25.021 31,4 15,0 378 -0,1 0,0
1 percettore di reddito 17.513 36,5 33,2 303 -0,1 0,0
di cui:
Da lavoro dipendente 18.047 32,6 16,5 386 -0,2 -0,1
Da pensione 14.813 30,8 14,6 218 -0,1 0,0
2 percettori di reddito 34.939 33,8 17,7 588 -0,1 0,0
3 o piu percettori 48.523 29,8 13,8 877 -0,1 -0,1
1 componente 15.771 33,9 28,8 252 -0,1 0,0
2 componenti 28.178 36,1 23,6 447 -0,1 0,0
3 0 4 componenti 38.145 34,1 21,2 687 -0,1 0,0
5 o piu componenti 36.835 37,3 28,0 659 0,1 0,2
Senza figli 26.994 34,6 27,2 451 -0,1 0,0
Un solo genitore 23.276 34,7 23,4 394 -0,1 0,0
Entrambi i genitori 36.511 34,5 18,8 651 -0,1 0,0
P.r. fino a 34 anni 25.094 371 39,2 499 -0,2 0,0
P.r. 35-49 anni 33.343 35,7 26,0 610 -0,1 0,0
P.r. 50-64 anni 38.022 34,7 22,2 654 -0,1 -0,1
P.r. 65 anni e piu 22.732 32,6 18,0 337 0,0 0,0
Nord-ovest 36.471 31,7 18,4 620 -0,1 -0,1
Nord-est 35.417 32,5 18,4 605 -0,1 -0,1
Centro 31.700 32,8 20,4 546 -0,1 -0,1
Mezzogiorno 21.943 34,3 27,9 388 0,0 0,1
Italia 30.432 35,0 24,4 524 -0,1 0,0

Fonte: Elaborazioni Istat con il modello Mastrict su dati Banca d’ltalia. Anno 2002

(a) Si riferiscono al reddito familiare reso equivalente con la scala dell'Indicatore della situazione economica (Ise).
(b) P.r.= Persona di riferimento.

(c) Il grado di avversione alla disuguaglianza € posto pari a 1.

reddito con reddito da pensione e quelli monocomponente (rispettivamente 218 e 252
euro in media). Tra i piti favoriti, le famiglie in cui sono presenti pitt di due percettori
scavalcano i nuclei con persona di riferimento lavoratore indipendente (rispettivamen-
te 877 e 812 euro in media). Le caratteristiche che determinano gli esiti piu differen-
ziati sono quindi il numero di percettori e la professione della persona di riferimento.
Le variazioni percentuali del reddito disponibile per decile di famiglie conferma-
no la tendenziale compensazione tra gli effetti dei due moduli della riforma (Figura
1.26). I decili al di sotto della mediana mostrano i guadagni piu alti, toccando il
massimo nel quarto: fa eccezione tuttavia il decile piti povero, che, come nell’eserci-
zio precedente, presenta il guadagno percentuale piti contenuto (inferiore alla meta
della media). Escluse le famiglie piti povere, 'andamento dei guadagni rispetto al li-
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Figura 1.26 - Reddito disponibile familiare per decile di reddito disponibile equivalente (a) nello scenario alter-
nativo: variazioni percentuali rispetto allo scenario base - Anno 2005 (variazioni percentuali rispet-
to allo scenario base)

25 Primo e secondo modulo riforma Irpef

2,0

1,5

1,0

0,5 -

0,0 -
1° 2° 3° 4° 5° 6° 7° 8° 9° 10°  Totale

Fonte: Elaborazioni Istat con il modello Mastrict su dati Banca d'ltalia. Anno 2002
(a) Il reddito familiare & reso equivalente con la scala dell'Indicatore della situazione economica (Ise).

Tavola 1.38 - Reddito disponibile familiare annuo per decile di reddito disponibile equivalente (a) e situazione
della famiglia nello scenario alternativo - Anno 2005 (variazioni medie rispetto allo scenario base in
euro e numero di famiglie in migliaia)

Primo e secondo modulo riforma Irpef

Famiglie che guadagnano Famiglie che perdono Famiglie senza Tutte le famiglie

DECILI variazioni
Guadagno  Numero % sul Perdita  Numero % sul Numero % sul  Guadagno Guadagno totale Numero
medio (migliaia) totale media (migliaia) totale  (migliaia) totale medio Valori % sul  (migliaia)

di decile di decile di decile in milioni totale

1° 372 384 18,0 0 0 0,0 1.748 82,0 67 143 1,3 2.132
2° 418 1.407 65,9 -58 1 0,0 728 34,1 276 589 53 2.136
3° 436 1.766 82,8 -121 18 0,8 349 16,4 359 767 6,8 2.133
4° 478 1.978 92,5 0 0 0,0 161 7,5 442 946 8,4 2.139
5° 503 2.047 95,7 0 0 0,0 91 4,3 482 1.030 9,2 2.138
6° 536 2.084 97,6 0 0 0,0 51 2,4 523 1.117 10,0 2.135
7° 578 2.118 99,2 0 0 0,0 17 0,8 574 1.225 10,9 2.135
8° 635 2.109 98,8 0 0 0,0 25 1,2 627 1.338 12,0 2.134
9° 713 2.109 98,6 -210 7 0,3 22 1,0 702 1.501 13,4 2.138
10° 1.197 2.124 99,4 -678 4 0,2 9 0,4 1.188 2.539 22,7 2.137
Totale 618  18.126 84,9 -211 30 0,1 3.201 15,0 524  11.196 100,0 21.357

Fonte: Elaborazioni Istat con il modello Mastrict su dati Banca d’ltalia. Anno 2002
(a) Il reddito familiare e reso equivalente con la scala dell'Indicatore della situazione economica (Ise).
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vello di reddito familiare mostra un profilo abbastanza regolare, con variazioni limi-
tate tra un decile e il successivo.

Il numero di famiglie che beneficiano dei due moduli sale a 18,1 milioni circa,
con un guadagno medio annuo pari a 618 euro, mentre per 3,2 milioni le condi-
zioni restano invariate rispetto alla legislazione del 2002 (Tavola 1.38). Un picco-
lo numero di famiglie evidenzia una perdita, dovuta ai limiti di applicazione della
clausola di salvaguardia sopra ricordati.*

La percentuale delle famiglie avvantaggiate dai due moduli supera il 90 per
cento a partire dal quarto decile, mentre resta inferiore al 20 per cento nel decile
pilt povero. Osservando i guadagni medi delle famiglie che guadagnano, appare
chiaro che la posizione di svantaggio del decile pili povero evidenziata dalla figura
1.26 ¢ dovuta principalmente alla quota ridotta di famiglie raggiunte dai provve-
dimenti. I guadagni medi risultano comunque costantemente crescenti, fino a
sfiorare i 1.200 euro all’anno per i redditi piu elevati. La quota del’ammontare
complessivo della manovra che affluisce ai tre decili pitt benestanti si riduce ri-
spetto all’esercizio precedente, ma resta di poco inferiore al 50 per cento, pari a
quasi di 5,4 miliardi di euro. Il 70 per cento delle famiglie si divide il resto.

16 Rispetto al valore aggregato contenuto nei conti nazionali, I'indagine campionaria utilizzata
mostra una considerevole sottovalutazione dei trattamenti di fine rapporto. Di conseguenza, il nume-
ro di famiglie svantaggiate individuato dalla simulazione risulta tendenzialmente sottostimato, anche
se ¢ presumibile che l'ordine di grandezza di questa discrepanza non ecceda qualche decimo di punto
percentuale.
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Capitolo 2

Le performance delle imprese italiane

nel contesto europeo

2.1 Introduzione

I mutamenti della struttura produttiva italiana e 'evoluzione delle condizioni
competitive nel corso dell’'ultimo decennio costituiscono il principale oggetto del-
le analisi presentate in questo capitolo, tradizionalmente dedicato al sistema delle
imprese. Si tratta di temi gia affrontati in precedenti edizioni del Rapporto annua-
le che, tuttavia, vengono qui caratterizzati da ampi e sistematici confronti tra il si-
stema produttivo italiano e quello europeo. Particolare enfasi viene data all’analisi
delle performance dei vari settori di attivitd economica, in termini tanto di effi-
cienza e competitivita quanto di redditivita, nonché all’esame del modello di spe-
cializzazione produttiva.

La modesta crescita dell’economia italiana, anche in un contesto internaziona-
le di congiuntura favorevole come quello del 2004, si inscrive in un quadro di de-
bolezza del sistema produttivo che ¢ andato progressivamente aggravandosi nel-
larco dell’'ultimo decennio. Emergono, in particolare, problemi di tenuta struttu-
rale a fronte del perdurare dei processi di globalizzazione produttiva e finanziaria
su scala mondiale e in un contesto europeo mutato con I'ampliamento dell’Unio-
ne europea e il rafforzamento dell’euro.

A livello aggregato, il confronto con le altre maggiori economie avanzate delinea
una performance relativamente modesta dell’economia italiana nell’'ultimo decen-
nio, su cui pesano con forza sempre maggiore due nodi strutturali tra loro collega-
ti: la stagnazione della produttivita — da cui consegue una tendenza del cambio rea-
le ad apprezzarsi pur in presenza di spinte salariali contenute — e la crescente diffi-
coltd sui mercati esteri. Entrambi i nodi, peraltro, sono in buona parte connessi al
perdurante modello di specializzazione settoriale della nostra economia.

Sotto il primo profilo, 'attenzione va sia alla prosecuzione del processo di ter-
ziarizzazione, sia al rallentamento della dinamica della produttivita nella manifat-
tura. Queste tendenze ricevono ulteriore conferma da un’analisi di tipo settoriale,
che mostra la relativa espansione di settori a bassa produttivita del terziario (servi-
zi personali) e il mancato rafforzamento della manifattura nei segmenti a piu ele-
vata produttivita.

Per quanto riguarda la debole performance delle esportazioni, emergono diffi-
colta legate alle peculiarita del modello di specializzazione, orientato verso le pro-
duzioni tradizionali, che determina una maggiore esposizione alla concorrenza dei
paesi emergenti. Inoltre, nelle industrie a media e alta tecnologia, in cui permane
una specializzazione italiana, ¢ emerso in misura crescente, salvo poche eccezioni,
un problema di tenuta competitiva. Pili in generale, si segnala una scarsa capacita
del sistema di seguire, da un lato, lo spostamento della domanda mondiale verso
prodotti a maggior contenuto tecnologico e di capitale umano e, dall’altro, la cre-
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scita della capacita di offerta di nuovi paesi emergenti nelle produzioni piti mature.

Del resto, I'analisi della posizione italiana nell’economia della conoscenza, svi-
luppata con riferimento alle dimensioni dell'istruzione, della ricerca e dell'innova-
zione, conferma il persistente ritardo del nostro Paese rispetto alle principali econo-
mie avanzate. Alcuni dei deficit piti consistenti, quali la ridotta quota della spesa pri-
vata per ricerca e sviluppo o la scarsa propensione all'innovazione delle imprese, sug-
geriscono una stretta connessione con alcune specificita del nostro sistema produtti-
vo e in particolare con la prevalenza della piccola dimensione d’impresa.

Al 2002 la struttura per macrosettori del sistema italiano risulta in linea con
quella della media Ue25 e pit vicina a quella del sottoinsieme Uel5. La caratteri-
stica pit evidente dell'Ttalia ¢ invece il basso numero medio di addetti per impre-
sa (3,8 contro una media Ue25 di 5,4 e Uel5 di 6,6). Lindustria manifatturiera
italiana pesa per circa il 15 per cento in termini di addetti e il 13,5 per cento in ter-
mini di valore aggiunto sul totale della manifattura Ue25. I livelli di redditivita e
Pintensita degli investimenti delle nostre imprese manifatturiere sono piu elevati
rispetto alla media Ue25, pur in presenza di livelli di produttivita del lavoro infe-
riori. Il riferimento al complesso della manifattura nasconde, perd, una diversifi-
cazione delle posizioni relative dell'Ttalia nei vari settori di attivita. In particolare,
le analisi svolte mostrano come il posizionamento competitivo delle industrie ita-
liane nei confronti delle loro omologhe europee si caratterizzi per una presenza
marginale nei settori a elevata produttivita e per la persistenza di un modello di
specializzazione orientato a settori tradizionali, nei quali I'Italia mantiene, peral-
tro, buone performance rispetto ai pilt diretti concorrenti europei. Anche in que-
sti casi, tuttavia, si colgono segnali preoccupanti in termini di prospettiva, soprat-
tutto nei riguardi della produttivita. I settori nei quali I'Italia ¢ relativamente de-
specializzata mostrano, invece, inadeguati livelli di efficienza delle produzioni,
sebbene mantengano differenziali positivi di redditivitd nei confronti delle corri-
spondenti industrie europee.

Il consueto aggiornamento del quadro informativo sulle variabili strutturali
delle imprese italiane mostra come il profilo dimensionale del nostro sistema pro-
duttivo si vada modificando con estrema lentezza, mantenendosi molto distante
da quelli delle altre maggiori economie. La presenza di una vastissima popolazio-
ne di microimprese rimane il tratto pit caratterizzante del sistema produttivo ita-
liano, benché non manchino — soprattutto in alcune aree del terziario — segnali
importanti di processi di concentrazione in atto.

I1 2003 ¢ stato, peraltro, un anno di stasi nella proliferazione delle imprese ita-
liane, il cui numero ¢ rimasto pressoché invariato rispetto all'anno precedente. Si
¢ registrato, invece, un notevole incremento degli addetti, al quale tuttavia hanno
concorso in larga misura gli effetti della regolarizzazione dei lavoratori extracomu-
nitari, manifestatisi a partire dal secondo semestre del 2002.

E proseguita anche nel 2003 I'espansione del terziario, che ingloba ormai qua-
si tre quarti delle imprese e poco meno del 60 per cento degli addetti. In questo
settore, il comparto pitt dinamico ¢ quello dei servizi alle imprese, la cui brillante
dinamica occupazionale, pero, ¢ stata determinata essenzialmente dallo sviluppo
delle agenzie di lavoro interinale, ed ¢ dunque riconducibile alle innovazioni in-
trodotte nella regolamentazione del mercato del lavoro. Alla crescita del lavoro in-
terinale e, soprattutto, agli effetti di ricomposizione della struttura occupazionale
nelle attivita del commercio si deve 'ampliamento — nel settore dei servizi — della
quota di addetti delle grandi imprese.

Sulla particolare struttura dimensionale del nostro sistema produttivo, forte-
mente sbilanciata verso le imprese di minori dimensioni, si modella anche il pro-
filo dei principali indicatori di performance, considerato che i livelli di redditivita
e produttivitd appaiono strettamente correlati alla dimensione d’impresa, con ri-
sultati generalmente migliori nelle unita di maggiori dimensioni rispetto alle piu
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piccole. Cio fa si che la performance complessiva del sistema produttivo italiano
risenta negativamente dell’eccessiva frammentazione del tessuto imprenditoriale
(basti considerare che il peso economico delle microimprese sopravanza quello
delle grandi, in termini sia di fatturato sia di valore aggiunto).

Un approfondimento della relazione tra dimensione e performance delle im-
prese manifatturiere, svolto in modo da depurare I'analisi da effetti di composizio-
ne settoriale, qualifica meglio il quadro sopra descritto. In particolare, emerge che
performance peggiori rispetto alle medie di settore sono riferibili a un numero
consistente di imprese, per lo pitl di piccole e piccolissime dimensioni, ma con
quote consistenti anche di medie e di grandi imprese, che nel loro complesso as-
sorbono circa il 72 per cento dell’occupazione manifatturiera. Conseguentemen-
te, a sostenere la performance media del sistema vi ¢ un limitato numero di im-
prese, prevalentemente di medie e grandi dimensioni, che impiegano circa il 28
per cento degli addetti. Questo insieme puo essere suddiviso in due gruppi: uno
ristretto — caratterizzato da importanti processi di ristrutturazione interna alle im-
prese, che hanno consentito la forte crescita della produttivita in un contesto di ri-
duzione dell’occupazione — e I'altro pitt ampio, costituito quasi esclusivamente da
medie e grandi imprese e contrassegnato da una buona tenuta dell’occupazione,
con pitt modesti guadagni di produttivita.

Lanalisi dei conti economici delle grandi imprese mostra una tendenza al peg-
gioramento tra il 1998 e il 2002, testimoniata da una diminuzione degli indicatori
di redditivita, di intensita degli investimenti e di produttivita del lavoro. Al tempo
stesso emergono difficolta nella gestione finanziaria delle grandi imprese. Dal pun-
to di vista settoriale, 'analisi mostra una sostanziale tenuta delle industrie tradizio-
nali, che hanno una minore produttivita relativa ma una gestione finanziaria pit so-
lida. Un andamento positivo si rileva in alcuni comparti dei servizi avanzati (in par-
ticolare le telecomunicazioni), mentre si osserva un certo deterioramento nel com-
parto dei servizi alle imprese, nell'informatica e nella grande distribuzione com-
merciale. I settori che presentano i maggiori squilibri sono quelli dell’high-tech, che
si trovano in una situazione di rischio finanziario comparativamente maggiore.

Sotto il profilo della competitivita del sistema delle imprese italiane, il triennio
2001-2003 ¢ stato caratterizzato da una fase di debolezza della domanda mondia-
le e dal progressivo rafforzamento dell’euro; la combinazione di questi due fattori
ha messo in seria difficolta le esportazioni italiane. Gli effetti ciclici si sono som-
mati a quelli derivanti dalla sfavorevole specializzazione del sistema industriale e
dalla sua sostanziale rigidita, dando luogo alla perdita di quote di mercato mon-
diale in molti e rappresentativi settori del nostro apparato produttivo.

Nel 2004, tuttavia, in presenza di una robusta ripresa della domanda interna-
zionale di beni, le esportazioni italiane hanno segnato una progressiva accelerazio-
ne che, sebbene concentrata in alcuni importanti settori dell’offerta specializzata
(ad esempio meccanica strumentale e macchine e apparecchi elettrici), ha permes-
so di recuperare e superare i livelli di esportazione registrati nella fase precedente la
caduta del 2002.

Lanalisi su un panel di imprese esportatrici nel periodo 2001-2004 permette di
distinguere i segmenti strutturalmente competitivi da quelli caratterizzati da per-
sistenti tendenze negative dell’export. In particolare, emerge chiaramente 'impor-
tanza del fattore dimensionale nella fase di crescita delle esportazioni del 2004. Le
imprese di medie e grandi dimensioni hanno beneficiato pit delle altre della ri-
presa delle esportazioni, associata anche a un notevole aumento del grado di con-
centrazione dei flussi.

Infine, I'analisi della produzione industriale italiana, classificata secondo I'in-
tensitd tecnologica dei settori, mostra chiaramente come il nostro sistema indu-
striale tardi ad avviarsi su un percorso di specializzazione verso prodotti ad alto
contenuto tecnologico. La nostra posizione rispetto ai principali partner europei ci
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vede agli ultimi posti per il peso relativo dei settori ad alta e medio-alta intensita
tecnologica. Inoltre, 'analisi della produzione di questi stessi settori per contenu-
to tecnologico dei prodotti mostra un loro debole orientamento alla specializza-
zione sui prodotti high-tech. Né si registrano, sotto questo profilo, tendenze evo-
lutive incoraggianti nel periodo 1997-2002, data la sostanziale stabilita delle quo-
te di prodotti ad alta tecnologia sul totale delle produzioni dei settori.

2.2 Struttura e performance del sistema produttivo europeo
2.2.1 | mutamenti nello scenario competitivo e I’economia italiana

Dall'inizio degli anni Novanta, 'accelerazione dei processi di globalizzazione
finanziaria e produttiva e 'aumento d’importanza delle tecnologie — e, in senso
pilt ampio, della conoscenza — hanno determinato un’evoluzione rapida e durevo-
le del contesto competitivo internazionale. Il consolidamento di queste tendenze
nel decennio 1995-2004 ¢ esemplificato dalla crescita dello stock di investimenti
diretti esteri (dal 10 al 22 per cento circa) e del commercio internazionale di beni
e servizi rispetto al Pil mondiale (dal 18 al 27 per cento circa), nonché dall’au-
mento del peso dei prodotti delle tecnologie dell’informazione e della comunica-
zione (Ict) (da poco piti del 5 per cento del valore degli scambi internazionali nel
1980 a oltre il 10 per cento nel 1990, e a circa il 18 per cento negli ultimi anni)
(Figura 2.1).

A fronte di questi sviluppi, nelle maggiori economie avanzate si sono avuti ri-
sultati di crescita eterogenei. Negli Stati Uniti il ciclo 1991-2001 ha rappresentato
il periodo di espansione pitt prolungato nella storia economica del paese, mentre il
Giappone ha attraversato la prima vera e lunga stagnazione dal dopoguerra, con fa-
si recessive alternate a brevi riprese. Nell'Unione europea, il ritmo di crescita nel-
I'ultimo decennio ¢ rallentato sensibilmente a confronto con il precedente, soprat-
tutto per la debolezza della crescita in Germania e in Italia. In Francia, Regno Uni-
to, Spagna, in tutti i paesi pil piccoli e specialmente nei Nuovi paesi membri

Figura 2.1 - Stock di investimenti diretti esteri (Ide), commercio internazionale di
beni e servizi e prodotti Ict nel mondo - Anni 1980-2004
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Fonte: Elaborazione su dati del Fondo monetario internazionale; United nations conference on trade and deve-
lopment
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Tavola 2.1 - Prodotto interno lordo, occupazione, produttivita ed esportazioni di beni e servizi nei principali
paesi dell’Unione europea, in Giappone e negli Stati Uniti - Anni 1975-2004 (variazioni medie annue

di periodo, prezzi costanti 1995)

Pil Pil 1995-2004 2001-2004

PAESI 119;854; 1199895‘; - Input di lavoro Produttivitlé Espo.rta—l Pil Occypa— Prodl{ttivi— Espo.rta—l

Pil (a) Occupazione Ore lavorate oraria zioni zione ta per zioni

per occupato occupato

ltalia 2,5 21 1,6 1,1 0,1 0,5 3,1 0,9 1,4 -0,5 -0,1
Francia 2,1 21 21 1,0 -0,9 2,0 52 1,5 0,6 0,9 1,2
Germania 1,8 2,6 1,3 0,3 -0,6 1,6 6,8 0,6 -0,2 0,8 5
Regno Unito 1,5 2,5 2,8 1,1 -0,4 2,1 5,0 2,3 0,8 1,5 1,6
Spagna 1,4 2,9 3,2 2,5 -0,1 0,7 7,2 2,6 1,9 0,6 3
Ue15 2,0 24 2,2 1,0 -0,3 1,5 5,8 1,4 0,7 0,8 2,8
Npm (b) 4.4 -0,7 3,7 9,9 3,3 -1,6 1,7 8,6
Ue25 (b) 2,2 0,8 1,4 5,7 1,6 0,3 1,2 31
Giappone 3,6 3,4 1,2 -0,2 -0,8 2,1 5,6 1,0 -0,3 1,5 5,9
Stati Uniti 3,0 2,9 3,3 1,3 -0,4 2,4 47 2,5 0,0 2,5 0,5

Fonte: Commissione europea; Ocse

(a) La variazione del prodotto interno lordo & approssimativamente uguale alla somma delle variazioni dell'input di lavoro e della produttivita.
(b) I valori di occupazione ed esportazioni sono riferiti al periodo 1995-2004; I'indicatore di produttivita € approssimato dalla produttivita per occupato.

Per i Npm, la produttivita per occupato del periodo 2001-2004 & stimata.

(Npm) si sono avuti risultati simili o migliori rispetto al passato (Tavola 2.1).

Nel caso dell'Italia si rileva un quadro problematico in termini di competitivita ri-
spetto alle altre maggiori economie avanzate, pur nella debolezza della congiuntura
europea che caratterizza il periodo pitt recente. Infatti, il rallentamento della crescita
italiana si ¢ accompagnato alla stagnazione della produttivita e a un’evidente difficolta
sui mercati esteri, nonostante il modesto recupero dell’export nel 2004.

La stagnazione della produttivita riflette una fase di intensa trasformazione strut-
turale dell’economia italiana, solo in parte legata all'adattamento del sistema pro-
duttivo alle mutate condizioni del contesto internazionale. Rispetto a periodi prece-
denti di rallentamento della crescita e a confronto con 'andamento negli altri paesi,

Figura 2.2 - Valore aggiunto, occupazione e produttivita - Anni 1971-2004
(variazioni percentuali)
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Fonte: Istat, Conti economici nazionali
(a) Occupazione e produttivita sono calcolate per Unita di lavoro equivalenti a tempo pieno (Ula).
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la stagnazione della produttivita risulta associata alla continuazione della crescita oc-
cupazionale®. La crisi del 1992-93 aveva comportato un calo dell’occupazione di
quasi il 5 per cento nel periodo 1992-95 e un aumento della produttivita nell’ordi-
ne del 10 per cento, mentre nel periodo 2001-2004 'occupazione ¢ aumentata a un
ritmo dell’1,4 per cento annuo (Figura 2.2), spiegando per intero la crescita del Pil,
senza lasciare spazi per 'aumento di produttivita. Un percorso simile ha avuto la
Spagna, che presentava tassi d’attivitd e occupazione iniziali bassi come I'Italia, ma ha
beneficiato di una maggiore crescita del Pil. Lopposto ¢ invece avvenuto in Germa-
nia e Giappone — i due paesi pit simili al nostro per debolezza della crescita econo-
mica, ma che partivano da tassi di attivita superiori al 70 per cento — dove nello stes-
so periodo I'occupazione ¢ diminuita dello 0,2 e 0,3 per cento annuo rispettivamen-
te, e la produttivitad ¢ aumentata piu del Pil.

La crescita occupazionale del periodo 2001-2004, d’altronde, si ¢ accompa-
gnata a una ricomposizione settoriale del valore aggiunto pit intensa rispetto ai
quadrienni 1993-1996 ¢ 1997-2000, con una perdita molto accentuata di posti
di lavoro in quasi tutti i comparti della manifattura a vantaggio delle attivita dei
servizi’. Come mostra 'andamento dei contributi settoriali alla crescita di valore

Tavola 2.2 - Valore aggiunto, occupazione e produttivita - Anni 1993-2004 (a) (variazioni totali di periodo, contri-
buti settoriali alla variazione e composizioni percentuali)

Contributi alla variazione (punti percentuali) Composizioni  Produtti-
percentuali (c)  vita (d)

1993-1996 1997-2000 2001-2004

ATTIVITA ECONOMICHE
Valore Occupa- Produt-  Valore Occupa- Produt-  Valore Occupa- Produt- Valore Occupa-

aggiun- zione tivita aggiun-  zione tivita aggiun-  zione tivita aggiun- zione
to (b) to (b) to (b) to

Agricoltura, silvicoltura e pesca 0,1 -1,6 1,8 0,2 -0,9 1.1 0,0 -0,3 0,3 2,7 52 60,7
Industria in senso stretto 1,4 -1,0 2,4 1,7 0,3 1,4 -0,3 -0,2 -0,1 21,3 21,3 106,9
Costruzioni -0,3 -0,6 0,3 0,1 0,3 -0,2 0,6 1,0 -04 5,2 7.3 72,2
Commercio, riparazioni, alberghi e
ristoranti, trasporti e comunicazioni 1,8 -0,9 2,7 2,9 1,4 1,4 1,3 1,1 0,2 23,5 26,8 94,3
di cui: Poste e telecomunicazioni 0,3 -0,2 0,5 0,8 -0,0 0,8 0,5 -0,2 0,7 2,1 09 3236
Intermediazione monetaria e
finanziaria; attivita immobiliari e
imprenditoriali 2,2 0,4 1,8 3,0 21 0,9 1,5 19 -04 27,5 14,1 1757
di cui: Altre attivita professionali e
imprenditoriali 0,5 0,3 0,1 1,8 1,7 0,0 1,1 1,5 -05 84 8,7 87,3
Altre attivita dei servizi 0,4 0,1 0,3 0,8 0,5 0,4 1,3 0,7 0,6 19,9 25,3 74,3
Totale 5,6 -3,7 9,6 8,8 3,8 4,8 43 4,2 0,1 100,0 100,0 100,0

Fonte: Istat, Conti economici nazionali

(a) | valori delle variazioni totali in questa tavola sono leggermente diversi rispetto a quelli riportati nella tavola precedente, perché calcolati utilizzan-
do come misura dell'output il valore aggiunto settoriale al costo dei fattori al lordo dei servizi finanziari indirettamente imputati invece del Pil, e co-
me misura dell'input le unita di lavoro equivalenti a tempo pieno (Ula) invece delle persone occupate, stimate anch’esse nell'ambito dei conti eco-
nomici nazionali.

(b) La variazione percentuale del valore aggiunto corrisponde approssimativamente alla somma algebrica delle variazioni percentuali dell'occupazio-
ne e della produttivita.

(c) Il valore aggiunto e espresso in prezzi correnti (nel resto della tavola, a prezzi 1995).

(d) Livelli in percentuale della media dell'intera economia.

' Come si & messo in evidenza nel Rapporto annuale 2003, mentre la produttivitd per occupato pre-
senta negli ultimi anni un andamento negativo, il prodotto per ora lavorata rimane stazionario. I dati
recentemente pubblicati dall'Istat sulle ore effettivamente lavorate mostrano una tendenza alla ridu-
zione delle ore pro capite annue per occupato (vedi il riquadro “La stima delle ore effettivamente lavo-
rate” in questo capitolo).

% Un indice dell'intensita della ricomposizione settoriale & dato dalla semisomma delle variazioni
nelle quote di valore aggiunto. Questo indice, calcolato a livello di sottosezioni Ateco (30 branche),
da un valore pari a 2,0 nel periodo 1993-1996 ¢ aumentato a 2,3 nel quadriennio 1997-2000, e fino
a 2,7 per il quadriennio 2001-2004.
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aggiunto, occupazione e produttivitd (Tavola 2.2), questa ricomposizione ¢ anda-
ta di pari passo con lo spostamento dell’occupazione verso comparti dell’economia
a crescita lenta e a produttivita pitt bassa della media.
Lesempio pit rilevante di ricomposizione strutturale ¢ costituito dall’aggrega-
to delle altre attivitd professionali e imprenditoriali (cui afferiscono I'insieme delle
professioni liberali e attivita eterogenee di servizio alle imprese, alcune delle quali  Occupazione
a produttivitd molto bassa e stagnante), che nel periodo 2001-2004 ha contribui- 1 crescita nei settori
to alla crescita dell’occupazione per 1,5 punti percentuali (circa il 36 per cento del Zigg dgag;g "
totale), e alla diminuzione della produttivitd per mezzo punto percentuale. Le- p,oduﬁv,-té
spansione delle quote di valore aggiunto e occupazione in queste attivita dei servi-
zi ¢ in parte interpretabile come segno di convergenza verso le altre maggiori eco-
nomie avanzate, dove esse sono piu sviluppate®. Tuttavia, negli altri grandi paesi
europei e negli Stati Uniti sono progredite in misura superiore all'Italia anche al-
tre attivitd manifatturiere e dei servizi, caratterizzate da elevato livello e rapida cre-
scita della produttivita. Inoltre, secondo i dati aggiornati al 2002-2003, agli effet-
ti sfavorevoli della ricomposizione occupazionale si aggiunge, in Italia, una mino-
re crescita (o una maggiore diminuzione) della produttivita del lavoro rispetto agli
altri paesi, anche all'interno delle singole branche d’attivita.
In particolare, sulla competitivita internazionale dell’Italia ha inciso negativamen-
te la stagnazione della produttivita del lavoro nel settore manifatturiero, dove la di-
minuzione di valore aggiunto ¢ stata pitt ampia della contrazione occupazionale. Pur
in assenza di spinte rilevanti sulle retribuzioni, tutto cio si ¢ riflesso in un aumento re-
lativo del costo del lavoro per unita di prodotto (Clup), che approssima un apprezza-
mento del cambio reale, sia in generale, sia rispetto alle altre economie dell’Unione
monetaria (Figura 2.3). Quest'ultimo aspetto si collega alla performance esportatrice
dell'Italia, che risulta inferiore a quella media dell'Unione monetaria (Uem), soprat-

Figura 2.3 - Tassi di cambio reale nei principali paesi dell’'Uem rispetto al resto
dell’area dell’euro (a) - Anni 1990-2004 (costo del lavoro per unita di
prodotto del settore manifatturiero; numeri indice base 1999=100)

75
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= ===|talia-deflatore esportazioni === ===itg|ig - deflatore consumi

Fonte: Fondo monetario internazionale
(a) Per I'ltalia il tasso di cambio reale & rappresentato anche dai deflatori delle esportazioni e dei consumi.

* 1l peso produttivo e occupazionale delle altre attivita professionali e imprenditoriali, gia nel 2000
era intorno al 9 per cento in Francia, nel Regno Unito e in Germania. In Italia esso era tra il 6 e il 7
per cento, e si & avvicinato ai livelli dei nostri partner solo nel 2004.
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Dal 1996 si e ridotta
di oltre il 20 per cento

la quota italiana

sull’export mondiale

80

Anche a causa
del calo delle
esportazioni
nel tessile-
abbigliamento

tutto con riferimento agli scambi intra Ue.

Durante gli anni Novanta, la quota complessiva degli scambi italiani sui mercati
mondiali ¢ dapprima salita fino al picco del 4,7 per cento nel 1996, per poi diminui-
re con regolaritd fino al 3,9 per cento nel 2003 e al 3,7 per cento nel 2004, con una
perdita di valore potenziale di circa un quarto rispetto al 1996.

Su questa tendenza hanno senz’altro influito il recupero del tasso di cambio
della lira (il minimo lira/marco raggiunto nella primavera 1995 era di circa il 30
per cento inferiore alla paritd con I'euro), la successiva difficile convergenza nei
prezzi coi paesi pil virtuosi dell' Uem e, dalla seconda meta del 2001, 'apprezza-
mento dell’euro. D’altro canto, questi fenomeni non spiegano perché nel periodo
pili recente la performance esportatrice italiana sia stata debole anche a confronto
con gli altri partner dell'Unione monetaria, né sono sufficienti per comprendere
Perosione delle quote italiane sull’export mondiale dell’'ultimo decennio. Questa
erosione ha interessato quasi tutti i gruppi di prodotti, anche se con un impatto
differenziato tra i settori.

Al fine di approfondire la dinamica degli scambi commerciali italiani in relazione
alla specializzazione per prodotti, si prende in esame il periodo 1996-2002 (essendo il
2002 I'ultimo anno per il quale sono disponibili dati completi e sufficientemente det-
tagliati sulle esportazioni mondiali), raggruppando le merci secondo una tassonomia
che tiene conto delle prevalenti caratteristiche tecnologiche, produttive e di mercato”.
Questa distingue quattro macrosettori: tradizionali, a offerta specializzata, con rile-
vanti economie di scala, a elevata intensita di ricerca e sviluppo (Tavola 2.3). Inoltre,
la differenza di circa 20 punti percentuali tra 'andamento dell’export italiano (+0,4
per cento) e mondiale (+20,5 per cento) ¢ stata scomposta in maniera da distinguere
tra leffetto della specializzazione e quello del complesso di fattori che determinano la
capacita competitiva.

Il piti importante e ampio raggruppamento in termini di esportazioni per il no-
stro Paese ¢ quello delle produzioni tradizionali, che comprende le filiere tipiche
del made in Italy (alimentazione, abbigliamento, arredamento e prodotti in metal-
lo), pitt alcune industrie minori. Nel 1996 questo raggruppamento rappresentava
poco meno del 45 per cento delle esportazioni manifatturiere italiane (di cui il 16,0
per cento era costituito da prodotti dell'industria tessile e dell’abbigliamento). A li-
vello mondiale, il peso di questi prodotti era del 32 circa per cento (di cui I'8,8 per
cento dei prodotti tessili e dell’abbigliamento) e I'Italia deteneva una quota del 7,6
per cento (che raggiungeva quasi il 10 per cento nel tessile-abbigliamento). Nel
2002, il peso di questo raggruppamento era sceso di circa 2 punti percentuali nel-
la composizione delle esportazioni manifatturiere italiane e di 3,4 punti su scala
mondiale, con una riduzione della quota dell'Italia di circa un punto percentuale.
La contrazione in valore delle esportazioni nazionali nella filiera del tessile-abbi-
gliamento spiega, da sola, quasi interamente la riduzione del peso dell’aggregato
sull’export italiano, buona parte dell’erosione della quota nazionale sull’export
mondiale, e quasi la meta del differenziale di crescita tra le esportazioni italiane e
quelle mondiali nel settore delle produzioni tradizionali.

D’altronde, il complesso delle produzioni del made in Italy ¢ caratterizzato da un
livello tecnologico relativamente basso e da un’elevata intensita di lavoro. In ragione
di queste condizioni strutturali, il nostro sistema produttivo ha quindi subito uno
shock da globalizzazione di natura permanente in misura maggiore rispetto a tutte le
altre grandi economie avanzate, essendo tali produzioni anche le piti esposte alla con-
correnza di prezzo delle economie emergenti e in via di sviluppo, che dispongono di

4 Cfr. nel glossario la voce “Classificazione delle attivitd manifatturiere per intensitd tecnologica,
caratteristiche della produzione e dei mercati”.
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Tavola 2.3 - Struttura e dinamica delle esportazioni manifatturiere in Italia e nel mondo per attivita economica

- Anni 1996 e 2002

ATTIVITA ECONOMICHE (a)

Export Italia (comp. %)

Export Mondo (comp. %)

Quote ltalia % Mondo

1996 2002 1996 2002 1996 2002
Industria tradizionale 449 427 31,9 28,5 7,6 6,7
Tessile e abbigliamento 16,0 14,1 8,8 7,7 9,8 8,2
Economie di scala 22,3 23,0 28,9 29,7 4,2 3,5
Automobili 3,2 2,7 54 6,2 32 2,0
Offerta specializzata 22,4 21,7 15,5 14,4 7,7 6,7
Meccanica strumentale 16,9 15,8 8,9 7,5 10,3 9,4
Alta intensita di ricerca e sviluppo 10,4 12,6 23,7 27,3 2,4 2,1
Ict 55 5,0 16,6 18,4 1,8 1,2
Farmaceutica 1,8 3,7 1,7 3,0 556 54
Totale 100,0 100,0 100,0 100,0 54 4,5

Contributi alla var. quota Italia
(punti percentuali) (b)

Tassi di crescita (%)

Scomposizione della variazione
dell'export (c)

ATTIVITA ECONOMICHE (a) Effetto di Effetto di
. Di cui . . o

Complessivo competitivita Italia Mondo specializza- competitivita

zione (punti %) (punti %)

Industria tradizionale -0,50 -0,24 4,5 7,6 -5,8 -5,4
Tessile e abbigliamento -0,23 -0,12 -11,5 59 -2,3 -2,8
Economie di scala -0,17 -0,20 3,4 23,9 0,8 -4,6
Automobili -0,05 -0,08 -15,1 38,2 0,6 -1,7
Offerta specializzata -0,23 -0,15 -2,6 12,3 -1,8 -3,3
Meccanica strumentale -0,20 -0,06 -6,0 2,6 -3,0 -1,5
Alta intensita di ricerca e sviluppo 0,01 -0,08 22,0 39,0 1,9 -1,8
Ict -0,08 -0,11 -9,9 33,4 0,7 -2,4
Farmaceutica 0,07 0,00 108,6 112,8 1,6 -0,1
Totale -0,89 -0,68 0,4 20,5 -4,9 -15,1

Fonte: Elaborazione su dati United nations conference on trade and development

(a) Laggregazione delle attivita economiche proposta deriva dalla tassonomia di Pavitt, che intreccia aspetti di natura tecnologica con caratteristiche
della produzione e della domanda. Cfr. nel glossario la voce “Classificazione delle attivita manifatturiere per intensita tecnologica, caratteristiche

della produzione e dei mercati”.

(b) I contributi alla variazione della quota dell’ltalia sull'export mondiale spiegano quanta parte di questa sia attribuibile ai singoli aggregati. In simboli, il
contributo complessivo & ottenuto come [(Quota ltalia 2002) x (Comp. % export mondo 2002)] - [(Quote Italia 1996) x (Comp. % export mondo 1996)];
la componente di competitivita € enucleata per differenza tra il contributo complessivo e quello della componente che descrive la specializzazione
(non riportata nella tavola), a sua volta calcolata come [(Comp. % export mondo 2002) - (Comp. % export mondo 1996)] x (Quote ltalia 1996).

(c) La variazione percentuale complessiva (in valore, computata a partire da dati in dollari a prezzi correnti) delle esportazioni italiane tra il 1996 e il
2002, nelle ultime colonne € scomposta utilizzando una metodologia propria dell'analisi shift-share, come somma tra 'andamento delle esporta-
zioni a livello mondiale nello stesso periodo, e due addendi che rappresentano, rispettivamente, I'effetto dell’evoluzione delle quote dei singoli
aggregati a livello mondiale (cioé la differenza tra la variazione dell’export per 'aggregato i-mo e per il totale della manifattura a livello mondiale)
e l'effetto dell’evoluzione relativa dell’export italiano in ciascun aggregato (cioé la differenza tra la crescita dell’export nel’aggregato i-mo in Italia
e a livello mondiale), entrambe ponderate moltiplicandole per la quota dell’laggregato i-mo sull’export italiano del 1996. In altri termini, si suppo-
ne che la performance esportatrice sia la risultante dell’'andamento del commercio mondiale, dell’influenza della specializzazione relativa in set-
tori le cui esportazioni sono aumentate piu 0 meno velocemente della media e della capacita competitiva dell'industria nazionale nei singoli set-

tori (il cosiddetto “effetto paese”, che incorpora residualmente tutti gli elementi non inclusi nella specializzazione iniziale).

vantaggi comparati incolmabili sul piano del costo del lavoro®. Infatti, I'andamento
delle esportazioni di produzioni tradizionali ha contribuito per ben mezzo punto per-
centuale su un totale di 0,9 alla riduzione della quota italiana sull’export manifattu-
riero mondiale; inoltre, dalla scomposizione del differenziale Italia-Mondo, emerge
che il contributo di queste industrie spiega abbondantemente I'impatto negativo del-
la specializzazione (5,8 punti percentuali su un totale di 4,9).

Nell’ultimo decennio, il ridimensionamento delle quote di mercato del made

1l complesso delle filiere del vestire-abitare (tessile e abbigliamento, arredamento e articoli per la casa,
oreficeria) nel 1996 rappresentava oltre il 31 per cento del valore delle esportazioni manifatturiere (il 37
per cento, includendo anche i prodotti della lavorazione del metallo), e I'Italia deteneva una quota del 12
per cento sul commercio internazionale di questi prodotti (tra due e tre volte quella per il complesso della
manifattura). Nel 2002 il peso delle produzioni del made in Italy era sceso al 29 per cento dell’export nazio-
nale (il 34,8 comprendendo i prodotti in metallo), e a meno del 10 per cento del totale mondiale per que-
sti settori che, nel contempo, hanno visto diminuire il loro peso sul valore delle esportazioni mondiali dal
16,9 al 15,8 per cento.
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in Italy ha determinato una drastica selezione delle imprese operanti in questi
settori e avviato una loro riorganizzazione, attuata attraverso la delocalizzazione
delle produzioni e il presidio delle fasce di mercato a maggior valore aggiunto. E
il caso dell'abbigliamento, dove nel 2002 le esportazioni italiane presentavano
un valore medio unitario di 4,8 volte superiore a quello mondiale e avevano rea-
lizzato una crescita del 33 per cento annuo nel quinquennio precedente. Benché
'aumento dei valori medi unitari abbia contenuto gli effetti negativi della persi-
stente specializzazione italiana in queste produzioni, il made in Italy ha comun-
que contribuito all’erosione della quota italiana per 0,26 punti percentuali, qua-
le differenza tra una variazione complessiva di 0,5 punti e una perdita di com-
petitivita di 0,24 punti (su un totale di 0,9 punti).

Levoluzione della domanda mondiale ha parzialmente penalizzato anche le
industrie a offerta specializzata, e in particolare il settore delle macchine e ap-
parecchi meccanici, che rappresenta circa il 16 per cento dell’export manifattu-
riero italiano e il 7,5 a livello mondiale, e di cui I'Italia ¢ tra i maggiori espor-
tatori mondiali, con una quota intorno al 10 per cento. La diminuzione della
quota sull’export mondiale per I'aggregato — di un punto percentuale tra 1996
e 2002 — infatti, ¢ quasi interamente spiegata dal sottoinsieme della meccanica
strumentale. In questo caso, le esportazioni mondiali in valore (in dollari cor-
renti) dopo il 1996 hanno segnato il passo, prima per la crisi asiatica (1997-98)
e poi, dalla seconda meta del 2000, per la forte correlazione della domanda di
questi prodotti col ciclo sfavorevole degli investimenti. Sull’export italiano nel-
la meccanica strumentale ha quindi influito negativamente soprattutto I'effet-
to di specializzazione. Tuttavia, come mostra il valore negativo dell’effetto di
competitivitd, anche la quota di settore italiana ¢ calata per diversi anni, ini-
zialmente a vantaggio soprattutto dell'industria degli Stati Uniti, mentre nel
periodo pil recente le imprese hanno iniziato a subire la concorrenza dei paesi
emergenti asiatici. Candamento delle esportazioni in questo settore, e soprat-
tutto nelle altre industrie a offerta specializzata, ha quindi risentito anche di al-
tri elementi (cambio, adeguatezza dei prodotti all’evoluzione della domanda),
sintetizzati nell’effetto di competitivita.

La perdita di quote ha riguardato in misura comparativamente piu cospicua
le industrie caratterizzate da economie di scala, e ancora di pit quelle a elevata
intensita di ricerca e sviluppo (R&S). Per queste ultime, in particolare, I'anda-
mento della domanda mondiale ¢ stato complessivamente favorevole, e quindi
la mancata crescita delle esportazioni italiane ¢ da attribuirsi esclusivamente a
una perdita di competitivita.

La perdita di competitivita ¢ stata in assoluto piu rilevante (4,6 punti per-
centuali su 15,1) nelle produzioni delle industrie caratterizzate da economie di
scala — chimica, gomma e plastica, metalmeccanica — che rappresentano il
22-23 per cento dell’export manifatturiero italiano e quasi il 30 per cento di
quello mondiale, con una crescita del valore in dollari correnti nel periodo
1996-2002 di circa il 24 per cento a livello mondiale, ma solo del 3,4 per cen-
to nel caso dell'Italia. Nell’ambito di questo aggregato, la differenza di perfor-
mance dell’Italia rispetto alle altre grandi economie europee ¢ particolarmente
evidente nel caso dei prodotti dell’industria automobilistica. Anche in ragione
dei rilevanti e crescenti scambi intraindustriali, le autovetture costituiscono a
tutt’oggi la prima singola voce nell’export mondiale, con una quota crescente
sul commercio di prodotti manifatturieri (dal 3,4 per cento nel 1980 al 6,2 per
cento nel 2002). La differenza tra 'andamento dell’export italiano e quello
mondiale ¢ rilevante anche rispetto ai grandi paesi europei. In particolare, se si
considera il periodo 1999-2003 (durante il quale non si ¢ avuto Ieffetto nega-
tivo del cambio euro/dollaro), le esportazioni di automobili sono salite del 34
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per cento a livello mondiale, ma del 39 per cento in Spagna, del 47 per cento
in Germania, del 56 per cento in Francia e appena del 18 per cento in Italia.
Laggregato delle industrie ad alta intensita di R&S ¢ quello per il quale il si-
stema delle imprese italiane risente maggiormente della sua debolezza sul terre-
no dell’economia della conoscenza. Questa carenza specifica ha limitato le pos-
sibilita di espansione dell’export, considerando che i prodotti di queste indu-
strie hanno visto crescere il proprio peso nel commercio internazionale mani-
fatturiero da meno del 20 per cento nel 1990, a circa il 27 per cento nel 2002,
con un aumento del valore in dollari correnti di circa il 40 per cento tra il 1996
e il 2002. In Italia, invece, questo aggregato rappresentava appena il 12,6 per
cento dell’export nel 2002, con una crescita di poco superiore al 20 per cento
tra il 1996 e il 2002: un risultato ottimo a confronto con la stagnazione mo-
strata dal resto dell'industria nazionale, ma che rappresenta appena la meta del-
la crescita dell’export di questi prodotti a livello mondiale. Su questo risultato
modesto ha influito in negativo la componente Ict, che da sola ha contribuito
per quasi il 30 per cento alla crescita dell’export manifatturiero mondiale nel
periodo considerato, e in cui I'Italia nel 2002 deteneva una quota pari ad appe-
na I’1,2 per cento (in discesa dal gia modesto 1,8 per cento del 1996). Un’area
di relativo successo ¢ invece quella dei prodotti della chimica farmaceutica, la
cui performance spiega buona parte della crescita dell’export nazionale nell’ag-
gregato: tra il 1996 e il 2002 le esportazioni del comparto sono pit che rad-
doppiate a livello mondiale, raggiungendo una quota del 3 per cento sul totale
dell’export manifatturiero. Lltalia ha seguito da presso questi sviluppi (+90 per
cento), mantenendo una quota sul mercato mondiale intorno al 5,5 per cento.
Nel complesso, dunque, la debole performance esportatrice italiana nell’ul-
timo decennio, oltre che alla sfavorevole specializzazione iniziale, appare di-
pendere anche — in larga misura — dalla scarsa capacita del sistema delle impre-

Figura 2.4 - Evoluzione dei piu importanti raggruppamenti di prodotti in valore,
fino al 50 per cento del valore dell’export manufatturiero nel 1996 nel
mondo e in Italia - Anni 1990-2003 (a) (quote percentuali sul totale delle
esportazioni)
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Fonte: Elaborazione su dati United nations conference on trade and development
(a) Secondo la classificazione Sitc Rev. 2 - Totale export manifatturiero: 201 gruppi di prodotti; 50 per cento
Italia: 27 gruppi; 50 per cento Mondo: 29 gruppi.
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La recente pubblicazione dei dati sulle ore efferti-
vamente lavorate secondo le definizioni adottate dal-
la contabilita nazionale consente di completare il
quadro informativo relativo al contributo del fatrore
lavoro alla crescita produttiva e di disporre di una ba-
se pin solida per il calcolo degli indicatori di produt-
tivita. 1] lavoro di produzione delle stime si inqua&z’m
in un progetto pii ampio mirato a fornire, nei prossi-
mi mesi, un insieme di statistiche coerenti a cadenza
annuale e trimestrale, e confrontabili a livello inter-
nazionale. Le stime si riferiscono alle ore effettiva-
mente lavorate, retribuite e non retribuite (comprese
anche le ore di lavoro svolte in aggiunta al normale
orario di lavoro), effettuate da lavoratori dipendenti e
indipendenti, purché finalizzate alla produzione del
redeito. Sono escluse dal computo le ore retribuite ma
non lavorate (per ferie, festivita soppresse, malattia,
riduzione di orario per assenteismo, permessi e altro),
cosi come tutte le ore svolte in attivita che, secondo gli
schemi della contabilita nazionale, non vanno consi-
derate ai fini del calcolo del Pil.

1l monte ore é ottenuto moltiplicando il numero
delle posizioni lavorative (cioé il totale dei posti di
lavoro ricoperti dalle persone occupate) per una sti-
ma del numero medio annuo di ore lavorate per po-
sizione lavorativa (pro capite di ore lavorate); que-
stultima é stata derivata direttamente dalle indagi-
ni statistiche che misurano tale fenomeno.

Informazioni sulla durata del tempo di lavoro
settimanale elo annuale possono essere ottenute dai
lavoratori stessi, mediante indagini statistiche rivol-
te alle famiglie, o dai loro datori di lavoro, tramite
indagini rivolte alle imprese. Dalle prime é possibi-

1993-2003 (indici base 1993=100)
104 -

102 +
100 ~
98 -

96

94 T T

Figura 2.5 - Ore pro capite annue effettivamente lavorate per occupato e posizione lavorativa

La stima delle ore effettivamente lavorate

le rilevare il pro capite delle ore lavorate da un occu-
pato nell attivita lavorativa principale e distinta-
mente in quella secondaria; dalle seconde il valore
pro capite delle ore eﬁ%mmmmte lavorate per posi-
zione lavorativa (Job)

Nell'ottica della contabilitia nazionale, presenta-
re le stime in termini di numero medio pro capite di
ore lavorate per posizione lavorativa é considerato
pits corretto che misurare l'impegno orario di ciascu-
na persona occupata. Questultimo indicatore, é si-
gnificativo soltanto se misurato per lintera econo-
mia; non apporta alcuna informazione, invece, a li-
vello di settore di attivita economica poiché al mon-
te ore lavorate, stimato in un certo settore di attivita
0 in una determinata posizione nella professione,
non é detto che abbiano contribuito gli occupati ri-
levati in quello stesso settore.

1l pro capite medio annuo di ore lavorate calcolato
per persona occupata é nettamente superiore a quello
stimato per posizione lavorativa. Nel 2003 ogni occu-
pato lavora 1.810 ore lanno, mentre lintensita di la-
voro corrispondente a ciascuna posizione lavorativa é
pari a 1.426 ore; nel 1993 i pro capite risultavano ri-
spettivamente 1.885 e 1.433 ore (Figura 2.5).

[ pro capite orari per posizione lavorativa e per
occupato, se calcolati per le sole attivita produttive
non agricole, si presentano alquanto diversi; in par-
ticolare, nel 2003 il pro capite per occupato risulta
pari a 1.770 ore annue, quindi pin basso di circa
40 ore rispetto a quello calcolato per l'economia nel
suo complesso, mentre il pro capite per posizione la-
vorativa é pin alto del precedente di 92 ore, rag-
giungendo le 1.519 ore annue.

- Anni

1993 1994 1995 1996 1997

Per posizione
Fonte: Istat, Conti economici nazionali

1993 al 2003. Roma: Istat, 2005. (Statistiche in breve).

1998

1999 2000 2001 2002 2003

Per occupato

® Per la metodologia e le fonti utilizzate si veda: Istat. Le ore lavorate per la produzione del Pil: una prima stima dal
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1 pro capite delle ore effettivamente lavorate, calco-
lati settorialmente, risentono principalmente dellim-
portanza che assumono le posizioni lavorative plurime
nelle diverse attivita economiche. Nel 2003, ad esem-
pio, in agricoltura sono state lavorate mediamente 762
ore, circa la meta di quelle effettuate nell'industria e
nei servizi, dove si osservano valori rispettivamente pa-
ria 1.673 e 1.460 ore pro capite. La riduzione delle
ore lavorate annue é una tendenza comune a tutti e tre
i macrosettori, dato che nel 1993 si registravano ri-
spettivamente 796 ore pro capite nel settore agricolo,
1.689 ore nell'industria e 1.527 ore nei servizi.

Se si analizzano i pro capite distintamente per ti-
pologia occupazionale (Figura 2.6), risulta ancora
una volta evidente la diversa influenza delle posizio-
ni lavorative plurime, caratterizzate normalmente da
pro capite di ore lavorate sensibilmente pin bassi ri-
spetto a quelli relativi alle posizioni lavorative princi-
pali. 1l diverso livello dei pro capite registrato per le
posizioni lavorative, notevolmente inferiore a quello

dei lavoratori dipendenti, si spiega dunque con la for-
te incidenza che le posizioni lavorative secondarie
hanno, soprattutto nel settore agricolo, in questa tipo-
logia occupazionale. Ma se tale differenza, all’inizio
degli anni Novanta, si attestava attorno alle 200 ore,
essa & venuta nel corso degli anni progressivamente ri-
ducendosi (160 nel 2003). Mentre, infatti, i valori
pro capite delle posizioni alle dipendenze mostrano
una dinamica tendenzialmente calante, per quelli re-
lativi agli indipendenti, caratterizzati da fluttuazio-
ni piix accentuate, si osserva nel periodo una crescita,
sia pur contenuta. Gli ultimi anni vedono l'affermar-
si sul mercato del lavoro di tipologie occupazionali ca-
ratterizzate da una maggiore flessibilita ¢ da un di-
verso apporto in termini di ore di lavoro su base an-
nua. A fronte di unoccupazione che, negli anni
2001-2003, mostra una dinamica caratterizzata da
tassi di crescita costantemente superiori a quelli del
Pil, il monte ore lavorate registra invece un'evoluzio-
ne sensibilmente piir contenuta (Tavola 2.4).

Figura 2.6 - Ore pro capite annue effettivamente lavorate (a) per tipologia occupazionale - Anni 1993-

2003 (indici base 1993=100)
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Fonte: Istat, Conti economici nazionali
(a) Per posizione lavorativa.

1999 2000 2001 2002 2003

e |ndipendenti

Tavola 2.4 - Occupati, monte ore effettivamente lavorate, Pil a prezzi costanti - Anni 1993-2003

(valori assoluti e variazioni percentuali)

Valori assoluti

Variazioni % rispetto all'anno precedente

ANNI Occupati Monte ore Pil a prezzi Occupati Monte ore Pil a prezzi

lavorate costanti lavorate costanti
1993 22.349 42.140.744 877.460 - - -
1994 22.017 41.426.724 896.830 -1,5 -1,7 2,2
1995 21.992 41.254.742 923.052 -0,1 -0,4 2,9
1996 22.131 41.653.300 933.142 0,6 1,0 1,1
1997 22.215 41.509.376 952.050 0,4 -0,3 2,0
1998 22.448 42.261.372 969.130 1,0 1,8 1,8
1999 22.687 42.610.242 985.253 1,1 0,8 1,7
2000 23.128 42.910.845 1.015.077 1,9 0,7 3,0
2001 23.582 43.641.177 1.032.985 2,0 1,7 1,8
2002 24.009 43.876.727 1.036.701 1,8 0,5 0,4
2003 24.286 43.960.225 1.039.367 1,2 0,2 0,3

Fonte: Istat, Conti economici nazionali
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della competitivita

se di coghere appieno gli sv1Iupp1 pitt promettenti del commercio internazio-
nale. Cio ¢ messo chiaramente in evidenza anche attraverso il confronto tra le
quote di esportazione dei principali prodotti per I'Italia e per il commercio
mondiale’ (Figura 2.4). Il peso dei prodotti piu rilevanti nell’export italiano &
leggermente salito a livello mondiale. Invece, il peso dei prodotti piu rilevanti
nell’export mondiale, che ¢ salito dal 47,3 al 54,3 per cento tra il 1990 e il
2002, per 'Italia ¢ rimasto sostanzialmente invariato, il che ha determinato un
ampliamento della “forbice” tra 'andamento mondiale e quello italiano.

Le considerazioni fin qui svolte si riferiscono a un arco temporale che per
I'Ttalia ¢ caratterizzato da una transizione difficile verso nuovi assetti nella divi-
sione del lavoro e nel commercio internazionale, e da un parallelo (e in parte
conseguente) cambiamento strutturale del sistema economico. Questa combi-
nazione ha prodotto un aumento dell’occupazione, che non ha avuto effetti po-
sitivi sulla produttivita e, in ultima istanza, sulla capacita di creare ricchezza.

Al tempo stesso, i segnali critici che emergono dall’analisi della performance
commerciale rimandano a una relativa debolezza della posizione italiana nell’e-
conomia della conoscenza, che costituisce un sostegno decisivo per il sistema
delle imprese nella competizione internazionale.

2.2.2 L’evoluzione dell’economia della conoscenza nell’Unione europea

Il rallentamento nella crescita dell’economia europea durante gli ultimi anni ha re-
so pressante I'esigenza di rafforzare la capacita competitiva dei paesi dell’'Unione eu-
ropea nel contesto internazionale e di accelerare il processo definito a Lisbona nel
2000 dal Consiglio europeo per sviluppare I'economia basata sulla conoscenza. Ne
consegue la crescente attenzione sugli indicatori statistici in grado di misurare — sia
pure con approssimazione — i progressi dell’'Unione europea verso questo obiettivo.

Il cosiddetto processo di Lisbona si concentra sul rafforzamento di tre attivita chia-
ve per la crescita e la competitivitd: ricerca, istruzione e innovazione. Da qui il co-
stante incoraggiamento ai paesi membri per incrementare gli investimenti in capitale
umano, in ricerca e sviluppo (R&S), e in progresso tecnologico e innovazione, al fine
di sviluppare la produttivita dei sistemi economici europei e, conseguentemente, i
processi di crescita. Per valutare I'evoluzione dei paesi dell’ Unione europea verso I'e-
conomia della conoscenza ¢, quindi, essenziale conoscere il livello e la dinamica degli
investimenti in queste attivita chiave, cosi come confrontare le performance dei paesi
europei tra loro e rispetto a Stati Un1t1 e Giappone.

Le pili recenti analisi quantltatlve concentrate in pochi obiettivi-chiave, mostra-
no il ritardo della Ue25 nel raggiungimento dei livelli di performance e di investi-
menti degli Stati Uniti relativamente all’economia della conoscenza. Viene, d’altron-
de, frequentemente segnalato che alcuni paesi europei — in particolare quelli nordici
— superano invece nettamente gli standard statunitensi riguardo agli investimenti in
R&:S, ai livelli di istruzione e alla diffusione dell’innovazione.

Tra i pochi punti di forza dell'Unione europea, nel suo complesso, vi ¢ il siste-
ma formativo e, in particolare, la capacita di preparare personale di elevata quali-
ficazione (anche nelle discipline scientifiche e tecnologiche) per un potenziale uti-

" Intendendo per “prodotti principali” i raggruppamenti della classificazione Sitc con le pit alte
quote dell’export manifatturiero, in cui si concentrava il 50 per cento del totale nel 1996. Per I'Italia,
la quota del 50 per cento ¢ stata raggiunta dalla somma dei primi 27 raggruppamenti, mentre per il
Mondo dai primi 29 (su un totale di 239 raggruppamenti).

® Consiglio e Commissione europea. Istruzione e formazione 2010. Lurgenza delle riforme per la riu-
scita della strategia di Lisbona. Bruxelles: EC, 2003. Commissione europea. European Innovation
Scoreboard 2004. Bruxelles: EC, 2004. Commissione europea DG/RTD, Towards a European Research
Area: Science, Technology and Innovation. Key Figures 2003-2004. Lussemburgo: EC, 2003.
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lizzo nel settore della ricerca. D’altra parte, questo potenziale non appare suffi-
cientemente sfruttato, in particolare dal settore privato, e restano significativi i li-
miti europei nella produzione scientifica e, soprattutto, nella capacita di sviluppo
e diffusione delle tecnologie avanzate.

Lindicatore correntemente utilizzato per misurare lo sforzo complessivo per la
creazione di nuova conoscenza ¢ I'incidenza della spesa totale per R&S sul pro-
dotto interno lordo. Nel 2002 tale quota per la Ue25 ha toccato '1,93 per cento,
un dato che va interpretato in relazione al 2,64 per cento degli Stati Uniti e al 3,12
per cento del Giappone. Confermare 'obiettivo del 3 per cento entro il 2010 si-
gnificherebbe quindi, a parita di Pil, incrementare la spesa per R&S del 50 per
cento nei prossimi cinque anni (Tavola 2.5).

Allinterno della Ue25 il quadro si presenta piuttosto differenziato, con paesi che
hanno gia ampiamente superato I'obiettivo comune e altri che ne sono molto lonta-
ni. La maggior parte dei Nuovi paesi membri mostra, infatti, valori della spesa per
R&S sul Pil inferiori all'l per cento, con 'eccezione di Slovenia e Repubblica Ceca
che, rispettivamente con I'1,53 per cento e I'1,22 per cento, nel 2002 superano ['Ita-
lia (1,16 per cento). Tra i paesi della Uel5, Grecia, Portogallo, Spagna e Italia restano
quelli con livelli di spesa inferiori all'1,5 per cento del Pil nel 2002.

Un tema di crescente rilevanza a livello europeo ¢ quello del ruolo svolto dal set-
tore privato, in primo luogo dalle imprese, nel finanziamento e nello svolgimento del-
le attivita di ricerca. Lobiettivo fissato dal processo di Lisbona ¢ che, entro il 2010, due

Tavola 2.5 - Spesa per R&S e per istruzione nei paesi dell’'Unione europea, in Giappone e
negli Stati Uniti - Anno 2002 (incidenza percentuale sul prodotto interno lordo)

Spesa per ricerca e sviluppo intra-muros Spesa per istruzione

Spesa totale Quota Spesa pubblica Spese del settore
PAESI (pubblica e privata) sostenuta dal privato per le
Incidenza % Variazione % Settore privato  |ncidenza % Variazione % istituzioni educative
sul Pl 2002/1998 sul Pil 2002/1998 (incidenza % sul Pil)
Italia 1,2 8,4 49,0 4,8 1,1 0,4
Austria 2,2 23,0 57 -1,7 0,4
Belgio 2,2 17,9 75,0 6,3 0,4
Cipro 0,3 39,1 28,0 6,8 18,4 1,5
Danimarca 2,5 22,3 70,0 8,5 23 0,3
Estonia 0,8 29,3 35,0 57 0,5
Finlandia 3,5 20,1 70,0 6,4 1,6 0,1
Francia 2,3 4.1 65,0 5,8 24 0,5
Germania 2,5 9,5 69,0 4.8 -0,2 0,9
Grecia 0,6 -4,5 33,0 4,0 14,1 0,2
Irlanda 1,1 -12,8 69,0 4,3 -11,3 0,3
Lettonia 0,4 2,4 40,0 58 -7,5 0,7

Lituania 0,7 21,8 16,0 5,9 -1,2
Lussemburgo 1,7 4.0
Malta 4,5 -4,8 0,6
Paesi Bassi 1,9 -2,6 59,0 51 58 0,5
Polonia 0,6 -13,2 22,0 5,6 10 0,7
Portogallo 0,8 6,7 43,0 58 3,7 0,1
Regno Unito 1,9 3,3 69,0 53 9,6 0,9
Repubblica Ceca 1,2 5,2 61,0 4.4 12,2 0,2
Slovacchia 0,6 -26,6 64,0 4,4 -3,5 0,2
Slovenia 1,5 10,1 61,0 6,0 - 0,9
Spagna 1,0 15,7 54,0 4.4 -11 0,6
Svezia 43 18,0 78,0 7,7 -0,6 0,2
Ungheria 1,0 50,0 35,0 55 20,8 0,6
Ue25 1,9 6,0 65,0 5,2 4,0 0,6
Ue15 2,0 7,0 65,0 5,2 3,6 0,6
Uem 1,9 4,9 63,0 51 1,6 0,5
Giappone 3,1 5,8 74,0 3,6 4,3 1,2
Stati Uniti 2,6 1,9 75,0 54 9,2 1,9

Fonte: Eurostat; Ocse

Europa in ritardo
su Usa e Giappone
nella spesa per R&S
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Italia sotto la media
Ue25 nella spesa
privata per R&S

Soltanto Finlandia,
Paesi Bassi e Svezia
tengono testa agli Usa
nei brevetti high-tech
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terzi della spesa per R&S siano sostenuti dal settore privato. Per la Ue25 tale obiettivo
sembra sostanzialmente raggiunto gia nel 2002, con una percentuale del 65 per cento,
anche se continua a esistere un dislivello strutturale con Stati Uniti e Giappone, dove il
contributo alla spesa totale per R&S del settore privato ¢ del 75 per cento circa. Diffe-
renze maggiori sussistono all'interno dell'Unione europea: in alcuni paesi la percentua-
le della spesa privata per R&S sul totale supera il 70 per cento (Svezia, Belgio, Dani-
marca e Finlandia); in altri ¢ inferiore al 40 per cento (Lituania, Polonia, Cipro, Gre-
cia, Estonia). Il ruolo delle imprese italiane nel sostenere la R&S totale (49 per cento)
¢ significativamente inferiore alla media Ue e dovrebbe aumentare di circa 17 punti
percentuali per raggiungere i traguardi del 2010.

Per valutare la produttivita della ricerca sono generalmente utilizzate le statisti-
che sulle pubblicazioni scientifiche (che segnalano I'emergere di risultati originali
nei vari campi), e le statistiche sui brevetti (che misurano la quantita di invenzioni
registrate nei singoli paesi in determinati campi tecnologici). Questo secondo indi-
catore costituisce una misura dell’utilizzabilita dei risultati delle attivita di ricerca,
quindi, del loro valore economico.

Lattivita di brevettazione nei settori high-tech presso I'Ufficio europeo dei bre-
vetti offre un'indicazione piuttosto negativa della capacita dell'Unione europea di
tenere il passo con gli Stati Uniti (Figura 2.7).

In termini di risultati delle attivita di ricerca, almeno per quanto riguarda i set-
tori a tecnologia avanzata, la capacita produttiva statunitense nel 2002 ¢ quasi
doppia di quella della Ue25. I paesi dell'Unione si possono distinguere in tre
gruppi: il primo, comprendente Finlandia, Paesi Bassi e Svezia, ha prodotto un
numero elevatissimo di brevetti grazie alla rilevanza degli investimenti in R&S
(con I'eccezione dei Paesi Bassi che investono in R&S meno della media Ue25),
alla forte presenza di imprese operanti in settori tecnologicamente avanzati e a
una netta propensione alla protezione del capitale intellettuale mediante la bre-
vettazione. I maggiori paesi europei sono, invece, compresi in un secondo grup-
po che mostra livelli di brevettazione high-tech in linea con la media europea (an-
che se Germania e Danimarca sono piu vicini al livello statunitense che a quello
europeo). Il terzo gruppo comprende i Nuovi paesi membri e quelli con pit ri-
dotti investimenti in R&S (come Italia, Spagna, Grecia e Portogallo). Per questi
paesi viene confermata una stretta relazione tra livelli di input e output delle atti-
vita di ricerca, anche se la loro struttura industriale e la limitata diffusione dello
strumento brevettuale penalizzano ulteriormente i risultati in termini di numero
di brevetti high-tech registrati. Nel periodo 1998-2002, emerge, tuttavia, con
chiarezza un processo di recupero da parte dei paesi piu arretrati.

Proprio la definizione del processo di Lisbona ha reso chiaro che la competi-
zione tra Unione europea e Stati Uniti nel contesto dell’economia della cono-
scenza non pud essere limitata al settore della ricerca. Il miglioramento nella qua-
litd del capitale umano rappresenta, infatti, un fattore di crescente rilevanza, sia
per rafforzare il sistema scientifico e tecnologico europeo, sia per sfruttare appie-
no le opportunita offerte dalla diffusione e dall’uso di beni e processi a elevata in-
tensita di conoscenza.

Non casualmente, i maggiori sforzi di attuazione del programma definito a Li-
sbona sono stati orientati al rafforzamento del sistema europeo dell’istruzione e del-
la formazione, mediante interventi di contrasto agli abbandoni scolastici, la promo-
zione della formazione continua, il sostegno alla mobilita degli studenti e, pit1 in ge-
nerale, 'adattamento del sistema formativo. Secondo una stima della Commissione
europea, nell’attuale contesto economico, innalzare di un anno di studio il livello
medio di istruzione della popolazione determina un aumento del tasso di crescita a
breve termine del 5 per cento e del 2,5 per cento di quello a lungo termine®.

° Commissione europea. Investire efficientemente nell istruzione e nella formazione: un imperativo per
[’Europa. Bruxelles: EC, 2003.
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Figura 2.7 - Brevetti high-tech depositati nei paesi dell’Unione europea, in Giappone e negli Stati Uniti -
Anno 2002 (valori per milione di abitanti e variazioni percentuali 2002/1998)
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Il principale indicatore dell'impegno dei singoli paesi nel campo dell’istruzione
¢ rappresentato dall’'incidenza della spesa pubblica per istruzione sul Pil (Tavola
2.5). In questo campo la Ue25 appare molto vicina agli Stati Uniti (rispettiva-
mente 5,2 e 5,4 per cento). Anche nel settore dell’istruzione emerge una supre-
mazia dei paesi del Nord Europa, che investono in tale settore quote assai elevate
del Pil; nel 2002 la distanza va dal 4 per cento di Grecia e Lussemburgo all’8,5 per
cento della Danimarca. Lltalia, con un valore del 4,8 per cento, si situa al di sot-
to della media Ue25 (5,2 per cento). Riguardo alle variazioni di tale indicatore nel
periodo 1998-2002, si pud osservare una sua sostanziale stabilitd nei paesi gia
membri della Uel5. Tra i Nuovi paesi membri, invece, alcuni hanno sofferto di
una riduzione della spesa per istruzione rispetto ai livelli acquisiti precedentemen-
te al 1998 (Slovacchia, Lettonia, Malta ed Estonia), mentre altri sono in piena ri-
presa nel tentativo di raggiungere i piu elevati standard europei (Ungheria, Cipro
e Repubblica Ceca).

Per valutare 'impatto della spesa per istruzione a livello nazionale, possono es-
sere utilizzati diversi indicatori di output del sistema formativo. Nella prospettiva
dello sviluppo di una economia della conoscenza, appare significativo il livello di
qualificazione della popolazione che si affaccia sul mercato del lavoro. A tale fine,
la Commissione europea ha inserito tra gli indicatori strutturali utilizzati per il
monitoraggio delle politiche in atto, la “percentuale di popolazione nella classe di
eta 20-24 anni con almeno un diploma di scuola media superiore” (Figura 2.8). Si
tratta di un gruppo di popolazione composto da giovani appena entrati sul mer-
cato del lavoro oppure impegnati in studi di livello universitario.

Nel 2004, si riconfermano le grandi differenze che caratterizzano i paesi del-
'Unione europea: in Slovacchia e nella Repubblica Ceca la percentuale di giovani
diplomati supera il 90 per cento, mentre in Portogallo resta al di sotto del 50 per
cento. La media dell'Ue25 ¢ pari al 76,4 per cento, con livelli assai elevati nei pae-
si nordici e in molti dei Nuovi paesi membri. Un dato comparabile per gli Stati
Uniti (calcolato dall’Ocse con riferimento al 2002) indica una percentuale di gio-
vani con livello di istruzione secondaria superiore pari a circa I'87 per cento, ovve-
ro dieci punti in pit rispetto alla media Ue25.

Sulla base di un confronto tra i paesi dell’'Unione europea, appare evidente
che a un dato livello di spesa per istruzione non corrisponde necessariamente
un output dello stesso livello (pur dovendo rilevare che, in questo caso, 'aspet-
to qualitativo, che non viene considerato, ¢ altrettanto importante di quello
quantitativo). Tranne casi come Svezia, Slovenia o Lituania, non ¢ infatti chia-
ra la relazione tra spesa per istruzione e disponibilita di personale qualificato al
termine di quello che, in molti paesi dell’Unione europea, ¢ il periodo obbliga-
torio di istruzione.

Il quadro sin qui proposto puo essere completato da un secondo indicatore
relativo alla popolazione di etd compresa tra i 25 e i 34 anni con un titolo di
studio equivalente al diploma di laurea quinquennale. Anche in questo caso,
sulla base di dati Ocse riferiti al 2002, emerge la posizione prevalente degli Sta-
ti Uniti, con il 31 per cento di laureati in tale classe di popolazione. Seguono:
Spagna e Paesi Bassi (25 per cento), Danimarca, Regno Unito e Irlanda (23 per
cento), Svezia (22 per cento), Finlandia (21 per cento) e Francia (19 per cen-
to). In Italia solo il 12 per cento degli individui di 25-34 anni ha conseguito
una laurea: un livello comparabile con quelli di Germania (13 per cento), Por-
togallo (12 per cento), Austria (7 per cento) e di alcuni Nuovi paesi membri.
Questo indicatore, oltre che mostrare un ulteriore factore di debolezza dell’U-
nione europea rispetto agli Stati Uniti, conferma I'incapacita di alcuni paesi —
in parte, indipendentemente dai livelli di spesa per istruzione sul Pil — di for-
nire al sistema economico un sufficiente potenziale di capitale umano a eleva-
ta qualificazione.
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Figura 2.8 - Popolazione nei paesi dell’'Unione europea da 20 a 24 anni con almeno un diploma di scuola
media superiore - Anno 2004 (quozienti per 100 persone della stessa classe di eta)
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Figura 2.9 - Laureati in materie scientifiche e tecnologiche nei paesi dell’lUnione europea, in Giappone e
negli Stati Uniti - Anno 2002 (valori percentuali sul totale laureati e variazioni percentuali 2002/1998)
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Esaminando in particolare la disponibilita di personale qualificato in campo
scientifico e tecnologico, ovvero quello che dovrebbe sostenere la capacita del si-
stema di sviluppare l'attivita di ricerca, un indicatore particolarmente significativo
¢ dato dalla quota di laureati in materie scientifiche e tecnologiche sul totale dei
laureati (Figura 2.9). La stessa Unione europea considera come una priorita I'in-
cremento dei laureati scientifici nei paesi membri.

Lelevata capacita degli Stati Uniti di produrre laureati non trova un significati-
vo riscontro per quanto riguarda la produzione di laureati in materie scientifiche e
tecnologiche pari, nel 2002, al 20,7 per cento del totale. CUnione europea, inve-
ce, registra una performance superiore a quella statunitense, con una percentuale
di laureati in materie scientifiche pari al 29,2 per cento. Anche in questo caso, si
osserva una forte differenziazione tra i paesi membri: Svezia e Finlandia sfiorano il
livello del 50 per cento, mentre paesi come Belgio, Portogallo o Paesi Bassi sono
stabilmente al di sotto del 25 per cento. I livelli inferiori sono fortemente influen-
zati, oltre che da retaggi culturali presenti nelle istituzioni di istruzione superiore,
anche dal ridotto numero di facolta scientifiche. In tale contesto, I'Italia si pone al
di sotto della media Ue25 (26,8 per cento), con una tendenza all’ulteriore ridi-
mensionamento di tale percentuale.

Lo sviluppo dell'innovazione nelle imprese ¢ uno dei punti qualificanti della
strategia del Consiglio europeo. A questo riguardo, alcuni indicatori chiave sono
raccolti con una rilevazione specialistica armonizzata svolta ogni quattro anni. I
dati relativi al periodo 1998-2000 mostrano che nella Uel5 il 44 per cento delle
imprese aveva svolto nel triennio attivita di innovazione tecnologica (Figura 2.10).
Queste imprese hanno, quindi, perseguito lo sviluppo e I'introduzione sul merca-
to di prodotti o servizi tecnologicamente nuovi, o 'adozione di nuovi processi

L’Ue supera gli Usa

nella quota
di laureati in

materie scientifiche

Belgio

Germania

(a) Irlanda

Figura 2.10 - Imprese con attivita di innovazione tecnologica nei paesi dell’'Unione europea - Anni 1998-
2000 (valori percentuali sul totale imprese e sul totale piccole imprese)
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produttivi. A tal fine hanno investito in una serie di attivitd che vanno dalla R&S,
alla progettazione tecnica e alla sperimentazione di prototipi, sino alla formazione
per I'introduzione di nuovi processi produttivi o il marketing di prodotti nuovi. In
mancanza di un dato comparabile per gli Stati Uniti si possono comunque esami-
nare le differenze tra i diversi paesi europei.

La Germania registra la pil alta percentuale di imprese innovatrici (61 per
cento) mentre la gran parte dei paesi si situa tra il 40 e il 50 per cento. Vi so-
no, poi, cinque paesi che mostrano percentuali di imprese innovatrici inferio-
ri al 40 per cento: Italia, Norvegia e Regno Unito (36 per cento), Spagna (33
per cento) e Grecia (28 per cento). Questi dati mettono in evidenza la sostan-
ziale diversita tra le attivita di ricerca o di creazione di nuova conoscenza, in
cui i paesi del Nord Europa mostrano risultati costantemente superiori agli al-
tri, e le attivita di innovazione, dove le imprese di paesi come la Germania, ma
anche I’Austria e il Belgio, sono in grado di far valere una significativa capacita
di trasferimento del know-how in prodotti o processi contenenti valore eco-
nomico. Si pud osservare, quindi, che paesi come Svezia o Finlandia, con rile-
vanti investimenti in R&S, hanno risultati sostanzialmente analoghi, in ter-
mini di numero di imprese innovatrici, al Portogallo, che ¢ tra i paesi europei
con minore spesa per R&S sul Pil.

Il quadro non si modifica sostanzialmente considerando le sole imprese con
un numero di addetti tra 10 e 49. Losservazione pil interessante riguarda, in
questo caso, I'Italia che, tra i paesi con percentuali di imprese innovatrici net-
tamente inferiori alla media Uel5, emerge per una particolare vivacita delle
sue piccole imprese, che appaiono orientate all'innovazione in misura maggio-
re di quelle britanniche, spagnole e francesi.

Alla luce di questo complesso quadro di interazioni tra ricerca, istruzione e
innovazione, nel quale si definisce il confronto tra Unione europea e Stati
Uniti, si pud osservare che la situazione italiana ¢ caratterizzata da forti criti-
cita, ma anche da alcuni elementi positivi.

In primo luogo, all'impegno per il rafforzamento del sistema della ricerca,
nonché dei processi di applicazione e diffusione delle conoscenze, deve corri-
spondere anche un crescente investimento nell’istruzione e nella formazione.
Ad esempio, la domanda di ricercatori che potrebbe corrispondere a un rad-
doppio della spesa per R&S in Italia (ben al di sotto, quindi, di quanto previ-
sto dalla Commissione europea) nel periodo 2005-2010 non troverebbe, nel
breve periodo, riscontro in termini di offerta da parte del sistema italiano di
istruzione superiore. A questi problemi sono collegati quelli — sempre in con-
fronto ai principali paesi europei — relativi ai bassi livelli di scolarita della po-
polazione in eta lavorativa e alla scarsita di personale qualificato nelle discipli-
ne scientifiche e tecnologiche. Quest’'ultimo aspetto, rilevante in termini di
stock, appare meno preoccupante in termini di flussi, grazie all’ingresso sul
mercato del lavoro di lavoratori mediamente meglio qualificati. La qualita del-
la forza lavoro — in termini sia di livelli di istruzione, sia di possibilita di ac-
cesso alla formazione continua — ¢, infatti, uno degli aspetti chiave della com-
petitivitd delle imprese italiane. Infine, ¢ evidente il ritardo italiano negli in-
vestimenti in R&S, ancora inferiori alla media europea. Soltanto una sostan-
ziale finalizzazione degli investimenti in R&S verso le aree scientifiche e tec-
nologiche, individuate come prioritarie a livello internazionale, potra consen-
tire risultati competitivi con i nostri partner europei e porre le basi per lo svi-
luppo di processi innovativi tecnologicamente qualificati. Sotto questo profi-
lo, appare confortante la capacita delle piccole e medie imprese italiane di in-
trodurre innovazione di prodotto e di processo, in misura maggiore delle di-
rette concorrenti europee.
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2.2.3 Struttura e concentrazione delle imprese europee dell’industria e
dei servizi

Il recente ampliamento dell’Unione europea a 25 paesi concorre a definire un
sistema produttivo sempre piu vasto e integrato. Nel 2002 le imprese dell'indu-
stria e dei servizi risultano, per I'intera area Ue25, oltre 16 milioni con pitt di 100 16 milioni di imprese,
milioni di addetti®. Le imprese dell’'Uel5 sono circa 13,5 milioni (I'85 per cento 700 milioni di addetti
del totale) e impiegano quasi 89 milioni di addetti (86,8 per cento del totale). Nei nelfezs
dieci Nuovi paesi membri risultano attive circa 2,5 milioni di imprese con 13,5
milioni di addetti. In questo contesto, le imprese italiane rappresentano il 23 per
cento delle imprese e il 13,8 per cento degli addetti dell'Ue25.

Le imprese dell’area Ue25 risultano concentrate nei servizi, con quote pari al 72,7
per cento in termini di imprese e al 56,4 per cento in termini di addetti (Tavola 2.6).

Rilevante ¢ comunque il ruolo dell’industria in senso stretto, ove risultano atti-
ve il 13,3 per cento delle imprese che impiegano oltre il 32 per cento degli addetti.

Nell’ambito dei servizi spicca il ruolo del commercio al dettaglio e all'ingrosso

(23,7 per cento degli addetti) e dei servizi alle imprese. Quest’ultimo comparto ri-

sulta particolarmente dinamico nel periodo 1998-2002; infatti la quota di imprese

passa dal 22,9 al 25,5 per cento, mentre quella degli addetti aumenta di un punto

percentuale arrivando al 17,4 per cento. La dimensione media delle imprese nell’a-

rea Ue25 ¢ pari a 6,4 addetti, in flessione rispetto ai 7,2 addetti del 1998. Essa ¢ pit 6,4 addetti
elevata nell'industria in senso stretto (15,5 addetti) rispetto ai servizi (5 addetti). la dimensione media

La struttura produttiva dei dieci Nuovi paesi membri si caratterizza, rispetto al- ~ 9¢/l€ Imprese europee
area Uel5, per la maggiore rilevanza dell'industria in senso stretto, pari al 18,5
per cento in termini di imprese e al 38,8 per cento in termini di addetti. Nondi-
meno, nel periodo 1998-2002 la quota si ¢ ridotta di 2,7 punti percentuali, in
concomitanza con un incremento della quota relativa al numero di imprese (piu
2,1 punti percentuali). Leffetto ¢ stato una riduzione della dimensione media del-
le imprese da 13,6 a 11,4 addetti. Nei Nuovi paesi membri il peso dei servizi ¢ co-
munque significativo (52,1 per cento in termini di addetti e 70,2 per cento in re-
lazione al numero di imprese). Tuttavia, in questi paesi la composizione per setto-
re all'interno dei servizi si caratterizza per un peso limitato di quelli pitt avanzati:
la quota dei servizi alle imprese ¢ pari all'11,9 per cento in termini di addetti, a
fronte di una media per i paesi Uel5 del 18,3 per cento.

Grazie alla maggiore disponibilita e completezza dei dati relativi all'industria
manifatturiera nell’area Ue25, ¢ possibile approfondire, in successione, la compo-
sizione, la concentrazione e le performance per sezioni e sottosezioni della classifi-
cazione per attivitd economiche.

Le imprese manifacturiere dell’area Ue25 sono 2,1 milioni, hanno un’occupa-  Oitre due milioni
zione superiore a 32 milioni di addetti e generano un valore aggiunto di oltre /e manifatturiere,
1.500 miliardi di euro (Tavola 2.7). per un quarto nella

. K X . . . metalmeccanica

Le industrie metalmeccaniche (produzione di metallo e prodotti in metallo e
fabbricazione di macchine e apparecchi meccanici) rappresentano, nel loro com-
plesso, oltre il 25 per cento delle imprese e degli addetti, con una quota sul valore
aggiunto pari al 23,8 per cento. Il 31,8 per cento delle imprese risulta attivo nei
settori tradizionali (tessile e abbigliamento, concia e calzature, legno, mobili e al-

10 Queste informazioni, di fonte Eurostat, sono relative alle statistiche strutturali sui conti econo-
mici delle imprese, armonizzate a livello europeo e disponibili per la libera consultazione nella sezio-
ne “Structural business statistics” del database on line New Cronos. La presenza di informazioni
incomplete o non aggiornate per alcuni paesi, specie in relazione ad alcuni settori dei servizi, riduce
in parte la significativitd delle stime in termini assoluti, consentendo tuttavia approfondite analisi di
carattere strutturale.
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Tavola 2.6 - Imprese dell’industria e dei servizi (a) e addetti per attivita economica in Italia e nell’'Unione europea

- Anni 1998 e 2002 (valori percentuali)

2002 1998

ATTIVITA ECONOMICHE Imprese Addetti  Addetti per Imprese Addetti  Addetti per
impresa impresa

UE25
Industria in senso stretto 13,3 32,3 15,5 15,4 33,5 15,6
Estrazione di minerali 0,1 0,4 25,1 0,1 0,8 44,5
Attivita manifatturiere 13,2 31,9 15,4 15,2 32,7 15,4
Costruzioni 14,0 11,3 52 13,5 9,8 52
Industria 27,3 43,6 10,2 28,9 43,4 10,7
Commercio all'ingrosso e al dettaglio 32,2 23,7 4,7 334 23,6 5,1
Alberghi e ristoranti 8,5 6,5 4,8 9,6 7,0 5,2
Trasporti e telecomunicazioni 6,4 8,8 8,7 5,3 9,6 13
Immobiliari, noleggio, informatica, ricerca e attivita professionali 25,5 17,4 4,4 22,9 16,4 5,1
Servizi 72,7 56,4 5,0 711 56,6 5,7
TOTALE 100,0 100,0 6,4 100,0 100,0 7,2

UE15
Industria in senso stretto 12,3 31,3 16,6 15,1 32,2 16,1
Estrazione di minerali 0,1 0,4 21,5 0,1 0,5 25,1
Attivita manifatturiere 12,2 30,9 16,6 15,0 31,7 16,0
Costruzioni 14,5 11,7 5,3 13,5 9,7 54
Industria 26,9 43,0 10,5 28,6 41,9 11,1
Commercio all'ingrosso e al dettaglio 31,4 23,4 4,9 31,8 23,5 5,6
Alberghi e ristoranti 9,3 6,9 4,9 10,8 7,6 53
Trasporti e telecomunicazioni 6,0 8,5 9,4 4.4 9,3 16,1
Immobiliari, noleggio, informatica, ricerca e attivita professionali 26,5 18,3 4,5 24,4 17,6 55
Servizi 731 57,0 5,1 71,4 58,1 6,2
TOTALE 100,0 100,0 6,6 100,0 100,0 7,6

NUOVI PAESI MEMBRI

Industria in senso stretto 18,5 38,8 11,4 16,4 41,4 13,6
Estrazione di minerali 0,0 0,6 74,3 0,1 2,7 205,4
Attivita manifatturiere 18,4 38,1 11,3 16,3 38,7 12,8
Costruzioni 11,3 9,2 4,4 13,6 10,8 43
Industria 29,8 47,9 8,8 29,9 52,2 9,4
Commercio all'ingrosso e al dettaglio 36,9 26,0 3,8 39,8 24,0 3,2
Alberghi e ristoranti 4.5 3,6 4,4 4,3 3,4 4,3
Trasporti e telecomunicazioni 8,9 10,5 6,4 9,3 1,5 6,6
Immobiliari, noleggio, informatica, ricerca e attivita professionali 19,8 11,9 3,3 16,5 8,9 2,9
Servizi 70,2 52,1 4,0 70,1 47,8 3,7
TOTALE 100,0 100,0 5,4 100,0 100,0 5,4

ITALIA
Industria in senso stretto 14,9 34,2 8,7 16,4 38,0 8,6
Estrazione di minerali 0,1 0,3 11,6 0,1 0,3 8,8
Attivita manifatturiere 14,8 33,9 8,7 16,3 37,7 8,6
Costruzioni 14,5 11,2 2,9 13,9 10,5 2,8
Industria 29,3 453 5,9 30,4 48,6 6,0
Commercio all'ingrosso e al dettaglio 35,0 23,0 2,5 37,6 23,7 2,3
Alberghi e ristoranti 6,9 6,7 3,7 6,8 6,0 3,3
Trasporti e telecomunicazioni 4.3 8,4 7,3 4,7 8,6 6,8
Immobiliari, noleggio, informatica, ricerca e attivita professionali 24,5 16,6 2,6 20,5 13,1 2,4
Servizi 70,7 54,7 2,9 69,6 51,4 2,8
TOTALE 100,0 100,0 3,8 100,0 100,0 3,7

Fonte: Eurostat, Structural business statistics

(a) Per tutti i paesi i dati non comprendono le sezioni E (energia elettrica, gas e acqua), M (istruzione), N (sanita) e O (altri servizi pubblici, sociali e
personali). | dati della Grecia non sono disponibili, mentre per la Francia non sono disponibili i dati relativi alle sezioni H (alberghi), | (trasporti e
comunicazioni), K (immobiliari, noleggio, informatica, ricerca e servizi alle imprese). Per problemi di aggiornamento o incompletezza, per
Inghilterra, Belgio e Portogallo, Lettonia e Malta i dati del 2002 sono stati sostituiti con quelli del 2001; per Germania e Malta i dati del 1998 sono

stati sostituiti con quelli del 1999.
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Tavola 2.7 - Imprese manifatturiere, addetti e valore aggiunto per sottosezione di attivita economica in Italia e

nell’Unione europea - Anno 2002 (valori assoluti e percentuali)

Valori assoluti Composizioni percentuali Quota % dell'ltalia sulla Ue25

N Imprese Addetti Valore Imprese Addetti Valore Imprese Addetti Valore

ATTIVITA ECONOMICHE (in migliaia) (in migliaia) aggiunto aggiunto aggiunto
(milioni di
euro)

Industrie alimentari, delle bevande e del
tabacco 262 3.962 176.282 12,4 12,1 11,7 26,7 11,3 10,9
Industrie tessili e dell'abbigliamento 202 2.255 55.125 9,6 6,9 3,7 36,0 25,7 33,4
Industrie conciarie e delle calzature 47 542 12.869 2,2 1,7 0,9 48,1 36,4 46,3
Industria del legno e dei prodotti in legno 190 1.202 32.224 9,0 3,7 2,1 25,4 15,0 15,2
Industria della carta; stampa ed editoria 218 2.605 138.317 10,3 8,0 9,2 14,8 9,7 9,7
Fabbricazione di coke, raffinerie di petrolio 1 165 28.262 0,1 0,5 1,9 38,3 10,7 7,6
Industria chimica 29 1.812 164.528 1,4 5,6 10,9 21,4 11,5 9,7
Fabbricazione di articoli in gomma e
plastica 61 1.666 72.753 2,9 5,1 4.8 21,3 12,4 134
Lavorazione di minerali non metalliferi 88 1.408 66.412 4.1 4,3 4,4 31,1 17,7 18,6
Industria metallurgica 386 4.784 192.830 18,2 14,7 12,8 26,3 17,2 16,9
Industria meccanica 158 3.547 165.301 7,5 10,9 11,0 27,4 16,7 17,3
Fabbricazione di macchine elettriche e
ottiche 200 3.815 177.650 9,5 11,7 11,8 26,4 11,8 10,8
Fabbricazione di mezzi di trasporto 39 2.998 165.734 1,9 9,2 11,0 16,5 8,8 6,5
Altre industrie manifatturiere 233 1.883 56.427 11,0 5,8 3,8 22,5 16,6 17,7
Totale 2115 32.647 1.504.713 100,0 100,0 100,0 26,0 14,6 13,5

Fonte: Eurostat, Structural business statistics

tri prodotti dell’industria manifatturiera), con quote sul totale della manifattura
pari a circa il 18 per cento degli addetti e al 10,4 per cento del valore aggiunto. Nel-
la fabbricazione di macchine elettriche ¢ attivo un numero limitato di imprese (9,5
per cento), tuttavia con un peso significativo in termini di addetti (11,7 per cento) e
di valore aggiunto (11,8 per cento). Altre industrie rilevanti sono I'alimentare (12,1
per cento degli addetti e 11,7 per cento del valore aggiunto), la fabbricazione di mez-
zi di trasporto (9,2 per cento degli addetti e 11,0 per cento del valore aggiunto) ¢ la
chimica (5,6 per cento degli addetti e 10,9 per cento del valore aggiunto).

Tenuto conto che il peso complessivo dell'industria manifatturiera italiana nel-
'area Ue25 ¢ pari al 13,5 per cento, quote di mercato piu elevate si rilevano nei
settori tradizionali, quali le industrie conciarie e delle calzature (46,3 per cento), le
industrie tessili e dell’abbigliamento (33,4 per cento), la fabbricazione di prodotti
della lavorazione di minerali non metalliferi (18,6 per cento), i mobili e le altre in-
dustrie manifatturiere (17,7 per cento), 'industria del legno e dei prodotti in le-
gno (15,2 per cento). Anche i settori italiani dell'industria metalmeccanica hanno
quote di mercato europeo pil elevate della media nazionale.

Alcuni indicatori strutturali consentono di descrivere il profilo dei singoli set-
tori manifatturieri europei in termini di dimensione media delle imprese, di gra-
do di concentrazione™ e di performance (Tavola 2.8). Ne emergono tre principa-
li tipologie di industrie.

La prima tipologia include le industrie dei mezzi di trasporto, della chimica,
della raffinazione e della fabbricazione di macchine e apparecchi elettrici ed ¢ ca-
ratterizzata da elevati livelli di concentrazione nelle imprese molto grandi (mille
addetti e oltre). Ad eccezione della fabbricazione di macchine elettriche e apparec-
chiature elettriche e ottiche, queste industrie non presentano una concentrazione
geografica significativa.

" Misurato sia dalla quota di valore aggiunto delle imprese con almeno mille addetti sia dall'indi-
ce di Herfindahl, che tiene conto della numerosita delle imprese nei diversi settori ed ¢ calcolato in
relazione a otto classi di addetti.
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Tavola 2.8 - Numero medio di addetti per impresa, indicatori di concentrazione e di performance delle industrie me
economica in Italia e nell’lUnione europea - Anno 2002 (valori assoluti e percentuali)

Indicatori di concentrazione (Ue25) Indicatori
Addetti per
impresa Imprese (a) Paesi Paesi Ue25
ATTIVITA ECONOMICHE Ue25 ltalia Valore afggiunto Indice di Qulot? % Prim.i . Valore Costo del Investimenti Margi.\
delle imprese Herfindahl  primi tre tre paesi  aggiunto per lavoro per per addetto operati
con 1.000 paesi addetto dipendente (migliaia di lordo in
addetti e oltre (migliaia di (migliaia di euro)  del valo
(%) euro) euro) aggiur
Industrie alimentari, delle bevande e del
tabacco 15,1 6,4 271 0,023 54,6 DE,UK,FR 445 271 7,7 43
Industrie tessili e dell'abbigliamento 11,1 8,0 8,1 0,011 60,0 IT,DE,FR 24,4 19,1 2,8 29
Industrie conciarie e delle calzature 11,5 8,7 6,5 0,044 68,9 IT,FR,ES 23,7 17,4 2,6 34
Industria del legno e dei prodotti in legno 6,3 3,7 51 0,021 45,9 DE,IT,UK 26,8 21,2 4,5 34
Industria della carta; stampa ed editoria 12,0 7,9 19,9 0,030 54,8 UK,DE,FR 53,1 35,6 7,2 37
Fabbricazione di coke, raffinerie di
petrolio 1416 399 55,5 0,999 46,4 UK,DE,PL 170,9 60,7 31,2 64
Industria chimica 62,3 332 42,6 0,074 53,8 DE,FR,UK 90,8 48,6 15,6 47
Fabbricazione di articoli in gomma
e plastica 273 159 19,5 0,042 58,9 DE,FR,UK 437 30,8 6,8 32
Lavorazione di minerali non metalliferi 16,1 9,2 19,6 0,042 53,3 DE,IT,ES 47,2 30,7 8,2 38
Industria metallurgica 12,4 8,1 16,9 0,014 57,5 DE,IT,FR 40,3 31,0 51 29
Industria meccanica 22,5 13,7 24,3 0,022 65,5 DE,IT,UK 46,6 36,5 4,2 24
Fabbricazione di macchine elettriche e
ottiche 19,1 8,5 38,7 0,035 60,7 DE,FR,UK 46,6 38,1 6,1 22
Fabbricazione di mezzi di trasporto 76,0 40,3 72,6 0,132 39,0 DE,FR,UK 55,3 42,5 11,9 24
Altre industrie manifatturiere (b) 8,1 59 55,3 DE,UK,IT 30,0 23,9 3,8 30
Totale 15,4 8,7 30,9 0,004 55,5 DE,UK,FR 46,1 32,9 6,9 33

Fonte: Eurostat, Structural business statistics
(a) | dati sono relativi al 2001. L'indice di Herfindahl, calcolato sulla distribuzione del valore aggiunto fra le classi dimensionali entro ciascun settore di attivita,

ve in ciascun settore. | valori dell'indice sono moltiplicati per 100.
(b) Per questa sottosezione non € stato possibile calcolare gli indicatori di concentrazione delle imprese per problemi di incompletezza dei dati.



2. LE PERFORMANCE DELLE IMPRESE ITALIANE NEL CONTESTO EUROPEO

La seconda tipologia comprende le industrie della concia e delle calzature, la
fabbricazione di macchine e apparecchi meccanici e le industrie tessili e dell’ab-
bigliamento. Essa presenta elevati livelli di concentrazione geografica, cui si as-
sociano dimensioni medie delle imprese piuttosto contenute e un basso grado di
concentrazione.

La terza tipologia include i restanti settori manifatturieri e si contraddistingue
per dimensioni medie delle imprese e grado di concentrazione prossimi a quelli
dell'industria manifatturiera nel suo complesso.

In termini di performance, la produttivita e il costo del lavoro, I'intensita degli in-
vestimenti e la redditivita (espressa dal rapporto tra margine operativo lordo e valore
aggiunto) risultano positivamente correlati con la dimensione media e con il grado di
concentrazione dei settori, mentre sono negativamente correlati con la concentrazio-
ne geografica. In particolare, la redditivita risulta correlata positivamente con la di-
mensione media delle imprese e con la concentrazione settoriale, mentre la correla-
zione positiva ¢ molto pili contenuta rispetto alla concentrazione di mercato, misura-
ta in termini di quota delle imprese con mille addetti e oltre.

Lindustria manifatturiera italiana presenta, nel suo complesso, livelli di pro-
duttivita e costo del lavoro inferiori alle corrispondenti medie dell’area Ue25. Di-
versamente, l'intensita degli investimenti e soprattutto la redditivita risultano su-
periori alle medie.

Tuttavia, il riferimento al complesso della manifattura nasconde una diversifi-
cazione delle posizioni relative dell'Italia nei vari settori di attivitd. Ad esempio, li-
velli di produttivita del lavoro superiori alla media europea si riscontrano in sette
industrie nazionali, tra le quali le industrie tessili e dell’abbigliamento, le industrie
conciarie e delle calzature, la fabbricazione di articoli in gomma e materie plasti-
che, i mobili e le altre industrie manifatturiere. Quanto poi alla redditivita, livelli
inferiori alla media europea si riscontrano nelle industrie italiane della chimica,
delle raffinerie di petrolio e dei mezzi di trasporto. In tutti gli altri settori, I'Italia
mostra livelli di redditivita superiori a quelli europei. Questi risultati dipendono,

Tavola 2.9 - Quozienti di localizzazione delle attivita manifatturiere nei principali paesi dell’Unione europea per
sottosezione di attivita economica - Anno 2002 (a) (calcolati in rapporto alla composizione settoriale
del valore aggiunto nell'area Ue25)

Paesi Ue15 (b) Nuovi paesi membri (b)

ATTIVITA ECONOMICHE
AT BE DK FI FR DE |IE IT NL PT UK ES SE Lv. PL CZ SK SI HU

Industrie alimentari, delle bevande e del

tabacco 09 19 16 06 13 07 14 08 17 12 12 12 07 . . 15 . . 14
Industrie tessili e dell'abbigliamento 09 12 06 05 10 05 . 25 05 23 06 13 03 . 20 13 . 28 12
Industrie conciarie e delle calzature 0,7 0,2 . 03 09 04 . 34 02 51 06 15 . . 13 06 29 .12
Industria del legno e dei prodotti in legno 21 08 12 20 09 O7 05 11 08 30 08 12 27 98 23 15 . . 07
Industria della carta; stampa ed editoria 1,3 08 14 22 09 08 19 0,7 14 11 15 09 17 . 1,1 06 . .. 0,6
Fabbricazione di coke, raffinerie di petrolio 09 15 . 1,8 1,0 06 .. 06 13 13 20 19 03 .. 93 . . . 33
Industria chimica 06 19 17 05 17 09 41 07 14 05 10 08 1.2 . . 05 . . 09
Fabbricazione di articoli in gomma e

plastica 09 09 11 07 12 12 02 10 08 08 20 12 06 . 1,5 12 . .12
Lavorazione di minerali non metalliferi 114 13 10 07 09 08 04 14 09 24 08 20 0,6 . . 1.8 . . 15
Industria metallurgica 1,2 1,2 08 08 10 12 . 12 09 08 08 12 12 L1112 . . .
Industria meccanica 12 06 13 09 08 14 . 13 08 06 07 07 13 . 09 09 . . 06
Fabbricazione di macchine elettriche e

ottiche 12 07 10 22 18 12 15 08 08 0,7 10 05 07 . 10 15 . . 15
Fabbricazione di mezzi di trasporto 0,7 0,8 . 03 12 15 .. 05 05 06 11 09 11 . 09 11 . . 15
Altre industrie manifatturiere 15 08 16 06 10 07 04 13 09 14 12 11 08 .17 13

Fonte: Eurostat, Structural business statistics

(a) Sono considerati non significativi, e pertanto esclusi dalla rappresentazione nella tavola, i quozienti dei settori nazionali la cui quota di valore
aggiunto risulta inferiore allo 0,5 per cento del totale Ue25.

(b) AT - Austria; BE - Belgio; DK - Danimarca; FI - Finlandia; FR - Francia; DE - Germania; IE - Irlanda; IT - Italia; NL - Paesi Bassi; PT - Portogallo; UK
- Regno Unito; ES - Spagna; SE - Svezia; LV - Lettonia; PL - Polonia; CZ - Repubblica Ceca; SK - Slovacchia; Sl - Slovenia; HU - Ungheria.
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almeno in parte, dalla diffusione in Italia delle imprese di piccole dimensioni, con
forte incidenza dei lavoratori indipendenti, che determina una peculiare distribu-
zione del reddito tra lavoro dipendente e indipendente e, dunque, effetti di am-
pliamento del margine operativo lordo.

Lanalisi comparata della specializzazione industriale dei singoli paesi membri
(Tavola 2.9), definita in termini di quote settoriali del valore aggiunto rispetto al-
la composizione media dell’area Ue25, mostra come i principali paesi competito-
ri dell'Italia nei settori di tipo tradizionale siano rappresentati dai Nuovi paesi
membri, nonché dai paesi relativamente meno sviluppati dell’area Uel5. In parti-
colare, nell’industria conciaria e delle calzature i principali competitori dell'Italia
sono Portogallo, Spagna, Slovacchia, Ungheria e Polonia; nell'industria tessile e
dell’abbigliamento, agli stessi paesi si aggiungono Belgio e Repubblica Ceca. Nel-
le industrie del legno e del mobile sono specializzati, oltre a questi paesi, anche al-
cuni paesi nordici contraddistinti da industrie nazionali molto efficienti. In parti-
colare, nell’ambito dei paesi specializzati nella fabbricazione di mobili e altri pro-
dotti dell'industria manifatturiera si segnalano, oltre I'Italia, Austria e Danimarca,
Portogallo, Regno Unito, Spagna e, per quanto concerne i Nuovi paesi membri,
Polonia e Repubblica Ceca.

Per quanto riguarda 'industria metallurgica e, soprattutto, la fabbricazione di
macchine e apparecchi meccanici, la specializzazione coinvolge paesi mediamente
piu avanzati. In particolare, i principali paesi specializzati nella produzione di me-
tallo e prodotti in metallo sono, oltre I'Italia, 'Austria, il Belgio, la Germania, la
Spagna e la Svezia, cui si affiancano, tra i Nuovi paesi membri, Polonia e Repub-
blica Ceca. Nelle macchine e apparecchi meccanici i principali competitori dell’'l-
talia sono Austria, Danimarca, Germania e Svezia.

2.2.4 Crescita e performance dell’industria manifatturiera nell’Unione
europea allargata

Nonostante I'avanzato grado di terziarizzazione raggiunto dalle economie del-
'Unione, I'industria manifatturiera continua a essere decisiva per il sostegno della
crescita economica e I'assorbimento dell’occupazione. Peraltro, I'industria mani-
fatturiera rappresenta il principale settore di attivazione della domanda di servizi
alle imprese e un importante stimolo alla crescita dei servizi logistici, informatici e
della ricerca. Le crescenti pressioni competitive sui mercati internazionali, nonché
le nuove opportunita offerte dalla globalizzazione, sembrano aver messo in crisi
questo importante motore di sviluppo economico, tanto da sollevare timori circa
un declino dell'industria europea. In questo contesto, inoltre, I'industria italiana
sembra ulteriormente penalizzata da una specializzazione nei settori pitt esposti al-
la concorrenza, almeno in termini di costo del lavoro.

In un quadro continentale caratterizzato dal forte rallentamento della crescita
dell’industria, la sostanziale convergenza nei tassi di crescita reali di gran parte dei
paesi membri registrata nel periodo 1996-2002 conferma la presenza di una crisi
diffusa (Figura 2.11). In particolare, tra i vecchi paesi membri, solo Francia e Spa-
gna riescono a ottenere tassi superiori alla media Ue25, mentre I'Italia, la Germa-
nia e, soprattutto, il Regno Unito presentano differenziali di crescita negativi ri-
spetto all’'andamento complessivo dell’'industria europea.

Del resto, anche i due pitt importanti fra i Nuovi paesi membri dell’'Unione,
Polonia e Ungheria, che presentavano uno sviluppo molto elevato nella seconda
meta degli anni Novanta, convergono sul modesto tasso dell’'Unione europea (con
differenziali di crescita reale al 2002 pari a +1,2 punti percentuali per 'Ungheria e
a-0,3 punti percentuali per la Polonia). Diversamente, la Repubblica Ceca sembra
mantenere, sia pure con ampie oscillazioni, tassi sostenuti (differenziale di crescita
reale pari a +7,7 punti percentuali al 2002).
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Figura 2.11 - Crescita (a) dell’industria in senso stretto per i principali paesi
dell’Unione europea - Anni 1996-2002 (variazioni percentuali)

1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
------ Francia —— Germania — ===|talia
Regno Unito = ===Spagna Polonia
= ===Repubblica Ceca Ungheria

Fonte: Eurostat, Structural business statistics
(a) Variazioni percentuali sul valore aggiunto a prezzi costanti, base 1995=100, espresse come differenze rispetto
alla variazione media dell'area Ue25.

Al di la di alcuni fattori comuni che sembrano condizionare negativamente la
crescita dell'industria europea nel suo complesso, significative differenze si riscon-
trano fra i tassi di crescita dei singoli settori manifatturieri.

Nell’area Ue25, a fronte di una crescita reale della manifattura europea dell’1,5
per cento nel periodo 1998-2002 (media annua), significativi differenziali positi-
vi (Figura 2.12) si registrano nei settori della fabbricazione di coke, raffinerie di
petrolio (+4,6 punti percentuali), della fabbricazione di prodotti chimici e di fibre
sintetiche e artificiali (+1,1 punti percentuali), della fabbricazione di macchine
elettriche e apparecchiature elettriche e ottiche (+0,8 punti percentuali) e dell'in-
dustria alimentare, delle bevande e del tabacco (+0,7 punti percentuali). Differen-
ziali negativi si registrano, invece, nei settori della fabbricazione di carta, prodotti
in carta, stampa ed editoria (-1,1 punti percentuali) e della fabbricazione di mac-
chine e apparecchi meccanici (-0,8 punti percentuali). In netto declino appaiono
anche il settore dei mobili e altri prodotti delle industrie manifatturiere (-1,3 pun-
ti percentuali) e soprattutto i settori del tessile e abbigliamento e della concia e del-
le calzature (entrambi con una flessione di 3,5 punti percentuali).

Sostanziali differenze emergono anche tra le performance delle diverse indu-
strie nazionali, in termini sia di livelli della produttivitd nominale del lavoro e del
costo del lavoro per unita di prodotto, sia di dinamiche occupazionali.

Per approfondire queste differenze si sono considerate 193 industrie naziona-
1i*?, definite dall’incrocio tra sottosezione della classificazione delle attivitd econo-
miche Nace e paese.

Un quadro di sintesi sulla performance delle industrie nazionali nell’ambito

*? Da tutte le combinazioni possibili tra sottosezioni della classificazione Nace e paese membro
dell’'Ue25, sono state escluse quelle che presentavano dati incompleti o che risultavano di importan-
za residuale (inferiore allo 0,5 per cento) in termini di quote di mercato della specifica industria nazio-
nale rispetto al totale della corrispondente industria europea.
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(variazioni percentuali)

Fabbricazione di coke e raffinerie di petrolio
Fabbricazione di prodotti chimici
Fabbricazione di macchine elettriche
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Industria metallurgica
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Fabbricazione di articoli in gomma e plastica
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Industria meccanica
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Concia, cuoio, calzature

Figura 2.12 - Crescita (a) dell’industria manifatturiera europea per attivita economica - Anni 1998-2002

Fonte: Eurostat, Structural business statistics

media annua dell'industria manifatturiera nel suo complesso.

(a) Variazioni medie annue calcolate sul valore aggiunto a prezzi costanti, base 1995=100 ed espresse come differenze rispetto alla variazione

In Europa
poche imprese
ad alta produttivita

102

europeo ¢ stato realizzato attraverso una procedura di cluster analysis. In parti-
colare, le 193 industrie nazionali considerate sono state preliminarmente sud-
divise in quattro sottoinsiemi, ciascuno definito in rapporto ai livelli di pro-
duttivita rilevati nel 2002. Le industrie nazionali sono state quindi riclassifica-
te, entro ciascun sottoinsieme, per profili di performance, sulla base dei risul-
tati della cluster analysis, compiuta su un numero limitato di indicatori statici
e dinamici. I primi includono, oltre la produttivita del lavoro, il costo del lavo-
ro, il costo del lavoro per unita di prodotto e I'intensita degli investimenti con
riferimento al 2002. Come indicatori dinamici sono state considerate, con ri-
ferimento al periodo 1998-2002, le variazioni nei livelli di produttivita e nel
numero degli addetti. Al fine di effettuare un confronto tra settori diversi, gli
indicatori calcolati a livello di industria nazionale sono stati espressi in termini
relativi, utilizzando come riferimento i valori medi delle corrispondenti indu-
strie per aggregato Ue25.

La classificazione dei settori per livelli di produttivita (Tavola 2.10) porta a indivi-
duare 52 industrie nazionali a elevata produttivita (con differenziali superiori ai valo-
ri medi di riferimento di oltre il 30 per cento), 62 industrie a produttivita medio-alta
(i restanti con differenziali di produttivita positivi ), 36 industrie a produttivita me-
dio-bassa (con differenziali di produttivitd negativi e contenuti nel 70 per cento della
media europea) e 43 industrie a bassa produttivita (con differenziali di produttivita
negativi e inferiori al 70 per cento della media europea).

Le industrie a elevata produttivita rappresentano una quota limitata dell'indu-
stria manifatturiera europea, pari a circa il 10 per cento delle imprese e a quasi il
12 per cento degli addetti.

Questo sottoinsieme si contraddistingue, oltre che per gli elevati livelli di pro-
duttivitd, anche per gli alti costi del lavoro e per la notevole intensita degli investi-
menti fissi. Il costo del lavoro per unita di prodotto ¢ significativamente inferiore
ai valori medi europei dei settori di appartenenza, il che garantisce un elevato li-
vello di competitivitd. In termini evolutivi, queste industrie risultano molto dina-
miche nell'incrementare la produttivitd del lavoro e presentano un andamento
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Tavola 2.10 - Performance e crescita delle industrie nazionali dell’Unione europea per
livello di produttivita - Anni 1998-2002 (differenziali calcolati rispetto ai valo-
ri medi settoriali nell'area Ue25)

Elevata Medio-alta Medio-bassa Bassa Totale
produttivita  produttivita produttivita  produttivita

Numero di industrie nazionali 52 62 36 43 193
Imprese (comp. %) 10,4 34,3 38,2 17,1 100,0
Addetti (comp. %) 11,7 46,4 29,7 12,2 100,0
INDICATORI STATICI (a)
Produttivita del lavoro 1,0 0,1 -0,3 -1,1 0,0
Costo del lavoro per dipendente 0,9 0,3 -0,2 -1,5 0,0
Costo del lavoro per unita di prodotto -0,5 0,0 0,3 0,4 0,0
Investimenti per addetto 0,7 0,1 -0,2 -0,8 0,0
INDICATORI DINAMICI (b)

Addetti (var. %) 0,0 0,0 1,6 1,1 0,0
Produttivita del lavoro (var. %) 3,0 0,8 -0,9 57 0,0
DISTRIBUZIONE DELLE INDUSTRIE PER PAESE

PRINCIPALI PAESI UE15

Italia - 6 7 1 14
Austria 6 5 1 - 12
Belgio 9 5 - - 14
Danimarca 4 6 1 - 11
Finlandia 5 6 3 - 14
Francia 3 5 4 - 12
Germania 4 7 3 - 14
Irlanda 5 3 - - 8
Paesi Bassi 6 4 1 - 11
Portogallo 1 13 14
Regno Unito 5 8 1 - 14
Spagna 1 1 12 - 14
Svezia 5 2 2 13
PRINCIPALI NPM

Estonia - - - 1 1
Lettonia - - - 1

Polonia - 1 - 10 11
Slovacchia - - - 1

Slovenia - - - 1 1
Ungheria - - - 13 13

Fonte: Elaborazione su dati Eurostat

(a) Valori medi per raggruppamento calcolati su indicatori relativi standardizzati.

(b) Valori medi per raggruppamento calcolati sui differenziali in percentuale rispetto alle variazioni medie annue dei
settori.

dell’occupazione sostanzialmente in linea con quello del settore di appartenenza.
In questo sottoinsieme si concentrano, con la significativa eccezione dell'Italia, un
gran numero di industrie dei paesi avanzati (9 per il Belgio, 6 per Paesi Bassi e Au-
stria, 5 per Regno Unito, Irlanda e Finlandia, 4 per Germania, Danimarca e Sve-
zia e 3 per la Francia) e la cluster analysis individua tre distinti profili di perfor-
mance (Tavola 2.11). Nel primo profilo (gruppo Al) sono incluse 7 industrie na-
zionali con un peso limitato sul totale del sottoinsieme in termini sia di imprese
(2,2 per cento) sia di addetti (7,1 per cento). Esse risultano molto competitive e
fortemente dinamiche; in particolare, presentano livelli di produttivita e intensita
degli investimenti molto elevati, mentre un costo del lavoro di poco superiore alla
media consente loro di conseguire livelli ragguardevoli di competitivita delle pro-
duzioni. Inoltre, queste industrie hanno ottenuto, nel periodo 1998-2002, risul-
tati molto positivi in termini di crescita occupazionale e cospicui miglioramenti
della produttivita del lavoro. In questo raggruppamento si collocano le industrie
irlandesi dell’alimentare, del legno, della carta, della chimica e della fabbricazione
di macchine elettriche, come anche le raffinerie di petrolio spagnole e I'industria
finlandese delle macchine elettriche. Il secondo e il terzo profilo (gruppi A2 e A3)
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Tavola 2.11 - Caratteristiche dei raggruppamenti di industrie nazionali dell’lUnione europea individuati dalla clustel

percentuali)
Composizione dei raggruppamenti Indicatori statici (a) Indicatori dinamici (b)
Industrie Imprese Addetti Produt-  Costo Clup (c) Investi- Addetti  Produttivita
RAGGRUPPAMENTI nazionali % sul % sul % sul % sul tivita del del menti per (var. % del lavoro
totale raggrup- totale raggrup- lavoro  lavoro addetto 2002/ (var.% 2002/
pamento pamento per dip. 1998) 1998)
INDUSTRIE A ELEVATA PRODUTTIVITA
A1 Molto competitive e 7 0,2 2,2 0,8 71 3.1 0,1 -2,4 1,4 2,6 14,7 Alimentari (IE), Legno
fortemente dinamiche elettriche (FI, IE)
A2 Competitive e dinamiche 12 1,7 16,3 1,2 10,1 0,7 1,2 -0,1 2,0 -1,0 2,0 Tessile-abbigliamento (B
Raffinerie (NL), Minerali !
A3 Competitive e poco 33 8,5 81,6 9,7 82,8 0,6 1,0 -0,2 0,1 -0,2 0,9 Alimentari (UK), Tessile-
dinamiche DE, FI, FR, NL, UK), Leg
Chimica (BE, SE), Gon
elettriche (BE), Mezzi di 1
INDUSTRIE A PRODUTTIVITA MEDIO-ALTA
B1 Competitive e poco 23 15,7 457 12,2 26,2 0,2 0,3 -0,2 0,5 1,5 0,8 Alimentari (BE), Tessile-
dinamiche (DK, NL), Gomma-plas
Metallurgia (BE, FI), Me
trasporto (FR)
B2 Molto competitive e 9 51 14,9 6,5 14,0 0,1 0,0 -0,6 -0,5 -2,3 2,8 Tessile-abbigliamento (|
molto dinamiche Minerali non metalliferi (L
B3 Problemi di competitivita 30 13,5 39,4 27,7 59,8 0,1 0,5 0,3 -0,1 -0,3 0,1 Alimentari (AT, DK, FI, S
e scarso dinamismo (DE, FR, SE), Minerali
Meccanica (DE, DK, Fl,
trasporto (BE, DE)
INDUSTRIE A PRODUTTIVITA MEDIO-BASSA
C1 Competitive e dinamiche 20 24,0 62,7 14,3 48,3 -0,3 -0,4 -0,2 0,0 2,0 1,1 Alimentari (ES), Tessile-
(FI, PT, UK), Chimica (E
(ES), Macchine elettriche
C2 Non competitive e non 14 14,0 36,5 15,0 50,6 -0,3 0,0 0,5 -0,5 -0,2 -2,3 Alimentari (DE, FR, IT),
dinamiche FR, IT), Mezzi di trasport
C3 Elevati problemi di 2 0,3 0,8 0,3 1,0 -0,6 0,6 2,9 -0,5 9,4 -10,6 Raffinerie (FR), Altre mal
competitivita
INDUSTRIE A BASSA PRODUTTIVITA
D1 Competitive e molto 10 2,9 16,9 2,3 18,6 -1,3 -2,0 -0,5 -1,0 9,1 11,3 Alimentari (HU), Concia
dinamiche plastica (HU), Metallurgic
D2 Competitive e dinamiche 17 3,7 21,7 3,1 25,7 -0,9 -1,5 -0,5 -0,4 -1,6 3,7 Alimentari (PT), Tessile-
(PT), Raffinerie (HU), Ct
(HU, PT), Metallurgia
trasporto (HU, PT'
D3 Non competitive ma 16 10,5 61,4 6,8 55,7 -11 -1,2 2,0 -11 -1,0 4,3 Tessile-abbigliamento (-

dinamiche

Raffinerie (IT, SE), Gom
elettriche (PL, SE), Mezz

Fonte: Elaborazione su dati Eurostat

(a) Valori medi per raggruppamento calcolati su indicatori relativi standardizzati.
(b) Valori medi per raggruppamento calcolati sui differenziali in percentuale rispetto alle variazioni medie annue dei settori.
(c) Costo del lavoro per unita di prodotto.
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si contraddistinguono per differenziali positivi di produttivita piti contenuti e per
costi del lavoro particolarmente elevati. Di conseguenza si riduce notevolmente,
rispetto al primo profilo, il margine di competitivita delle loro produzioni. In par-
ticolare, il secondo profilo si distingue dal terzo per una maggiore intensita degli
investimenti fissi e per una dinamica della produttivita del lavoro piu sostenuta,
cui corrispondono pero risultati ancor pili negativi in termini di occupazione. Le
industrie del secondo profilo appartengono a settori tradizionali e sono prevalen-
temente localizzate in alcuni paesi del Nord Europa, mentre il terzo profilo inclu-
de, tra le altre, 'industria alimentare inglese, le industrie tessili e dell’abbigliamen-
to inglesi, svedesi, francesi e tedesche e le industrie chimiche e della carta svedesi.

Le industrie a produttivitd medio-alta includono oltre un terzo delle imprese e A produttivita
quasi meta degli addetti (Tavola 2.10). Un costo del lavoro superiore alla media ri- ~ medio-alta
dimensiona, in questo sottoinsieme, i vantaggi connessi ai buoni livelli di produt- gqnaan;ggﬁza;a su fre
tivitd. Questo fa si che la competitivita delle produzioni non si discosti significati-
vamente dalle medie dei settori. In termini evolutivi, queste industrie hanno pro-
mosso modesti incrementi di produttivitd, mentre non si discostano dalla media
dei settori di appartenenza sul fronte della dinamica occupazionale. In questo sot-
toinsieme si concentra una quota consistente delle industrie dei paesi pilt avanza-
ti (8 industrie per il Regno Unito, 7 per la Germania, 6 per Italia, Danimarca e
Finlandia). In particolare, per I'Italia sono classificate a produttivita medio-alta le
industrie del tessile e abbigliamento, della concia e delle calzature, dei minerali
non metalliferi, della gomma e della plastica, dei mobili e altri prodotti dell'indu-
stria manifatturiera, nonché la fabbricazione di macchine e apparecchi meccanici.
In questo sottoinsieme le differenze nei profili di performance tra i cluster indivi-
duati risultano piti nette (Tavola 2.11). Le 23 industrie incluse nel primo profilo
(gruppo B1) risultano competitive ma poco dinamiche. Inoltre, risultati positivi si
registrano in termini dinamici, sia per 'occupazione sia per la produttivita. In que-
sto raggruppamento sono incluse tutte le citate industrie italiane, 'industria fran-
cese dei mezzi di trasporto, I'industria alimentare belga, la chimica olandese e la
fabbricazione di macchine e apparecchiature elettriche austriaca e danese. II se-
condo profilo (gruppo B2) comprende 9 industrie nazionali molto competitive e
molto dinamiche, che tuttavia hanno avuto una dinamica occupazionale negativa.
Sono incluse in questo raggruppamento le industrie inglesi della carta, della gom-
ma e della plastica, dei minerali non metalliferi, dei mezzi di trasporto e dei me-
talli e prodotti in metallo; le industrie irlandesi del tessile e abbigliamento, della
gomma e plastica e 'industria svedese dei metalli e prodotti in metallo. Le 30 in-
dustrie che compongono il terzo profilo (gruppo B3) rappresentano quasi il 40 per
cento delle imprese e quasi il 60 per cento degli addetti delle industrie a produtti-
vita medio-alta. Esse presentano problemi di competitivita dei prodotti, determi-
nati dalla combinazione di costi del lavoro elevati con livelli di produttivita solo di
poco superiori alla media. Levoluzione della produttivita del lavoro ¢ positiva ma
molto modesta, mentre sono negativi i risultati sul fronte dell’occupazione. Que-
sto profilo comprende, tra le altre, 'industria tedesca dei mezzi di trasporto, la chi-
mica inglese e le industrie meccaniche ed elettromeccaniche di Germania, Regno
Unito e Paesi Bassi.

Le industrie a medio-bassa produttivita includono poco meno del 40 per cento
delle imprese manifatturiere europee e quasi il 30 per cento degli addetti (Tavola
2.10). In questo sottoinsieme, contenuti livelli di produttivita si associano a una ri-
dotta intensita degli investimenti. Sebbene i costi del lavoro siano inferiori alle ri-
spettive medie, si riscontrano significativi problemi di competitivita delle produ-
zioni. In termini dinamici, questi settori ottengono buoni risultati sul piano del-
Poccupazione, ma dimostrano una debole capacita di promuovere la produttivita
del lavoro, il che determina un ampliamento del differenziale di efficienza con le
industrie a pit elevata produttivitd. Per quanto riguarda I'Italia, si situano in questo

105



ISTAT - RAPPORTO ANNUALE 2004

Imprese

a bassa produttivita

106

concentrate
in Portogallo
e nei Nuovi
paesi membri

sottoinsieme l'industria alimentare, la chimica, la fabbricazione di mezzi di tra-
sporto, 'industria del legno e quella della carta, I'industria metallurgica e la fabbri-
cazione di macchine elettriche. I tre profili definiti dalla cluster analysis si differen-
ziano in modo sostanziale sul piano della competitivita delle produzioni e in termi-
ni di evoluzione della produttivita del lavoro (Tavola 2.11). Il primo profilo (grup-
po C1) include 20 industrie, che comprendono il 62,7 per cento delle imprese e ol-
tre il 48 per cento degli addetti del sottoinsieme ed ¢ I'unico a presentare risultati
positivi quanto a competitivita dei prodotti. Questo risultato ¢ determinato dalla
combinazione di costi del lavoro particolarmente contenuti e di un limitato diffe-
renziale negativo nella produttivita del lavoro. Lintensita degli investimenti ¢ in li-
nea con le medie dei settori, mentre si registrano risultati positivi nella dinamica
dell'occupazione e della produttivita del lavoro. Questo profilo comprende le indu-
strie italiane del legno, della carta, dei metalli e della produzione dei prodotti in me-
tallo e delle macchine elettriche; le industrie spagnole dei mezzi di trasporto, delle
macchine e apparecchi meccanici ed elettrici, le alimentari e quelle del tessile-abbi-
gliamento. Il secondo profilo (gruppo C2) include 14 industrie, che rappresentano
il 36,5 delle imprese e oltre il 50 per cento degli addetti di questo sottoinsieme.
Queste industrie presentano problemi di competitivita e una scarsa capacita di in-
crementare 'efficienza delle produzioni. Sono classificate in questo raggruppamen-
to le industrie alimentari tedesca, francese e italiana, 'industria spagnola della con-
cia e delle calzature, la chimica italiana, francese e tedesca e I'industria dei mezzi di
trasporto italiana, olandese e svedese. Nel terzo profilo (gruppo C3) si collocano so-
lo due industrie con accentuati problemi di competitivita.

Le industrie a bassa produttivita assorbono gran parte delle produzioni localiz-
zate nei Nuovi paesi membri e in Portogallo (Tavola 2.10). Per queste industrie,
un costo del lavoro particolarmente contenuto riesce solo in parte a compensare il
significativo divario di produttivita con le analoghe industrie pitt competitive de-
gli altri paesi. Si tratta, dunque, di imprese condizionate da problemi di competi-
tivita delle produzioni, nonché da una scarsa intensita degli investimenti. Tuttavia,
queste industrie risultano particolarmente dinamiche nel promuovere sia 'occu-
pazione, sia la produttivita del lavoro. I tre raggruppamenti individuati dalla clu-
ster analysis nell’'ambito di questo sottoinsieme presentano profili di competitivita
e di performance molto diversi (Tavola 2.11). Le 10 industrie del primo profilo
(gruppo D1) sono competitive e molto dinamiche, grazie a un costo del lavoro
molto ridotto, che compensa gli effetti negativi derivanti da livelli di produttivita
del lavoro significativamente inferiori alle medie settoriali. In termini evolutivi si
registrano risultati molto positivi di occupazione e produttivita del lavoro. Il se-
condo profilo (gruppo D2) ¢ formato da 17 industrie, che raccolgono il 21,7 per
cento delle imprese e il 25,7 degli addetti del sottoinsieme a bassa produttivita.
Anche in questo profilo si rilevano buoni risultati in termini di competitivita del-
le produzioni determinati, in questo caso, da differenziali negativi relativamente
contenuti in termini di produttivita e da costi del lavoro piuttosto ridotti. Queste
industrie registrano un incremento della produttivita del lavoro, associato a risul-
tati negativi in termini di occupazione. Il terzo profilo (gruppo D3) ¢ formato da
16 industrie che presentano significativi problemi di competitivita delle produzio-
ni, determinati dalla presenza di ampi differenziali negativi di produttivita del la-
voro non compensati dal costo del lavoro. Lintensita degli investimenti ¢ molto al
di sotto delle medie settoriali, mentre si registra, nel periodo 1998-2002, una cre-
scita della produttivita ma non dell’occupazione.

In sintesi, i risultati ottenuti colgono segnali di un profondo processo di ri-
strutturazione e di una potenziale ridefinizione della divisione del lavoro nell’'am-
bito dell'industria manifatturiera europea, caratterizzati dalla ricerca di nuovi
equilibri competitivi tra le diverse industrie nazionali. In questo quadro, il posi-
zionamento competitivo dell'industria italiana si caratterizza per I'assenza di indu-
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strie a elevata produttivita e per la persistenza di un modello di specializzazione
prevalentemente orientato, con livelli di produttivitd medio-alta, nei settori tradi-
zionali e della meccanica generale e strumentale. Diversamente, per i settori in cui
I'Italia presenta una relativa despecializzazione si presentano anche problemi lega-
ti a un inadeguato livello di efficienza delle produzioni. In termini di profili di
performance, le industrie italiane tendono a collocarsi, con la significativa ecce-
zione delle industrie alimentari, chimiche e dei mezzi di trasporto, in quelli pil
competitivi e dinamici (gruppi Bl e C1 della tavola 2.11), pur rimanendo esposte
in misura crescente alle pressioni esercitate dalle industrie pili competitive, pre-
senti nei settori a elevata (gruppo Al) e a bassa produttivita (raggruppamenti C1,
D1, D2 della tavola 2.11).

2.3 Le peculiarita del sistema produttivo italiano
2.3.1 Struttura e tendenze evolutive delle imprese italiane

Secondo i dati dell’archivio Asia®® relativi al 2003, le imprese attive nell'indu-
stria e nei servizi sono 4,2 milioni e impiegano complessivamente 16,3 milioni di
addetti (Tavola 2.12).

La distribuzione di imprese e addetti per classe dimensionale conferma come la
larghissima maggioranza delle imprese sia costituita da unita di piccolissime di-
mensioni (con meno di 10 addetti), che assorbono il 46,7 per cento degli addetti
(7,6 milioni). Un altro 20 per cento, pari a circa 3,4 milioni di addetti, lavora nel-
le piccole imprese (da 10 a 49 addetti); mentre la quota delle imprese di media di-
mensione (da 50 a 249 addetti) ¢ del 12,4 per cento, pari a circa 2 milioni di ad-
detti. Il peso delle grandi imprese (con 250 addetti e oltre) equivale, infine, in ter-
mini di occupazione, a quello delle piccole imprese.

Per quanto riguarda la composizione settoriale, il 74,3 per cento delle imprese
opera in attivita terziarie, che assorbono quasi il 60 per cento degli addetti. La pre-
valenza del terziario ¢ pit marcata nelle due classi estreme della scala dimensiona-
le: sono attive nei servizi circa il 76 per cento delle microimprese (con il 69,7 per
cento degli addetti della classe) e circa il 52 per cento delle grandi imprese (con il
62,5 per cento degli addetti della classe), mentre nelle classi intermedie ¢ pit for-
te la presenza dell’'industria.

La dimensione media delle imprese ¢ pari, nel 2003, ad appena 3,8 addetti,
dato che colloca I'Italia all’ultimo posto in Europa** (Tavola 2.13). Il valore me-
dio varia sensibilmente per settore di attivita, dai 2,6 addetti per impresa del
comparto informatica, ricerca, attivita professionali e imprenditoriali (servizi al-
le imprese) ai 9,1 addetti per impresa dell’industria in senso stretto. Valori infe-
riori a quello medio si segnalano anche nelle costruzioni e negli altri settori dei
servizi, ad eccezione dell’aggregato che contiene i cosiddetti servizi di rete (tra-
sporti e comunicazioni, intermediazione monetaria e finanziaria), che si caratte-
rizzano per dimensioni medie piuttosto elevate.

Rispetto all'anno precedente, il numero delle imprese ¢ rimasto sostanzialmen-
te invariato (+0,3 per cento, pari a un incremento di circa 11 mila unitd), mentre
si registra un considerevole aumento degli addetti (430 mila in piu, pari a un in-
cremento del 2,7 per cento; tavola 2.12). I maggiori contributi alla crescita del-
'occupazione sono venuti dal comparto delle costruzioni (circa 135 mila addetti
in pit) e dal settore dei servizi nel suo complesso (circa 300 mila addetti in piu).
Lindustria in senso stretto, invece, mostra una lievissima flessione (-0,1 per cen-
to), totalmente imputabile alla perdita di circa 34 mila addetti nelle grandi impre-

** LArchivio statistico delle imprese attive tenuto dall'Tstat.
Y Cftr. il paragrafo 2.2.3.

In Italia 4,2 milioni
di imprese e
16,3 milioni di addetti

Italia ultima

in Europa per
dimensione media

di impresa: 3,8 addetti
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Tavola 2.12 - Imprese e addetti dell’industria e dei servizi per classe di addetti e attivita economica - Anno 2003
(valori assoluti e percentuali)

Imprese Addetti
. Numero  Comp. % Comp. % per Variazione Numero Comp. % Comp. % per Variazione
ATTIVITA ECONOMICHE della classe attivita % della classe attivita %
di addetti  economica 2003/2002 di addetti economica 2003/2002
per attivita per attivita
1-9 ADDETTI
Industria in senso stretto 446.652 1,1 82,6 2,7 1.214.473 16,0 24,6 0,1
Costruzioni 519.863 12,9 94,8 2,1 1.092.703 14,4 64,6 6,1
Commercio e pubblici esercizi 1.480.536 36,8 96,9 -1,1 2.821.846 37,1 66,1 1,3
Immobiliari, noleggio, informatica,
ricerca e attivita professionali 910.560 22,7 97,9 2,5 1.361.606 17,9 56,2 2,9
Altri servizi (a) 662.070 16,5 96,3 -0,7 1.117.627 14,7 37,6 1,2
Totale 4.019.681 100,0 94,9 0,0 7.608.256 100,0 46,7 2,0
10-49 ADDETTI
Industria in senso stretto 82.157 43,0 15,2 2,1 1.522.487 449 30,8 1,4
Costruzioni 27123 14,2 4,9 15,5 441.999 13,0 26,1 15,7
Commercio e pubblici esercizi 44.128 231 29 73 732.876 21,6 17,2 6,4
Immobiliari, noleggio, informatica,
ricerca e attivita professionali 16.686 8,7 1,8 41 302.054 8,9 12,5 4,0
Altri servizi (a) 21.028 11,0 3.1 7,6 394.020 11,6 13,3 7.8
Totale 191.122 100,0 4,5 5,8 3.393.436 100,0 20,8 5,1
50-249 ADDETTI
Industria in senso stretto 10.720 50,5 2,0 1,8 1.023.065 50,5 20,7 0,8
Costruzioni 1.274 6,0 0,2 10,5 107.928 53 6,4 9,2
Commercio e pubblici esercizi 3.003 14,2 0,2 7,3 273.221 13,5 6,4 6,9
Immobiliari, noleggio, informatica,
ricerca e attivita professionali 2.525 11,9 0,3 3,8 253.052 12,5 10,4 3,8
Altri servizi (a) 3.688 17,4 0,5 57 369.853 18,2 12,4 6,6
Totale 21.210 100,0 0,5 4,0 2.027.119 100,0 12,4 3,4
250 ADDETTI E OLTRE
Industria in senso stretto 1.534 45,5 0,3 -1,8 1.175.840 36,0 23,8 -2,8
Costruzioni 84 2,5 0,0 10,5 48.741 1,5 2,9 6,3
Commercio e pubblici esercizi 437 13,0 0,0 7.4 441.564 13,5 10,3 8,6
Immobiliari, noleggio, informatica,
ricerca e attivita professionali 567 16,8 0,1 1,4 506.665 15,5 20,9 6,0
Altri servizi (a) 750 22,2 0,1 -0,1 1.089.267 33,4 36,7 1,5
Totale 3.372 100,0 0,1 0,5 3.262.077 100,0 20,0 1,5
TOTALE
Industria in senso stretto 541.063 12,8 100,0 -1,9 4.935.866 30,3 100,0 -0,1
Costruzioni 548.344 12,9 100,0 2,7 1.691.371 10,4 100,0 8,7
Commercio e pubblici esercizi 1.528.104 36,1 100,0 -0,9 4.269.506 26,2 100,0 3,2
Immobiliari, noleggio, informatica,
ricerca e attivita professionali 930.338 22,0 100,0 2,6 2.423.377 14,9 100,0 3,8
Altri servizi (a) 687.536 16,2 100,0 -0,4 2.970.768 18,2 100,0 2,8
Totale 4.235.385 100,0 100,0 0,3 16.290.888 100,0 100,0 2,7

Fonte: Istat, Archivio statistico delle imprese attive
(a) Trasporti, magazzinaggio e comunicazioni, intermediazione monetaria e finanziaria, altri servizi pubblici, sociali e personali.

se (250 addetti e oltre), che controbilancia la modesta crescita osservata nelle altre
classi dimensionali. Cincremento degli addetti, comunque, dipende in larga mi-
sura dagli esiti del processo di regolarizzazione dei lavoratori stranieri non comu-
nitari, avviato alla fine del 2002, come dimostra un confronto con i dati della ri-
levazione su occupazione, retribuzioni, oneri sociali (Oros) (cfr. il paragrafo 3.06).
Inoltre, parte dell'incremento di addetti registrato nel settore dei servizi alle im-
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Tavola 2.13 - Imprese, addetti e numero medio di addetti dell’industria e dei servizi per classe di addetti e

attivita economica - Anni 1998 e 2003 (variazioni assolute e percentuali)

Variazioni assolute Variazioni percentuali Numero medio di addetti Composizione % degli
ATTIVITA ECONOMICHE 2003-1998 2003/1998 per impresa addetti

Imprese Addetti Imprese Addetti 1998 2003 1998 2003

1-9 ADDETTI
Industria in senso stretto -24.484 1.371 -5,2 0,1 2,6 2,7 241 24,6
Costruzioni 63.304 204.245 13,9 23,0 1,9 2,1 66,2 64,6
Commercio e pubblici esercizi 2.432 124.565 0,2 4.6 1,8 1,9 71,4 66,1
Immobiliari, noleggio, informatica,
ricerca e attivita professionali 220.244 306.276 31,9 29,0 1,5 1,5 62,8 56,2
Altri servizi (a) 5.916 63.969 0,9 6,1 1,6 1,7 39,3 37,6
Totale 267.412 700.425 71 10,1 1,8 1,9 47,6 46,7
10-49 ADDETTI
Industria in senso stretto -495 -23.975 -0,6 -1,6 18,7 18,5 30,7 30,8
Costruzioni 7.470 118.833 38,0 36,8 16,4 16,3 241 26,1
Commercio e pubblici esercizi 8.072 129.921 22,4 21,5 16,7 16,6 16,0 17,2
Immobiliari, noleggio, informatica,
ricerca e attivita professionali 3.549 61.161 27,0 25,4 18,3 18,1 14,3 12,5
Altri servizi (a) 5.061 93.593 31,7 31,2 18,8 18,7 11,2 13,3
Totale 23.657 379.533 14,1 12,6 18,0 17,8 20,8 20,8
50-249 ADDETTI
Industria in senso stretto 421 32.914 41 3,3 96,1 95,4 19,7 20,7
Costruzioni 299 23.274 30,7 27,5 86,8 84,7 6,3 6,4
Commercio e pubblici esercizi 904 79.141 43,1 40,8 92,5 91,0 51 6,4
Immobiliari, noleggio, informatica,
ricerca e attivita professionali 558 57.272 28,4 29,3 99,5 100,2 11,7 10,4
Altri servizi (a) 956 99.754 35,0 36,9 98,9 100,3 10,1 12,4
Totale 3.138 292.354 17,4 16,9 96,0 95,6 12,0 12,4
250 ADDETTI E OLTRE
Industria in senso stretto 69 -106.624 4.7 -8,3 875,4 766,5 25,5 23,8
Costruzioni -7 1.980 -7,7 4,2 513,9 580,2 3,5 2,9
Commercio e pubblici esercizi 138 159.556 46,2 56,6 943,2 1.010,4 7.5 10,3
Immobiliari, noleggio, informatica,
ricerca e attivita professionali 247 318.855 77,2 169,8 586,9 893,6 11,2 20,9
Altri servizi (a) 159 30.168 26,9 2,8 1.792,0 1.452,4 39,5 36,7
Totale 606 403.934 21,9 14,1 1.033,3 967,4 19,7 20,0
TOTALE

Industria in senso stretto -24.489 -96.315 -4,3 -1,9 8,9 9,1 100,0 100,0
Costruzioni 71.066 348.331 14,9 25,9 2,8 3,1 100,0 100,0
Commercio e pubblici esercizi 11.546 493.182 0,8 13,1 2,5 2,8 100,0 100,0
Immobiliari, noleggio, informatica,
ricerca e attivita professionali 224.598 743.564 31,8 443 2,4 2,6 100,0 100,0
Altri servizi (a) 12.092 287.484 1,8 10,7 4,0 4,3 100,0 100,0
Totale 294.813 1.776.247 7,5 12,2 3,7 3,8 100,0 100,0

Fonte: Istat, Archivio statistico delle imprese attive

(a) Trasporti, magazzinaggio e comunicazioni; Intermediazione monetaria e finanziaria; Altri servizi pubblici, sociali e personali.

prese ¢ determinato dall’aumento dei lavoratori interinali che, in quanto dipen-
denti delle agenzie di fornitura di personale, sono attribuiti al comparto dei servi-
zi alle imprese, mentre sono impiegati prevalentemente nell’industria. Prosegue,
poi, 'andamento divergente di imprese e addetti nel settore del commercio, alber-
ghi e pubblici esercizi, che presenta una diminuzione delle imprese dello 0,9 per
cento e un aumento degli addetti del 3,2 per cento, a dimostrazione che la ristrut-
turazione del settore avviata negli anni Novanta con I'espansione della grande di-
stribuzione ¢ ancora in corso. Infine, scomponendo per classi dimensionali le va-
riazioni percentuali dei dati 2003 sull’anno precedente, gli incrementi percentua-
li pit rilevanti in termini di addetti si osservano tra le imprese delle classi dimen-
sionali intermedie (+5,1 per cento nella classe da 10 a 49 addetti e +3,4 per cento
nella classe da 50 a 249).
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Prendendo in considerazione la dinamica di imprese e addetti tra il 1998 e il
2003 ¢ possibile mettere in luce alcune tendenze evolutive della struttura produt-
tiva (Tavola 2.13).

Nel periodo preso in esame si ¢ registrato un netto incremento del numero di
imprese (+7,5 per cento, pari a circa 300 mila unita) e uno ancora maggiore del
numero di addetti (+12,2 per cento, pari a circa 1,8 milioni di addetti).

Il dettaglio di queste variazioni per classe dimensionale mostra come il peso
relativo delle microimprese tenda a diminuire, dato che i tassi d’incremento del-
la classe da 1 a 9 addetti sono stati, benché positivi, inferiori a quelli medi (+7,1
per cento in termini di imprese e +10,1 in termini di addetti). In tutte le altre
classi, invece, si sono registrate variazioni superiori alla media: in particolare, il
numero delle grandi imprese (250 addetti e oltre) ¢ aumentato del 21,9 per cen-
to, mentre le imprese medie (da 50 a 249 addetti) sono aumentate del 17,4. In
questa classe, inoltre, si registra il pit rilevante incremento di addetti (+16,9 per
cento). I differenziali fra i tassi di incremento delle diverse classi determinano,
pertanto, un lento spostamento del baricentro dell’occupazione verso le classi
superiori della scala dimensionale. Nel quinquennio 1998-2003, infatti, la quo-
ta di addetti delle microimprese ¢ passata dal 47,6 al 46,7 per cento e quella del-
le piccole imprese ¢ rimasta invariata (20,8 per cento), mentre sono aumentate
le quote di occupazione delle imprese medie (dal 12,0 al 12,4 per cento) e gran-
di (dal 19,7 al 20,0 per cento).

Lanalisi delle variazioni per macrosettori di attivitd conferma la continua
espansione delle attivitd del terziario. Particolarmente notevole, in questo settore,
la crescita delle imprese della divisione relativa ai servizi alle imprese, il cui nume-
ro ¢ aumentato del 31,8 per cento, con un incremento del 44,3 per cento degli ad-
detti. Ad alimentare questa dinamica ¢ stato essenzialmente lo sviluppo delle agen-
zie di lavoro interinale, che spiega — in un comparto tradizionalmente caratteriz-
zato da una forte prevalenza di microimprese — perché gli incrementi pi rilevanti
si siano registrati fra le imprese di maggiori dimensioni.

Si segnala, inoltre, il forte incremento delle costruzioni, sia in termini di imprese
(+14,9 per cento) sia di addetti (+25,9 per cento), mentre il settore dell'industria in
senso stretto, nel suo insieme, ha perduto il 4,3 per cento delle imprese e I'1,9 per cen-
to degli addetti. La diminuzione delle imprese dell'industria ¢ dovuta esclusivamente
alla flessione delle microimprese (-5,2 per cento), mentre il calo degli addetti si con-
centra nelle imprese con almeno 250 addetti (-8,3 per cento).

Queste tendenze portano a un incremento contenuto delle dimensioni medie
di impresa in tutti i macrosettori: le imprese pit grandi rimangono quelle dell’in-
dustria in senso stretto, che passano da 8,9 a 9,1 addetti per impresa, mentre gli
aumenti pit rilevanti si registrano nelle costruzioni (da 2,8 a 3,1) e nel settore del
commercio e pubblici esercizi (da 2,5 a 2,8), settori nei quali aumenta sensibil-
mente la dimensione media delle grandi imprese.

Altre informazioni sulle tendenze evolutive del sistema produttivo si posso-
no trarre da un’analisi del movimento demografico delle imprese, basati sui
concetti di natalita e mortalita “reale” delle imprese attive registrate dall’Archi-
vio statistico®.

' Generalmente, il saldo ottenuto dal semplice confronto fra popolazioni di imprese attive in due
diversi periodi non consente di misurare con esattezza i flussi “reali” delle imprese cessate e di quelle
di nuova costituzione, dal momento che riattivazioni di unita, cambiamenti di attivitd economica o
di forma giuridica, passaggi di proprieta o altri eventi di trasformazione societaria producono “false”
creazioni o cessazioni, irrilevanti ai fini dell’analisi economica. Un gruppo di lavoro formato in ambi-
to Eurostat sulla demografia d’impresa ha sviluppato una metodologia per individuare le componen-
ti “reali” della demografia d’impresa, alla quale si fa riferimento in questo contributo. Istat. “Note
metodologiche”. In La demografia d’impresa in Italia dal 1999 al 2002. Roma: Istat, 2004, (Statistiche
in breve, 16 dicembre).
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Il diagramma della figura 2.13 propone una rappresentazione sintetica del mo-
vimento demografico delle imprese italiane registrato dall’archivio Asia tra il 1999
e il 2001. Per 30 settori di attivitd economica, che coprono I'intero campo di os-
servazione di Asia (imprese dell'industria e dei servizi), sono stati calcolati un tas-
so di natalitd e un tasso di mortalita delle impresem, i cui valori — sintetizzati in
una media dei tre anni — sono stati riportati in un riferimento cartesiano.

Nei tre anni considerati, entrambi i tassi riferiti al totale delle imprese (7,7 per
cento per il tasso di natalitd e 7,1 per cento per quello di mortalita in media), han-
no manifestato una debole tendenza al rialzo. Il differenziale fra i due tassi (tasso
di turnover netto) si ¢ mantenuto costantemente positivo, mentre ¢ aumentato si-
stematicamente, sia pure di poco, il tasso di turnover lordo, cio¢ il rapporto fra la
portata complessiva dei flussi (nuove costituzioni pit cessazioni) e la popolazione
delle imprese attive: dal 14,7 per cento del 1999 al 14,8 per cento del 2000, al
15,0 per cento del 2001.

Pur in presenza di una significativa correlazione positiva fra la natalita e la mor-
talitd delle imprese (il coefficiente di correlazione fra i tassi medi ¢ pari a 0,8), si
osservano differenze rilevanti nel segno e nell'ampiezza dei saldi fra cessazioni e
nuove costituzioni, ovvero nelle tendenze espansive o recessive dei diversi settori.

Traslando l'origine degli assi nel punto che rappresenta la posizione della me-
dia Italia, ¢ possibile suddividere I'area del grafico in quattro quadranti. Nel primo
si collocano i settori caratterizzati da natalita e mortalita d’impresa superiori alla
media e dunque dal turnover pill intenso: poste e telecomunicazioni, informatica,
ricerca e sviluppo, noleggio di macchinari, commercio all'ingrosso e costruzioni. Il
settore delle poste e telecomunicazioni si caratterizza per i valori piu alti del tur-
nover, sia in termini di tasso lordo (35,8 per cento), sia in termini di tasso netto
(+6,4 per cento). Un ricambio cosi intenso puo essere attribuito, da un lato, a un
fattore di mercato (la regolamentazione del settore, mutata di recente, ha ridotto
le barriere all’entrata) e dall’altro alla particolare velocita con cui entrano nel pro-
cesso produttivo innovazioni tecnologiche. Per gli altri settori, comprese le costru-
zioni, l'intensita del turnover si spiega con la combinazione di una bassa soglia
d’ingresso (che favorisce un’elevata natalitd di microimprese) e di una fase di forte
espansione e concorrenzialitd del mercato (che da luogo a dinamiche di concen-
trazione e di consolidamento, tendenti a mettere le microimprese fuori mercato).

Allopposto, nel terzo quadrante (il pitt popolato) si posizionano i settori con
una popolazione di imprese attive pit stabile, tutti piuttosto prossimi, peraltro, al-
la bisettrice che individua il punto di equilibrio fra cessazioni e nuove costituzioni
(crescita zero): tutta 'industria in senso stretto (con la sola eccezione del compar-
to tessile-abbigliamento), il commercio e riparazione di autoveicoli e motocicli, il
settore alberghiero e dei pubblici esercizi.

Nel secondo quadrante (natalita superiore alla media e mortalita inferiore alla
media) troviamo due settori in forte crescita: le attivita professionali e imprendi-
toriali e le attivita ausiliarie dei trasporti. Nel quarto quadrante (natalita inferiore
alla media e mortalita superiore alla media) si collocano settori dal bilancio demo-
grafico fortemente passivo: I'industria tessile e dell’abbigliamento, le attivita im-
mobiliari, i trasporti e I'intermediazione monetaria e finanziaria. Quest’ultimo set-
tore, in particolare, presenta il bilancio demografico peggiore, con un tasso netto
di turnover pari a -6,3 per cento, dovuto alle dinamiche di concentrazione in atto
fra le imprese del credito e delle assicurazioni.

'® Per “tasso di natalitd delle imprese” si intende il rapporto percentuale fra il numero di imprese
costituite nell’anno t e la popolazione di imprese attive nello stesso anno. Analogamente, si intende
per “tasso di mortalitd” il rapporto percentuale fra il numero di imprese cessate nell’anno t e la popo-
lazione delle imprese attive nello stesso anno.

Natalita e mortalita
delle imprese
pit intense nei servizi
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Figura 2.13 - Natalita e mortalita delle imprese per attivita economica -
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2.3.2 Dimensione e performance delle imprese italiane

Sulla particolare struttura dimensionale del nostro sistema produttivo, forte-
mente sbilanciata verso le imprese di minori dimensioni, si modella anche il
profilo dei principali indicatori di performance, considerato che i livelli di red-
ditivita e produttivita appaiono positivamente correlati alla dimensione d’im-
presa (Tavola 2.14).

Nel complesso dell'industria e dei servizi’, le grandi imprese raggiungono i  Piu grande I'impresa
livelli pit alti di redditivitd (con una quota di profitti lordi sul valore aggiunto ~ migliore la
pari al 37,4 per cento, contro una media del 32,3), grazie a un’elevata produtti- performance
vita del lavoro (circa 57 mila euro di valore aggiunto per addetto, rispetto a una
media di 37 mila), che compensa ampiamente i differenziali negativi di costo del
lavoro (circa 36 mila euro per dipendente contro 28 mila); le grandi imprese,
inoltre, mostrano una piu elevata intensita degli investimenti (circa 13 mila eu-
ro per addetto contro una media di circa 7 mila). Per tutti questi indicatori si os-
serva un regolare peggioramento al diminuire della dimensione d’impresa. I dif-
ferenziali pitt ampi di produttivita e redditivita si rilevano tra le imprese dell’in-
dustria in senso stretto: in particolare, il valore aggiunto per addetto varia tra i
26 mila euro delle microimprese e i 67 mila delle grandi, mentre la quota dei
profitti sul valore aggiunto varia tra il 25,1 per cento delle microimprese e il
40,5 per cento delle grandi.

Una riclassificazione delle imprese manifatturiere' secondo una tassonomia
che tiene conto delle prevalenti caratteristiche tecnologiche, produttive e di mer-
cato, d’altro canto, consente di cogliere un interessante aspetto qualitativo della re-
lazione fra performance economica e caratteristiche strutturali (Tavola 2.15).

Da questa classificazione emerge con chiarezza che a ottenere i migliori risul-
tati economici — superiori a quelli medi delle grandi imprese, in termini sia di
redditivita sia di produttivita — sono le imprese ad alta intensita di ricerca e svi-
luppo, che sono tuttavia poco numerose (lo 0,2 per cento del totale, con il 2,1  Poche, grandi
per cento degli addetti) e mediamente molto grandi (121,5 addetti per impre- € molio produttive
sa). Le imprese dell’'industria tradizionale, che realizzano un margine operativo ﬁgtgvvgggss/%cég/ta
lordo del 32,7 per cento, appaiono relativamente meno penalizzate dalla bassa
dimensione media (6,6 addetti per impresa), grazie a un costo del lavoro relati-
vamente contenuto (25 mila euro per addetto contro una media di 30 mila),
specie se considerato in rapporto alla produttivita (circa 36 mila euro per addet-
to). Un margine operativo pitt ampio ¢ realizzato dalle imprese dei settori a eco-
nomie di scala (34,7 per cento), le quali tuttavia hanno una dimensione media
che ¢ circa il doppio di quella delle imprese dell'industria tradizionale (13,6 ad-
detti per impresa). Un profilo di performance piu debole ¢ quello delle imprese
a offerta specializzata, che realizzano margini di profitto piu ridotti (29,8 per
cento), pur in presenza di un livello medio di produttivita relativamente elevato
(45 mila euro per addetto).

Livelli generalmente pit bassi degli indicatori di performance si rilevano nel
settore dei servizi (che rappresenta oltre il 50 per cento dell’intero campo di osser-
vazione, in termini sia di fatturato sia di valore aggiunto) e in quello delle costru-
zioni (che detiene il 6,8 per cento del fatturato e I'8,6 per cento del valore aggiun-
to) (Tavola 2.14). In questi settori, inoltre, si osserva un’associazione meno inten-
sa fra performance e dimensione d’impresa, dato che, oltre la soglia dei 50 addet-

" Escluse le imprese di intermediazione monetaria e finanziaria (sezione J della classificazione Nace
Rev. 1), che non rientrano nel campo di osservazione delle rilevazioni sul sistema dei conti delle imprese.

18 Si ricorda che le attivith manifatturiere (sezione D della classificazione Nace Rev. 1) formano solo
una parte dell’industria in senso stretto, nella quale sono inclusi anche i settori delle attivitd estracti-
ve (sezione C) e della produzione e distribuzione di energia, gas e acqua (sezione E).

113



Vil

Tavola 2.14 - Principali aggregati e indicatori economici delle imprese dell’industria e dei servizi per attivita ecor
(valori assoluti e percentuali)

ATTIVITA ECONOMICHE Imprese Addetti Fatturato Valore aggiunto Valore aggiunto Cost

CLASSI DI ADDETTI (comp. %) (comp. %) (comp. %) (comp. %) per addetto per
(migliaia di euro) (mig|

Industria in senso stretto 100,0 100,0 100,0 100,0 45,5
Microimprese (1-9 addetti) 83,3 24,8 10,8 14,4 26,5
Piccole imprese (10-49 addetti) 14,5 30,4 21,9 25,8 38,7
Medie imprese (50-249 addetti) 1,9 20,4 23,0 23,8 52,9
Grandi imprese (250 addetti e oltre) 0,3 24,3 44,3 36,0 67,3
Costruzioni 100,0 100,0 100,0 100,0 31,5
Microimprese (1-9 addetti) 95,4 66,4 571 57,9 27,5
Piccole imprese (10-49 addetti) 4.4 24,4 26,7 28,6 36,9
Medie imprese (50-249 addetti) 0,2 6,2 9,7 8,4 42,7
Grandi imprese (250 addetti e oltre) 0,0 3,0 6,5 5,1 53,0
Servizi 100,0 100,0 100,0 100,0 33,7
Microimprese (1-9 addetti) 97,2 58,3 43,0 45,6 26,4
Piccole imprese (10-49 addetti) 24 14,9 20,8 16,8 38,0
Medie imprese (50-249 addetti) 0,3 8,8 14,4 11,3 43,2
Grandi imprese (250 addetti e oltre) 0,0 18,0 21,8 26,2 491
Totale 100,0 100,0 100,0 100,0 37,3
Microimprese (1-9 addetti) 95,2 48,3 30,8 34,4 26,5
Piccole imprese (10-49 addetti) 4,3 20,9 21,6 21,4 38,2
Medie imprese (50-249 addetti) 0,5 12,3 17,6 16,0 48,4
Grandi imprese (250 addetti e oltre) 0,1 18,5 29,9 28,2 56,9

Fonte: Istat, Rilevazione sul sistema dei conti delle imprese; Rilevazione sulle piccole e medie imprese
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Tavola 2.15 - Principali aggregati e indicatori economici delle imprese manifatturiere per settore di attivita

economica - Anno 2002 (valori assoluti e percentuali)

Imprese Addetti  Fatturato Valore Valore Costo del Quota dei  Investimenti
(comp. %) (comp. %) (comp.%) aggiunto  aggiunto per lavoro per profitti sul per addetto
ATTIVITA ECONOMICHE (a) (comp. %) addetto dipendente valore (migliaia
(migliaia (migliaia aggiunto di euro)

di euro) di euro) (%)
Industria tradizionale 64,5 49,0 40,9 41,4 35,9 25,5 32,7 6,2
Offerta specializzata 17,5 20,9 18,6 22,3 453 33,3 29,8 6,1
Alta intensita di ricerca e sviluppo 0,2 2,1 3,6 4,3 87,3 50,8 42,0 1,4
Economie di scala 17,8 28,0 36,9 31,9 48,4 32,7 34,7 9,7
Totale 100,0 100,0 100,0 100,0 42,4 30,0 331 7,3

Fonte: Istat, Rilevazione sul sistema dei conti delle imprese; Rilevazione sulle piccole e medie imprese

(a) L'aggregazione delle attivita economiche proposta deriva dalla tassonomia di Pavitt, che intreccia aspetti di natura tecnologica con caratteristiche
della produzione e della domanda. Cfr. nel glossario la voce "Classificazione delle attivita manifatturiere per intensita tecnologica, caratteristiche

della produzione e dei mercati".

ti, i differenziali relativi di produttivita e di costo del lavoro non sono stati suffi-
cienti a garantire i margini di profitto realizzati dalle piccole imprese (da 10 a 49
addetti). Queste discontinuita sono imputabili in buona parte a fattori di caratte-
re congiunturale, che hanno influito soprattutto nei comparti del commercio al
dettaglio e degli alberghi e ristoranti (cfr. il paragrafo 1.2.3 del Rapporto annuale
2003). In generale, sembra che la performance complessiva del sistema risenta ne-
gativamente dell’eccessiva frammentazione del tessuto imprenditoriale (basti con-
siderare che il peso economico delle microimprese, in termini tanto di fatturato
quanto di valore aggiunto, sopravanza quello delle grandi). In altri termini, sem-
bra che gli svantaggi associati a un basso livello di concentrazione tendano a pre-
valere sui vantaggi che ne potrebbero derivare in termini di maggiore capacita di
adattamento del sistema ai mutamenti di scenario.

La disponibilita di statistiche sui conti economici delle imprese, disaggregate per
attivitd economica e classe dimensionale, consente di analizzare in dettaglio I'asso-
ciazione positiva osservata a livello aggregato tra la performance economica e la di-
mensione media delle imprese. A questo scopo si puo utilizzare il dettaglio settoria-
le relativo ai gruppi della classificazione economica delle attivita Ateco 2002 e con-
siderare quattro classi dimensionali, definite secondo gli standard statistici europei:
microimprese (1-9 addetti), piccole imprese (10-49), medie imprese (50-249) e
grandi imprese (250 e oltre)". Ciascuna cella, definita dall'incrocio gruppo-classe di-
mensionale, individua un determinato segmento di impresezo.

La base informativa utilizzata permette di approfondire i rapporti tra dimen-
sione e performance delle imprese in relazione a quattro indicatori statici e a due
dinamici. I primi misurano i livelli di produttivita, il costo del lavoro, la redditi-
vita e 'intensita degli investimenti riferiti al 2002; i secondi fanno riferimento al-
le variazioni nei livelli di produttivita e nel numero degli addetti relative al perio-
do 1998-2002. Dato che le diverse caratteristiche e dinamiche dei settori possono
condizionare i risultati dell’analisi per classi dimensionali, favorendo tutti i seg-
menti di imprese appartenenti ai settori pitt dinamici e competitivi, gli indicatori
sono stati espressi in termini relativi*. Questo approccio richiede tuttavia alcune

*¥ Sono stati esclusi dall’analisi i gruppi caratterizzati dalla dominanza delle grandi imprese (oltre il
90 per cento del valore aggiunto) quali I'industria del tabacco, la fabbricazione di autoveicoli, la
costruzione di aecromobili e veicoli spaziali, i prodotti di cokeria.

% Questo approccio consente di individuare il comportamento “medio” delle imprese incluse in
ciascun segmento.

?! In particolare, gli indicatori, calcolati a livello di singolo segmento, sono stati normalizzati rispetto
ai valori medi del settore di appartenenza, definito a livello di sottosezioni di attivitd economica.

Grandi imprese del
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turismo penalizzate
dalla congiuntura
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ha problemi
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cautele nell’interpretazione dei risultati, in quanto la performance dei vari seg-
menti non deve essere considerata in termini assoluti, ma in termini differenziali
rispetto alle caratteristiche e alle dinamiche complessive dei settori.

Per individuare profili comportamentali simili fra i vari segmenti di imprese ¢
stata condotta, limitatamente al settore manifatturiero®, un’analisi multivariata
con la tecnica dell’analisi dei gruppi (cluster analysis). Lanalisi individua tre grup-
pi composti rispettivamente da 208, 118 e 36 segmenti di imprese (Tavola 2.16).

Il primo gruppo, di gran lunga il pil consistente, assorbe il 95,4 per cento
delle imprese con una notevole incidenza in termini di addetti (72,1 per cento)
e di valore aggiunto (61,3 per cento). I risultati economici conseguiti dalle im-
prese di questo raggruppamento sono negativi in termini sia statici sia dinamici.
In presenza di un significativo divario negativo in termini di efficienza dei pro-
cessi, il costo del lavoro particolarmente contenuto non ¢ sufficiente a garantire
una redditivita in linea con le medie dei rispettivi settori. Inoltre, il divario di
produttivita rispetto agli altri raggruppamenti tende ad ampliarsi nel periodo
1998-2002, mentre si registra una sostanziale tenuta dei livelli occupazionali ri-
spetto alle dinamiche complessive dei settori. Da un punto di vista dimensiona-
le, questo raggruppamento assorbe la quasi totalita delle microimprese (oltre il
97 per cento) e una parte consistente delle piccole (90 per cento circa). Tuttavia,
¢ interessante notare come appartengano a questo raggruppamento anche quote
significative di medie imprese (38 segmenti pari a oltre il 50 per cento degli ad-
detti della classe dimensionale) e di grandi imprese (21 segmenti corrisponden-
ti al 32,0 per cento degli addetti della classe dimensionale).

Il secondo gruppo si contraddistingue al 2002 per livelli di produttivita, di
redditivita e di intensita degli investimenti superiori alla media. In termini evo-
lutivi, si registrano nel periodo 1998-2002 risultati positivi nell’occupazione
(5,5 per cento); tuttavia le imprese appartenenti a questo raggruppamento non
risultano particolarmente efficaci nel promuovere miglioramenti nell’efficienza
dei processi: infatti la variazione della produttivita del lavoro non si discosta si-
gnificativamente da quella media del settore di appartenenza. Il peso complessi-
vo del raggruppamento risulta modesto in termini di numero di imprese (2,0
per cento), tuttavia presenta una elevata incidenza in termini di addetti e valore
aggiunto, pari rispettivamente al 23,9 e al 33,5 per cento. Questo deriva dalla
notevole quota di medie (42,0 per cento del totale della classe) e, soprattutto, di
grandi imprese (63,6 per cento) incluse nel raggruppamento. La sua composi-
zione interna conferma il ruolo dominante delle grandi imprese (55 segmenti
pari al 54,0 per cento degli addetti) e delle medie imprese (48 segmenti per una
quota di addetti pari al 36,4 per cento).

Il terzo gruppo individuato dall’analisi ha un peso modesto in termini di im-
prese (2,5 per cento), ma anche di addetti (4,0 per cento) e di valore aggiunto (5,4
per cento). Il profilo di performance del gruppo ¢ nel complesso positivo e simile
a quello del secondo gruppo, distinguendosi soprattutto per risultati notevolmen-
te positivi in termini di dinamica della produttivita del lavoro (15,1 per cento), cui
si associa tuttavia una dinamica negativa dell’occupazione (meno 2,0 per cento).
La composizione interna del raggruppamento mostra la notevole incidenza delle
piccole (10 segmenti con una quota pari al 31,4 per cento degli addetti) e delle
grandi imprese (7 segmenti con una quota di addetti pari al 37,5 per cento). Ri-
sulta inoltre rilevante, con 12 segmenti, la presenza delle microimprese, mentre

?2 Si & applicato il metodo cluster non gerarchico delle k-medie alle componenti fattoriali indivi-
duate con metodi di analisi multivariata. In particolare, i tre fattori considerati spiegano oltre il 70
per cento della variabilita complessiva delle sei variabili standardizzate assunte come indicatori statici
e dinamici della performance.
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Tavola 2.16 - Caratteristiche dei gruppi individuati dalla cluster analysis - Anno 2002 (valori assoluti e percentuali)

Gruppi
X Totale
Primo Secondo Terzo
INDICATORI STATICI (a)
Produttivita del lavoro -0,6 1,0 0,3 0,0
Investimenti per addetto -0,3 0,6 -0,2 0,0
Margine operativo lordo (in % del valore aggiunto) -0,1 0,1 0,2 0,0
Costo del lavoro per addetto -0,6 1,0 -0,2 0,0
INDICATORI DINAMICI (b)
Addetti (variazione percentuale 2002/1998) 0,3 55 2,0
Produttivita del lavoro (variazione percentuale 2002/1998) -1,2 0,4 15,1
SEGMENTI DI IMPRESE
1-9 addetti 80 1 12 93
10-49 addetti 69 14 10 93
50-249 addetti 38 48 7 93
250 addetti e oltre 21 55 7 83
Totale 208 118 36 362
IMPRESE PER GRUPPO (comp. %)
1-9 addetti 97,5 0,2 2,3 100,0
10-49 addetti 89,8 6,6 3,7 100,0
50-249 addetti 55,2 42,0 2,8 100,0
250 addetti e oltre 29,6 63,6 6,8 100,0
Totale 95,4 2,0 2,5 100,0
ADDETTI PER GRUPPO (comp. %)
1-9 addetti 97,2 0,2 2,6 100,0
10-49 addetti 89,0 7,0 4,0 100,0
50-249 addetti 56,0 41,2 2,7 100,0
250 addetti e oltre 32,0 60,9 71 100,0
Totale 72,1 23,9 4,0 100,0
ADDETTI PER CLASSE DIMENSIONALE (comp. %)
1-9 addetti 35,1 0,2 16,7 26,0
10-49 addetti 39,0 9,3 31,4 31,6
50-249 addetti 16,4 36,4 14,5 21,1
250 addetti e oltre 94 54,1 37,5 21,2
Totale 100,0 100,0 100,0 100,0

Fonte: Elaborazione su dati Istat, Rilevazione sul sistema dei conti delle imprese e Rilevazione sulle piccole e medie imprese
(a) Valori medi per raggruppamento calcolati su indicatori relativi standardizzati.
(b) Valori medi per raggruppamento calcolati sui differenziali in percentuale rispetto alle variazioni medie annue dei settori.

contenuto ¢ il ruolo delle medie (meno del 15 per cento in termini di addetti).

In sintesi, 'analisi compiuta conferma la presenza di problemi di performan-
ce a livello diffuso tra le micro e le piccole imprese. Tuttavia, anche quote rile-
vanti di medie e grandi imprese non presentano una performance positiva. Un
approfondimento sulle performance delle grandi imprese italiane viene presen-
tato nel prossimo paragrafo.

2.3.3 Produttivita e redditivita nelle grandi imprese italiane
Le grandi imprese italiane (con almeno 250 addetti) sono state negli ultimi anni al
centro dell’attenzione dell’analisi economica e del dibattito sulla politica industriale.

Sebbene la crescita dell'economia italiana si sia identificata negli ultimi decenni con
lo sviluppo delle piccole e medie imprese, anche in relazione a particolari distretti in-
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dustriali, rimane incerta la sostenibilita di questo modello di sviluppo in rapporto, da
un lato, alla rinnovata concorrenza internazionale e, dall’altro, alla possibilita di con-
sentire un innalzamento della soglia tecnologica e il pieno sfruttamento delle econo-
mie di scala. Le analisi dei paragrafi precedenti hanno messo in luce una significativa
connessione tra performance e dimensione di impresa, mostrando come le grandi
imprese godano di livelli di produttivita e di investimenti mediamente pit elevati.

Le grandi imprese dei settori dell’'industria e dei servizi sono nel 2002 circa 3.100
e hanno un peso economico rilevante (Figura 2.14), anche nel quadro di una struttu-
ra fortemente caratterizzata dalla piccola e piccolissima impresa. La distribuzione de-
gli addetti per classi dimensionali non si modifica molto tra il 1998 e il 2002, mentre
si assiste a un forte incremento della quota del fatturato delle grandi imprese e a una
sostanziale stabilita della loro quota di valore aggiunto, intorno al 30 per cento. Il pe-
so economico delle grandi imprese ¢ particolarmente significativo nell'industria in
senso stretto, dove nel 2002 esse rappresentano poco meno di un quarto dell’occupa-
zione e il 36,0 per cento del valore aggiunto, mentre il loro peso si riduce nei servizi
(18,0 per cento degli addetti e 26,2 per cento del valore aggiunto) e nelle costruzioni
(3,0 per cento degli addetti e 5,1 per cento del valore aggiunto).

Limportanza delle grandi imprese ¢ notevole anche come quota del fatturato
esportato sul fatturato totale. Infatti, mentre la propensione all’esportazione diretta
delle imprese manifatturiere ¢ pari nel 2002 a circa il 26 per cento, le imprese con 1-
9 addetti registrano una quota pari al 7,6 per cento del proprio fatturato, quelle con
10-19 addetti il 15,1 per cento e, infine, le unita con 250 e pit addetti raggiungono
un’incidenza del 34,6 per cento.

Tra le grandi imprese si assiste nel periodo considerato a una grande turbolenza,
con un tasso di persistenza delle singole unita relativamente basso (Tavola 2.17). Nel
complesso il totale delle imprese osservate nei due anni di riferimento ¢ di 3.951 unita.

Le imprese che presentano un’occupazione pari o superiore alle 250 unita in
entrambi gli anni sono soltanto 1.742 (con un tasso di persistenza del 44,0 per
cento); 1.381 imprese (35,0 per cento) sono presenti nella classe dimensionale
solo nel 2002; 828 solo nel 1998. Ai fini dell’analisi si sono prese in considera-
zione tutte le imprese del 1998 (anche se non presenti nel 2002) che ¢ stato pos-
sibile accoppiare con i dati dei bilanci civilistici (2.280 imprese) e tutte le im-
prese presenti nel 2002 (anche se non presenti nel 1998) che ¢ stato possibile ac-
coppiare con i dati di bilancio (2.774 imprese). In entrambi gli anni le imprese
che entrano nell’analisi rappresentano poco meno del 90 per cento dell’univer-
so di riferimento.

Al fine di analizzare il comportamento delle grandi imprese nel periodo in esa-
me si ¢ preso in considerazione un insieme di indicatori relativi alla gestione eco-
nomica e alla produttivita (Prospetto 2.1).

Gli indicatori sono stati calcolati per sezione e sottosezione della classificazione
delle attivita economiche Ateco 2002 e a livello di ripartizione territoriale.

Allo scopo di sintetizzare I'informazione contenuta nell'insieme di indicato-
ri considerati e per valutare le modificazioni tra i due anni, si ¢ utilizzata un’a-
nalisi in componenti principali (Acp) di “compromesso”® analizzando con-

% Al fine di analizzare la dinamica di variabili alle quali viene applicata unanalisi in componenti prin-

cipali su diversi anni sarebbe pitt opportuno utilizzare tecniche del tipo “multiway”; tuttavia, per otte-
nere stime sufficientemente robuste con queste tecniche occorre una serie longitudinale di almeno 20
periodi, non disponibile nelle basi di dati considerate. Si ¢, quindi, applicata un’analisi in componenti
principali di “compromesso” analizzando congiuntamente i dati relativi al 1998 e al 2002. Blanco J.,
R. Coppi e L. Corazziari. Su alcuni sviluppi metodologici dell analisi fatroriale dinamica. Roma: Universita
‘La Sapienza’, 1999. (Ricerche del Dipartimento di statistica, probabilita e statistiche applicate, Serie A
n. 13). Di Giosaffatte L. e P. Mariani. Abruzzo Impresa, analisi socioeconomica del territorio e raccolta della
normativa regionale in materia di agevolazioni finanziarie alle imprese. Pescara: Editor edizioni legislative,

1996. (Quaderni della legislazione abruzzese).
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Figura 2.14 - Addetti, fatturato e valore aggiunto delle grandi imprese - Anni 1998
e 2002 (valori percentuali sul totale delle imprese)
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Fonte: Istat, Rilevazione sui conti economici delle imprese

Tavola 2.17 - Persistenza delle imprese nella classe di 250 addetti e oltre - Anni 1998

e 2002
Imprese
Presenti solo nel Presenti solo nel Presenti in entrambi gli Total
2002 1998 anni oale
Imprese 1.381 828 1.742 3.951
Composizioni percentuali 35,0 21,0 44,0 100,0

Fonte: Istat, Rilevazione sul sistema dei conti delle imprese

giuntamente i dati relativi al 1998 e al 2002. I primi due fattori sono stati de-
scritti in base alle correlazioni con le variabili originarie. Successivamente, sono
stati utilizzati i punteggi fattoriali al fine di costruire delle graduatorie dei set-
tori economici secondo i due fattori principali e comparandone la struttura nei
due anni.

I primi due assi fattoriali individuati dall’Acp assorbono poco pit del 70 per
cento della variabilita totale. Il primo asse rappresenta il 48,4 per cento della va-
rianza totale ed ¢ caratterizzato, sul lato positivo, dalle variabili connesse alla pro-
duttivita (valore aggiunto per addetto), a un maggiore costo medio del lavoro (a
sua volta correlato con la dimensione aziendale) e, in misura minore ma sempre si-
gnificativa, con la profittabilita (Mol su valore aggiunto). Il lato negativo ¢ con-

Prospetto 2.1 - Indici di bilancio utilizzati nell’analisi

INDICI DI BILANCIO DEFINIZIONI

INDICI DI REDDITIVITA

Roe (Return on equity) Utile d’esercizio / capitale proprio x 100
Roi (Return on investment) Risultato operativo / totale impieghi x 100
Ros (Return on sale) Risultato operativo / fatturato x 100

Irci (Indice di rotazione degli impieghi) Fatturato / totale impieghi

Leverage Totale impieghi / capitale proprio

Mol (Margine operativo lordo) Profitti lordi / valore aggiunto x 100

INDICI DI PRODUTTIVITA

Valore aggiunto per addetto Valore aggiunto / addetti
Costo orario medio del lavoro Costo del lavoro/ore effettivamente lavorate dai dipendenti
Retribuzioni per dipendente Retribuzioni lorde / dipendenti

INVESTIMENTI MEDI
Investimenti per addetto Investimenti / addetti
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nesso con il livello di indebitamento (leverage). 11 secondo asse rappresenta il 22,3
per cento della varianza totale spiegata e ripropone una contrapposizione tra il
leverage sul lato negativo e la redditivita (rappresentata dagli indici Roe, Ros e in
misura minore dal Roi), sul lato positivo. Anche per questo fattore assume una no-
tevole rilevanza il rapporto tra Mol e valore aggiunto.

Come si pud notare (Tavola 2.18), il 2002 presenta una situazione leggermen-
te peggiore rispetto al 1998; infatti, si registra una diminuzione di tutti i principa-
li indicatori economici di risultato. In particolare, per quanto riguarda la produt-
tivita diminuisce il valore aggiunto per addetto, come anche il livello degli investi-
menti per addetto, mentre il costo orario del lavoro aumenta leggermente. Anche
gli indicatori di redditivita fanno registrare una forte diminuzione sia della remu-
nerazione del capitale netto (Roe), sia di quello investito (Roi). La quota dei pro-
fitti lordi passa nella media dei settori dal 38,4 al 34,3 per cento.

In generale si assiste, quindi, a un assestamento della gestione finanziaria verso un
minor grado di indebitamento e anche a una diminuzione sia della remunerazione del
capitale netto (Roe), sia di quello investito (Roi). Anche la diminuzione del Roi sem-
bra collegata a un aumentato volume delle vendite, mentre il capitale fisso rimane
pressoché costante (investimenti per addetto in diminuzione) con un aumento del-
Pefficienza gestionale (Irci) dovuto al nuovo rapporto tra fatturato e beni capitalizzati.

Le grandi imprese italiane presentano nel periodo considerato buone performan-
ce dal lato delle vendite e, quindi, una gestione caratteristica tutto sommato buona,
ma appesantita dalla gestione finanziaria, anche a causa della sottocapitalizzazione.
Problematiche dal lato della gestione extracaratteristica sono testimoniate, oltre che
dall’elevato leverage, anche dalla diminuzione del Roe. Il quadro descritto indica che
le grandi imprese italiane hanno utilizzato in maniera pit efficiente i mezzi a loro di-
sposizione (gli impieghi); per poterne disporre, tuttavia, continuano a pagare un
prezzo piuttosto alto. Nel periodo si ¢ cercato di contenere la pesantezza della ge-
stione extracaratteristica tramite una diminuzione del leverage che ¢ stata, comun-
que, contenuta; la situazione si ¢ riflessa sui risultati reddituali che sono diminuiti,
anche se si ¢ riusciti a difendere livelli di produttivita piuttosto alti.

La costruzione di graduatorie dei settori economici secondo i punteggi fatto-
riali ottenuti nel primo e secondo fattore nei due anni considerati aiuta ad ap-
profondire I'analisi. E interessante, inoltre, confrontare le graduatorie nei due an-
ni osservati (Tavola 2.19).

Linsieme di settori che occupano i primi posti nella graduatoria dei punteggi
relativi al primo fattore (produttivitd) ¢ composto essenzialmente dalla filiera del-
Iindustria energetica: industria estrattiva, della trasformazione e distribuzione di
materie prime energetiche. Sono percio settori a basso tasso di innovazione, gene-
ralmente capital intensive. Essi hanno, inoltre, una dimensione media notevole, un
elevato costo medio del lavoro e una scarsa apertura alla concorrenza estera.

I settori che, invece, presentano una minore produttivita si collocano, oltre che
nei servizi (sanita, alberghi e ristoranti e servizi alle imprese) in alcuni settori ma-
nifatturieri a bassa intensita tecnologica, come I'industria del legno e le altre indu-
strie manifatturiere.

Confrontando le graduatorie del 1998 e del 2002 relativamente al primo fatto-
re, la parte alta della classifica non si modifica molto: le prime tre posizioni ri-
mangono invariate, mentre in quarta e in quinta entrano la chimica e I'industria
della carta. Anche la parte bassa della classifica non presenta grandi cambiamenti:
industria del legno acquista qualche posizione, mentre segna il passo I'industria
tessile e dell'abbigliamento.

I settori che registrano le maggiori variazioni di graduatoria sono la fabbrica-
zione di mezzi di trasporto, che vede aumentare la sua produttivita relativa in ma-
niera considerevole, e i settori dell’estrazione di minerali non energetici e gli altri
servizi che perdono parecchie posizioni, scendendo a meta classifica.
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Tavola 2.18 - Principali indicatori

economici per alcune sezioni e sottosezioni di attivita economica - Anni 1998 e 2(

Valore Quota dei profitti Investimenti Costo orario Retribuzioni Leverage Indice di
ATTIVITA ECONOMICHE aggiunto Ior‘dl su per addetto medio del . per rotazpne .degl.l
per addetto valore aggiunto lavoro  dipendente impieghi
ANNO 1998
Estrazione di minerali energetici 290,6 81,3 55,8 32,5 37,7 1,47 0,32
Fabbricazione di coke, raffinerie di petrolio 136,7 62,9 441 28,4 35,3 3,84 3,44
Fabbricazione macchine elettriche e
apparecchiature elettriche ed ottiche 50,0 26,3 7,2 22,7 25,8 3,20 0,83
Fabbricazione di mezzi di trasporto 43,6 20,8 9,3 20,9 234 5,88 0,85
Altre industrie manifatturiere 43,3 321 3,8 16,7 20,2 4,04 1,04
Produzione e distribuzione di energia elettrica,
gas e acqua 153,1 69,8 38,5 29,2 31,2 3,05 0,57
Alberghi e ristoranti 25,8 21,5 3,5 11,9 13,9 6,70 1,20
Trasporti, magazzinaggio e comunicazioni 46,8 25,1 14,1 20,5 26,0 5,89 0,14
Sanita e altri servizi sociali 25,7 19,9 4,2 12,7 15,3 4,04 0,85
Totale 73,3 38,4 16,4 21,2 24,6 4,02 1,03
ANNO 2002
Estrazione di minerali energetici 342,8 82,2 60,8 32,5 43,0 1,61 2,19
Fabbricazione di coke, raffinerie di petrolio 159,2 56,6 37,5 37,9 49,5 3,26 8,63
Fabbricazione macchine elettriche e
apparecchiature elettriche ed ottiche 50,3 20,8 8,1 24,3 28,2 3,36 1,40
Fabbricazione di mezzi di trasporto 38,8 74 9,9 23,0 24,7 3,77 1,89
Altre industrie manifatturiere 42,9 33,4 5,8 18,2 20,4 3,27 2,41
Produzione e distribuzione di energia elettrica,
gas e acqua 114,4 59,2 32,4 27,3 32,8 2,38 0,99
Alberghi e ristoranti 26,1 21,5 3,5 14,1 14,7 4,86 2,07
Trasporti, magazzinaggio e comunicazioni 71,6 45,5 23,5 22,9 28,7 3,25 0,58
Sanita e altri servizi sociali 27,1 15,9 2,0 14,5 17,1 5,42 1,48
Totale 71,2 34,3 13,4 23,0 26,9 3,93 1,90

Fonte: Istat, Rilevazione sul sistema dei conti

delle imprese
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Tavola 2.19 - Graduatorie dei settori economici per punteggi del primo e secondo fattore dell’analisi in com-
ponenti principali - Anni 1998 e 2002

Primo fattore Secondo fattore
ATTIVITA ECONOMICHE Rango Rango Differenza Rango Rango Differenza
1998 2002 1998 2002
Estrazione di minerali energetici 1 1 - 7 2 5
Fabbricazione di coke, raffinerie di petrolio 2 2 - 18 20 -2
Produzione e distribuzione di energia elettrica, gas e acqua 3 3 - 2 11 -9
Estrazione di minerali non energetici 4 11 -7 24 19 5
Altri servizi pubblici, sociali e personali 5 12 -7 1 9 -8
Industria della carta; stampa ed editoria 6 5 1 14 8 6
Fabbricazione di prodotti chimici e di fibre sintetiche e artificiali 7 4 3 16 17 -1
Fabbr. di prodotti della lavorazione di minerali non metalliferi 8 10 -2 8 1 7
Fabbr. macchine elettriche e apparecchiature elettriche ed ottiche 9 8 1 20 23 -3
Industrie alimentari, delle bevande e del tabacco 10 14 -4 12 10 2
Trasporti, magazzinaggio e comunicazioni 1 6 5 22 13 9
Fabbricazione di articoli in gomma e materie plastiche 12 16 -4 17 7 10
Produzione di metallo e fabbricazione di prodotti in metallo 13 9 4 15 21 -6
Fabbricazione di mezzi di trasporto 14 7 7 23 24 -1
Commercio e riparazioni 15 19 -4 19 22 -3
Costruzioni 16 15 1 21 18 3
Industrie tessili e dell'abbigliamento 17 20 -3 6 5 1
Fabbricazione macchine e apparecchi meccanici 18 13 5 10 14 -4
Industrie conciarie, fabbr. prodotti in cuoio, pelle e similari 19 17 2 1 12 -1
Immobiliari, noleggio, informatica, ricerca e attivita professionali 20 21 -1 9 15 -6
Industria del legno e dei prodotti in legno 21 18 3 3 4 -1
Altre industrie manifatturiere 22 22 - 4 3 1
Sanita e altri servizi sociali 23 24 -1 5 6 -1
Alberghi e ristoranti 24 23 1 13 16 -3

Fonte: Istat, Rilevazione sul sistema dei conti delle imprese

Il secondo fattore mette in evidenza aspetti legati alla redditivitd complessiva e al-
la gestione finanziaria dei settori economici. In questo caso la graduatoria dei setto-
ri, accanto a una parte della filiera dell'energia, pone nelle prime posizioni anche
quelli che presentano una pili bassa produttivita relativa, come I'industria del legno,
le altre industrie manifatturiere e il tessile-abbigliamento. Tra il 1998 e il 2002 si as-
siste a cambiamenti notevoli nella graduatoria e nel 2002 si rinforza la presenza, nel-
la parte alta della classifica, delle industrie a bassa produttivita.

La parte bassa della classifica, correlata in maniera significativa con I'indicatore
di indebitamento, registra la presenza dei settori dei trasporti e telecomunicazioni,
dei mezzi di trasporto, delle costruzioni. Anche in questo caso si osserva una no-
tevole dinamica. Infatti nel 2002 si assiste alla perdita di posizioni da parte del
commercio e delle macchine elettriche, mentre ne guadagnano le costruzioni e, so-
prattutto, il settore dei trasporti e delle telecomunicazioni.

I risultati dell’analisi per le grandi imprese italiane confermano problematiche
gestionali. Da un punto di vista di andamento temporale non si assiste, come ac-
cennato, a un miglioramento generale della situazione, che rimane comunque dif-
ferenziata tra i diversi settori dell’economia.

Il quadro generale, tuttavia, presenta anche aspetti positivi: esiste un nucleo di
settori (Tavola 2.18) che mostrano nei due anni considerati alta produttivita rela-
tiva, a volte associata anche ad alta redditivita, e che presentano una gestione
extracaratteristica sostanzialmente sotto controllo. Si tratta di settori (energia,
estrazione di minerali energetici) finora pill protetti a causa della scarsa contendi-

, ~ bilita dei mercati di riferimento; a essi si aggiunge nel 2002 I'industria della carta.

min orygg)edgﬁﬁg; [ settori pitt esposti alla concorrenza internazionale, tradizionali settori di for-
ma gestione  za dell’economia italiana (alimentare, tessile, cuoio, legno) e generalmente a basso
finanziaria pit solida  contenuto tecnologico, registrano minore produttivité relativa, ma una gestione
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finanziaria pit solida (redditivitd e minore indebitamento).

Dal punto di vista dinamico si assiste a un andamento positivo dal lato di al-
cuni servizi avanzati (business oriented) come i trasporti e le telecomunicazioni (sia
per la produttivitd, sia per la redditivitd) e a un certo deterioramento per i servizi
alle imprese e 'informatica, mentre il miglioramento nel versante della produtti-
vita per la chimica, la produzione di macchine elettriche e i mezzi di trasporto ¢
costato un maggior indebitamento e una riduzione della redditivita. Il settore del-
la gomma e plastica percorre un cammino inverso, migliorando la propria redditi-
vitd, ma diminuendo le proprie performance in termini di produttivita. I settori
con maggiori squilibri relativi sono, peraltro, quelli high-tech. Questi settori regi-
strano, come sottolineato a piu riprese, una situazione di relativo maggior rischio
finanziario, che rende necessario, per non diventare insostenibile, un buon livello
di sviluppo economico e, quindi, maggiori investimenti.

2.4 Crescita dei settori e competitivita delle imprese italiane

2.4.1 Persistenze e trasformazioni nel sistema delle imprese esportatrici
italiane

Il triennio 2001-2003, caratterizzato da un contesto di debolezza della domanda
mondiale e dal progressivo rafforzamento dell’euro, ha costituito una fase di partico-
lare difficolta per le esportazioni italiane. Gli effetti ciclici si sono aggiunti a quelli de-
rivanti dalle caratteristiche e dalla sostanziale rigidita del modello di specializzazione
italiano, che sono alla base della tendenziale perdita di quote di mercato mondiale in
molti e rappresentativi settori del nostro apparato produttivo (cfr. paragrafo 2.2.1).

Nel 2004, tuttavia, in concomitanza con una robusta ripresa della domanda in-
ternazionale di beni, le esportazioni italiane hanno segnato una progressiva accele-
razione che, sebbene concentrata in alcuni importanti settori dell’offerta specializ-
zata, ha permesso di recuperare e superare i livelli di esportazione registrati nella
fase precedente la caduta del 2002.

Levoluzione dei flussi commerciali esportati sottintende dinamiche d’im-
presa che, opportunamente analizzate, possono contribuire a definire il quadro
interpretativo della performance esportativa del nostro Paese nella fase di cadu-
ta (2002-2003) e ripresa (2004) delle esportazioni. Proseguendo la linea di ri-
cerca avviata nel precedente Rapporto Annuale si ¢ realizzata un’analisi fondata
sull’integrazione delle informazioni statistiche sulle imprese esportatrici con
quelle relative ai bilanci civilistici delle societa di capitale. Tale integrazione
enuclea un sottoinsieme di circa 25 mila societa di capitale manifatturiere sem-
pre esportatrici in tutti gli anni (panel chiuso) che vanno dal 2001 al 2004, per
le quali si dispone di informazioni relative sia al valore delle esportazioni, per
Iintero periodo, sia alle caratteristiche strutturali ed economiche (dimensione
aziendale misurata dagli addetti, settore di attivita economica prevalente, risul-
tati economici desumibili dal bilancio aziendale), per gli anni dal 2001 al 2003.
I dati permettono in primo luogo di distinguere i segmenti di imprese esporta-
trici strutturalmente competitivi da quelli caratterizzati da persistenti tendenze
negative dell’export; inoltre, si illustra 'impatto del marcato profilo ciclico del-
le esportazioni nel quadriennio considerato sulle dinamiche individuali delle
imprese; infine, la propensione all’aumento delle esportazioni viene valutata al-
la luce del complesso delle caratteristiche delle imprese, di carattere sia struttu-
rale (dimensione, specializzazione settoriale) sia economico (propensione all’e-
sportazione, livello di profittabilita). Di fatto, il panel di imprese selezionate
puo essere considerato il nucleo forte delle imprese manifatturiere esportatrici
italiane, rappresentando un quarto del totale delle imprese esportatrici, circa il
45 per cento dei loro addetti (1,4 milioni) e circa il 54 per cento delle esporta-

Nel 2004 in ripresa

le esportazioni
italiane

Analisi su un nucleo

forte di imprese
esportatrici
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La responsabilita sociale nelle imprese
di media e grande dimensione

La questione della responsabiliti sociale d’im-
presa (Rsi) é stata di recente posta al centro del-
lattenzione pubblica a seguito di iniziative gover-
native e di interventi delle parti sociali.

Le ricerche effettuate al fine di misurare la
consistenza delle iniziative volte a sostenere la Rsi
sono state molteplici, anche in Italia. In questa se-
de si presentano i risultati provvisori di una rile-
vazione svolta dall’Istat sulle imprese con almeno
100 addetti, per lanno 2003.

La formulazione dei quesiti é stata effettuata te-
nendo presente la definizione di Rsi in uso presso la
Commissione europed’*. I quesiti hanno riguardato
12 materie, alcune riconducibili a scelte responsabi-
li nei confronti dell ambiente, altre nei confronti dei
lavoratori e, infine, altre ancora verso la comunita
di riferimento, locale o globale.

1 risultati provvisori della rilevazione, rivelano

Tavola 2.20 - Imprese per numero di iniziative di
responsabilita sociale adottate e
regione (a) - Anno 2003 (compo-
sizioni percentuali)

REGIONI Nessuna Finoa 4 5-6 Oltre 6 Totale
Piemonte 6,1 41,5 27,4 25,1 100,0
Valle d'Aosta 71 21,4 35,7 35,7 100,0
Lombardia 4,9 40,0 31,3 23,9 100,0
Veneto 3,7 43,6 32,0 20,7 100,0
Friuli-V. Giulia 1,6 41,5 29,3 27,6 100,0
Liguria 9,0 31,5 31,5 28,1 100,0
Emilia-Romagna 3,6 41,0 29,5 25,9 100,0
Toscana 3,7 39,7 28,3 28,3 100,0
Umbria 4,4 31,1 31,1 33,4 100,0
Marche 52 43,3 29,9 21,6 100,0
Lazio 6,8 45,7 24,9 22,6 100,0
Abruzzo 7,9 36,8 36,8 18,4 100,0
Molise 25,0 25,0 50,0 0,0 100,0
Campania 10,6 41,3 27,9 20,2 100,0
Puglia 14,6 46,3 29,3 9,8 100,0
Basilicata 16,7 25,0 25,0 33,3 100,0
Calabria 11,8 41,2 35,3 11,8 100,0
Sicilia 12,3 54,4 22,8 10,5 100,0
Sardegna 10,9 56,5 26,1 6,5 100,0
Italia 54 41,3 29,8 23,5 100,0

Fonte: Istat, Rilevazione sul sistema dei conti delle imprese
(a) Le imprese localizzate nelle province autonome di Trento e Bol-
zano non sono considerate.

che la grande maggioranza delle imprese (94,6 per
cento) dichiara di aver adottato iniziative ricondu-
cibili ad almeno uno dei tipi indicati, mentre solo lo
0.5 per cento ha adottato iniziative in tutti i campi
previsti. Infine, il 5,4 per cento delle imprese dichia-
ra di non aver adottato alcuna iniziativa. Le regio-
ni in cui le imprese si muovono in modo pits ampio
secondo linee di responsabilita sociale, indicando sei
0 pins tipi di iniziative, sono la Valle d’Aosta, ['Um-
bria e la Basilicata, con livelli abbondantemente al
di sopra della quota percentuale rilevata a livello
nagionale (23,5 per cento) (Tavola 2.20). Nelle re-
gioni in cui é maggiore la presenza di imprese medie
e grandi (Emilia-Romagna, Piemonte e Lombar-
dia), si osservano valori superiori al dato nazionale,
mentre in Veneto la quota si attesta al di sotto di ta-
le livello. Nel Mezzogiorno sono relativamente pii
[frequenti le imprese che hanno scelto di non adotta-

Tavola 2.21 - Imprese che adottano iniziative di
responsabilita sociale per tipo di
iniziativa - Anno 2003

TIPI DI INIZIATIVA Valore %
Orientamento alla tutela ambientale 87,3
Trattamento selettivo dei rifiuti prodotti 88,5
Riduzione delle emissioni inquinanti 62,7
Risparmio energetico 52,4
Certificazione ecologica dei prodotti 25,4
Orientamento al benessere dei lavoratori 74,2
Flessibilita dell'orario di lavoro 48,0
Rafforzamento della

comunicazione interna 61,8

Offerta di servizi di
prossimita per i dipendenti 10,1
Compartecipazione dei dipendenti

alle decisioni dell'impresa 25,8
Orientamento alla integrazione

comunitaria delle imprese 69,3
Acquisto da produttori

socialmente responsabili 45,3

Vendita a un prezzo che comprende
una quota destinabile a fini sociali 7.1
Promozione di cause sociali

attraverso donazioni e sponsorizzazioni
Redazione di un bilancio sociale

56,5
13,2

Fonte: Istat, Rilevazione sul sistema dei conti delle imprese

# Ministero del lavoro e delle politiche sociali. Progetto Csr-Se. Il contributo italiano alla campagna di diffusione della
Csr in Europa. Roma: Ministero del lavoro e delle politiche sociali, 2004.
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re alcuna linea di responsabilita sociale.

1l trattamento selettivo dei rifiuti (adempi-
mento peraltro richiesto dalla legge) risulta il tipo
di iniziativa cui le imprese aderiscono piil fre-
quentemente (Tavola 2.21). Al contrario, risulta
poco diffusa la vendita dei beni elo dei servizi pro-
dotti a un prezzo che comprenda una quota desti-
nabile a fini sociali (7,1 per cento).

Le decisioni di Rsi orientate a una maggiore
tutela dell’ ambiente sono state prese dall’87,3 per
cento delle unita; le scelte intese a migliorare il be-
nessere dei lavoratori all’interno dell impresa sono
state adottate dal 74,2 per cento delle imprese, le
azioni tese a favorire un rapporto piu responsabi-
le nei confronti del contesto sociale di riferimento
sono state intraprese dal 69,3 per cento di esse.
(Tavola 2.22).

In merito ai settori di attivita prevalente, si os-
serva che le imprese attive nell estrazione di mine-
rali sono pin attente alla difesa ecologica; quelle
dei settori dellistruzione, risultano particolar-

mente orientate al benessere organizzativo interno
¢ a gestire con responsabiliti i rapporti che li lega-
no alle rispettive comuniti di riferimento.

Riconsiderando intensita secondo la quale
sembrano muoversi le imprese intervistate, si os-
serva che, rispetto al settore di attivita economi-
ca, le imprese relativamente meno attente alla
Rsi sono quelle delle costruzioni (il 13,7 per cen-
to dichiara di non aver adottato alcun interven-
to), dell’intermediazione monetaria e finanzia-
ria (10,5 per cento) e, infine, dei trasporti, ma-
gazzinaggio e comunicazione (9,7 per cento). Si
conferma, al contrario, che le imprese pin vir-
tuose sono relativamente piil frequenti nei setto-
ri della produzione, distribuzione di energia
elettrica, gas e acqua (il 51,6 per cento dichiara
di operare tenendo conto di sette o pin forme di
responsabilita sociale), dell’istruzione (40,0 per
cento) e, con la medesima frequenza, quelle del-
la sanita e altri servizi sociali e delle attivita ma-
nifatturiere (25,1 per cento).

Tavola 2.22 - Imprese che adottano iniziative di responsabilita sociale per tipo di iniziativa, regione e
attivita economica - Anno 2003 (valori percentuali)

Orientamento alla tutela

Orientamento al Orientamento alla

ambientale benessere dei integrazione comunitaria
lavoratori dell'impresa
REGIONI (a)
Piemonte 88,1 74,7 65,7
Valle d'Aosta 92,9 78,6 85,7
Lombardia 88,7 76,1 70,8
Veneto 91,7 74,1 68,9
Friuli-Venezia Giulia 88,6 74,0 74,8
Liguria 75,3 82,0 71,9
Emilia-Romagna 89,3 74,6 70,0
Toscana 89,0 75,3 70,8
Umbria 84,4 82,2 75,6
Marche 90,7 74,2 67,0
Lazio 77,7 76,6 69,1
Abruzzo 82,9 73,7 69,7
Molise 50,0 75,0 50,0
Campania 82,7 57,7 64,4
Puglia 78,0 58,5 65,9
Basilicata 83,3 66,7 75,0
Calabria 76,5 70,6 58,8
Sicilia 77,2 56,1 56,1
Sardegna 80,4 58,7 60,9
Italia 87,3 74,2 69,3
ATTIVITA ECONOMICHE
Estrazione di minerali 100,0 83,3 100,0
Attivita manufatturiera 95,8 73,1 69,9
Produzione e distribuzione di energia elettrica, gas e acque 90,6 89,1 75,0
Costruzioni 79,1 61,2 62,6
Commercio e riparazioni 82,6 76,8 72,2
Alberghi e ristoranti 86,6 77,6 70,1
Trasporti, magazzinaggio e comunicazioni 74,3 74,9 67,1
Intermediazione monetaria e finanziariz 69,4 79,1 64,4
Istruzione 80,0 100,0 80,0
Sanita e altri servizi sociali 77,7 72,6 71,6
Altri servizi pubblici 81,0 68,6 71,9
Totale 87,3 74,2 69,3

Fonte: Istat, Rilevazione sul sistema dei conti delle imprese

(a) Le imprese localizzate nelle province autonome di Trento e Bolzano non sono considerate.
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Aspetti della dotazione infrastrutturale
delle province italiane

In letteratura é ampiamente documentato il lega-
me esistente tra lo sviluppo del territorio e la dotazio-
ne infrastrutturale, che costituisce un elemento di va-
lutazione decisivo sia per le scelte localizzative delle
imprese, sia per le politiche intese a favorire lo svilup-
po economico di aree svantaggiate.

Listat ha avviato la realizzazione di una banca
dati di indicatori statistici della dotazione infrastrut-
turale delle province italiané®. Questo riguadro pre-
senta, a titolo esemplificativo, alcune analisi prelimi-
nari della dotazione di infrastrutture dei trasporti e di
strutture dell’intermediazione monetaria — riferite,
dunque, a due settori strettamente connessi alle capa-
cita produttive del territorio.

La sintesi degli indicatori elementari é effettuata
mediante una nuova metodologia basata sulla media
aritmetica degli indicatori standardizzati®®, corretta
in base alla variabilita esistente tra gli indicatori (va-
riabilita orizzontale) e le unita territoriali di analisi
(variabilita verticale). Lintento é quello di privilegia-
re le unita territoriali con un basso grado di dispersio-
ne tra gli indicatori, che puo essere ritenuto espressione
di maggiore equilibrio nella disponibilita delle risorse.
In questo senso, Uintroduzione di un sistema di pesi ri-
sponde allvbiettivo di tener conto del contesto territo-
riale complessivo: le unita con indicatori dissimili, in
presenza di moderata disparita territoriale, vengono
penalizzate ity di quelle con elevata disparita media.

Relativamente ai trasporti, lindice di dotazione
infrastrutturale é ottenuto sintetizzando i seguenti
indicatori:

- chilometri di autostrade per mille chilometri qua-
drati di superficie territoriale — anno 2003;

Tavola 2.23 - Classificazione delle province secon-
do due indici sintetici di dotazione
infrastrutturale - Anno 2003

Indice di Indice di
CLASSI DI DOTAZIONE dotazione delle dotazione delle
infrastrutture strutture di
dei trasporti intermediazione
monetaria
NUMERO DI PROVINCE (valori assoluti)
Molto alta (>150) 28 26
Alta (125-150) 9 7
Medio-alta (100-125) 14 6
Medio-bassa (75-100) 23 17
Bassa (50-75) 17 21
Molto bassa (<50) 12 26
Totale 103 103
POPOLAZIONE RESIDENTE (comp. %)
Molto alta (>150) 39,3 45,7
Alta (125-150) 10,9 3,9
Medio-alta (100-125) 14,9 54
Medio-bassa (75-100) 17,5 14,3
Bassa (50-75) 10,3 17,0
Molto bassa (<50) 71 13,8
Totale 100,0 100,0
ADDETTI ALLE UNITA LOCALI DELLE IMPRESE (a) (comp. %)
Molto alta (>150) 29,8 40,4
Alta (125-150) 1,1 59
Medio-alta (100-125) 16,6 57
Medio-bassa (75-100) 26,2 13,0
Bassa (50-75) 9,8 18,8
Molto bassa (<50) 6,6 16,1
Totale 100,0 100,0

Fonte: Elaborazioni su dati Istat, Ministero delle infrastrutture e dei trasporti,
Rete ferroviaria italiana, Aiscat, Banca d'ltalia, Poste italiane
(a) Gli addetti alle unita locali delle imprese sono al 2001.

- chilometri di rete ferroviaria per mille chilometri
quadrati di superficie territoriale — anno 2004;

- movimento di aeromobili per mille abitanti”’ - an-
no 2003;

- tonnellate di stazza netta del traffico portuale per
mille abitanti®® — anno 2003.

%1 risultati definitivi di questa prima sperimentazione saranno oggetto di diffusione in un volume dedicato intera-
mente al tema della dotazione di infrastrutture che riportera dati a partire dal 1996. Limpostazione generale del lavoro
classifica, secondo un criterio di prevalenza, la natura delle infrastrutture in due grandi aree: infrastrutture di natura eco-
nomica e di natura sociale. Gli indicatori sono distinti, oltre che per area e settore (trasporti, sanitd, commercio eccete-
ra), in indicatori di dotazione e di efficienza: i primi valutano la quantita di risorse (fisiche, umane, finanziarie eccetera)
di cui dispone il territorio, i secondi misurano aspetti connessi alla modalita e intensitd d’uso delle infrastrutture. Le fonti
utilizzate per la costruzione della banca dati sono di natura ufficiale, ad eccezione dei casi relativi agli enti che, pur non
apEGartenendo al sistema della statistica ufficiale, sono gli unici produttori o detentori delle informazioni.

Il metodo applicato per la standardizzazione degli indicatori ¢ la divisione del valore di ciascuna provincia per un valo-
re “di riferimento”, dato dal baricentro del gruppo a migliore performance, individuato mediante una cluster analysis.

2" Tindicatore & calcolato tenendo presente la natura puntuale dell'infrastruttura, cio¢ della sua caratteristica di avere
un bacino di utenza pitt ampio della provincia in cui ¢ localizzata. Lapplicazione di un indice di attrattivitd consente di
“attribuire” una quota di dotazione dell'infrastruttura a tutte le province appartenenti al bacino di utenza, individuato,
secondo la formula gravitazionale, in modo direttamente proporzionale a una variabile di attrattivita dell’infrastruttura e
inversamente al tempo di percorrenza.

?® Vedi la nota precedente.
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Figura 2.16 - Indice sintetico di dotazione delle
strutture dell’intermediazione

Figura 2.15 - Indice sintetico di dotazione delle
infrastrutture dei trasporti - Anno

2003 (a) (Italia=100)
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Fonte: Elaborazioni su dati Istat, Ministero delle infrastrutture e dei trasporti, Rete ferroviaria italiana, Aiscat
(a) | dati sulla rete autostradale, porti e aeroporti sono relativi al 2003, quelli sulla rete ferroviaria al 2004.

Si osserva (Figura 2.15 e Tavola 2.23) che del-
le 37 province che appartengono alle classi di do-
tazione ‘alta” e “molto alta”, con il 50,2 per cento
della popolazione e il 40,9 per cento degli adderti,
21 ricadono nel Nord, 8 nel Centro e 8 nel Mez-
zogiorno. Le province del Nord con maggiore dota-
zione sono quelle che appartengono all'area deli-
mitata da Milano, Torino e Genova e alle provin-
ce della pianura veneta. Le province del Centro
maggiormente dotate si concentrano sull asse Bolo-
gna-Firenze. A queste si aggiungono Roma e An-
cona, l'una dotata di un forte polo aeroportuale,
laltra portuale. Le province del Mezzogiorno so-
no Napoli, Catanzaro, Vibo Valentia, Reggio Ca-
labria, le province della Sicilia tirrenica e la Sar-
degna settentrionale (Sassari). La forte dotazione
delle province del Sud é spiegata principalmente
dalla presenza di porti con un significativo movi-
mento di merci elo passeggeri, in particolare i por-
ti di Messina e Reggio Calabria (Villa S. Giovan-
ni), con un movimento di oltre 70 mila navi nel
corso del 2003 e il porto di Gioia Tauro, con oltre
25 mila tonnellate di merci imbarcate e sbarcate.
Le province caratterizzate da una dotazione delle
infrastrutture per i trasporti molto bassa sono 12,
delle quali 10 localizzate nel Mezzogiorno.

Con riferimento alle strutture per lintermediazio-
ne monetaria, sono state sintetizzate le seguenti infor-
mazioni, relative all anno 2003:

- sportelli bancari e di Bancoposta per 100 chilometri
quadyati di superficie territoriale;

- apparecchiature Pos (Point of sale) per 100 chilo-
metri quadrati di superficie territoriale;

- sportelli Atm (Automated teller machine) per 100
chilometri quadrati di superficie territoriale.

1 divario fra Nord e Sud é netro: delle 33 pro-
vince a dotazione “alta” e ‘molto alta”, 24 apparten-
gono al Nord, 7 al Centro e solamente 2, Napoli e
Pescara, al Mezzogiorno. Quote elevate, sia di popo-
lazione (45,7 per cento) sia di unita locali (40,4 per
cento), si concentrano nelle province con dotazione
di infrastrutture per lintermediazione monetaria
superiore a 1,5 wvolte il livello nazionale (Tavola
2.23). Risalta, in particolare, il dato di Milano che,
con 132 sportelli bancari e di Bancoposta, 3.655 Pos
e 155 Atm per 100 chilometri quadyati di superficie
territoriale ¢ la provincia di gran lunga pit dotata.
Ben 29 province del Mezzogiorno si collocano inve-
ce nelle classi di dotazione “bassa” e “molto bassa’,
alle quali corrispondono una quota di popolazione
pari al 30,8 per cento e una quota di addetti pari al
34,9 per cento (Figura 2.16).
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La ripresa del 2004
non coinvolge
le piccole imprese
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Tavola 2.24 - Imprese manifatturiere esportatrici costituite in societa di capitale
e appartenenti al panel per numero di addetti e valore delle esporta-
zioni - Anni 2001-2004 (valori assoluti e percentuali)

2001 2002 2003 2004
Imprese manifatturiere esportatrici (% sul totale) 25,3 25,1 24,7
ADDETTI
Numero (migliaia) 1.410 1.417 1.417
Indice 100,0 100,5 100,5
% sul totale esportatrici manifatturiere 431 46,1 43,6
ESPORTAZIONI
Valore (milioni di euro) 123.761 123.602 116.997 123.549
Indice 100,0 99,9 94,5 99,8
% sul totale esportazioni manifatturiere 54,5 55,4 53,5

Fonte: Istat, Statistiche del commercio con I'estero; Archivio statistico delle imprese attive

zioni complessive dell’Italia (Tavola 2.24).

Nel periodo 2001-2004 questo sottoinsieme di imprese ha accresciuto il valore
delle esportazioni del 5,6 per cento, a fronte di un incremento pari al 6,4 per cen-
to fatto registrare dal complesso delle imprese esportatrici.

Una prima analisi ¢ finalizzata a valutare I'incidenza delle imprese che, in cia-
scun anno considerato, hanno aumentato le esportazioni rispetto all’anno prece-
dente (Tavola 2.25).

Le imprese sono state classificate sulla base di alcuni indicatori strutturali (clas-
se di addetti, intensita tecnologica prevalente dei settori) e di performance econo-
mica (livello delle esportazioni propensione all'export, livelli di redditivita). Nel
periodo 2002-2004 la quota di imprese che hanno aumentato le esportazioni da
un anno all’altro ¢ sistematicamente diminuita, passando dal 53,2 per cento del
2002, al 48,6 del 2003, al 44,8 del 2004. Ponderando ciascuna impresa con il va-
lore delle proprie esportazioni, si rileva tuttavia che, nel 2004, le imprese che han-
no aumentato le esportazioni rispetto al 2003 realizzano il 70,1 per cento delle
esportazioni complessive del panel, rispetto al 53,4 e al 51,3 per cento rilevati ri-
spettivamente nel 2002 e nel 2003. Dunque, nell’anno di ripresa, il grado di con-
centrazione delle esportazioni ¢ notevolmente aumentato, segnalando la presenza
di rilevanti processi di selezione all'interno del sistema delle imprese esportatrici.

Valutando la frequenza relativa delle imprese che aumentano il livello di esporta-
zioni secondo i diversi schemi di classificazione utilizzati, emergono alcune significati-
ve specificith. La quota di imprese in crescita appare pili elevata nella fascia di quelle
mediamente esportatrici, mentre i valori minimi si riscontrano per le imprese che
esportano la quasi totalita del proprio fatturato. Con riferimento al livello assoluto del-
le esportazioni di ciascuna impresa, in generale, e soprattutto nel 2004, la frequenza di
imprese che registrano un incremento dell’export tende ad aumentare al crescere del
valore delle esportazioni. Considerando i settori di attivitd, nel triennio la quota di im-
prese in crescita diminuisce sistematicamente all'interno dei settori tradizionali (le im-
prese attive nell’alimentare, tessile e abbigliamento, cuoio eccetera passano dal 52,6
per cento del 2002 al 41,0 per cento del 2004), dei settori high-tech (dal 54,3 al 44,5
per cento) e di quelli a elevate economie di scala (dal 54,6 al 46,6 per cento). Le im-
prese dei segmenti dell’offerta specializzata esibiscono una ripresa nel 2004.

Lanalisi per dimensione aziendale segnala un aspetto molto rilevante: la ripresa del
2004 non sembra coinvolgere le piccole imprese, che vedono anche in questa fase di-
minuire ulteriormente la quota di aziende che aumentano il livello di esportazioni sul-
'anno precedente. Nelle imprese con 1-9 addetti la quota di quelle in crescita passa
dal 56,2 al 48,9 e al 35,6 per cento rispettivamente nel 2002, 2003 e 2004. Tenden-
ze analoghe si rilevano per le imprese con 10-19 addetti. Un primo segnale di ripresa
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Tavola 2.25 - Imprese manifatturiere esportatrici appartenenti al panel con esportazioni in crescita sistematica
- Anni 2002-2004 (valori percentuali)

Imprese Esportazioni

2002 2003 2004 2002 2003 2004
PROPENSIONE ALL'EXPORT NEL PERIODO 2001-2003 (a)
Fino al 10% 51,6 52,7 38,5 62,2 69,2 77,3
Dal 10 al 25% 55,3 50,7 453 65,2 55,4 76,5
Dal 25 al 50% 54,6 48,4 48,4 46,2 54,3 66,9
Dal 50 al 75% 52,6 44,7 51,4 56,7 52,7 75,5
Dal 75 al 90% 53,5 40,2 46,6 55,4 43,8 66,8
Oltre il 90% 48,6 36,8 37,9 51,2 36,3 54,8
VALORI ESPORTATI NEL PERIODO 2001-2003 (euro)
Fino a 150 mila 50,8 52,3 37,2 67,5 71,6 88,0
Da 150 mila a 500 mila 51,8 50,3 27,8 65,2 67,4 66,4
Da 500 mila a 2,5 milioni 53,2 49,7 41,1 61,6 63,6 67,2
Da 2,5 milioni a 10 milioni 54,1 46,6 51,1 59,8 56,9 67,8
Da 10 milioni a 30 milioni 53,8 46,4 55,3 58,3 55,3 68,7
Oltre 30 milioni 55,6 47,3 60,5 51,3 49,2 70,8
SETTORI DI ATTIVITA ECONOMICA (b)
Alta intensita di ricerca e sviluppo 54,3 50,2 445 54,9 47,1 65,7
Economie di scala 54,6 52,8 46,6 45,0 54,0 70,4
Offerta specializzata 52,7 50,6 51,0 58,5 58,9 77,8
Industria tradizionale 52,6 45,1 41,0 58,6 44.8 65,5
CLASSI DI ADDETTI (c)
1-9 56,2 48,9 35,6 69,2 59,3 63,3
10-19 51,2 49,2 40,6 58,3 55,9 63,3
20-99 52,3 48,6 49,3 58,6 56,7 66,9
100-249 54,4 47,5 59,3 59,4 52,4 73,9
250 e oltre 54,3 45,7 60,4 47,1 46,9 71,4
CLASSI DI REDDITIVITA NEL PERIODO 2001-2003 (d)
Bassa 47,5 43,3 40,5 39,9 43,8 66,3
Medio-bassa 52,8 48,3 471 60,8 54,6 72,5
Media 55,2 50,3 455 62,8 56,9 70,4
Alta 57,5 52,7 46,2 60,2 54,8 73,5
Totale 53,2 48,6 44,8 53,4 51,3 70,1

Fonte: Istat, Statistiche del commercio con I'estero; Archivio statistico delle imprese attive; Dati amministrativi

(a) Valore delle esportazioni sul totale del fatturato e altri ricavi nel periodo.

(b) Riferito alllanno 2001. L'aggregazione delle attivita economiche proposta deriva dalla tassonomia di Pavitt, che intreccia aspetti di natura tecno-
logica con caratteristiche della produzione e della domanda. Cfr. nel glossario la voce "Classificazione delle attivita manifatturiere per intensita
tecnologica, caratteristiche della produzione e dei mercati".

(c) Riferito allanno 2001.

(d) La classe di redditivita € stabilita in funzione dei quartili della distribuzione della redditivita del capitale investito (Roi).

nel 2004 si riscontra nel segmento dimensionale con 20-99 addetti, mentre le impre-
se con 100-249 addetti e soprattutto quelle con 250 addetti e pitt mostrano un note-
vole aumento della quota di imprese in crescita tra il 2003 e il 2004.

In generale, per tutti i settori, nel 2004 le imprese che hanno aumentato le
esportazioni rappresentano, rispetto agli anni precedenti, una quota notevolmen-
te piu elevata di export. Questa evidenza si conferma per ciascun segmento di-
mensionale, anche se la tendenza assume maggiore rilevanza soprattutto nelle im-
prese di medie e grandi dimensioni.

La quota di imprese in crescita appare, in generale, positivamente correlata con
i livelli di redditivitd aziendale. Tuttavia, le dinamiche del 2004 mostrano una
performance significativa del segmento di imprese con un livello medio-basso di
redditivita. Cid potrebbe suggerire che una compressione dei margini possa aver in
qualche misura favorito la ripresa dell’export manifestatasi lo scorso anno.

Una seconda linea di analisi ¢ relativa alla scomposizione del sistema delle im-
prese esportatrici in quattro sottoinsiemi (Tavola 2.26): il primo ¢ quello delle im-
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Tavola 2.26 - Imprese manifatturiere esportatrici appartenenti al panel per classe di variabilita - Anni 2001-
2004 (quota percentuale di imprese)

Crescita Variabilita Riduzione
sistematica Export 2004 > Export 2004 < sistematica
dell'export Export 2001 Export 2001 dell'export
PROPENSIONE ALL'EXPORT NEL PERIODO 2001-2003 (a)
Fino al 10% 8,4 35,7 45,2 10,8
Dal 10 al 25% 12,6 35,1 41,3 11,1
Dal 25 al 50% 14,0 35,9 37,3 12,8
Dal 50 al 75% 13,9 34,3 37,1 14,7
Dal 75 al 90% 11,2 32,8 40,0 16,1
Oltre il 90% 8,1 26,5 43,3 22,1
VALORI ESPORTATI NEL PERIODO 2001-2003 (euro)
Fino a 150 mila 5,1 38,2 47,8 9,0
Da 150 mila a 500 mila 54 28,1 53,2 13,4
Da 500 mila a 2,5 milioni 11,2 34,2 41,2 13,4
Da 2,5 milioni a 10 milioni 13,3 37,6 36,5 12,7
Da 10 milioni a 30 milioni 16,4 35,9 34,1 13,5
Oltre 30 milioni 19,7 34,5 33,2 12,6
SETTORI DI ATTIVITA ECONOMICA (b)
Alta intensita di R&S 11,2 36,6 40,4 11,8
Elevate economie di scala 14,0 35,7 39,4 10,9
Offerta specializzata 11,5 38,9 40,2 9,4
Industria tradizionale 10,3 32,3 42,0 15,3
CLASSI DI ADDETTI (c)
1-9 8,5 33,7 45,7 12,2
10-19 9,9 33,7 42,9 13,5
20-99 12,9 35,8 38,7 12,6
100-249 17,6 38,4 32,6 11,5
250 e oltre 19,8 32,9 32,3 15,0
CLASSI DI REDDITIVITA DEL PERIODO 2001-2003 (d)
Bassa 8,6 29,7 441 17,6
Medio-bassa 11,8 36,5 39,6 12,1
Media 12,6 36,3 39,8 11,3
Alta 13,5 37,0 39,8 9,7
Totale 11,6 34,9 40,8 12,7

Fonte: Istat, Statistiche del commercio con I'estero; Archivio statistico delle imprese attive; Dati amministrativi

(a) Valore delle esportazioni sul totale del fatturato e altri ricavi nel periodo.

(b) Riferito all’anno 2001. L'aggregazione delle attivita economiche proposta deriva dalla tassonomia di Pavitt, che intreccia aspetti di natura tecno-
logica con caratteristiche della produzione e della domanda. Cfr. nel glossario la voce "Classificazione delle attivita manifatturiere per intensita
tecnologica, caratteristiche della produzione e dei mercati".

(c) Riferito all'anno 2001.

(d) La classe di redditivita & stabilita in funzione dei quartili della distribuzione della redditivita del capitale investito (Roi).

130

prese che hanno registrato, in ciascun anno, un incremento del livello di esporta-
zioni rispetto all'anno precedente; sul versante opposto, un secondo gruppo ¢
quello delle imprese che hanno mostrato una sistematica riduzione del flusso di
esportazioni di anno in anno. Gli altri due sottoinsiemi sono relativi a imprese che
hanno registrato andamenti pili erratici: un primo sottoinsieme include le impre-
se che comunque, nel 2004, presentavano un livello di esportazioni piu elevato ri-
spetto al 2001; un secondo sottoinsieme comprende invece le imprese con un li-
vello di export inferiore, nell’'ultimo anno, a quello del 2001.

Solo I'11,6 per cento delle imprese ha mostrato una crescita sistematica del-
le esportazioni in tutti gli anni, mentre il 12,7 per cento registra un declino
strutturale. Le imprese per le quali il livello del 2004 ¢ superiore a quello del
2001 pesano per il 34,9 per cento e quelle con andamento opposto per il 40,8
per cento. Queste ultime sono maggiormente presenti tra le imprese della ma-
nifattura tradizionale, nelle classi dimensionali inferiori e inoltre hanno bassa
propensione all’export e bassa redditivita.
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Complessivamente, il 46,5 per cento delle imprese registra, nel 2004, un li-  Quasi la meta delle

vello di export superiore a quello del 2001. Esaminando il segmento delle im-  imprese esporta
prese in crescita sistematica, esso coinvolge, in particolare, le imprese che U e anni fa
esportano tra il 25 e il 75 per cento del proprio fatturato, quelle con oltre 30
milioni di euro di fatturato esportato complessivamente nel periodo 2001-
2003, le imprese dei settori a elevate economie di scala, quelle di grandi di-
mensioni, quelle ad alta redditivitad. Sul fronte opposto, le imprese in declino
strutturale rappresentano quote relativamente elevate tra le imprese fortemen-
te esportatrici, nei settori tradizionali, tra le grandi imprese e tra le imprese a
bassa redditivita.

Lanalisi mostra da un lato alcune regolarita piuttosto significative, dall’altro
Iesistenza di interazioni tra i diversi aspetti associati alla performance esporta-
tiva (livello e intensita delle esportazioni, dimensione aziendale, specializzazio-
ne settoriale, livello di redditivita). Allo scopo di illustrare 'impatto di ciascun
elemento sulla crescita delle esportazioni delle imprese ¢ stato applicato un mo-
dello di regressione logistica per stimare la probabilita di ciascuna impresa di
aumentare le esportazioni da un anno al successivo. Il modello ha utilizzato va-
riabili indipendenti di tipo dummy relative agli indicatori di struttura, quali la

Tavola 2.27 - Stima della probabilita di aumento delle esportazioni per singola impresa manifatturiera espor-
tatrice - Anni 2002-2004 (a) (coefficienti di regressione)

2002 2003 2004
PROPENSIONE ALL'EXPORT NEL PERIODO 2001-2003 (b)
(Riferimento: inferiore al 25%)
Frail25eil 75% 0,005 0,008 0,021 (9)
Oltre il 75% -0,029 (g) -0,071 (9) -0,047 (g)
VALORI ESPORTATI NEL PERIODO 2001-2003 (euro)
(Riferimento: inferiore ai 500 mila euro)
Da 500 mila a 2,5 milioni 0,006 -0,007 0,018 (g9)
Oltre 2,5 milioni 0,040 (g9) 0,174 (9) 0,102 (g)
SETTORI DI ATTIVITA ECONOMICA (c)
(Riferimento: industria tradizionale)
Alta intensita di R&S 0,004 0,004 -0,008
Elevate economie di scala 0,014 (h) 0,026 (g) 0,009
Offerta specializzata -0,013 0,009 0,045 (g)
CLASSI DI ADDETTI (d)
(Riferimento: classe 1-9 addetti)
10-19 -0,016 0,013 -0,045 (g)
20-99 -0,015 (i) 0,006 0,005
100-249 -0,009 -0,011 0,056 (g)
250 e piu -0,010 -0,030 0,054 (9)
CLASSI DI REDDITIVITA NEL PERIODO 2001-2003 (e)
(Riferimento: bassa redditivita)
Medio-bassa -0,005 -0,003 0,018 (g)
Media 0,141 (9) 0,016 (g) 0,011
Alta 0,042 (9) 0,037 (9) 0,017 (9)
Costante 0,563 (9) -0,167 (g9) -0,174 (9)
Pseudo-R? (f) 0,546 0,558 0,618

Fonte: Istat, Statistiche del commercio con I'estero; Archivio statistico delle imprese attive; Dati amministrativi

(a) | coefficienti presentati sono gli effetti marginali di ciascuna variabile sulla frequenza degli incrementi delle esportazioni.

(b) Valore delle esportazioni sul totale del fatturato e altri ricavi nel periodo.

(c) Riferito all'anno 2001. L'aggregazione delle attivita economiche proposta deriva dalla tassonomia di Pavitt, che intreccia aspetti di natura tecno-
logica con caratteristiche della produzione e della domanda. Cfr. nel glossario la voce "Classificazione delle attivita manifatturiere per intensita
tecnologica, caratteristiche della produzione e dei mercati"

(d) Riferito all’anno 2001.

(e) La classe di redditivita e stabilita in funzione dei quartili della distribuzione della redditivita del capitale investito (Roi).

(f) Indice della bonta di adattamento al modello dato dal complemento a 1 del rapporto In(L)/In(LO) tra la log-verosimiglianza del modello stimato e
quella del modello corrispondente alla sola costante. Tale indice & equivalente all'indice R? della regressione lineare.

(g) Significativo al livello dell'1 per cento.

(h) Significativo al livello del 10 per cento.

(

) Significativo al livello del 5 per cento.
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della manifattura

classe tecnologica settoriale e la dimensione in termini di addetti, e agli indica-
tori di performance economica, quali la classe di valore del fatturato esportato,
Vexport intensity e il livello di redditivita (Tavola 2.27), utilizzati in precedenza
per classificare le imprese. Per ciascuna variabile indipendente ¢ stata scelta una
classe di riferimento, rispetto alla quale sono stati calcolati gli effetti marginali
dei singoli regressori; in tal modo, I'effetto congiunto dovuto all’interazione tra
le classi di riferimento viene sintetizzato dalla stima della costante. Il modello ¢
stato stimato separatamente per ciascun anno.

I risultati della regressione confermano il quadro delineato in precedenza, ma
evidenziano alcuni ulteriori aspetti. All'inizio della fase ciclica di contrazione del-
le esportazioni (il 2002), la riduzione della frequenza dei casi di aumento delle
esportazioni coinvolge in particolare le imprese fortemente esportatrici (il segno
negativo davanti all’effetto marginale mostra infatti che la probabilita di aumenta-
re I'export di queste imprese ¢ di circa il 3 per cento inferiore rispetto al settore di
riferimento, cio¢ le imprese con propensione all’esportazione inferiore al 25 per
cento del fatturato) e quelle di medio-piccola dimensione (20-99 addetti). D’altra
parte, effetti positivi sulla propensione alla crescita sono associati alle imprese atti-
ve nei comparti a elevate economie di scala, con oltre 2,5 milioni di euro di fattu-
rato all’export nel periodo 2001-2003, a media e alta redditivita.

Nel 2003, anno corrispondente alla fase centrale del ciclo negativo, la ridu-
zione dei casi di aumento delle esportazioni ha colpito soprattutto le piccole
imprese, quelle a bassa redditivita, a bassa intensita di export, attive nei settori
tradizionali della manifattura.

Una condizione di svantaggio di questo profilo di imprese ¢ confermata an-
che nel corso della ripresa del 2004, che vede avvantaggiate soprattutto le im-
prese appartenenti ai settori dell’offerta specializzata, quelle di medie e grandi
dimensioni, quelle con flussi molto elevati di esportazioni.

In conclusione, I'insieme delle analisi presentate mette in luce chiaramente
Iimportanza del fattore dimensionale nella fase di crescita delle esportazioni
del 2004. Le imprese di medie e grandi dimensioni hanno beneficiato pit del-
le altre della ripresa delle esportazioni, associata anche a un notevole aumento
del grado di concentrazione dei flussi.

2.4.2 1l ruolo dei prodotti high-tech nella produzione manifatturiera
italiana e nel commercio estero

I dati della produzione industriale italiana classificati in base al contenuto tecno-
logico dei settori mostrano chiaramente che il nostro sistema industriale tarda ad av-
viarsi su un percorso di specializzazione verso produzioni high-tech. Nel periodo
1997-2002, l'output dei settori a intensita tecnologica alta e medio-alta ha rappre-
sentato il 37,4 per cento della produzione industriale italiana®*(Tavola 2.28).

Questa quota ha avuto modeste oscillazioni nel periodo osservato (fra il 36,2 ¢
il 38,8 per cento). Nello stesso periodo, il valore a prezzi correnti della produzio-
ne venduta dei settori a intensitd tecnologica alta e medio-alta ¢ cresciuto com-
plessivamente del 19,7 per cento, a un tasso medio annuo del 3,3 per cento, supe-
riore di 0,3 punti al tasso di crescita complessivo della produzione manifatturiera.

I contributi pit rilevanti alla produzione dei settori ad alta intensita tecnologi-
ca sono venuti dall'industria degli apparecchi radiotelevisivi e per le telecomuni-

% La classificazione dei settori manifatturieri per intensita tecnologica, adottata in questo paragrafo,
¢ quella stabilita dall’Ocse (2003). La possibilita di raccordare le classificazioni europee delle attivita
economiche (Nace Rev. 1), dei prodotti per attivita (Cpa) e dei prodotti industriali (Prodcom) offre
un importante strumento per questo tipo di analisi, consentendo una riclassificazione dei prodotti
manifatturieri in base all'intensita tecnologica dei settori di provenienza.
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Tavola 2.28 - Produzione venduta dall’industria manifatturiera italiana per intensita tecnologica dei settori

- Anni 1997-2002 (composizioni percentuali)

CLASSI DI INTENSITA TECNOLOGICA Media
SETTORI DI ATTIVITA 1997 1998 1999 2000 2001 2002 1997-2002
Alta 6,4 7,2 6,6 7.3 7.3 6,7 6,9
Aeronautico e aerospaziale 0,6 0,9 0,7 0,9 0,9 0,8 0,8
Farmaceutico 1,8 1,7 1,9 1,7 1,9 1,7 1,8
Apparecchi radiotelevisivi e per telecomunicazioni 1,6 2,2 1,8 2,5 2,2 1,9 2,0
Attrezzature per ufficio e sistemi informatici 0,6 0,7 0,6 0,5 0,5 0,5 0,6
Apparecchi medicali, di precisione, strumenti ottici e orologi 1,8 1,7 1,5 1,7 1,9 1,9 1,7
Medio-alta 30,0 31,2 29,5 31,5 30,5 30,1 30,5
Autoveicoli e accessori 6,1 6,3 6,1 6,9 6,3 5,8 6,3
Altri mezzi di trasporto 0,9 1,0 0,9 1,0 0,9 0,8 0,9
Chimico (escluso farmaceutico) 53 5,9 55 55 54 5,6 55
Macchine elettriche 4,4 4,1 3,7 3,9 3,8 3,8 3,9
Meccanica 13,3 13,9 13,3 14,2 14,1 14,1 13,9
Medio-bassa 23,2 241 22,7 24,3 24,6 24,8 24,0
Bassa 40,4 37,5 41,2 36,9 37,6 38,4 38,6
TOTALE 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Fonte: Istat, Rilevazione annuale della produzione industriale

cazioni (che detiene una quota del 2,0 per cento sul totale della produzione ven-
duta dall'industria manifatturiera italiana nel periodo 1997-2002), dall’industria
farmaceutica (1,8 per cento) e da quella degli apparecchi medicali di precisione,
strumenti ottici e orologi (1,7 per cento). Fra i settori a intensita tecnologica me-
dio-alta, la posizione principale ¢ occupata dall’'industria meccanica, i cui prodot-
ti hanno contribuito al totale della produzione venduta per il 13,9 per cento.

Il relativo ritardo tecnologico delle produzioni nazionali si delinea chiaramen-
te nel confronto con gli altri principali sistemi industriali europei (Tavola 2.29).

Con riferimento all'anno 2002, la quota di prodotti dei settori a tecnologia al-
ta o medio-alta raggiunge il 54,4 per cento in Germania, il 47,8 per cento in Fran-
cia, il 46,1 per cento in Svezia, il 40,9 per cento in Finlandia, mentre nel com-
plesso dell’area Uel5 il peso di queste produzioni ¢ pari al 43,1 per cento. Valori
pilt prossimi a quelli italiani si rilevano in Spagna, mentre il Regno Unito presen-
ta una quota complessiva non molto superiore a quella italiana (39,4 per cento)
ma con un maggior peso relativo dei settori ad alta intensita tecnologica (14,3 per
cento contro il 6,7 per cento dell'Italia). Appare nettamente pil arretrata la situa-
zione dei Nuovi paesi membri, nei quali la produzione dei settori a intensita tec-
nologica alta e medio-alta copre mediamente il 25,2 per cento del valore della pro-
duzione industriale, con una significativa variabilita fra i diversi paesi.

Una seconda classificazione, anch’essa basata su criteri Ocse, individua i pro-
dotti high-tech fra i manufatti dell'industria e le merci importate ed esportate, rag-
gruppandoli in nove categorie merceologiche.

Lincidenza dell’high-tech sul totale della produzione dell’industria ¢ salita dal
4,6 per cento del 1997 al 5,1 per cento del 2001. Lanalisi per settore di attivita
economica di provenienza di questi prodotti (Tavola 2.30) mostra che, dal 1997 al
2002, la quota effettivamente riferibile a prodotti high-tech sul valore della pro-
duzione dei settori ad alta intensita tecnologica ¢ passata dal 45,5 al 50,2 per cen-
to, attestandosi su un valore medio del 47,6 per cento.

Questa quota varia notevolmente per settore, dal 99,8 per cento dell'industria
aerospaziale al 27,7 per cento dell'industria farmaceutica. Nel complesso dei set-
tori a intensita tecnologica medio-alta I'incidenza dell’high-tech ¢ solo del 5 per
cento, con il valore piu significativo (21,5 per cento) nel comparto delle macchi-

Italia in ritardo
tecnologico rispetto

ai principali

partner européei
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Tavola 2.29 - Produzione dell’industria manifatturiera nei principali paesi dell’'Unione europea per intensita
tecnologica dei settori - Anno 2002 (composizioni percentuali)

CLASSI DI INTENSITA i ) : ) ) Regno .

TECNOLOGICA Italia Finlandia Francia Germania Unito Spagna Svezia Ue15 Npm
Alta 6,7 21,3 13,2 8,4 14,3 4,7 16,8 10,2 7.4
Medio-alta 30,1 19,6 34,6 46,0 25,1 28,1 29,3 32,9 17,8
Medio-bassa 24,8 22,2 17,4 19,4 16,9 24,8 24,1 20,7 21,5
Bassa 38,4 36,9 34,8 26,2 43,7 42,4 29,8 36,3 53,3
Totale 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Fonte: Istat, Rilevazione annuale della produzione industriale

ne elettriche. E importante sottolineare, comunque, che nel periodo in esame la
quota dei prodotti high-tech provenienti dai settori ad alta intensita tecnologica ¢
aumentata di 3,4 punti percentuali (dal 62,6 per cento del 1997 al 66,0 per cento
del 2002). 11 contributo maggiore a questo incremento ¢ dovuto alla produzione
di apparecchi radiotelevisivi e per le telecomunicazioni, la cui quota ¢ salita dal
24,0 per cento del 1997 al 32,7 per cento del 2002. Si profila, quindi, una ten-
denza dei settori pili avanzati a specializzarsi nelle produzioni high-tech, mentre si
riduce il peso relativo dei prodotti a tecnologia avanzata provenienti dai settori
manifatturieri a tecnologia medio-alta, la cui quota scende dal 35,1 per cento del
1997 al 30,3 per cento del 2002.

Grazie al raccordo esistente fra la classificazione Prodcom, impiegata per le
statistiche di produzione industriale, e la Nomenclatura combinata (N¢8), im-
piegata per le statistiche di interscambio con Iestero, ¢ possibile svolgere un’a-
nalisi integrata dei dati di commercio con l'estero e di quelli di produzione in-
dustriale, e quindi esaminare in dettaglio la produzione e gli scambi commer-
ciali dell’high-tech.

Se la quota di prodotti high-tech sul valore complessivo della produzione ita-

Tavola 2.30 - Produzione high-tech dell'industria manifatturiera per intensita tecnologica dei settori
- Anni 1997-2002 (valori percentuali)

Incidenza della produzione Composizione della
high-tech produzione high-tech

CLASSI DI INTENSITA TECNOLOGICA ] ]
SETTORI DI ATTIVITA Media Media
1997 2002 1997- 1997 2002 1997-
2002 2002
Alta 45,5 50,2 47,6 62,6 66,0 66,3
Aeronautico e aerospaziale 99,6 99,9 99,8 8,7 6,3 6,7
Farmaceutico 27,2 26,6 27,7 11,2 9,3 10,4
Apparecchi radiotelevisivi e per telecomunicazioni 78,0 71,9 81,0 24,0 32,7 30,4
Attrezzature per ufficio e sistemi informatici 70,5 77,2 73,2 8,7 57 7,7
Apparecchi medicali, di precisione, strumenti ottici e orologi 34,0 40,3 40,3 10,0 12,0 11,1
Medio-alta 54 5,2 5,0 35,1 30,3 31,0
Autoveicoli e accessori 0,1 0,2 0,2 0,1 0,2 0,2
Altri mezzi di trasporto 2,9 0,3 1,9 0,3 0,0 0,2
Chimico (escluso farmaceutico) 4,8 6,7 6,1 55 7,0 6,6
Macchine elettriche 24,0 21,9 21,5 17,4 12,5 13,5
Meccanico 52 5,0 4,9 11,6 10,6 10,5
Medio-bassa 0,2 0,5 0,3 0,9 2,5 1,7
Bassa 0,2 0,2 0,1 1,4 1,2 1,0
Totale 4,6 51 5,0 100,0 100,0 100,0

Fonte: Istat, Statistiche del commercio con I'estero; Rilevazione annuale della produzione industriale
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Tavola 2.31 - Scambi commerciali e produzione high-tech per categoria merceologica - Anni 1997-2002

(composizioni percentuali)

1997 2002

Media 1997-2002

CATEGORIE MERCEOLOGICHE Impor- Espor- Produ- Impor- Espor- Produ-

tazioni tazioni zione tazioni tazioni zione

Impor- Espor- Produ-
tazioni tazioni  zione

Prodotti dell'industria aerospaziale 54 8,5 6,7 13,4 17,5 71
Computer e macchinari per ufficio 25,6 20,1 9,0 21,1 9,7 6,0
Apparecchi per I'elettronica e le telecomunicazioni 34,1 26,2 29,2 31,3 25,7 38,7
Prodotti farmaceutici 9,0 13,8 10,9 11,1 19,2 91
Strumenti scientifici 11,8 9,7 9,3 11,0 8,6 9,1
Macchinari elettrici 2,7 3,8 16,1 2,1 2,8 1,1
Macchinari non elettrici 4,5 10,5 10,7 52 10,0 9,2
Prodotti chimici 6,4 4,6 5,8 4,2 4,2 7,3
Armamenti 0,5 2,8 2,3 0,7 2,3 2,4
Totale prodotti a tecnologia avanzata 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
Incidenza % sul valore totale della produzione 12,9 71 4,6 14,3 8,5 51

10,3 13,9 6,6
23,8 15,1 8,5
336 27,7 35,9
8,8 15,2 10,4
11,2 8,9 8,9
2,4 3,0 11,7
4,5 9,6 9,1
4,8 4,2 7,0
0,6 2,4 1,9

100,0 100,0 100,0

14,3 8,1 5,0

Fonte: Istat, Statistiche del commercio con I'estero; Rilevazione annuale della produzione industriale

liana (Tavola 2.31) ¢ cresciuta solo di mezzo punto percentuale tra il 1997 e il
2002 (dal 4,6 al 5,1 per cento), I'evoluzione delle quote di prodotti high-tech nel-
Pinterscambio commerciale ¢ stata comparativamente pitt dinamica.

Nell'arco di tempo considerato, il peso delle esportazioni high-tech sul totale ¢
aumentato dal 7,1 all’8,5 per cento, mostrando che la struttura delle esportazioni
¢ pil orientata verso prodotti a elevato livello tecnologico rispetto alla media del-
la produzione nazionale. Decisamente maggiore ¢ il peso dei prodotti high-tech
sul valore complessivo delle merci importate, che nel periodo in esame passa dal
12,9 al 14,3 per cento, segnalando un significativo grado di dipendenza tecnolo-
gica dell'Italia dai mercati esteri.

Questi dati sintetizzano situazioni produttive e tendenze assai differenziate. Gli ap-
parecchi per I'elettronica e le telecomunicazioni, che rappresentano la tipologia di ma-
nufatti high-tech in larga misura prevalente per produzione, import ed export regi-
strano, tra il 1997 e il 2002, una riduzione nella quota di importazioni sul valore com-
plessivo dei prodotti a tecnologia avanzata, una sostanziale stabilita della quota espor-
tata e un significativo incremento dell’incidenza sulla produzione venduta sul territo-
rio nazionale. La produzione di manufatti dell'industria aerospaziale ha registrato, in-
vece, un incremento del proprio peso sia nella produzione nazionale che nell'inter-
scambio con I'estero. All'opposto, i settori delle macchine per ufficio e delle macchine
elettriche subiscono un ridimensionamento, riducendo le loro quote sia in termini di
produzione che di import-export (peraltro con una crescente prevalenza dell'import).
Infine, per i prodotti farmaceutici e i macchinari non elettrici, il ridimensionamento
del peso della produzione si associa a un ampliamento delle importazioni.

Per i prodotti a tecnologia avanzata, il rapporto percentuale fra importazioni e
produzione nazionale ¢ passato dall’ 84,3 per cento del 1997 al 99,1 per cento del
2002 (Tavola 2.38).

I saldi commerciali normalizzati mostrano la specializzazione relativa dell’Italia
nel commercio internazionale di prodotti a tecnologia avanzata. Saldi normalizza-
ti positivi si riscontrano per gli armamenti, i macchinari non elettrici e i prodotti
farmaceutici. I raggruppamenti delle macchine per ufficio, degli strumenti scien-
tifici, degli apparecchi per elettronica e le telecomunicazioni e dei prodotti chi-
mici sono caratterizzati da saldi commerciali normalizzati nettamente negativi.
Nell'intervallo temporale considerato, 'andamento del saldo normalizzato per il
totale dei prodotti a tecnologia avanzata risulta negativo (-18,5 per cento nel pe-
riodo) e in leggera discesa.

Ferma ai livelli del
1997 la quota di
high-tech sulla
produzione italiana

Per I'high-tech
aumenta

la dipendenza
dall’estero
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Differenziazione e diversificazione produttiva
delle imprese industriali

La capacita di essere presenti su pitx segmenti di
mercato costituisce un aspetto importante della
competitivita delle imprese, in quanto ne aumenta
le possibilita di adattamento e di risposta alle crisi
di comparto o di settore. In questo ambiro, si puo
distinguere una diversificazione produttiva, intesa
come possibilita di realizzare produzioni in settori
diversi, e una differenziazione di prodotto, che fa
riferimento, invece, alla capacita di effettuare pro-
duzioni diverse nell ambito dello stesso settore.

Questa analisi fa riferimento alle circa 25 mi-
la imprese industriali con almeno 20 addetti che
hanno risposto alle rilevazioni della produzione
industriale relative all anno 2002, Si considera-
no ‘diversificate” le imprese che realizzano alme-
no un prodotto in due settori diversi (secondo la
classificazione Cpa dei prodotti, associata alle at-
tivita economiche). Sono ‘“differenziate”, invece,
le imprese che realizzano almeno due produzioni
diverse (secondo la nomenclatura comunitaria dei
prodotti industriali Prodcom a otto cifre) nell'am-

bito di uno stesso settore.

Le imprese dell'industria presentano un grado
di diversificazione molto limitato: meno dell'8 per
cento realizza produzioni in settori diversi. Pia si-
gnificativi sono i livelli di differenziazione produs-
tiva (Tavola 2.32): il 52,9 per cento delle imprese
(pari al 37,8 per cento in termini di addetti) rea-
lizza un solo prodotro. Circa il 17 per cento, cui
corrisponde poco pis del 16 per cento degli addetti,
produce due prodotti, mentre un altro 17 per cento
(con il 20,9 per cento degli addetti) ha una gamma
da tre a cinque prodotti e solo il 6,0 per cento delle
imprese ha un grado di differenziazione superiore.

Le imprese che presentano congiuntamente Si-
tuazioni di diversificazione e differenziazione
produttiva rappresentano una quota piuttosto esi-
gua (circa il 5 per cento, con ['8,7 per cento degli
addetti).

Naturalmente la dimensione aziendale influi-
sce sulla diversificazioneldifferenziazione delle
produzioni. La quota di imprese attive in almeno

Tavola 2.32 - Imprese (a) e addetti per numero di divisioni Cpa (b) e classe di prodotti - Anno 2002

(composizioni percentuali)

Divisioni Cpa
CLASSI DI PRODOTTI
1 2 3 Totale
IMPRESE
1 52,9 - - 52,9
2 16,8 2,3 - 19,1
3-5 17,0 2,9 0,4 20,4
6-10 4,9 0,9 0,1 5,9
11 e oltre 1,1 0,5 0,1 1,7
Totale 92,7 6,7 0,6 100,0
ADDETTI
1 37,8 - - 37,8
2 16,3 2,6 - 18,9
3-5 20,9 3,6 0,5 24,9
6-10 8,1 2,0 0,3 10,4
11 e oltre 54 1,5 11 8,0
Totale 88,5 9,7 1,8 100,0

Fonte: Istat, Rilevazione annuale della produzione industriale
(a) Imprese con 20 addetti e oltre rispondenti alla rilevazione.

(b) Classificazione centrale dei prodotti secondo I'attivita economica di origine.

% Poiché le imprese con meno di 20 addetti sono escluse dalle citate rilevazioni, in questa analisi la definizione di “pic-
cole imprese” ¢ riferita a quelle da 20 a 49 addetti, anziché — come da standard Eurostat — a quelle da 10 a 49 addetti.
Inoltre I'analisi non tiene conto dei processi di diversificazione realizzati nell’ambito dei gruppi di impresa.
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Tavola 2.33 - Imprese (a) per classe di addetti e nume-
ro di divisioni Cpa (b) - Anno 2002 (com-
posizioni percentuali)

Classi di addetti

DIVISIONI CPA

20-49 50-249 250 e oltre Totale
1 93,7 91,6 87,9 92,7
2 59 7,7 10,1 6,7
3 eoltre 0,4 0,7 2,0 0,6
Totale 100,0 100,0 100,0 100,0

Fonte: Istat, Rilevazione annuale della produzione industriale
(a) Imprese con 20 addetti e oltre rispondenti alla rilevazione.
(b) Classificazione centrale dei prodotti secondo I'attivita economica di origine.

due settori ¢ del 6,3 per cento tra le piccole e del
12,1 per cento tra le grandi, mentre le imprese con
una gamma di almeno sei prodotti sono il 6,6 per
cento tra le piccole e il 17,2 per cento tra le gran-
di (Tavole 2.33 e 2.34).

Lanalisi per settore di attivita economica mo-
stra alcune peculiarita nei livelli di differenzia-
zione produttiva (Tavola 2.35). Lindustria ali-
mentare e quella chimica sono i settori con le quo-
te pins alte di imprese differenziate (vispettivamen-
te 69,2 ¢ 67,8 per cento).

1 pin elevati livelli di specializzazione produt-
tiva si riscontrano, invece, nella fabbricazione di

Tavola 2.34 - Imprese (a) per classe di addetti e clas-
se di prodotti - Anno 2002 (composizioni
percentuali)

Classi di addetti
CLASSI DI PRODOTTI

20-49 50-249 250 eoltre  Totale
1 56,7 48,6 33,5 52,9
2 18,2 20,8 19,8 19,1
3-5 18,5 22,6 29,5 20,4
6-10 53 6,2 10,7 59
11 e oltre 1,3 1,8 6,5 1,7
Totale 100,0 100,0 100,0 100,0

Fonte: Istat, Rilevazione annuale della produzione industriale
(a) Imprese con 20 addetti e oltre rispondenti alla rilevazione.

mezzi di trasporto (dove il 64,4 per cento delle
imprese realizza un solo prodotro), nell’industria
del legno e del mobilio (63,9 per cento) e nell’in-
dustria metallurgica (62,3 per cento).

All'altro estremo, livelli di differenziazione
elevati (oltre cinque produzioni) si rilevano nella
Jfabbricazione di prodotti chimici e di fibre sinte-
tiche e artificiali (22,5 per cento delle imprese del
settore), nelle industrie alimentari, delle bevande
e del tabacco (16,2 per cento), nelle industrie tes-
sili e dell'abbigliamento e nelle industrie concia-
rie e dei prodotti in cuoio, pelle e similari (15,5
per cento).

Tavola 2.35 - Imprese (a) per classe di prodotti e sottosezioni Cpa (b) - Anno 2002

dglr:ﬁ::tai i':'l:;::srz Classi di prodotti (valori %)
SOTTOSEZIONI CPA Prodcom 1 2 35 610 1le Totale
oltre

Estrazione minerali non energetici; lavorazione di minerali

non metalliferi 249 1.580 57,8 236 17,6 1,0 0,0 100,0
Industrie alimentari 407 1.688 30,8 21,0 31,9 127 3,5 100,0
Industrie tessili e dell’abbigliamento; Industria della concia e

delle calzature 536 4.252 47,4 17,3 19,8 10,0 55 100,0
Industria del legno; Altre industrie manifatturiere 294 2.347 63,9 16,0 16,0 3,7 0,3 100,0
Industria della carta; stampa ed editoria 190 1.330 55,0 16,2 19,8 8,0 1,1 100,0
Industria chimica 715 839 322 154 299 164 6,1 100,0
Fabbricazione di articoli in gomma e materie plastiche 176 1.432 57,9 22,2 16,9 2,8 0,2 100,0
Industria metallurgica 575 4.463 62,3 17,7 17,0 2,6 0,4 100,0
Fabbricazione di macchine e apparecchi meccanici 748 3.517 46,5 22,1 25,3 55 0,7 100,0
Fabbricazione di macchine elettriche 613 1.942 56,3 20,1 19,5 3,7 0,4 100,0
Fabbricazione di mezzi di trasporto 202 762 64,4 21,5 12,6 1,2 0,3 100,0
Totale 4705 24.152 529 191 204 5,9 1,7 100,0

Fonte: Istat, Rilevazione annuale della produzione industriale
(a) Imprese con 20 addetti e oltre rispondenti alla rilevazione.

(b) Classificazione centrale dei prodotti secondo I'attivita economica di origine.

1 settore dellindustria del mobile costituisce la parte piu rilevante della sottosezione altre industrie manifatturiere
della classificazione Nace, che ¢ stata accorpata in questa analisi alla sottosezione DD (industria del legno e dei prodotti

in legno).
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Consumi di energia dell’'industria italiana

I consumi energetici delle imprese industriali Lanalisi che qui si presenta é stata realizzata
in Italia presentano una notevole diversificazione  sulla base dei risultati della rilevazione annuale
settoriale, sia nei livelli assoluti sia nella composi-  della produzione industriale”, con riferimento al-
zione per fonte energetica. lanno 2002. [ settori industriali sono stati riclas-

Tavola 2.36 - Consumi di energia per fonte energetica e divisione di attivita economica - Anno 2002
(in migliaia di tep)

o tep/addetti

ATTIVITA ECONOMICHE Migliaia di

tep (@) Energia  Prodotti Gas Combustibili Altro (c) Totale

elettrica petroliferi naturale solidi (b)

SETTORI AD ALTA INTENSITA ENERGETICA
27 - Produzione di metalli e loro leghe 21.275 13,06 2,51 20,00 126,74 0,05 162,35
26 - Fabbricazione di prodotti della lavorazione di minerali non
metalliferi 8.245 5,06 13,83 17,27 1,56 0,04 37,76
21 - Fabbricazione della pasta-carta, della carta e dei prodotti
di carta 2.802 10,50 1,65 25,20 - 0,02 37,37
24 - Fabbricazione di prodotti chimici e di fibre sintetiche e
artificiali 4.236 6,79 3,00 11,30 0,30 0,09 21,48
13 e 14 - Estrazione di minerali non energetici 419 4,27 9,61 1,06 0,66 0,02 15,64
SETTORI A MEDIA INTENSITA ENERGETICA
15 e 16 - Industrie alimentari e delle bevande; industria del
tabacco 3.872 2,98 1,50 577 0,30 0,05 10,60
17 - Industrie tessili 2.458 3,53 1,22 4,77 0,05 0,02 9,59
25 - Fabbricazione di articoli in gomma e materie plastiche 1.276 3,57 0,48 2,64 - 0,02 6,71
34 - Fabbricazione di autoveicoli, rimorchi e semirimorchi 932 2,23 0,30 2,98 - 0,02 5,563
18 - Confezione di articoli di vestiario; Preparazione e tintura
di pellicce 1.189 1,13 1,25 2,72 - 0,01 5,11
20 - Industria del legno e dei prodotti in legno e sughero,
esclusi i mobili; Fabbricazione di articoli di paglia e materiali
da intreccio 466 1,66 0,78 1,19 - 0,05 3,68
28 - Fabbricazione e lavorazione dei prodotti in metallo,
escluse macchine e impianti 2.080 1,45 0,55 1,57 . 0,03 3,59
SETTORI A BASSA INTENSITA ENERGETICA
36 - Fabbricazione di mobili; Altre industrie manifatturiere 682 1,18 0,59 1,10 . 0,01 2,89
35 - Fabbricazione di altri mezzi di trasporto 246 1,22 0,51 1,13 - 0,02 2,88
32 - Fabbricazione di apparecchi radiotelevisivi e di
apparecchiature per le comunicazioni 243 1,76 0,13 0,98 - . 2,87
19 - Preparazione e concia del cuoio; Fabbricazione di articoli
da viaggio, borse, articoli da correggiaio, selleria e calzature 474 0,86 0,44 1,50 B B 281
22 - Editoria, stampa e riproduzione di supporti registrati 318 1,09 0,21 0,98 .. 0,01 2,28
29 - Fabbricazione di macchine ed apparecchi meccanici,
compresi l'installazione, il montaggio, la riparazione e la
manutenzione 1.179 0,81 0,40 0,96 . 0,01 2,19
31 - Fabbricazione di macchine ed apparecchi elettrici n.c.a. 358 0,97 0,37 0,60 - .. 1,94
33 - Fabbricazione di apparecchi medicali, di apparecchi di
precisione, di strumenti ottici e di orologi 158 0,78 0,35 0,56 - . 1,70
30 - Fabbricazione di macchine per ufficio, di elaboratori e
sistemi informatici 16 0,49 0,23 0,47 - 0,01 1,19
Totale 52.927 2,66 1,62 4,40 417 0,02 12,88

Fonte: Istat, Rilevazione annuale della produzione industriale
(a) tep: tonnellata equivalente di petrolio.

(b) Carbon fossile, coke metallurgico, agglomerati di carbone.
(c) Fonti energetiche rinnovabili, calore, gas derivato.

%2 La rilevazione annuale della produzione industriale esclude le imprese appartenenti alle divisioni 10 (Estrazione di carbon
fossile, lignite e torba), 11 (Estrazione di petrolio greggio e di gas naturale; servizi connessi all’estrazione di petrolio e di gas
naturale, esclusa la prospezione), 23 (Fabbricazione di coke, raffinerie di petrolio, trattamento dei combustibili nucleari), 40
(Produzione e distribuzione di energia elettrica, di gas e di calore). Lesclusione di questi settori industriali ¢ dovuta alla scelta
di evitare duplicazioni nella raccolta di informazioni gia rilevate dal Ministero delle attivita produttive e dal Gestore della rete
di trasmissione nazionale (Grtn).

138



2. LE PERFORMANCE DELLE IMPRESE ITALIANE NEL CONTESTO EUROPEO

sificati in base al livello di intensita energetica,
misurata dal rapporto Mrep/adderti. Tale classi-
ficazione consente di mettere in luce aspetti di ef-
ficienza energetica, connessi alla diversa natura
dei processi produttivi, di diversificazione delle
fonti, con eventuale ricorso a fonti alternative,
nonché di spesa sostenuta dalle imprese industria-
li per lacquisto di prodotti energetici.

Nel 2002, la domanda complessiva di energia
del settore industriale ha raggiunto le 52,9 Mtep
(Tavola 2.36).

[ settori classificati come energy intensive (con
Leccezione dell’industria estrattiva) assorbono cir-
ca il 69 per cento del consumo totale.

In generale, lintensiti energetica assume valori
elevati in tutti i settori in cui avvengono processi di
prima trasformazione, mentre i valori piil bassi si
registrano in quelli dove ['attivita prevalente consi-
ste nell assemblaggio di prodotti semilavorati o fi-
niti. A fronte di un rapporto tra consumo energeti-

co e addetti mediamente pari, nel complesso dei
settori considerati, a 12,9 tepladdetto, i cinque set-
tori ad alta intensita energetica registrano valori
variabili tra 15,6 tep/addetto (estrazione di mine-
rali non energetici) e 162,3 tepladdetto (produzio-
ne di metalli e loro leghe). Fra i settori a bassa in-
tensita energetica, il valore minimo (1,2 tep/ad-
detto) si rileva nella fabbricazione di macchine per
ufficio, elaboratori e sistemi informatici.

La composizione delle fonti utilizzate é molto
differenziata per settore di attivita. 1l gas naturale
rappresenta la prima fonte in assoluto per il fabbiso-
gno energetico del settore industriale, con uninciden-
za del 34 per cento circa (pari a 4,4 tepladdetto). Se-
gue il consumo di combustibili solidi, che pesa per
circa il 32 per cento, con un valore unitario di 4,2
tep/adderto. I consumi di energia elettrica coprono
una quota di circa il 21 per cento (pari a 2,7 tep/ad-
detto), mentre i prodotti petroliferi incidono solo per
circa il 13 per cento (pari a 1,6 tep/adderto).

Figura 2.17 - Consumi di energia elettrica acquistata e autoprodotta dalle imprese per attivita economica

- Anno 2002 (composizioni percentuali)

Fabbricazione della pasta-carta,
della carta e dei prodotti di carta
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apparecchiature per le

81,8
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Fabbricazione di prodotti chimici
e di fibre sintetiche e artificiali
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macchine e impianti

Confezione di articoli di
vestiario; preparazione e tintura
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Altri settori

95,9

Fonte: Istat, Rilevazione annuale della produzione industriale
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139




ISTAT - RAPPORTO ANNUALE 2004

1l ricorso diretto da parte delle imprese a fonti
energetiche rinnovabili (eolica, solare, biomasse,
rifiuti e biogas), utilizzate prevalentemente per la
produzione di energia elettrica, appare nel com-
plesso trascurabile. Assai limitata é anche inci-
denza dei consumi di calore autoprodotto (da im-
pianti industriali che utilizzano allo scopo residui
della lavorazione o producono elettricita recupe-
rando calore in cogenerazione). Limpiego di que-
sta fonte di energia, prevedibilmente destinata ad
assumere maggiore importanza in _futuro, si con-
centra attualmente nel settore della fabbricazione
di prodotti chimici e di fibre sintetiche e artificia-
li. Complessivamente, gli altri prodotti energetici
(comprese le fonti rinnovabili di energia e di calo-
re), rappresentano appena lo 0,2 per cento del
consumo totale di energia dell’industria.

Una disaggregazione dei consumi energetici
per settore di attivita economica mostra che, a
parte la diffusione generalizzata dell'energia elet-
trica e del gas naturale, le altre fonti hanno un uso
piuttosto differenziaro, sia in termini di quantita,
sia in termini di distribuzione tra i singoli settori.
A tale riguardo, i settori energy intensive merita-
no unattenzione particolare. Lindustria della
produzione di metalli e loro leghe, il cui grado di
intensita energetica é superiore a quello di qual-
siasi altra attivita, copre circa il 40 per cento dei
Jabbisogni finali dell’industria nel 2002, con un
consumo di 21,2 Mrep. La composizione delle
Jfonti mostra uno scarso impiego dei prodotti pe-
troliferi (circa il 2 per cento) e il netto predominio
dei combustibili solidi, il cui consumo é concen-
trato quasi esclusivamente in questo settore per la
particolarita dei processi produttivi (nell'indu-
stria siderurgica il carbone rappresenta una mate-
ria prima oltre che un impiego energetico).

La fabbricazione di prodotti della lavorazione di
minerali non metalliferi, che incide per circa il 16
per cento sui consumi totali dell'industria é — unita-
mente allestrazione di minerali non energetici —
lattivita che pin di tutte dipende dal petrolio. In
questo settore, infatti, i prodotti petroliferi coprono
circa il 37 per cento dei fabbisogni totali, contro una
media di circa il 13 per cento dell industria italiana.

La fabbricazione di prodotti chimici e di fibre
sintetiche e artificiali consuma 4,2 Mtep, pari
all’'8 per cento circa del totale dei consumi. Le
principali fonti energetiche sono il gas naturale,
lenergia elettrica e, tra gli altri prodotti, il calore,
mentre tra i prodotti petroliferi l'olio combustibi-
le rappresenta la fonte energetica prevalente.

Anche nell'industria della carta le principali
fonti energetiche risultano essere il gas naturale e
lenergia elettrica; é da notare, tuttavia, che in
questo settore il consumo di energia elettrica deri-
va da autoproduzione (Figura 2.17).

Lautoproduzione di energia elettrica richiede
comunque limpiego di altre fonti energetiche:
principalmente gas naturale e olio combustibile,
ma utilizza anche l'energia idrica, che é rinnova-
bile e non richiede combustibili. Oltre che nell’in-
dustria cartaria, lautoproduzione di energia
idroelettrica é presente nelle industrie tessili, side-
rurgiche e meccaniche, i cui impianti consumano
molta acqua e sono pertanto localizzati general-
mente in prossimitd di corsi dacqua.

La spesa sostenuta dalle imprese appartenenti ai
settori energy intensive per lacquisto di prodotti
energetici é mediamente di circa 60 euro per mille
euro di produzione venduta (Tavola 2.37); lo stes-
50 costo, per le imprese a media intensita energetica,
é di circa la meta (27,42 euro), e scende ad appena
12,12 euro nei settori a bassa intensita.

Tavola 2.37 - Spesa per consumi di energia per fonte energetica e classe di intensita energetica - Anno

2002 (in migliaia di euro)

Spesa per mille euro di produzione venduta

CLASSI DI INTENSITA

Energia Prodotti ~ Gas naturale ~ Combustibili Altro (b) Totale
elettrica petroliferi solidi (a)
Settori ad alta intensita energetica 26,98 7,46 19,49 5,99 0,44 60,37
Settori a media intensita energetica 17,04 3,68 6,39 0,08 0,23 27,42
Settori a bassa intensita energetica 7,95 1,81 2,26 0,01 0,09 12,12
Totale 15,90 3,81 7,71 1,32 0,22 28,96

Fonte: Istat, Rilevazione annuale della produzione industriale
(a) Carbon fossile, coke metallurgico, agglomerati di carbone.
(b) Fonti energetiche rinnovabili, calore, gas derivato.
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Tavola 2.38 - Principali indicatori della produzione e degli scambi commerciali di manufatti high-tech per cate-

goria merceologica - Anni 1997-2002 (valori percentuali)

Saldi commerciali

Indice di copertura della

Importazioni/produzione normalizzati (a) domanda interna (b)

CATEGORIE MERCEOLOGICHE
Media Media Media
1997 2002 1997- 1997 2002 1997- 1997 2002 1997-
2002 2002 2002
Prodotti dell'industria aerospaziale 68,2 187,4 158,8 6,0 -4,3 -3,1 109,5 86,6 91,9
Computer e macchinari per ufficio 240,2 346,3 2949 -27,7 -51,0 -40,1 49,0 29,9 38,1
Apparecchi per I'elettronica e le telecomunicazioni 98,4 79,7 95,1 -28,9 -26,6 -27,8 69,4 74,9 70,9
Prodotti farmaceutici 69,9 1213 86,9 4,6 9,9 8,1 1071 136,4 126,4
Strumenti scientifici 106,3 120,4 123,5 -25,3 -29,2 -29,7 69,9 64,8 64,0
Macchinari elettrici 14,0 19,2 20,3 0,8 -4,4 -8,1 100,2 98,4 96,8
Macchinari non elettrici 35,4 55,6 48,1 25,4 15,5 18,5 131,7 125,6 128,5
Prodotti chimici 93,8 57,1 69,3 -31,8 -17,3 -23,9 68,8 85,6 79,0
Armamenti 17,9 30,9 30,1 61,2 37,7 47,3 230,1 159,7 231,5
Totale 84,3 99,2 99,1 -16,3 17,4 -18,5 80,9 77,3 76,3

Fonte: Statistiche del commercio con I'estero; Rilevazione annuale della produzione industriale

(a) Rapporto percentuale fra saldo commerciale di una data tipologia di manufatti e somma delle importazioni e delle esportazioni per la medesima

tipologia.

(b) Rapporto percentuale fra produzione interna e domanda interna, calcolata come somma della produzione e delle importazioni al netto delle

esportazioni.

Tavola 2.39 - Produzione di manufatti high-tech nei principali paesi dell’lUnione europea per categoria mer-

ceologica - Anno 2002 (composizioni percentuali)

ltalia Finlandia Francia Germania Regno Spagna  Svezia Ue15 Npm
CATEGORIE MERCEOLOGICHE Unito
Prodotti dell'industria aerospaziale 7.1 0,3 4.9 0,4 9,6 0,1 7.4 6,7 0,2
Computer e macchinari per ufficio 6,0 0,4 5,0 11,9 24,5 7,7 2.1 10,3 56,4
Apparecchi per I'elettronica e le telecomunicazioni 38,7 90,8 54,4 33,6 30,2 36,1 66,5 421 241
Prodotti farmaceutici 9,1 0,6 19,0 8,2 5,1 16,4 7,3 11,0 3,5
Strumenti scientifici 9,1 52 7,6 28,1 16,9 9,6 9,1 15,5 53
Macchinari elettrici 1,1 1,3 1,6 3,3 4.8 2.1 1,3 3,7 0,5
Macchinari non elettrici 9,2 0,9 1,5 10,9 2,5 9,5 3,7 5,9 8,4
Prodotti chimici 7.3 0,1 6,0 3,2 1,1 134 0,1 3,2 1,2
Armamenti 2,4 0,4 0,0 0,4 53 5,1 2,5 1,6 0,4
Totale 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0
Incidenza % sul valore complessivo dei manufatti 51 19,4 6,8 51 8,2 2,2 10,3 6,1 3,5

Fonte: Istat, Rilevazione annuale della produzione industriale; Eurostat, Intra and extra Ue trade

Un confronto internazionale basato su dati Eurostat riferiti al 2002 (Tavola
2.39) relativi al peso dei prodotti high-tech sul valore della produzione nei princi-
pali paesi dell’'Unione e alla composizione percentuale delle diverse tipologie di
manufatti, mette in luce la debolezza della posizione italiana nel contesto europeo.

Lincidenza dell’high-tech sul valore complessivo dei manufatti risulta molto ele-
vata per Finlandia (19,4 per cento), Svezia (10,3 per cento) e Regno Unito (8,2 per
cento). Lltalia, con una quota del 5,1 per cento, si posiziona, invece, al disotto del
valore medio dell'Uel5, pari al 6,1 per cento. Con riguardo alla composizione del-
la produzione high-tech per tipologia di prodotto, tutti i principali sistemi indu-
striali europei risultano caratterizzati dalla prevalenza della voce apparecchi per elet-
tronica e le telecomunicazioni, la cui quota sul valore totale dei prodotti high-tech
raggiunge il 42,1 per cento nell’area Uel5, con un massimo del 90,8 per cento in
Finlandia, e un minimo del 30,2 per cento nel Regno Unito. Rispetto al profilo me-
dio dell’area Uel5, I'ltalia mostra una specializzazione nelle produzioni dell’elettro-
meccanica, della meccanica e della chimica e un deficit relativamente pitt marcato
nei settori degli strumenti scientifici e delle macchine per ufficio.
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Redditi nelle aziende agricole
a conduzione familiare

Negli ultimi anni la prospettiva dello sviluppo sostenibile ¢ diventata centrale
nell’ambito degli obiettivi di politica economica a diversi livelli decisionali, inter-
nazionali, nazionali e locali. In quest’ottica il mondo rurale ha acquisito nuova ri-
levanza e I'agricoltura viene oggi riconsiderata per il suo carattere “multifunziona-
le”. Le aziende che operano in questo settore svolgono, oltre alla loro funzione pri-
maria, altre importanti funzioni: contribuiscono alla sicurezza alimentare e alla
stabilitd socioeconomica delle aree rurali; determinano benefici ambientali, quali
la conservazione del suolo e del paesaggio, la gestione sostenibile delle risorse e la
conservazione della biodiversita. Proprio queste funzioni hanno ricevuto un’atten-
zione crescente nell’'ambito della recente revisione della politica agricola comuni-
taria, rivolta alla promozione dello sviluppo sostenibile.

La multifunzionalita aziendale viene anche connessa ad alcune attivitd di mer-
cato, diverse da quelle tipiche di coltivazione e allevamento. Agriturismo, trasfor-
mazione dei prodotti agricoli, acquacultura e altre attivitd secondarie connesse al-
Iagricoltura (artigianato, lavoro per conto terzi, conservazione del suolo e del pae-
saggio) costituiscono esempi che vanno diffondendosi e che consentono alle azien-
de che le praticano di integrare i redditi derivanti dalle tradizionali attivita.

Inoltre, nel caso italiano, la sostenibilitd economica delle aziende viene spesso a
dipendere dall’esistenza di fonti extraziendali di reddito familiare. Questo ¢ dovu-
to alle caratteristiche strutturali del settore primario e, in particolare, alla grande
diffusione della conduzione diretta con lavoro familiare prevalente o esclusivo, al-
le ridotte dimensioni medie di superficie agricola utilizzata (Sau), nonché all’ele-
vata etd media dei conduttori.

In questo contesto assume rilevanza I'informazione statistica sulla struttura dei
redditi delle famiglie che conducono in forma diretta aziende agricole. Utilizzan-
do i dati della rilevazione sui risultati economici delle aziende agricole (Rea) rife-
riti al 2002, viene esaminata la diffusione e consistenza economica delle attivita di
mercato connesse all’agricoltura e quindi alla multifunzionalita e dei redditi extra-
ziendali percepiti dalle famiglie conduttrici.

Tenuto conto della soglia minima di dimensione stabilita dall’'Unione europea
per le statistiche agricole™, I'universo di riferimento per I'Italia ¢ costituito da cir-
ca 1,8 milioni di aziende agricole. Tra di esse prevalgono numericamente quelle a
conduzione familiare, che impiegano esclusivamente o prevalentemente lavoro fa-
miliare: si tratta del 91,7 per cento del totale delle aziende, che rappresentano
I'87,0 per cento delle giornate lavorate, il 77,7 per cento della superficie agricola
utilizzata e il 51,3 per cento del bestiame (misurato in unita equivalenti di bovino

adulto - Uba).

*la soglia ¢ stabilita in termini di Sau (almeno 1 ettaro) o di vendite di prodotto (almeno 2.066
euro). Linsieme delle aziende agricole che rispettano la soglia ¢ denominato, nelle statistiche ufficia-
li, “universo Ce”.
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Tavola 2.40 - Indicatori strutturali delle aziende agricole a conduzione familiare per
classe di Sau - Anno 2002 (valori percentuali)

Aziende Superficie Unita  Giornate Produzione Vendite di Valore  Margine

agricola equivalenti lavorate prodotti  aggiunto operativo

CLASSI DI SAU utilizzata  di bovino agricoli lordo

(Sau) adulto

Fino a 1 ettaro 33,3 2,7 1,8 15,6 58 55 55 55
Da 1 a5 ettari 421 15,8 9,4 37,6 20,3 21,6 21,6 21,6
Da 5 a 20 ettari 18,0 28,2 29,3 29,7 31,1 31,9 31,9 31,9
Da 20 a 50 ettari 4,6 23,4 31,3 10,9 241 23,9 23,9 24,3
Oltre 50 ettari 2,0 29,9 28,2 6,3 18,7 17,2 17,2 16,7
Totale 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Fonte: Istat, Rilevazione sui risultati economici delle aziende agricole

Prendendo in considerazione questo sottouniverso di aziende agricole, preval-
gono quelle di piccole dimensioni: infatti, il 75,4 per cento del totale ha meno di
5 ettari di Sau (Tavola 2.40). Tuttavia, esse rappresentano una quota contenuta in
termini sia di superfici (18,5 per cento) sia di produzione zootecnica (11,2 per
cento). Per converso nelle aziende familiari con almeno 20 ettari di Sau, che costi-
tuiscono solo il 6,6 per cento del totale, ¢ concentrato il 53,3 per cento della su-
perficie e il 59,5 per cento della produzione zootecnica.

Diversa ¢, invece, la distribuzione delle giornate lavorate nelle aziende agricole
familiari, come risultato della crescente produttivita del lavoro rispetto alla di-
mensione in termini di Sau. Nelle aziende con meno di 5 ettari di Sau ¢ concen-
trato il 53,2 per cento delle giornate lavorate, mentre in quelle con almeno 20 et-
tari di Sau la percentuale scende al 17,2 per cento. Sussiste, quindi, una relazione
diretta con la numerosita aziendale per classi dimensionali, ma inversa rispetto al-
I'impiego degli altri input.

Se si considerano i risultati economici, ¢ possibile analizzare anche le distribuzio-
ni degli output delle aziende agricole familiari per classi di superficie (Tavola 2.41).

Il peso economico delle piccole aziende familiari nell’agricoltura italiana ¢ si-
gnificativo: infatti, quelle con meno di 5 ettari di Sau realizzano il 26,1 per cento
della produzione. Il peso si riduce in termini di vendite per le aziende fino a 1 et-
taro, a causa della maggiore quantita di prodotto consumato dal conduttore e dai
suoi familiari. In breve, le aziende familiari di piccole dimensioni adottano una di-
versa combinazione di fattori di produzione rispetto alle grandi, con un impiego
maggiore di lavoro familiare. Inoltre, le piccole aziende sono specializzate nelle
coltivazioni intensive e in prodotti a maggiore valore aggiunto rispetto alle grandi.

Nelle aziende piccole con meno di 5 ettari, le giornate lavorate in un anno cor-
rispondono a meno di una unita di lavoro (Ula, pari a 280 giornate lavorate in un
anno), e il margine operativo lordo (Mol) risulta molto contenuto. Per queste
aziende I'occupazione ¢ normalmente soltanto part-time. Solo a partire dalla clas-
se da 5 a 20 ettari, le aziende possono impiegare almeno una Ula e solo a partire
dalla classe successiva da 20 a 50 ettari queste possono garantire un valore aggiun-
to e un margine lordo consistente (Tavola 2.41).

D’altronde, nelle piccole aziende una parte significativa della produzione agri-
cola ¢ destinata all’'autoconsumo (27,2 per cento per le aziende fino a 1 ettaro ¢ 8,8
per cento per quelle da 1 a 5 ettari), contribuendo al sostentamento del condutto-
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Tavola 2.41 - Risultati economici delle aziende agricole a conduzione familiare per
classe di Sau - Anno 2002 (valori mediani in euro)

Giornate Produzione Vendite di Valore Margine  Autoconsumo

CLASSI DI SAU lavorate prodotti aggiunto operativo lordo
agricoli

Fino a 1 ettaro 42 900 216 450 420 245
Da 1 a5 ettari 115 2.560 1.619 1.410 1.379 250
Da 5 a 20 ettari 275 10.688 7.200 5.960 5.816 182
Da 20 a 50 ettari 357 36.856 24.072 21.455 20.767 0
Oltre 50 ettari 420 71.840 50.000 48.839 44.041 0
Totale 107 2.435 1.500 1.312 1.282 213

Fonte: Istat, Rilevazione sui risultati economici delle aziende agricole

re e della sua famiglia. In termini assoluti il supporto dell’autoconsumo al reddito
disponibile ¢ comunque limitato: il valore mediano non supera infatti i 250 euro.

Infine, si deve considerare che il Mol per giornata lavorata nelle piccole aziende ¢
molto pitt basso rispetto alle pit grandi: si va dai 10 euro per le aziende fino a 1 ettaro
ai 21,1 euro per quelle da 5 a 20 ettari, fino ai 104,9 euro per quelle oltre i 50 ettari.

I valori mediani di alcuni indicatori economici per giornata lavorata permetto-
no di analizzare piti approfonditamente la produttivita e la redditivita delle azien-
de agricole familiari (Tavola 2.42).

I valori unitari della produzione e degli altri indicatori economici aumentano
al crescere della dimensione aziendale. La produttivita e la redditivita aziendali cre-
scono al crescere della dimensione, come conseguenza della maggiore meccanizza-
zione, dell’utilizzo di tecniche pili avanzate e di economie di scala che favoriscono
le aziende pitt grandi.

La diffusione delle attivitd extragricole comuni alla coltivazione e all’alleva-
mento tra le aziende familiari ¢ in Italia ancora limitata. Solo il 7,0 per cento del-
le aziende agricole familiari pratica almeno un tipo di queste attivita, anche se la
quota ¢ crescente con le dimensioni in termini di superficie. Nelle aziende di mag-
giore dimensione la quota raggiunge il 23,7 per cento.

Limpatto economico della multifunzionalita pud essere valutato confrontando
le performance delle due tipologie di aziende agricole a conduzione familiare
(“monofunzionali” e “multifunzionali”) sulla base di alcuni indicatori economici

(Tavola 2.43).

Tavola 2.42 - Indicatori economici delle aziende agricole a conduzione familiare per
classe di Sau - Anno 2002 (valori mediani in euro per giornata lavorata)

CLASSI DI SAU Produzione RIC'aVI della. ven'dlta. V?Iore Margine operativo

di prodotti agricoli aggiunto lordo (%)
Fino a 1 ettaro 20,9 47 9,7 9,3
Da 1 a5 ettari 26,0 17,8 15,1 14,5
Da 5 a 20 ettari 52,3 35,7 30,8 29,4
Da 20 a 50 ettari 101,3 67,3 56,8 54,4
Oltre 50 ettari 168,0 106,1 93,1 87,9
Totale 30,0 18,3 16,5 16,1

Fonte: Istat, Rilevazione sui risultati economici delle aziende agricole
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Tavola 2.43 - Indicatori economici delle aziende agricole multifunzionali a conduzione familiare per classe di
Sau - Anno 2002 (rapporti tra i valori mediani delle aziende multifunzionali e quelli delle aziende

monofunzionali)
Aziende agricole Indicatori economici

CLASSI DI SAU (incidenz?l:/‘latlzljjrrfcl:otgfel; Produzione Vendite di Valore Margine Giornate

prodotti agricoli aggiunto operativo lordo lavorate
Fino a 1 ettaro 4,8 1,5 1,6 1,8 1,9 0,9
Da 1 a 5 ettari 59 1,0 0,9 11 1,2 1,3
Da 5 a 20 ettari 10,3 1,9 1,6 2,0 2,0 1,4
Da 20 a 50 ettari 11,3 1,4 1,2 1,4 1,4 1,3
Oltre 50 ettari 23,7 1,0 1,0 1,3 1,1 0,8
Totale 7,0 2,9 1,7 3,4 3,3 2,5

Fonte: Istat, Rilevazione sui risultati economici delle aziende agricole

In quasi tutte le classi di superficie le aziende multifunzionali hanno performance
migliori rispetto a quelle monofunzionali, in termini di valori mediani della produzio-
ne, delle vendite di prodotti agricoli, del valore aggiunto, del margine operativo lordo
del conduttore e delle giornate di lavoro complessivamente utilizzate. Il divario ¢ pitt
forte per le aziende della classe tra 5 e 20 ettari. Il differenziale si affievolisce e tende ad
annullarsi per alcuni degli indicatori considerati solo nelle aziende con piu di 50 etta-
ri. Queste, tuttavia, conservano il vantaggio in termini di valore aggiunto (+30 per cen-
to circa) e di margine operativo lordo del conduttore (+10 per cento circa). In ciascu-
na classe dimensionale, il vantaggio maggiore delle aziende multifunzionali si realizza
proprio in termini di redditi prodotti: in particolare nella classe da 5 a 20 ettari il loro
valore aggiunto ¢ mediamente il doppio di quello delle analoghe aziende monofunzio-
nali, mentre nella classe fino a un ettaro ¢ il margine operativo lordo delle aziende mul-
tifunzionali a segnare la massima differenza positiva (pitt del 90 per cento) rispetto al-
le analoghe aziende monofunzionali. Questi differenziali dipendono dal fatto che le at-
tivitd extragricole aumentano i ricavi pili che proporzionalmente rispetto ai costi inter-
medi e al costo del lavoro®. La diversificazione delle attivita aziendali ha un effetto po-
sitivo sull’occupazione, agendo da moltiplicatore sulla domanda di lavoro in quasi tut-
te le classi dimensionali in termini di Sau. Ci6 ¢ importante soprattutto per le famiglie
con aziende agricole di piccole dimensioni (da 1 a 5 ettari), in quanto consente di com-
pensare il limitato numero di giornate lavorate richieste per la produzione agricola.

In Italia, poco meno del 73 per cento delle famiglie che conducono aziende agrico-
le percepiscono redditi da fonti extraziendali (Tavola 2.44). La quota aumenta all’84,2
per cento per le famiglie con aziende piccolissime che dispongono di non piti di un et-
taro di Sau e si riduce progressivamente, fino ad arrivare al 32,2 per cento per le fami-
glie conduttrici di aziende con piti di 50 ettari di Sau. Le pensioni sono la fonte pit fre-
quente di reddito extraziendale (43,2 per cento), anche in relazione all’elevata etd me-
dia dei conduttori.

La rilevanza di questi redditi ¢ ancora piti evidente se si considera il numero

% 11 costo del lavoro nelle aziende agricole familiari ¢ riferito solo all’eventuale lavoro dipendente
impiegato in azienda.
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Tavola 2.44 - Aziende agricole a conduzione familiare con redditi extraziendali per classe di Sau - Anno 2002
(valori percentuali e mediani)

Familiari che lavorano in azienda

Aziende agricole familiari (%) (valori mediani)

CLASSI DI SAU Con redditi Con redditi Con Conredditi  Totale Numero Mol pro capite

da lavoro dalavoro pensione da capitale (a) (euro)

indipendente dipendente

Fino a 1 ettaro 18,8 36,9 47,0 1,0 84,2 2,0 210
Da 1 a 5 ettari 16,5 29,5 45,7 2,2 74,4 2,0 690
Da 5 a 20 ettari 14,3 21,4 37,7 1,1 59,5 2,0 2.908
Da 20 a 50 ettari 15,8 15,4 24,9 1,8 49,1 2,0 10.384
Oltre 50 ettari 78 11,0 20,0 4,6 32,2 2,0 22.021
Totale 16,7 29,5 43,2 1,6 72,9 2,0 641

Fonte: Istat, Rilevazione sui risultati economici delle aziende agricole
(a) Aziende con almeno una fonte di reddito extraziendale.

dei componenti della famiglia che lavorano in azienda e il loro reddito agricolo
pro capite. Il numero mediano di familiari in azienda ¢ pari a 2,0 e rimane in-
variato al crescere della dimensione aziendale. Questo dato deve essere conside-
rato in relazione al modesto numero di giornate lavorate nelle aziende di ridot-
te dimensioni, per le quali non si raggiunge neanche una unita di lavoro a tem-
po pieno (42 e 115 giornate lavorate rispettivamente nelle aziende delle prime
due classi di Sau). In questi casi il reddito pro capite che origina dalle attivita
agricole ¢ molto basso: il margine operativo lordo pro capite ¢ di poco superio-
re ai 200 euro annui nelle aziende fino a un ettaro e poco inferiore ai 700 euro
annui per quelle da 1 a 5 ettari di superficie. Questa ¢ la ragione per la quale

buona parte delle famiglie che conducono un’azienda agricola, soprattutto di

piccole dimensioni, integra il reddito aziendale con altri redditi extraziendali.

Nel caso delle piccole aziende, ¢ il reddito agricolo a essere accessorio rispetto al-

le altre fonti di reddito (Tavola 2.45).

Le attivita aziendali di tipo extragricolo (multifunzionalita) svolgono un ruolo
centrale nel determinare la struttura interna del reddito complessivo delle famiglie
conduttrici. Confrontando la composizione percentuale dei due gruppi di aziende
(monofunzionali e multifunzionali), il reddito derivante dall’attivita agricola in
senso stretto copre all’'incirca la stessa quota del reddito complessivo: 57,6 per cen-
to nelle aziende monofunzionali e 56,5 per cento in quelle multifunzionali.

Nel confronto tra i due gruppi di famiglie, si segnala che i redditi derivanti dal-
le attivita connesse all’agricoltura danno contemporaneamente luogo a un effetto
di sostituzione delle fonti di reddito extraziendale e a un effetto di integrazione dei
redditi da attivita agricola in senso stretto.

Lintensita relativa dei due effetti dipende dalla dimensione aziendale:

- nelle aziende piccolissime (fino a un ettaro di Sau) l'effetto sostituzione sui redditi
extraziendali prevale: la quota di redditi extraziendali ¢ pari al 45,4 per cento nelle
aziende multifunzionali, a fronte di una quota del 78,2 per cento in quelle mono-
funzionali, mentre la quota dei redditi da attivitd connesse (34,2 per cento) supera
quella dei redditi da attivita agricole (20,4 per cento) che ¢ solo di poco inferiore a
quella registrata dalle aziende monofunzionali (21,8 per cento);

- nelle aziende da 1 a 5 ettari di Sau, mentre la quota di reddito agricolo resta invaria-
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Tavola 2.45 - Reddito complessivo delle famiglie che conducono aziende agricole monofunzionali e multifun-
zionali per fonte di reddito e classe di Sau - Anno 2002 (composizioni percentuali)

Fonti di reddito

CLASSI DI SAU Attivita agricola in Attivita connesse Lavoro Lavoro Pensione Capitale Totale
senso stretto all'agricoltura indipendente dipendente

FAMIGLIE CHE CONDUCONO AZIENDE MONOFUNZIONALI

Fino a 1 ettaro 21,8 - 14,9 32,9 29,5 0,9 100,0
Da 1 a 5 ettari 37,6 - 10,8 23,4 27,3 1,1 100,0
Da 5 a 20 ettari 71,5 - 5,9 10,5 11,8 0,2 100,0
Da 20 a 50 ettari 91,2 - 2,1 2,8 3,5 0,4 100,0
Oltre 50 ettari 96,9 - 0,9 0,9 1,0 0,2 100,0
Totale 57,6 - 8,0 16,5 17,4 0,6 100,0

FAMIGLIE CHE CONDUCONO AZIENDE MULTIFUNZIONALI

Fino a 1 ettaro 20,4 34,2 9,1 15,6 18,2 2,5 100,0
Da 1 a5 ettari 37,5 28,5 8,7 9,6 15,6 0,1 100,0
Da 5 a 20 ettari 55,4 27,3 2,2 6,5 8,0 0,6 100,0
Da 20 a 50 ettari 68,1 241 1,8 2,4 3,0 0,6 100,0
Oltre 50 ettari 74,7 22,5 0,7 0,8 1.2 0,2 100,0
Totale 56,5 26,3 3,5 5,6 7,5 0,6 100,0

Fonte: Istat, Rilevazione sui risultati economici delle aziende agricole

ta (37,5 per cento), i redditi da multifunzionalita (28,5 per cento) sostituiscono
quelli extraziendali che si dimezzano (da 62,6 a 34,0 per cento);

- nelle aziende piti grandi (5 ettari e oltre) i redditi agricoli in senso stretto sono pre-
valenti (passano dal 55,4 al 74,7 per cento per la classe di aziende pitt grandi), ma
quelli extraziendali sono sostituiti interamente dai redditi da multifunzionalita che
si stabilizzano a circa un quarto del reddito familiare (dal 27,3 per cento diminui-
scono al 22,5 per cento per le famiglie con aziende della classe dimensionale pit
grande).

In conclusione, le attivita di mercato derivanti dalla multifunzionalita delle azien-
de agricole hanno ancora una bassa diffusione in Italia ma, quando esercitate, hanno
un impatto notevole sul reddito e sulle scelte occupazionali delle famiglie conduttri-
ci, tra quelle rivolte all'attivita agricola in senso stretto e quelle rivolte all’esterno del-
l'azienda. Lintensita e la direzione degli effetti, misurati per le aziende agricole a con-
duzione familiare, dipende dalla dimensione aziendale. In generale nelle classi di pic-
cole dimensioni, le aziende multifunzionali hanno performance economiche superio-
ri a quelle monofunzionali, in quanto le attivitd connesse aumentano i ricavi piti dei
costi e sono ad alto valore aggiunto rispetto alle artivita agricole tradizionali. E quin-
di un modo per migliorare le condizioni economiche delle famiglie che svolgono at-
tivita agricole e di conseguenza per garantire la sostenibilita del settore agricolo.

Infine, le aziende agricole appartenenti alle classi dimensionali piti grandi che, pur
essendo a conduzione familiare, svolgono principalmente un’attivita imprenditoriale
rivolta al mercato, ottengono un importante incremento del valore aggiunto e del
margine operativo lordo. Data la loro scala dimensionale (da 20 a 50 ettari e pit di 50
ettari di Sau) e la loro notevole quota di produzione agricola (24,1 per cento e 18,7
per cento rispettivamente) sono quelle che, sviluppando le attivitd connesse all’agri-
coltura, possono incidere maggiormente sulle performance complessive del settore.
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Edifici non residenziali e superfici utilizzate
per attivita dell’'industria e dei servizi

Gli edifici a uso non residenziale

La rilevazione degli edifici, introdotta con il Censimento della popolazione
2001, offre nuove possibilita di analisi dell'insediamento territoriale delle attivita
economiche, in quanto i suoi risultati possono essere utilmente incrociati con
quelli del contemporaneo Censimento dell’industria e dei servizi, relativi alle unita
locali di imprese e di istituzioni.

Questa nuova rilevazione rende disponibili notizie sulla consistenza numerica
degli edifici®, e sulla loro utilizzazione. Gli edifici e i complessi di edifici censiti
sono in tutto 12.812.528, di cui il 94,3 per cento risultano utilizzati.

In questa analisi, gli edifici e i complessi di edifici sono stati classificati in tre
categorie secondo la loro tipologia d’uso e 'eventuale utilizzazione: residenziali
(11.226.595), non residenziali (859.997, destinati ad alberghi, uffici, attivita in-
dustriali e commerciali, trasporti e comunicazioni, attivita ricreative e sportive,
scuole, osgedali, convivenze, edifici di culto eccetera)® e non utilizzati
(725.936)®. Al fine di descrivere la distribuzione territoriale dell’edificato connes-
so allo svolgimento di attivitd economiche sono stati presi in considerazione due
indicatori, che sintetizzano due punti di vista complementari: la densita territoria-
le degli edifici non residenziali e la loro incidenza sul totale dell’edificato®.

A livello nazionale, la densita territoriale degli edifici non residenziali ¢ di 2,9
unita per chilometro quadrato, con un massimo di 3,8 nell’Italia nord-occidenta-
le e un minimo di 2,3 nelle Isole. A livello regionale, le piti alte densita di edifici
non residenziali si rilevano in Lombardia (5,4 edifici per chilometro quadrato), in
Veneto (4,2) e in Campania (3,6). In queste regioni, spiccano i dati delle provin-
ce di Milano (19,7 edifici per chilometro quadrato), Varese (10,3) e Como (8,2);
Padova (7,0), Vicenza (5,5) e Treviso (5,3); Napoli (15,7). Altri valori molto ele-
vati si osservano nelle province di Prato (17,0 edifici per chilometro quadrato),
Trieste (12,5), Rimini (11,5) e Lecce (9,2). Analizzando il dettaglio comunale, le
densita pit elevate si riscontrano in corrispondenza delle grandi aree metropolita-
ne (Milano, Torino, Roma, la zona di Caserta-Napoli-Salerno), nella Toscana set-

3% Gli edifici a uso non abitativo composti da pilt costruzioni indipendenti, ma facenti parte della
stessa struttura, sono stati rilevati come “complesso di edifici” (ad esempio, i complessi ospedalieri).

%" Gli edifici utilizzati dalle convivenze sono 16.198 (pari allo 0,1 per cento), quelli di culto 46.028
(pari allo 0,4 per cento).

% Gli edifici e complessi di edifici non utilizzati sono in costruzione, ricostruzione o in fase di con-
solidamento nel 41,1 per cento dei casi; mentre il rimanente 58,9 per cento ¢ non utilizzato per moti-
vi legati allo stato di decadenza, rovina o demolizione della costruzione.

% La “densita di edifici non residenziali” & il rapporto tra il numero di edifici e complessi di edifi-
ci non residenziali e la superficie territoriale espressa in chilometri quadrati; la “incidenza di edifici a
uso non residenziale” ¢ il rapporto percentuale tra il numero di edifici e complessi di edifici non resi-
denziali e il totale di edifici e complessi di edifici (utilizzati e non utilizzati).
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tentrionale, nella pianura padana (soprattutto lungo la fascia pedemontana lom-
bardo-veneta e I'asse della via Emilia). Altre zone di forte concentrazione si indivi-
duano lungo le coste e particolarmente in Liguria, sull’Adriatico centro-setten-
trionale, nel Salento (principalmente sul versante ionico) e in Sicilia, lungo I'asse
Messina-Catania-Siracusa e nel settore occidentale dell’isola.

Laltro indicatore considerato misura 'incidenza degli edifici connessi allo svolgi-
mento di attivitd economiche sull’intero patrimonio edilizio (Figura 2.18). In Italia,

Figura 2.18 - Incidenza degli edifici non residenziali sul totale degli edifici
- Anno 2001 (valori percentuali)
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Fonte: Istat, 14° Censimento generale della popolazione e delle abitazioni - Rilevazione degli edifici
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la percentuale di edifici non residenziali ¢ pari al 6,7 per cento del totale. La distri-
buzione territoriale di questo indicatore ricalca in gran parte la geografia della den-
sitd di edifici non residenziali. Alcune differenze si registrano a livello provinciale,
dove spiccano i dati di Prato (16,0 per cento), Milano (11,9 per cento), Rimini (10,4
per cento), Siena (10,0 per cento), Aosta (10,0 per cento) e Firenze (9,8 per cento).

Nei grandi comuni con almeno 250 mila persone residenti* le densita dell’in-
sediamento non residenziale sono fortemente differenziate rispetto al profilo me-
dio nazionale, pur mantenendo una caratterizzazione che vede emergere, ancora
una volta, il Nord. I grandi comuni coprono I'1,2 per cento della superficie italia-
na, ma concentrano su tale spazio il 7,5 per cento degli edifici a uso non residen-
ziale, con una densita pari a circa sei volte il valore nazionale (18,5 edifici per chi-
lometro quadrato contro 2,9). Torino ¢ il comune che, in questo gruppo, presen-
ta il valore pil alto (76,0), seguito da Firenze (54,5) e Milano (43,8). I valori piu
bassi si registrano, invece, a Venezia (7,3), Genova (10,9) e Messina (11,2). Linci-
denza degli edifici a uso non residenziale nell'insieme dei grandi comuni ¢
dell’11,0 per cento (poco meno del doppio del valore nazionale) con punte massi-
me, ancora una volta, a Torino e Milano (rispettivamente, 21,3 e 16,3 per cento)
e minime a Messina e Genova (rispettivamente, 6,3 e 8,0 per cento) (Tavola 2.46).

Tavola 2.46 - Superficie territoriale, densita e incidenza degli edifici a uso non resi-
denziale, residenziale in Italia e nei grandi comuni - Anno 2001

Superficie

o 2 Edifici a uso non residenziale
territoriale (km®)

Incidenza %

GRANDI COMUNI (a
@ Edifici per km? Per 1.000 edifici

sul totale e

degli edifici a uso abitativo
Torino 130,2 76,0 21,3 285,0
Milano 182,1 43,8 16,3 203,0
Verona 206,6 11,8 9,3 106,9
Venezia 412,5 7,3 8,4 93,7
Genova 243,6 10,9 8,0 90,1
Bologna 140,7 18,0 10,7 123,5
Firenze 102,4 54,5 14,8 180,2
Roma 1.285,3 11,7 10,2 117,4
Napoli 117,3 30,0 9,1 103,0
Bari 116,2 19,3 8,7 100,6
Palermo 158,9 27,6 8,4 99,8
Messina 211,2 11,2 6,3 73,2
Catania 180,9 16,6 8,9 104,4
Totale 3.487,9 18,5 11,0 129,4
ITALIA 301.328,5 2,9 6,7 76,6

Fonte: Istat, 14° Censimento generale della popolazione e delle abitazioni
(a) Comuni con 250 mila abitanti e oltre.

40 Secondo i dati dell’ultimo Censimento della popolazione (2001): Roma, Milano, Napoli, Torino,
Palermo, Genova, Bologna, Firenze, Bari, Catania, Venezia, Verona e Messina.
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Le superfici utilizzate dall’industria e dai servizi

Il Censimento generale dell'industria e dei servizi rileva, tra le caratteristiche
delle unita locali, anche le superfici lorde™. Questa informazione ¢ di notevole in-
teresse per un’analisi territoriale del sistema economico, in quanto consente di as-
sociare alle diverse attivita dell’industria e dei servizi una variabile rappresentativa
del consumo di spazio a esse connesso, dotata di riferimenti territoriali e settoriali
dettagliati, nonché di una copertura omogenea e completa dell'intero territorio
nazionale.

Nel complesso del Paese, la superficie lorda delle unita locali dell'industria e dei
servizi assomma a 1,15 milioni di metri quadrati, a fronte dei 2,1 milioni di metri
quadrati di superficie delle abitazioni occupate dalla popolazione residente (Cen-
simento della popolazione 2001).

Un rapporto fra la superficie lorda delle unita locali e la superficie di un terri-
torio di riferimento (regionale, provinciale o comunale), benché non possa essere
considerato un indice di copertura del suolo, esprime una valida misura della den-
sita degli insediamenti produttivi.

In una graduatoria dei grandi comuni italiani ottenuta in base a tale indicatore
(Tavola 2.47), Milano e Torino si attestano ai primi posti, rispettivamente con il
17,3 e il 15,0 per cento. Al terzo posto si colloca Napoli con quasi il 10 per cento,
che ¢ piu del doppio del dato di Roma (4,7 per cento), che ¢ negativamente in-
fluenzato dalla notevole estensione del territorio comunale. Fra i grandi comuni, i
valori pill bassi del rapporto fra superficie delle unita locali e superficie territoria-
le si registrano a Venezia (1,7 per cento) e Messina (1,2 per cento).

Tavola 2.47 - Superfici delle unita locali dell’industria e dei servizi e superfici delle abitazioni nei grandi comuni

- Anno 2001

Superficie delle Superficie delle Superficie unita locali / (Superficie abitazioni + Superficie unita locali /
unita locali abitazioni Superficie comunale superficie unita locali) / Superficie abitazioni

GRANDI COMUNI Superficie comunale
(m?) (m?) (%) (%) (%)
Torino 19.512.916 30.289.801 15,0 38,3 64,4
Milano 31.553.598 46.696.046 17,3 43,0 67,6
Verona 6.577.481 10.092.722 3,2 8,1 65,2
Venezia 6.935.031 10.189.308 1,7 4,2 68,1
Genova 11.099.256 22.562.474 4,6 13,8 49,2
Bologna 8.763.704 14.703.753 6,2 16,7 59,6
Firenze 7.526.861 14.054.356 7,3 21,1 53,6
Roma 40.499.447 86.703.369 3,2 9,9 46,7
Napoli 11.595.864 26.745.494 9,9 32,7 43,4
Bari 5.453.627 9.962.895 47 13,3 54,7
Palermo 6.120.727 22.141.680 3,9 17,8 27,6
Messina 2.518.315 8.191.532 1,2 51 30,7
Catania 4.414.041 9.782.155 2,4 7.8 451

Fonte: Istat, 8° Censimento generale dell'industria e dei servizi; 14° Censimento generale della popolazione e delle abitazioni

41 . .. . . . ..
Per “superficie lorda” si intende la superficie complessiva dell'unita locale, eventualmente distri-
buita su pil piani.
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Tuttavia, la posizione del capoluogo veneto si ribalta se si considera un altro in-
dicatore, dato dal rapporto di coesistenza tra la superficie delle unita locali e la su-
perficie delle abitazioni. A Venezia, per 100 metri quadrati a uso abitativo, 68 so-
no occupati da insediamenti produttivi. Valori analoghi si registrano a Milano
(67,6), Verona (65,1) e Torino (64,4). Valori assai pili bassi si registrano, invece,
nelle citta siciliane di Palermo (27,6), Messina (30,7) e Catania (45,1), ma anche
nelle due metropoli di Napoli (43,4) e Roma (46,7).

Un terzo indicatore ¢ la superficie media delle unita locali per addetto, il cui va-
lore ¢ di 59,5 metri quadrati per il complesso delle attivita dell’industria e dei ser-
vizi. A livello territoriale (Figura 2.19), superano la media nazionale il Nord-est
(68,6 metri quadrati per addetto) e il Nord-ovest (62,5 metri quadrati per addet-
to), mentre si attestano al di sotto di tale dato il Centro, il Sud e le Isole, rispetti-
vamente con 54,0, 53,1 e 47,9 metri quadrati per addetto.

Rispetto al 1991, a livello Italia si rilevano 3,9 metri quadrati in piti per addet-
to, con variazioni di segno positivo in tutte le ripartizioni geografiche. Il maggior
incremento, pari a 8,5 metri quadrati, si registra nell'Italia meridionale, mentre
nelle Isole e nel Centro gli spazi per addetto aumentano rispettivamente di 4,6 e
di 3,9 metri quadrati. Le due ripartizioni del Nord, che gia superavano i 60 metri
quadrati nel 1991, adesso si attestano sui 62,5 nel Nord-ovest e sui 68,6 nel Nord-
est, con incrementi di poco superiori ai 2 metri quadrati.

In tutte le regioni del Nord (esclusa la Liguria) e del Centro (escluso il Lazio) la su-
perficie media per addetto ¢ superiore alla media nazionale. Nel Sud e nelle Isole, in-
vece, solo '’Abruzzo (con 62,0 metri quadrati per addetto) supera il dato nazionale.

Nelle unita locali dell’industria e dei servizi, nel decennio 1991-2001, la superfi-
cie media per addetto ¢ aumentata in tutte le regioni a eccezione del Trentino-Alto
Adige e dell’Emilia-Romagna, dove comunque si ¢ registrata soltanto una lieve fles-

Figura 2.19 - Superficie media delle unita locali dell’industria e dei servizi per addet-
to per ripartizione geografica - Anni 1991 e 2001 (in metri quadrati)
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Fonte: Istat, 7° e 8° Censimento generale dell'industria e dei servizi
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sione (rispettivamente -1,5 e -1,3 metri quadrati).

Dal punto di vista settoriale (Figura 2.20), le attivita economiche che utilizza-
no la maggiore superficie per addetto appartengono alle industrie manifatturiere e
in particolare a quelle della fabbricazione di prodotti della lavorazione di minerali
non metalliferi (154 metri quadrati per addetto), dell'industria del legno (123 me-
tri quadrati per addetto), e della fabbricazione di prodotti chimici e fibre sinteti-
che (118 metri quadrati per addetto).

Al contrario, le attivita che impiegano minori spazi coperti per addetto sono
quelle che si svolgono prevalentemente all’aperto, come la pesca (20 metri quadra-
ti per addetto) e le costruzioni di edifici e di opere del genio civile (21 metri qua-
drati per addetto). Ridotte superfici sono utilizzate anche in alcuni settori dei ser-
vizi quali le attivitd immobiliari, di noleggio, informatica e ricerca (24 metri qua-
drati per addetto), i trasporti, il magazzinaggio e le comunicazioni (34 metri qua-
drati per addetto), ma anche nella pubblica amministrazione, dove ogni dipenden-
te ha a disposizione mediamente una superficie lorda inferiore a 35 metri quadrati.
Anche negli altri due grandi comparti dei servizi pubblici, scuola e sanita, le super-
fici medie per addetto sono solo di poco superiori ai valori minimi (54 metri qua-
drati per addetto nella scuola e 42 nella sanita), soprattutto se si considera che tali
spazi comprendono quelli riservati agli utenti del servizio, studenti e degenti. Nel-
'ambito dei servizi, il settore che dispone di maggiori superfici medie per addetto ¢
quello degli alberghi e ristoranti, che registra valori quasi pari a quelli delle industrie
manifatturiere (109 metri quadrati per addetto), ma anche in questo caso va sotto-
lineato che la maggior parte di tali aree sono riservate ai clienti.

Rispetto al 1991, le superfici medie per addetto sono generalmente in aumen-
to, nel complesso di circa 4 metri quadrati per addetto, a eccezione delle attivita di
raffinazione del petrolio e di produzione di energia elettrica, gas e acqua che se-
gnano un decremento rispettivamente di 65 e di 13 metri quadrati per addetto, e
di poche altre attivita.

Nell'ambito delle attivita industriali, le superfici medie per addetto sono au-
mentate maggiormente nella fabbricazione di mezzi di trasporto (+34 metri qua-
drati), nell'industria chimica (+29 metri quadrati) e nella lavorazione dei minerali
non metalliferi (+25 metri quadrati). Questi incrementi di superfici medie per ad-
detto sono dovuti sia alla contrazione del numero di addetti, sia a un effettivo au-
mento delle superfici totali dedicate all’attivita.

La distribuzione commerciale in Italia: diffusione territoriale e processi di moder-
nizzazione

Il settore della distribuzione commerciale, nel corso del decennio 1991-2001, &
stato interessato da mutamenti piuttosto intensi, per rapidita ed estensione, che ne
hanno modificato la struttura dimensionale, la composizione tipologica e le relazioni
con il mercato. I dati dell’8° Censimento generale dell'industria e dei servizi mostra-
no una sensibile riduzione nel numero di unita locali delle imprese operanti nel set-
tore commerciale e un ridimensionamento dell’occupazione settoriale (Tavola 2.48).

Le trasformazioni pit rilevanti hanno interessato il segmento alimentare, che
ha registrato una forte diminuzione delle unita locali, determinata principalmen-
te dai processi di sostituzione dei piccoli negozi specializzati (macellerie, fruttiven-
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Figura 2.20 - Superficie media per addetto delle unita locali dell’industria e dei ser-
vizi per attivita economica - Anni 1991 e 2001 (in metri quadrati)
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Fonte: Istat, 7° e 8° Censimento generale dell'industria e dei servizi

doli, panetterie eccetera) con medie e grandi unita di vendita despecializzate (iper-
mercati e supermercati).

Il comparto non alimentare ¢ stato invece interessato da una dinamica pit
complessa: gli esercizi despecializzati — i cosiddetti grandi magazzini — e alcune ca-
tegorie di esercizi specializzati (tessili, abbigliamento, calzature, mobili) hanno su-
bito una flessione rilevante in termini sia di unita locali sia di addetti, senza alte-
razioni di rilievo del numero medio di addetti per unita locale; altri segmenti spe-
cializzati (elettrodomestici, ferramenta) hanno invece realizzato un sensibile incre-
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Tavola 2.48 - Unita locali del commercio al dettaglio (a), addetti e superficie di vendita per classe di attivita economic

ri assoluti e variazioni percentuali 2001/1991)

ATTIVITA ECONOMICHE

Variazioni 2001/1991

Superfici di vendita delle ur

Unita locali Addetti Totale (m?)  Per unita locale (n
Commercio al dettaglio in esercizi non specializzati con prevalenza di prodotti
alimentari e bevande -11,2 29,1 13.707.205 171
Commercio al dettaglio degli ipermercati 58,8 169,9 1.273.061 4.028
Commercio al dettaglio dei supermercati 49,5 65,6 6.006.511 756
Commercio al dettaglio dei minimercati -1,1 15,5 2.691.679 154
Commercio al dettaglio di prodotti alimentari vari in altri esercizi -25,6 -18,9 3.439.794 71
Commercio al dettaglio di prodotti surgelati 279,7 178,4 296.160 52
Commercio al dettaglio di frutta e verdura -31,0 -37,6 826.611 3€
Commercio al dettaglio di carne e di prodotti a base di carne -31,1 =371 1.254.776 33
Commercio al dettaglio di pesci, crostacei e molluschi -5,5 -15,3 219.632 31
Commercio al dettaglio di pane, pasticceria e dolciumi -39,0 -46,3 415.120 38
Commercio al dettaglio di bevande (vini, oli, birra e altre bevande) -39,6 -43,9 277.803 61
Commercio al dettaglio di prodotti del tabacco e di altri generi di monopolio -3,5 -3,6 873.452 38
Altro commercio al dettaglio di prodotti alimentari, bevande e tabacco in
esercizi specializzati -67,1 -68,8 598.411 47
Comparto alimentare -26,9 -8,3 18.173.010 9(
Commercio al dettaglio in esercizi non specializzati con prevalenza di prodotti
non alimentari -8,9 -21,5 1.694.081 651
Farmacie 6,7 14,7 878.486 52
Commercio al dettaglio di articoli medicali e ortopedici -9,3 -11,5 178.577 5¢
Commercio al dettaglio di cosmetici e di articoli di profumeria 0,9 6,0 1.031.448 58
Commercio al dettaglio di tessili -28,8 -34,0 883.996 7€
Commercio al dettaglio di articoli d'abbigliamento -14,9 -15,6 7.315.761 68
Commercio al dettaglio di calzature e articoli in cuoio -18,2 -14,3 1.739.981 7C
Commercio al dettaglio di mobili e di articoli d'illuminazione 0,5 -5,6 8.729.251 18¢
Commercio al dettaglio di elettrodomestici, di apparecchi radio e televisori -19,3 -7,5 2.087.731 10C
Commercio al dettaglio di ferramenta, colori e vernici, vetro -13,0 -9,4 4.097.560 113
Commercio al dettaglio di libri, giornali, riviste e articoli di cartoleria -6,7 -15,9 1.694.372 4t
Commercio al dettaglio di altri prodotti in esercizi specializzati 0,6 -3,5 6.401.761 5E
Commercio al dettaglio di articoli di seconda mano -24,4 -35,4 186.148 52
Comparto non alimentare -8,5 -9,5 36.919.153 82
TOTALE (a) -15,1 -9,0 55.092.163 85

Fonte: Istat, 8° Censimento generale dell'industria e dei servizi

(a) Escluso il commercio al di fuori dei negozi e le riparazioni dei beni di consumo personali e per la casa.
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mento della dimensione media delle unita locali, attraverso una contrazione degli
addetti meno accentuata di quella delle unita locali.

Attraverso i dati censuari sulle superfici di vendita ¢ possibile approfondire al-
cuni aspetti strutturali dei processi di modernizzazione del settore commerciale.
Complessivamente, le unita locali che svolgono attivita di commercio al dettaglio
sviluppano una superficie di vendita di 55.092.163 metri quadrati. Quasi il 25 per
cento di questa superficie appartiene a esercizi alimentari non specializzati e com-
prende le medie e grandi superfici di vendita di ipermercati e supermercati, che
sommano oltre 7 milioni di metri quadrati e hanno registrato un incremento di ol-
tre il 200 per cento rispetto al 1991.

In complesso, la superficie media di vendita per unita locale risulta di 85,3 me-
tri quadrati (90,8 nel comparto alimentare e 82,8 nel non alimentare). La superfi-
cie media per addetto ¢, invece, di 36,7 metri quadrati (31,7 metri quadrati nel
comparto alimentare e di 39,7 metri quadrati nel non alimentare).

Nel comparto alimentare, si contrappongono esercizi despecializzati e specia-
lizzati. Tra i primi si collocano le strutture della grande distribuzione, con una me-
dia di quasi 172 metri quadrati per unita locale e di 37 metri quadrati per addet-
to. Tra i secondi si trovano soprattutto piccoli esercizi, con superfici di vendita va-
riabili tra un minimo di 31,6 metri quadrati (commercio di pesce) e un massimo
di 61,7 metri quadrati per unita locale (commercio di vini, birra, bevande).

Nel comparto non alimentare, i punti vendita con le piu alte superfici medie so-
no gli “esercizi non specializzati con prevalenza di prodotti non alimentari” (grandi
magazzini), con un valore medio di 652 metri quadrati per unita locale e 54,4 metri
quadrati per addetto, seguiti da mobili e illuminazione (183,5 metri quadrati per
unitd locale e 83,7 metri quadrati per addetto), ferramenta (113,7 metri quadrati per
unita locale e 48,6 metri quadrati per addetto), elettrodomestici e apparecchi radio-
televisivi (100 metri quadrati per unitd locale e 40,5 metri quadrati per addetto).

Analizzando la distribuzione delle unita locali per classe di superfici di vendi-
ta, si rileva che, nel 2001, oltre il 90 per cento degli esercizi commerciali appar-
tiene alla cosiddetta piccola distribuzione (dispone, cioe¢, di una superficie di
vendita inferiore ai 150 metri quadrati); circa il 6 per cento ha una superficie di
vendita compresa tra 150 e 400 metri quadrati, e il resto appartiene alla cosid-
detta grande distribuzione (superficie di vendita superiore ai 400 metri quadrati),
nonostante nel decennio 1991-2001 la piccola distribuzione abbia perso quasi
124 mila unita (quasi 2 esercizi su 10), mentre la grande distribuzione registrava
un incremento di oltre 2.500 unitd, ampliando la superficie di vendita del 29 per
cento circa (Tavola 2.49).

In rapporto alla popolazione residente, nel 2001 la media ¢ di 10,4 piccoli nego-
zi per 1.000 abitanti (contro i 12,6 del 1991), mentre la grande distribuzione mette
a disposizione una superficie di vendita di 300 metri quadrati per 1.000 abitanti.

La flessione della piccola distribuzione, che ha colpito sia il comparto alimen-
tare che quello non alimentare, anche se quest’ultimo in misura minore, ¢ stata de-
terminata esclusivamente dalla diminuzione delle unita con superfici di vendita
minime (al di sotto di 50 metri quadrati), le quali sono diminuite di quasi 169 mi-
la unita (-30 per cento circa).

Anche la distribuzione intermedia (gli esercizi con superficie di vendita da 150
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Tavola 2.49 - Unita locali del commercio al dettaglio (a) e superficie di vendita per classe di superficie di vendita e cl
nomica - Anno 2001 (variazioni percentuali 2001/1991)

Classi di superficie di vendita (m?)
CLASSI DI ATTIVITA ECONOMICA Fino a 150 151-400 Oltre 400

Unita locali Superficie  Unita locali  Superficie Unita locali Superficie

Commercio al dettaglio in esercizi non specializzati con prevalenza

di prodotti alimentari e bevande -19,2 16,8 34,3 39,8 76,5 113,3
Commercio al dettaglio di frutta e verdura -31,1 -1,3 -6,6 -8,8 -53,5 -68,6
Commercio al dettaglio di carne e di prodotti a base di carne -31,1 -9,8 -28,3 -27,2 -51,2 -77.4
Commercio al dettaglio di pesci, crostacei e molluschi -5,3 35,3 -36,8 -40,5 -66,7 -87,0
Commercio al dettaglio di pane, pasticceria e dolciumi -38,9 -21,9 -49,0 -51,8 -50,0 -63,0
Commercio al dettaglio di bevande (vini, oli, birra e altre bevande) -39,9 4,9 -33,1 -34,1 -44.8 -13,7
Commercio al dettaglio di prodotti del tabacco e di altri generi di monopolio -3,6 38,4 60,8 61,0 -23,5 -59,2
Altro commercio al dettaglio di prodotti alimentari, bevande e tabacco in esercizi

specializzati -66,9 -56,5 -71,9 -71,5 -73,1 -72,2
Comparto alimentare -29,8 11 17,5 23,3 65,8 99,4
Commercio al dettaglio in esercizi non specializzati con prevalenza

di prodotti non alimentari -5,6 59,8 3,8 1,5 -20,5 6,5
Farmacie 59 32,4 84,6 86,0 -9,1 -56,1
Commercio al dettaglio di articoli medicali e ortopedici -11,4 48,6 131,9 127,3 25,0 -14,8
Commercio al dettaglio di cosmetici e di articoli di profumeria -1,6 413 146,4 147,8 110,7 61,8
Commercio al dettaglio di tessili -30,4 5,1 -0,3 -0,6 -4,2 -6,4
Commercio al dettaglio di articoli d'abbigliamento -15,4 16,0 -4,3 -5,2 -10,6 -8,3
Commercio al dettaglio di calzature e articoli in cuoio -19,5 11,4 2,7 3,5 19,1 24,2
Commercio al dettaglio di mobili e di articoli d'illuminazione -6,4 52,7 45,0 41,8 -8,0 -14,2
Commercio al dettaglio di elettrodomestici, di apparecchi radio e televisori -20,9 6,9 -9,2 -8,4 34,3 60,2
Commercio al dettaglio di ferramenta, colori e vernici, vetro -18,3 30,1 31,0 30,6 39,0 62,1
Commercio al dettaglio di libri, giornali, riviste e articoli di cartoleria -7,1 34,6 15,3 18,4 10,2 -10,4
Commercio al dettaglio di altri prodotti in esercizi specializzati 0,3 43,4 73 5,9 19,1 21,1
Commercio al dettaglio di articoli di seconda mano -21,5 28,9 -70,9 -72,7 -94.1 -94.4
Comparto non alimentare -10,1 28,6 19,3 18,5 -0,5 0,6
TOTALE (a) -17,3 18,9 18,8 19,9 20,8 29,3

Fonte: Istat, 8° Censimento generale dell'industria e dei servizi
(a) Escluso il commercio al di fuori dei negozi e le riparazioni dei beni di consumo personali e per la casa.
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a 400 metri quadrati) ¢ cresciuta nel decennio, grazie soprattutto alla dinamica del
comparto non alimentare, mentre 'espansione della grande distribuzione ¢ stata
determinata soprattutto dal comparto alimentare e dai punti vendita specializzati
delle profumerie, elettrodomestici e ferramenta.

Nonostante la generale prevalenza della piccola distribuzione, un’analisi della
composizione delle unita locali per regione e per classe di superficie di vendita, evi-
denzia importanti differenze territoriali. A livello regionale, la superficie media di ven-
dita varia entro un intervallo molto ampio (Tavola 2.50): dai 56,2 metri quadrati per
unita locale della Campania (dove ¢ ancora molto alta I'incidenza dei piccoli esercizi)
ai 119,3 metri quadrati del Trentino-Alto Adige, che presenta un profilo strutturale di
tipo pilt “europeo”, caratterizzato dal forte insediamento della grande distribuzione.

Passando, infine, ad analizzare il rapporto tra la superficie dei punti vendita al
dettaglio e la popolazione residente, appare evidente I'esistenza sul territorio di li-
velli differenziati nella disponibilita di spazi (Figura 2.21). A fronte di 967 metri
quadrati di superficie di vendita per mille abitanti a livello nazionale, le province
che si caratterizzano per i valori piu alti sono Trento, Udine, Imperia, Venezia,
Grosseto, Piacenza e Savona, con valori superiori a 1.200 metri quadrati, mentre
all'estremo opposto troviamo esclusivamente province del Sud, in particolare Na-
poli (619 metri quadrati), Enna (698 metri quadrati), Palermo (702 metri qua-
drati), Caserta (733 metri quadrati) e Foggia (752 metri quadrati).

Per rappresentare in maniera sintetica le differenze territoriali nell’evoluzione

Tavola 2.50 - Unita locali e superfici di vendita per classe di superficie di vendita e
regione - Anno 2001 (composizioni percentuali)

Classi di superficie di vendita (mz)

Superficie

REGIONI Fino a 150 151-400 Oltre 400 Totale me(ﬂa dellg
Unita Super- Unita Super- Unita Super- Unita Super- unita Ioca2I|

locali ficie locali ficie locali ficie locali ficie (m%)

Piemonte 90,9 48,4 6,4 17,0 2,7 34,6 100,0  100,0 81,1
Valle d'Aosta 92,2 57,7 5,9 17,8 1,9 24,5 100,0 100,0 112,6
Lombardia 89,5 40,8 7,0 15,0 3,5 44,2 100,0  100,0 119,3
Trentino-Alto Adige 85,4 41,9 10,3 21,2 43 36,9 100,0  100,0 115,4
Veneto 87,9 41,4 8,1 17,2 4,0 41,5 100,0  100,0 108,7
Friuli-Venezia Giulia 87,7 41,4 8,7 20,3 3,6 38,3 100,0 100,0 67,2
Liguria 93,8 59,2 4,6 16,8 1,7 24,0 100,0  100,0 91,4
Emilia-Romagna 91,1 47,3 6,1 16,2 2,8 36,4 100,0  100,0 83,1
Toscana 91,9 52,6 5,8 16,6 2,3 30,8 100,0  100,0 96,1
Umbria 89,2 49,3 7,9 19,5 2,8 31,2 100,0  100,0 91,5
Marche 90,0 49,7 7.3 19,4 2,7 30,9 100,0 100,0 77,0
Lazio 92,8 56,6 5,2 16,6 1,9 26,8 100,0  100,0 85,5
Abruzzo 91,3 53,7 6,5 18,4 2,2 27,9 100,0  100,0 76,8
Molise 92,2 55,9 52 16,2 2,7 27,9 100,0  100,0 56,2
Campania 96,0 72,2 3,2 13,5 0,8 14,3 100,0  100,0 72,2
Puglia 93,2 62,9 5,6 18,7 1,3 18,4 100,0 100,0 65,7
Basilicata 94,2 67,1 4,6 17,4 1,2 15,6 100,0  100,0 68,4
Calabria 93,8 65,5 4,9 17,4 1,3 17,1 100,0  100,0 711
Sicilia 93,4 61,0 5,1 17,4 1,6 21,6 100,0  100,0 85,9
Sardegna 90,0 54,7 7,9 21,6 2,2 23,7 100,0  100,0 85,3
Italia 91,8 52,0 5,9 16,9 2,3 31,1 100,0 100,0 85,3

Fonte: Istat, 8° Censimento generale dell'industria e dei servizi
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Figura 2.21 - Superficie di vendita delle unita locali del commercio al dettaglio per
1.000 abitanti - Anno 2001 (valori in metri quadrati)

[ da 1.150 a 1.447
[[] da 1085 3 1,150
[ da 1005 a 1 085
[] dz 854 2 1.005
[ da 619 a 854

Fonte: Istat, 8° Censimento generale dell'industria e dei servizi

della struttura della distribuzione commerciale, le variazioni tra il 1991e il 2001
registrate nelle singole regioni delle unita locali della piccola distribuzione e della
superficie di vendita della grande distribuzione sono state riportate in un riferi-
mento cartesiano, dove l'origine rappresenta la media Italia (-17,3 per cento per le
unita locali della piccola distribuzione e +29,3 per cento per la superficie di vendi-
ta della grande distribuzione) (Figura 2.22).

In tutte le regioni (fuorché in Abruzzo e in Valle d’Aosta) la superficie di vendi-
ta della grande distribuzione ¢ aumentata in misura pitt 0 meno rilevante (dal 3,9
per cento della Calabria al 57,3 per cento della Lombardia), mentre ¢ diminuito —
senza eccezioni — il numero di unita locali della piccola distribuzione (dal -24,2 per
cento della Lombardia al -7,3 per cento della Campania). Tralasciando le regioni
che non si discostano in misura significativa dalla media Italia*?, troviamo nel se-
condo quadrante le regioni in cui la tendenza di carattere generale (espansione del-

“2 Basilicata, Marche e Piemonte, situate in prossimita dell’origine degli assi, entro un intervallo
compreso tra +5 e -5 per cento dalla media Italia.
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Figura 2.22 - Unita locali della piccola distribuzione commerciale e superficie di vendita della grande distribuzione
regione - Anni 1991 e 2001 (variazioni percentuali)
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la grande distribuzione e contrazione della piccola) si ¢ manifestata con la massima
intensitd: Emilia-Romagna, Lombardia, Liguria e Veneto, dove I'evoluzione del
settore si caratterizza con piu chiarezza come un vero processo di sostituzione. Si
situano nel quarto quadrante — all’opposto — Puglia, Campania, Lazio, Molise,
Umbria e Valle d’Aosta, regioni in cui questa trasformazione procede con pit len-
tezza (crescita relativamente debole della grande distribuzione e calo relativamente
contenuto della piccola distribuzione). Nel terzo quadrante si collocano, invece,
Friuli-Venezia Giulia, Toscana, Sardegna, Sicilia, Calabria e Abruzzo: regioni in cui
una contrazione molto forte dei punti vendita della piccola distribuzione si ¢ com-
binata con una crescita relativamente debole delle strutture della grande. Il Trenti-
no-Alto Adige, infine, ¢ I'unica regione in cui una forte crescita della grande di-
stribuzione si ¢ associata a un calo relativamente modesto dei punti vendita della
piccola distribuzione.
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Capitolo 3

Mercato del lavoro

3.1 Introduzione

Le dinamiche del mercato del lavoro negli ultimi anni hanno consentito solo in
piccola parte di colmare la distanza ancora notevole che separa il nostro Paese dagli
obiettivi dell'Unione europea, anche se si ¢ registrato un progressivo avvicinamen-
to ai traguardi fissati dalla Strategia europea per 'occupazione. Del resto, a fronte
della debole dinamica economica, la crescita dell’occupazione registrata nell’'ultimo
anno ¢ risultata inferiore ai tassi di crescita degli anni precedenti e in alcune zone
del Paese ha fatto registrare i primi segnali negativi. D’altro canto, la crescita occu-
pazionale complessiva dell’'ultimo biennio ¢ da ricondurre in gran parte all'incre-
mento della popolazione extracomunitaria registrata in anagrafe, a seguito della re-
golarizzazione dei rapporti di lavoro dei cittadini extracomunitari privi di permes-
so di soggiorno per motivi di lavoro. La riduzione della disoccupazione, che si ¢ ma-
nifestata con il rallentamento della dinamica espansiva dell’occupazione, ¢ dovuta
principalmente alla posticipazione dell’entrata nel mercato del lavoro delle classi di
eta pitt giovani e all'uscita di parte della componente femminile del Mezzogiorno,
con conseguente incremento dell’area dell'inattivita.

La caratteristica di una maggiore crescita dell'occupazione nonostante una mi-
nore crescita del prodotto interno lordo ¢ stata uno degli elementi principali del
quadro generale del mercato del lavoro negli ultimi anni. Alla concentrazione del-
la crescita nei settori a bassa produttivita, individuata negli anni scorsi e confer-
mata quest’anno come una delle cause di questo andamento, si associano nuovi
elementi esplicativi che si riferiscono alla leggera riduzione delle ore lavorate pro
capite e al parallelo aumento delle posizioni lavorative dipendenti part-time nel
settore privato extra agricolo.

In questa situazione, il divario in termini di tasso di occupazione rispetto agli
obiettivi di Lisbona rimane talmente ampio che, quand’anche il sistema produtti-
vo fosse in grado di generare una domanda tale da assorbire tutta I'offerta di lavo-
ro, i traguardi rimarrebbero comunque disattesi.

Ai fini della strategia di Lisbona sarebbe dunque necessario non solo incre-
mentare le opportunita lavorative, ma anche aumentare la partecipazione di quan-
ti attualmente rimangono al di fuori del mercato del lavoro accrescendo 'occupa-
bilita delle fasce deboli dell’offerta. I due obiettivi, peraltro, sono profondamente
interconnessi, in quanto un aumento delle entrate nell'occupazione tradizional-
mente esercita un effetto positivo sulla partecipazione.

Pertanto, il raggiungimento degli obiettivi di Lisbona, che definiscono I'econo-
mia europea come il sistema pill avanzato a livello mondiale capace di generare
maggiore coesione sociale e crescita in termini di volume e miglioramento dell’oc-
cupazione, non pud essere conseguito senza tener conto di aspetti strutturali e
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qualitativi in cui si articola I'offerta di lavoro nel suo complesso e I'area dell’inatti-
vita. A questo fine, le pagine che seguono, basate sulle informazioni raccolte pres-
so le famiglie, le imprese e gli archivi amministrativi offrono, al di 1a dell’evidenza
congiunturale presentata nel primo capitolo, un contributo di analisi della seg-
mentazione e della qualita del lavoro, della disoccupazione e dell’inattivita, anche
con riguardo al lavoro degli extracomunitari e alla remunerazione del lavoro di-
pendente.

La debolezza dell’apparato produttivo genera non soltanto barriere all’'ingresso
nell’occupazione ma anche un sottoutilizzo delle potenzialita produttive degli oc-
cupati, con effetti negativi anche sulla qualita dell'occupazione. Larea della sot-
toccupazione per definizione deriva da ur’insufficiente domanda di lavoro. Al di
1a dei profili professionali e settoriali che lo caratterizzano, il tasso di sottoccupa-
zione ¢ un indicatore molto rilevante soprattutto alla luce del fatto che, riguar-
dando uno stock di persone gia occupate e interessate a lavorare pil ore, rappre-
senta in pratica un volume di occupazione potenziale pronto a rispondere positi-
vamente a un eventuale aumento della domanda. Tassi di sottoccupazione piu al-
ti si registrano in presenza di maggiori difficolta di partecipazione al mercato del
lavoro, cioe in contesti, come il Mezzogiorno, che presentano pit alti tassi di di-
soccupazione e piu bassi tassi di occupazione.

Anche lo studio dei tratti distintivi della disoccupazione, dell’inattivita e delle
loro relazioni reciproche diviene strategico per individuare le aree su cui agire per
accelerare il processo di convergenza con gli obiettivi europei.

Per questo motivo, nel presente capitolo si ¢ cercato di cogliere aspetti della par-
tecipazione o della mancata partecipazione al mercato del lavoro generalmente poco
analizzati negli anni recenti. Indagare pili a fondo su queste aree deboli offre 'occa-
sione per mettere in evidenza le situazioni di disagio che si associano a tali condizio-
ni, come anche i comportamenti e le modalita di partecipazione al mercato del la-
voro di quella parte di popolazione che, molto vicina all’area della partecipazione at-
tiva, potrebbe potenzialmente contribuire alla crescita dei tassi di attivita e di occu-
pazione.

Lanalisi strutturale della disoccupazione fa emergere una forte segmentazione
tra individui e tra zone del Paese. Il dettaglio ripartizionale e regionale mette in lu-
ce modelli talmente distanti di partecipazione da configurare diversi mercati del
lavoro. Il tasso di disoccupazione del Mezzogiorno ¢ circa il triplo di quello del re-
sto d’Italia e le caratteristiche individuali mettono in risalto situazioni pil critiche
per le donne, per i giovani, per i meno istruiti e per chi si pone per la prima volta
alla ricerca di un lavoro.

Inoltre, 'analisi del contesto familiare consente di mettere in luce elementi di
criticita che sfuggono alle tradizionali analisi delle situazioni individuali. Infatti la
maggior parte dei disoccupati vive in contesti familiari con diversi livelli di diffi-
colta sotto il profilo economico: si va da famiglie caratterizzate dalla completa as-
senza di occupazione a situazioni, solo lievemente meno critiche, in cui i disoccu-
pati convivono soltanto con occupati non standard o di basso livello professionale.

Nell'ambito dell'inattivitd & possibile distinguere due segmenti che presentano
diversi livelli di contiguita con il mercato del lavoro: quanti si collocano decisamen-
te al di fuori del mercato del lavoro e coloro che presentano elementi di prossimita
con l'area della disoccupazione. In termini di potenziale partecipazione al mercato
del lavoro, la rilevanza di questa “zona grigia” risalta gia a partire dalla sua consisten-
za numerica che, di fatto, ¢ superiore allo stock delle persone in cerca di occupazio-
ne: due milioni 566 mila persone contro un milione 960 mila disoccupati.

Elementi di sottoutilizzo delle potenzialita presenti sul mercato del lavoro
emergono anche dalla situazione dei laureati a tre anni di distanza dal consegui-
mento del titolo. Il nostro mercato del lavoro non ¢ in grado di assorbire efficace-
mente le competenze maturate nei corsi di studio pil elevati: meno della meta dei
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laureati trova sbocchi professionali coerenti con il livello di competenze acquisito
e sta diminuendo la quota di laureati che, dopo tre anni, hanno un’occupazione a
tempo indeterminato.

At fini del miglioramento della qualita del lavoro, un altro tema di grande ri-
levanza ¢ quello di una pit accurata individuazione delle fasce deboli dell’occu-
pazione, sulle quali concentrare gli interventi delle politiche del lavoro. Il capi-
tolo affronta, in particolare, oltre a quello della sottoccupazione, i segmenti del
lavoro atipico e dell’occupazione degli extracomunitari, aspetti che presentano
aree di sovrapposizione.

Difatti, pit alti tassi di sottoccupazione caratterizzano 'ampio e crescente seg-
mento del lavoro atipico che, quindi, risulta sottoutilizzato rispetto all’apporto da-
to al sistema in termini di input di lavoro. D’altro canto, il miglioramento della
qualita del lavoro atipico, come ¢ noto, necessita di un piu efficace sistema di tu-
tele e di opportunita formative, come anche di livelli di reddito pit elevati.

Il lavoro degli extracomunitari ¢ un altro segmento dell’occupazione a cui sa-
rebbe necessario prestare pil attenzione per migliorare le condizioni di lavoro e i
livelli di produttivita. Infatti, i lavoratori extracomunitari, ancor pit dopo la re-
cente regolarizzazione (di cui il capitolo fornisce una valutazione quantitativa li-
mitatamente ai rapporti di lavoro subordinato instaurati dalle imprese), risultano
concentrati in attivita economiche caratterizzate da forte intensita di lavoro, bassa
produttivita e basse qualifiche, nonché da lavorazioni rischiose e nocive. Di con-
seguenza anche le retribuzioni pro capite dei lavoratori extracomunitari risultano
inferiori a quelle del totale dei dipendenti; il differenziale si amplia nel 2003 pro-
prio a causa dell'inserimento dei regolarizzati, che hanno retribuzioni ancora piu
basse del resto degli extracomunitari.

La considerevole segmentazione del mercato del lavoro italiano viene conferma-
ta anche esaminando la remunerazione del lavoro dipendente. Le differenze fra le re-
tribuzioni lorde individuali del settore privato extragricolo nel 2002 riflettono la di-
versa produttivita e capacita di generare reddito delle imprese e dei posti di lavoro,
nonché le caratteristiche che contraddistinguono gli individui. Dal punto di vista
territoriale i differenziali retributivi continuano a essere molto elevati.

I livelli retributivi maschili risultano superiori a quelli femminili indipendente-
mente dalle caratteristiche strutturali dell'impresa dove il lavoratore ¢ occupato, dal-
la tipologia di contratto di lavoro, dall’eta e dalla professione. Depurando il diffe-
renziale “grezzo” fra i sessi dagli effetti legati alla maggiore concentrazione dell’occu-
pazione femminile in professioni e settori svantaggiati emerge comunque una di-
scriminazione a sfavore delle donne di circa 11 punti percentuali.

Peraltro, nonostante le rilevanti trasformazioni nel mercato del lavoro, i divari re-
tributivi fra settori e classi dimensionali aziendali, pur essendo molto ampi in termi-
ni assoluti, non sembrano aver subito una particolare evoluzione nel periodo 1996-
2003, segnalando una significativa robustezza della struttura salariale: soltanto nel
caso di alcuni comparti dei servizi, si rilevano tassi di crescita delle retribuzioni per
unita di lavoro equivalenti a tempo pieno maggiori nelle piccole imprese rispetto al-
le grandi, che tendono a ridurre i differenziali per dimensione aziendale.

3.2 La sottoccupazione: diffusione e caratteristiche
Ancora alla fine degli anni Novanta, I'International labour organization (Ilo)
proponeva tra gli indicatori chiave per 'analisi del mercato del lavoro, oltre quelli

piu tradizionali di occupazione e disoccupazione, anche la sottoccupazione in rap-
porto alle ore lavorate®. Secondo le indicazioni dell'Tlo, vengono classificati come

! Tlo. “Resolution concerning the measurement of underemployment and inadequate employment
situations”, in 1G9 International conference of Labour Statistics. Geneva, 6-15 October 1998.
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Quasi un milione i
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sottoccupati

sottoccupati gli individui che dichiarano di avere lavorato, indipendentemente
dalla propria volonta, meno ore di quelle che avrebbero voluto e potuto fare. Sot-
to il profilo macroeconomico, la sottoccupazione riflette fondamentalmente
ur’insufficiente domanda di lavoro. Ne consegue che il principale obiettivo del-
Pindicatore ¢ quello di contribuire alla definizione di politiche rivolte a migliorare
I'incontro tra domanda e offerta di lavoro.

In linea generale, la sottoccupazione ¢ connessa con 'andamento del ciclo eco-
nomico. Il sottoutilizzo della forza lavoro deriva infatti da una fase di rallenta-
mento dell’economia alla quale tende ad associarsi una contrazione della doman-
da di lavoro. Peraltro, nel periodo di ripresa i sottoccupati costituiscono un baci-
no di forza lavoro gia inserito nel mercato e disponibile a realizzare una maggiore
produzione. In definitiva, ¢ possibile che parte della popolazione occupata speri-
menti un “inadeguato” rapporto tra disponibilita a lavorare un maggior numero di
ore e prestazioni effettivamente richieste.

La misura della sottoccupazione, cosi come proposta dall’llo, ¢ stata fatta pro-
pria dai regolamenti comunitari istitutivi delle indagini sulle forze di lavoro. In
Italia, la nuova rilevazione avviata all’inizio dello scorso anno, nel quadro di un piu
complessivo ampliamento dei contenuti informativi, consente un’accurata indivi-
duazione del fenomeno.

La composizione dell’aggregato dei sottoccupati in rapporto alle ore lavorate si
fonda su quattro criteri classificatori. Il primo requisito ¢ quello di risultare occu-
pato; il secondo ¢ il desiderio di svolgere un numero maggiore di ore di lavoro nel-
la settimana di riferimento, il terzo accerta I'immediata disponibilita® a lavorare
pil ore; il quarto individua una soglia di ore lavorate. In accordo con il quadro
concettuale che individua gli occupati, la variabile pil adatta per determinare la
soglia ¢ quella relativa alle ore lavorate nella settimana di riferimento. Peraltro, il
ricorso all’orario effettivo piuttosto che a quello abituale lega la condizione di sot-
toccupazione all’'andamento del ciclo economico. Il criterio per la determinazione
della soglia ¢ basato sul normale orario di lavoro di un occupato a tempo pieno e
corrisponde a 40 ore.

Nel 2004 il numero di occupati in Italia ¢ risultato pari a 22 milioni 404 mila.
Tra questi, un milione 344 mila (il 6,0 per cento) hanno dichiarato di voler lavo-
rare pilt ore nella settimana di riferimento. La maggior parte di questi ultimi (un
milione 50 mila) dichiara anche di essere immediatamente disponibile. Applican-
do la soglia massima di 40 ore i sottoccupati risultano pari a 992 mila unitd, il 4,4
per cento degli occupati (Figura 3.1).

Dal punto di vista territoriale, il tasso di sottoccupazione® ¢ piti elevato nelle
aree del Paese dove contestualmente si registrano un maggior tasso di disoccupa-
zione, pit ampie difficolta di inserimento lavorativo e minori opportunita occu-
pazionali. Infatti, il tasso di sottoccupazione nel Mezzogiorno ¢ superiore di oltre
due punti percentuali rispetto al Nord (Tavola 3.1). Questa maggiore incidenza
relativa si inserisce in un contesto gia caratterizzato da un basso tasso di occupa-
zione (46,1 per cento) e da un tasso di disoccupazione di oltre tre volte superiore
a quello del Centro-nord (il 15,0 per cento a fronte del 4,9 per cento).

? Dimmediata disponibilitd a lavorare pili ore comprende il tempo necessario per cambiare lavoro.
Per tale ragione i lavoratori non immediatamente disponibili perché devono fornire un preavviso per
lasciare I'attuale lavoro sono classificati tra i disponibili. Un altro caso particolare riguarda i lavorato-
ri che hanno lavorato meno del solito per i seguenti motivi: malattia, sciopero, maternita obbligato-
ria, studio non organizzato all’interno del proprio lavoro. Questi soggetti sono classificati come non
dis3ponibili in ogni caso.

Il tasso di sottoccupazione in relazione alle ore lavorate ¢ qui definito come rapporto tra il nume-
ro di sottoccupati e il numero di occupati. A livello internazionale viene anche calcolato un tasso di
sottoccupazione dato dal rapporto tra sottoccupati e forze di lavoro (Ilo, 1998; 2003).
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Figura 3.1 - Criteri di individuazione delle persone sottoccupate in relazione alle

ore lavorate - Anno 2004 (valori in migliaia)
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Fonte: Istat, Rilevazione continua sulle forze di lavoro

Tavola 3.1 - Occupati e sottoccupati per ripartizione geografica e sesso - Anno 2004

SESSO Valori in migliaia Composizioni percentuali Tassi di

Occupati Sottoccupati Occupati Sottoccupati sottoccupazione

NORD-OVEST
Maschi 3.860 128 58,4 53,1 3,3
Femmine 2.749 113 41,6 46,9 41
Totale 6.609 241 100,0 100,0 3,6
NORD-EST
Maschi 2.825 89 58,5 53,3 3,2
Femmine 2.002 78 41,5 46,7 3,9
Totale 4.827 167 100,0 100,0 3,5
CENTRO
Maschi 2.658 107 58,6 48,9 4,0
Femmine 1.879 112 41,4 51,1 6,0
Totale 4.537 219 100,0 100,0 4,8
MEZZOGIORNO
Maschi 4.278 224 66,5 61,4 5,2
Femmine 2.153 141 33,5 38,6 6,5
Totale 6.431 365 100,0 100,0 57
ITALIA

Maschi 13.622 547 60,8 55,1 4,0
Femmine 8.783 445 39,2 44,9 5,1
Totale 22.404 992 100,0 100,0 4,4

Fonte: Istat, Rilevazione continua sulle forze di lavoro
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Al contempo si registra un tasso di sottoccupazione femminile di circa un pun-
to percentuale al di sopra di quello maschile. Inoltre, ¢ importante sottolineare che
una pil alta quota di sottoutilizzo dell’occupazione femminile si riscontra in tutte
le zone del Paese; il divario ¢ particolarmente evidente nella ripartizione centrale.

La sottoccupazione Ancorché diffusa nelle diverse classi di etd, la sottoccupazione si attenua pro-
siattenua al gressivamente nel passaggio dalle fasce di eta pitt giovani a quelle piu anziane. Il
crescere aelleld  rasso si riduce dal 4,8 per cento per gli occupati tra 15 e 34 anni al 3,5 per cento
per quelli di 55 anni e oltre. Il calo ¢ particolarmente pronunciato per la compo-
nente femminile del Mezzogiorno, dove I'incidenza della sottoccupazione delle
donne fino a 34 anni supera di oltre due volte quella della classe con almeno 55

anni di eta (7,8 e 3,2 per cento, nell’ordine).

Coerentemente con la composizione settoriale dell’occupazione, poco meno
dei due terzi del totale dei sottoccupati si colloca nel terziario. Tuttavia, il tasso di
sottoccupazione risulta decisamente superiore nell’agricoltura e nelle costruzioni,
che pure assorbono congiuntamente il 17,0 per cento del numero complessivo dei
sottoccupati. In particolare, nelle costruzioni i 112 mila sottoccupati rappresenta-
no il 6,1 per cento dell’occupazione complessiva del settore (Tavola 3.2).

Tavola 3.2 - Occupati e sottoccupati per sesso e settore di attivita economica - Anno 2004

Valori in migliaia Composizioni percentuali i di
SETTORI g p p Tas§| di
Occupati  Sottoccupati Occupati  Sottoccupati ~ sottoccupazione
MASCHI
Agricoltura 683 40 5,0 73 5,9
Industria in senso stretto 3.572 126 26,2 23,0 3,5
Costruzioni 1.726 107 12,7 19,6 6,2
Servizi 7.641 275 56,1 50,3 3,6
Totale 13.622 547 100,0 100,0 4,0
FEMMINE
Agricoltura 307 17 3,5 3,8 55
Industria in senso stretto 1.464 62 16,7 13,9 4,2
Costruzioni 107 5 1,2 1.1 4,7
Servizi 6.905 361 78,6 81,1 5,2
Totale 8.783 445 100,0 100,0 51
TOTALE
Agricoltura 990 57 4,4 57 5,8
Industria in senso stretto 5.036 188 22,5 19,0 3,7
Costruzioni 1.833 112 8,2 11,3 6,1
Servizi 14.546 635 64,9 64,0 4,4
Totale 22.404 992 100,0 100,0 4,4

Fonte: Istat, Rilevazione continua sulle forze di lavoro

La distribuzione per sesso e settore di attivita della sottoccupazione non si dif-
ferenzia in modo sostanziale da quella del complesso dell’occupazione. Per ogni
100 donne che si dichiarano disponibili a lavorare pil ore, circa 81 svolgono la
propria attivita nei servizi e 15 nell’'industria; per ogni 100 uomini, circa 50 stan-
no nei servizi e quasi 43 sono occupati nell'industria. In termini di tassi di sottoc-
cupazione, i piu elevati si registrano nell’agricoltura per entrambi i sessi, nelle co-
struzioni per gli uomini e nei servizi per le donne. Se nel settore delle costruzioni
la quasi totalita dei sottoccupati sono uomini, in quello dei servizi la presenza del-
le donne sottoccupate supera quella degli uomini. Piu in particolare, nell’'ambito
del terziario le donne sottoccupate risultano in numero inferiore agli uomini solo
nei servizi distributivi (soprattutto nei trasporti e comunicazioni), mentre sono in
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netta prevalenza in quelli personali (Figura 3.2). Questo ultimo comparto produt-

tivo ¢ anche quello dove si registra il piu alto tasso di sottoccupazione per le don- o

ne (10,0 per cento a fronte del 5,7 per cento per gli uomini). g;jtfotcecrifoﬁ/ N
La sottoccupazione riguarda per due terzi il lavoro alle dipendenze, per un ter-  gjpendenti e un

zo quello autonomo (Figura 3.3). In entrambi i casi la sottoccupazione assume un  terzo & autonomo

Figura 3.2 - Persone sottoccupate nel settore dei servizi (a) - Anno 2004 (valori in migliaia e composizioni
percentuali)
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Fonte: Istat, Rilevazione continua sulle forze di lavoro
(a) Suddivisione Ocse dei comparti del settore dei servizi su base funzionale in considerazione del principale utilizzatore finale.

Figura 3.3 - Persone sottoccupate per posizione nella professione - Anno 2004 (valori in migliaia e tassi di

sottoccupazione)
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Fonte: Istat, Rilevazione continua sulle forze di lavoro
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La sottoccupazione
cala allaumentare
delle competenze

rilievo maggiore tra le forme contrattuali “non standard”. Tra i dipendenti, circa
nove lavoratori su 100 con un contratto a termine risultano sottoccupati. Una mi-
sura analoga si registra anche dal lato delle posizioni autonome, dove il 10,5 per
cento dei collaboratori coordinati e continuativi e dei prestatori d’opera occasio-
nali viene classificato come sottoccupato.

D’altro canto, l'entita della sottoccupazione non ¢ da collegare solo con la po-
sizione nella professione; ¢ anche connessa con il livello delle competenze e il gra-
do di specializzazione raggiunto: all'aumentare degli ski// degli occupati il grado di
sottoutilizzo diminuisce. Il tasso di sottoccupazione passa da un massimo del 9,9
per cento per le professioni non qualificate al 2,9 per cento per le quelle specializ-

Specializzate
e tecniche

Impiegatizie

Artigiane e
operaie

Non qualificate

Figura 3.4 - Persone sottoccupate per gruppo professionale - Anno 2004 (valori in migliaia, tassi e compo-
sizioni percentuali)
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Fonte: Istat, Rilevazione continua sulle forze di lavoro
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zate e tecniche® (Figura 3.4).

Anche la composizione per sesso dei sottoccupati varia sensibilmente fra i di-
versi gruppi professionali. Sebbene nel gruppo delle professioni specializzate e tec-
niche la proporzione di uomini e donne sia simile, tra i primi risultano piu fre-
quenti le figure di tecnico informatico e agente di commercio; per le donne si trat-
ta soprattutto di professioni tecniche nei servizi pubblici e alle persone (insegnan-
ti, istruttori, tecnici del turismo, assistenti sociali, eccetera). L'incidenza della com-
ponente sottoccupata femminile ¢ massima nel gruppo delle professioni impiega-
tizie (64,0 per cento); le impiegate di ufficio e soprattutto nelle attivitd commer-
ciali (commessa, cameriera, parrucchiera, estetista e simili) sono le professioni piu
frequenti. Diversamente nel gruppo degli operai e artigiani si registra una netta
prevalenza di uomini (80,0 per cento), fra i quali emergono le figure professiona-

* Con riferimento alla classificazione delle professioni (Istat, 2001), nell’analisi non si & tenuto
conto del grande gruppo 9 relativo alle forze armate, che riunisce professioni eterogenee in termini di
qualifiche e competenze. La categoria “specializzate e tecniche” comprende i grandi gruppi 1 (legisla-
tori, dirigenti e imprenditori), 2 (professioni intellettuali, scientifiche e di elevata specializzazione) e 3
(professioni tecniche); la categoria “impiegati” i grandi gruppi 4 (impiegati) e 5 (professioni qualifica-
te nelle attivitd commerciali e dei servizi); la categoria “artigiani e operai” i grandi gruppi 6 (artigiani,
operai specializzati e agricoltori) e 7 (conduttori di impianti e operai semiqualificati, addetti a macchi-
nari fissi e mobili); la categoria “non qualificate” il grande gruppo 8 (professioni non qualificate).
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li di muratori, pittori e operai specializzati. Infine, nel gruppo delle professioni
non qualificate la presenza femminile ¢ prevalente e si caratterizza soprattutto con
le figure di collaboratrice domestica e di addetta alle pulizie.
Alla piu elevata frequenza relativa di sottoccupati all'interno delle qualifiche
professionali inferiori si associa la pilt alta incidenza della sottoccupazione per i
soggetti con un pil basso livello di istruzione. Da un lato, oltre la meta dei sot-
toccupati ha conseguito al massimo la licenza media, dall’altro il tasso di sottoc-
cupazione passa dal 6,9 per cento tra chi ¢ in possesso della licenza elementare al
3,1 per cento tra i laureati. La formazione scolastica si conferma in sostanza come
un fattore che influisce sulle opportunita di lavoro, non solo in termini di ridu-
zione del rischio di disoccupazione, ma anche di quello di sottoccupazione.
Emerge dunque chiaramente il profilo prevalente dei sottoccupati. Si tratta di
persone con basso livello di istruzione e competenze limitate, che svolgono attivita
lavorative poco qualificate e poco garantite.
Un ulteriore elemento di approfondimento ¢ offerto dall’analisi della sottoccu-
pazione con riferimento alle ore di lavoro. Il confronto tra il numero di ore lavo-
rate dai sottoccupati e quelle che avrebbero voluto svolgere permette di valutare
Pampiezza del gap. Nella settimana di riferimento le ore lavorate in media dai sot-
toccupati risultano pari a 20; gli stessi soggetti avrebbero voluto lavorare in media ~ Ampia la forbice tra
39 ore (le ore desiderate arrivano a 42 per gli uomini e scendono a 35 per le don- ~ ore lavorate e quelle
ne). 1l divario tra la domanda e I'offerta di [avoro appare particolarmente pronun- ~ desi@erate
ciato: il 14,4 per cento dei sottoccupati non ha lavorato nella settimana di riferi-
mento e quattro sottoccupati su dieci hanno svolto al massimo 20 ore di lavoro.
Per contro ben 516 mila soggetti (52,0 per cento sul totale dei sottoccupati) avreb-
bero voluto svolgere tra le 36 e le 40 ore di lavoro e 255 mila (25,7 per cento) sa-
rebbero stati disponibili a lavorare piu di 40 ore.
Il confronto tra ore lavorate e desiderate permette di evidenziare 'entita del sot-
toutilizzo della forza lavoro: nel corso del 2004 il monte ore aggiuntive che i sot-
toccupati sarebbero in grado di offrire risulta piuttosto elevato. In media un sot-
toccupato sarebbe stato disponibile a lavorare circa 19 ore in piu alla settimana.
Tale input di lavoro equivarrebbe a un numero di occupati, espresso in termini di
unita standard a tempo pieno (40 ore settimanali), pari a 458 mila unita.
Alla luce del fatto che le ore di lavoro effettive si riferiscono a un delimitato in-
tervallo temporale, diviene importante analizzare il carattere piti 0 meno perma-
nente dello stato di sottoccupazione. Il desiderio di svolgere pit ore di lavoro pud
essere legato a determinati periodi di mancanza di maggiori opportunitd occupa-
zionali, oppure riferirsi alla normale condizione lavorativa. Mettendo a confronto
le ore di lavoro svolte nella settimana di riferimento con 'orario di lavoro abitua-
le diviene possibile distinguere due forme di sottoccupazione, una che potremo
definire “occasionale” e una “strutturale”. La sottoccupazione di tipo “occasionale”  pue forme di
coinvolge tutti quei soggetti che nella settimana di riferimento hanno lavorato me-  sottoccupazione:
no del solito per motivi legati al ciclo economico e alla stagionalita. La sottoccu- :occaS/or]a,/’e” e
pazione “strutturale” riguarda invece i sottoccupati che nella settimana di riferi- strutturale
mento hanno svolto un numero di ore che coincide con I'orario abituale.
Nella media del 2004, 377 mila sottoccupati (il 38,0 per cento) hanno lavora-
to meno del solito nella settimana di riferimento. Per questi soggetti la condizione
di sottoccupazione ¢ dovuta principalmente alla discontinuita della prestazione la-
vorativa. Difatti, solo nel 57,8 per cento dei casi il numero di ore desiderate coin-
cide con lorario abituale e nel 15,4 per cento l'orario di lavoro abituale ¢ molto
variabile. Questi soggetti, quando lavorano a orario completo, nella maggioranza
dei casi (78,5 per cento) svolgono un lavoro a tempo pieno. Benché la media del-
le ore settimanali svolte abitualmente sia pari a 36, quella relativa alle ore effettua-
te nella settimana di riferimento scende a 21 (non considerando i 143 mila lavo-
ratori assenti). Si tratta percio di occupati che nei periodi di ciclo sfavorevole sono
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costretti a ridurre fortemente le ore di lavoro. La ridotta attivita dell'impresa, il
maltempo e la mancanza di occasioni di maggior lavoro costituiscono i motivi pre-
valenti della riduzione dell’orario di lavoro. Questo sottogruppo comprende anche
i dipendenti in cassa integrazione guadagni. Manovali edili, operai, braccianti
agricoli, conduttori di veicoli sono le professioni pit frequenti fra questo tipo di
sottoccupati. La maggior parte dei casi riguarda uomini (63,9 per cento) di eta
adulta che, nel Nord, lavorano nei settori dell’industria e delle costruzioni e, nel
Mezzogiorno, nell’agricoltura.

Di contro, per 615 mila sottoccupati le ore di lavoro svolte nella settimana di ri-
ferimento coincidono con l'orario abituale. In questo caso la media delle ore setti-
manali ¢ pari a 25. Per sei sottoccupati su dieci, dunque, lo stato di sottoccupazione
assume carattere permanente. Nella meta dei casi si tratta di donne che svolgono un
lavoro alle dipendenze a tempo parziale (80,3 per cento) nei settori del commercio e
dei servizi personali. Le professioni pill frequenti sono: collaboratrice domestica,
commessa, cameriera, parrucchiera, operatrice di call center. Tra gli uomini si tratta
soprattutto di professioni non qualificate nei settori dell'industria e del terziario.

Lanalisi dei tassi specifici per le due forme di sottoccupazione arricchisce il
quadro interpretativo (Figura 3.5).

Figura 3.5 - Tassi di sottoccupazione per tipo di sottoccupazione, ripartizione
geografica, sesso e settore di attivita economica - Anno 2004
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Fonte: Istat, Rilevazione continua sulle forze di lavoro

La sottoccupazione di tipo “occasionale”, che riguarda I'1,7 per cento dell’oc-
cupazione complessiva, diviene prevalente nei settori con una forte componente di
stagionalitd, ossia agricoltura e industria; per gli uomini si registra un’incidenza su-
periore in confronto alle donne (1,8 contro 1,5 per cento). All'opposto 'inciden-
za della sottoccupazione di tipo “strutturale” ¢ pitl elevata nel settore terziario e il
tasso femminile supera di oltre un punto percentuale quello maschile (3,5 per cen-
to a fronte del 2,2 per cento).
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3.3 Un’analisi strutturale della disoccupazione
3.3.1 La disoccupazione nel 2004

Le persone in cerca di un’occupazione in Italia sono un milione 960 mila, ma
realtd molto eterogenee convivono in questo aggregato. Le pitt semplici analisi per
sesso, area geografica o classi d’eta, gia fanno emergere come il fenomeno incida in
modo diseguale sulle diverse realta.

La distribuzione della disoccupazione mostra una lieve predominanza femmi-
nile: nella media annua del 2004 il numero di donne in cerca di occupazione ¢ sta-
to di un milione 36 mila unita (pari al 52,9 per cento sul totale dei disoccupati) ri-
spetto alle 925 mila unita di maschi.

Il divario tra uomini e donne risulta pitt ampio se si considera il tasso di disoc-
cupazione, che per le donne ¢ pari al 10,5 per cento contro un tasso maschile del
6,4 per cento (Tavola 3.3).

Con riferimento alla distribuzione territoriale del fenomeno, il Mezzogiorno, do-
ve si riscontra solamente il 28,7 per cento degli occupati residenti, ¢ la ripartizione
in cui si concentrano la maggior parte delle persone in cerca di un'occupazione: un
milione 135 mila unita, pari al 57,9 per cento di tutti i disoccupati del Paese.

Il Centro contribuisce all’area della ricerca di occupazione con 317 mila unita
(16,2 per cento del totale), cifra vicina a quella del Nord-ovest dove si sono regi-
strati, nel 2004, 313 mila disoccupati (16,0 per cento). Nel Nord-est invece risie-

Tavola 3.3 - Persone in cerca di occupazione per sesso e ripartizione geografica

- Anno 2004
RIPARTIZIONI GEOGRAFICHE Maschi Femmine Totale
VALORI IN MIGLIAIA
Nord-ovest 135 179 313
Nord-est 73 122 195
Centro 137 180 317
Mezzogiorno 580 555 1.135
Italia 925 1.036 1.960
TASSI DI DISOCCUPAZIONE
Nord-ovest 3,4 6,1 4,5
Nord-est 2,5 57 3,9
Centro 4,9 8,7 6,5
Mezzogiorno 11,9 20,5 15,0
Italia 6,4 10,5 8,0

Fonte: Istat, Rilevazione continua sulle forze di lavoro

Quasi due milioni

i disoccupati
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dono 195 mila disoccupati, i quali costituiscono il restante 9,9 per cento dei di-
soccupati italiani.

A fronte di un dato medio nazionale pari all'8,0 per cento, il tasso di disoccupa-
zione sale nel Mezzogiorno al 15,0 per cento e risulta pari al triplo del tasso di di-
soccupazione registrato mediamente nelle restanti zone del Paese (5,0 per cento).

Considerando i tassi di disoccupazione per sesso e territorio, si mette in luce
I’alto tasso 